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“升学三件套”热销、学车美发扎

堆、学生出游热⋯⋯一边是各行各业

火热的消费市场；另一边，高额消费

账单、青少年攀比风气，成为众多家

长共同的焦虑。

市民金女士在本地家长微信群

晒出女儿考后消费清单：手机 7000

元、笔记本电脑 8000 元、平板电脑

3000元、驾校报名费4500元、云南毕

业旅行7500元，合计3万元。这条账

单瞬间引发大量家长共鸣，不少工薪

家庭直言压力巨大。

记者走访十余位学生家长发现，

永康普通家庭考后整体预算集中在

1.6万元至3.5万元。部分家长表示，

自家收入没办法满足孩子高端消费

需求，拒绝后孩子还会闹情绪。部分

学生忽视家庭实际收入情况，因消费

需求未得到满足和父母产生矛盾。

面对消费热潮与攀比现象，不少

教育工作者给出理性建议。永康市

第一中学副校长陈华奇说，奖励应侧

重精神层面，一场短途陪伴、一次亲

子谈心，同样是对学习的认可，不必

将物质消费当作唯一嘉奖。同时，家

长应引导孩子学会承担社会责任，如

参加公益活动等，以身示范，做一些

有意义的事情。

业内人士也提醒家长，各类数码、

出行、培训消费需结合家庭收支量力

而行，商家推出的优惠虽力度可观，但

切勿盲目跟风追求顶配。与其用高额

开销换取一时满足，不如树立理性消

费观念。理性消费、精神优先，才能让

暑期经济拥有更厚重的社会价值。

理性消费 精神优先
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置装备、换新颜、考驾照、赴远游

暑期消费市场多点开花

依托金华暑期文旅惠民消费活动，

永康方岩景区（方岩+石鼓寮+五峰）推

出考生专属福利：2026应届中、高考生

凭准考证免门票。不少考生选择结伴

出行，仅花费少量交通餐饮费用，打卡

家乡景点，低成本完成毕业短途游。

“凭准考证免门票太划算了，我和3

位同学骑车过来爬山，不用花大钱也能

好好放松。”学生小胡说，相比跨省长途

旅行，本地短途游开销低，更适合预算

有限的学生。

据统计，从高考结束到昨天为止，方

岩景区6月19日达到旅游峰值，当日售

票1021张，岩下老街游客量7030人次。

永康旅行社门店负责人胡先生介

绍，今年毕业旅行分为两大群体：一类是

亲子长线游，预算充足，机票、酒店、特色

餐饮全覆盖；另一类是学生自主结伴出

行，提前两个月规划行程，平均分摊路费、

住宿费。“现在来咨询的人是平时的两倍，

大多为学生家长。很多学生选择海边，

如福建平潭岛等，但也有很多选择北京

的旅游路线，想趁着暑期好好游玩首都。”

胡先生说，“跨省游人均费用3000元。

针对应届高考毕业生，我们还推出凭准

考证优惠200元至300元的活动。”

“旅行是孩子放假最好的奖励。”刚

给儿子报名云南7日游的市民徐女士

向记者展示了行程计划，机票、住宿、景

点及美食、纪念品，预计花费7500元。

盛夏时节，暑期消费热潮如约而至，成为撬动永城夏日消费市场的重要增量。7月20日，记者走访本地商超、
驾校、美发门店和文旅市场发现，从入学刚需置办到颜值焕新，从技能储备到旅游远行，多行业同步迎来消费高峰，
勾勒出了活力十足的暑期经济新图景。

“升学三件套”成刚需 性价比高成最优选

20时，宝龙广场华为、小米授权店

内人头攒动，柜台前挤满结伴而来的学

生与家长。准大学生小陈和父母正在

对比两款高性能笔记本电脑，反复翻看

参数页面。“现在家里只配了老旧备用

机，以后想学习新媒体，剪辑、作图、社

团活动都离不开电脑，趁着暑假来配齐

全套数码装备。”小陈告诉记者，身边同

学几乎人人提前看好了智能手机、平板

电脑、笔记本电脑，大家会互相分享机

型、价格，不少人直接一步备齐“升学三

件套”。

数码门店导购向记者介绍，暑假期

间学生客流大幅上涨，“升学三件套”是

销售主力，成套价格集中在1.2万元至

1.9万元之间。“每天傍晚到21时是客

流高峰期，大多数是家长带着孩子来购

买。”该导购说。

记者了解到，来店购买手机的学

生，首选机型集中在小米 17T、小米

17TPRO、华为Pura90系列、华为no-

va16系列，单台手机售价三四千元，性

价比高成为学生选购的第一因素。

前期，2026年浙江省数码以旧换

新补贴政策落地，可同步享受门店学

生直降、15%国家换新补贴等优惠。

手机、平板电脑单件最高补贴500元，

笔记本电脑单件最高补贴1500元，优

惠叠加后，高端笔记本电脑机型能省

近2000元。“本来预算1万元，算上各

项补贴，我们直接入手笔记本电脑。”

陪同女儿选购数码产品的家长吴女士

说。

除“升学三件套”外，无线降噪耳

机、智能手表等配件销量同步走高。

学习设计、编导专业的学生，优先选

购万元级创作本；热爱摄影、短视频

的学生，额外搭配相机、补光灯等配

件，单套消费突破2万元。“现在学生

对数码产品的需求越来越细分，不再

只满足基础使用，性能、外观、配套配

件都要配齐。”宝龙广场一家数码门

店店长说，暑期是稳定消费周期，每

年都会针对学生推出专属套餐，提前

锁定客群。

学车美发扎堆 技能颜值双重投资

高考结束，大批学生把暑期当作

“蜕变窗口期”，学车考证、烫染护肤两

类消费热度居高不下，成为区别于单纯

物质消费的“成长型支出”。

记者走访金邦、双飞、丽州、市机动

车驾培中心等多家驾校的线下训练场，

报名大厅内坐满刚满18周岁的应届毕

业生，三五成群结伴填写报名资料。“高

考结束第二天我就和同学一起报了名，

暑假时间充裕，争取一次拿到驾照，上

大学不用再抽时间练车。”一名学生告

诉记者。

金邦驾校负责人金维勇介绍，6月

10日至7月1日，驾校累计接待高考毕

业生报名 70人，占同期总报名人数

60%。该驾校推出考生专属一费制学

车套餐，全款4980元，另加50元照相

体检费，全程无任何模拟、补考、场地等

隐形收费，公开透明。同时，该驾校还

利用AI赋能驾培生态，通过模拟实景

训练系统，不仅让学员模拟开车体验，

还通过AI教练车搭载的高精度定位装

置与128个车身传感器，实时采集40

余项驾驶操作数据，同步给出标准化点

位指引与纠错提示。整套数字化教学

体系大幅压缩学车周期，完美适配暑期

学生短期集中练车的需求。

无独有偶，双飞驾校在高考结束后

的20天里，生源同样以应届毕业生为

主。双飞驾校经理朱志永说，今年高考

毕业生占暑期总报名人数90%以上，

学费手动挡4390元、自动挡4790元，

基础教学费用全部包含在内，仅体检小

额费用自理。“短短20天时间，我们驾

校接待高考毕业生报名超120人。”现

场教练介绍道。同时，金邦、双飞等驾

校还推出组团福利，3人及以上结伴报

名，每人减免300元。

学车之外，形象改造也成为高考毕

业生暑期消费的热门选择，美发行业同

样迎来大批学生客流。位于金城路的

一家美发店店长柏林告诉记者，高考结

束后门店客流较平日提升25%。每天

有学生结伴到店，无论男生女生，大多

选择烫发、染发项目，人均消费在300

元至800元之间。

“高中学校对发型管理严格，大家

没法自由打理造型，考完试就想换个全

新面貌，不少人还会搭配洗护、深层护

发全套套餐。”柏林说，眼下还未迎来客

流最高峰，等到开学前夕，到店改造发

型的学生还会持续增多。店内，正在做

染发的学生小陈道出了心声：“这款发

型我早就想尝试了，就算价格高一点也

值得。如今卸下备考压力，换新造型，

不管是参加同学聚会，还是大学报到拍

照，都能更亮眼出彩。”

本地文旅免票让利 跨省游人均费用3000元

学生在家长陪同下选购手机
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