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永康楼市迎来“小阳春”
2026永康市春季房产嘉年华圆满落幕

融媒记者 王昊 俞梦婷

“以前一周到访量不到30组，房产嘉年华一天就达到了这个量。”站在凤鸣合院展位前的销售经理陈豪难掩喜悦之情。
4月18日至19日，2026永康市春季房产嘉年华在永康之芯广场圆满落幕。本次房产嘉年华紧扣城市发展战略，融合“政策惠民、

品质安居、人才留永、生活美好”四大核心理念，集结全市20个品质楼盘集中亮相，既全面展现了我市房地产行业高品质转型发展的丰
硕成果，也为广大市民搭建起一站式看房、选房、购房的便捷平台。现场人气火爆，直观传递出我市楼市稳步回暖的积极态势，更为推
动本地房地产市场良性复苏、实现高质量发展注入了强劲动能。

花式举措 重磅优惠“购房热”成主旋律 楼盘齐聚 各显优势“好房子”是关键词

萌宠活动打卡互动小游戏

亲子互动 现场咨询

活动现场人气旺

如果说人气是本届房产嘉年华成

效的直观体现，那么“好房子”概念的

深入人心，则是本届房产嘉年华更深

层次的价值所在。随着房地产市场进

入高质量发展阶段，购房者的关注点

已从单纯的“价格”“地段”转向更为综

合的“居住品质”。在现场，“好房子”

成为高频词汇，各家楼盘围绕产品力

展开了激烈角逐。

在本届房产嘉年华现场，作为国

企开发的项目，城投·麓语江南项目虽
未正式开售，却已备受关注。“入则山

水静谧，出则城芯繁华”，76席宋风墅

作坐拥南溪湾、水莲园周等自然山水

资源，周边汇聚行政配套、永康宾馆、

永康之芯商圈及优质文教资源，既切

实回应民生居住需求，又契合市民对

美好生活的新期待，赋能社交资产，吸

引不少市民现场留下联系方式，静待

项目开盘。

步阳观云山水展位凭借其独特的

城央山水优势与高端院墅定位，成为

改善型购房群体关注的焦点。“这两天

房产嘉年华的人气超出预期，尤其是4

月18日现场举办各类活动时，咨询的

人更是络绎不绝，直到晚上8点多，还

有不少客户留在展位前了解项目详

情。”步阳观云山水置业顾问吕蓓蓓介

绍道，活动两天都有大量意向客户前

来咨询，其中以追求高品质生活的改

善型群体为主，大家对项目的山水环

境和院居体验表现出浓厚兴趣。

步阳观云山水主打城央山水院

墅，将东方院落美学与现代居住需求

深度融合。不同于普通住宅，项目通

过层层退台、私家庭院与阔景露台的

精心设计，让建筑自然融入山水之间，

真正实现“有天有地有院”的院居梦

想，让业主在日常起居中就能沉浸式

感受自然之美。

“嘉年华启幕前，我怎么也想不

到，现场会是这样一番热火朝天的景

象。”城投绿城·咏金未来城的新媒体
经理赵汉青感慨万千。她把房产嘉年

华的魔力比作小吃街效应——“就像

你去小吃街，有的摊位前排着长队，有

的却门可罗雀。这两天来我们展位的

人特别多，人总有些从众的心理，瞧见

这边热闹，便更想凑过来看看。”

咏金未来城堪称本届房产嘉年

华的“人气王”。展位前，前来咨询、

看房的市民络绎不绝，不少人耐心排

队等候了解项目详情；销售顾问们步

履匆匆，一趟趟接送意向客户前往实

地看房，现场洋溢着一片蓬勃的活

力。作为永康首个第四代住宅项目，

咏金未来城在户型设计上实现了颠

覆性的突破。赵汉青笑着说：“你买

我们145平方米的户型，实际住起来

的感觉，堪比一百七八十平方米，直

接省下了三四十平方米的买房钱。”

据介绍，咏金未来城别出心裁，采用

了同层花园设计，以“天是你自家的

天，地也是你自家的地”的理念，巧妙

化解了隐私之忧，让人真正拥有了一

方“空中庭院”的惬意与安宁。

不同于传统的房展会，本届展会

以“嘉年华”为主题概念，将看房选房

与休闲娱乐有机融合。活动现场，除

了各大房企精心布置的展位外，主办

方还特别设置了亲子互动体验、网红

美食市集、打卡互动、萌宠交友、文娱

表演等丰富多彩的配套活动。合作商

家涵盖家装建材、金融服务、智能家居

等多个领域，为到访市民提供了从看

房到入住的全链条服务。

“本来只是周末带孩子来玩玩，没

想到顺便把房子也看了，这种形式挺

好的，不枯燥，有吃有喝有玩还能看

房，一家人来现场都有事做。”市民王

宇告诉记者，他在美食市集品尝特色

小吃后，顺便逛了几个楼盘展位，对其

中一个改善型项目产生了浓厚兴趣。

市民张先生则是冲着“好房子”“好政

策”专程而来。“我计划明年结婚，婚房

已经观望许久，半个月前看到房产嘉

年华的宣传后，就一直盼着到现场实

地了解。”张先生告诉记者，以往看房

需要四处奔波，而本届房产嘉年华十

分便捷，他先在小程序上提前筛选了

心仪的楼盘，了解专属优惠活动，到了

周末就第一时间赶来。

活动现场，各大房企纷纷拿出“花

式”举措吸引人气。不少展位设置了

精致茶歇区，有的推出扫码有礼活动，

还有的现场提供冰淇淋、冰奶茶等清

凉食品。而真正打动购房者的，是参

展楼盘推出了实实在在的购房优惠：

存抵优惠、特价房源、成交礼包、物业

费减免等各类让利活动丰富多样，诚

意满满。不少参展房企表示，本次房

产嘉年华虽展期有限，但这期间推出

的各项优惠政策、让利活动将延续一

段时间，让更多有购房需求的市民切

实享受到福利。

为进一步释放消费潜力，本届房

产嘉年华整合政策红利。今年以来，

从中央到地方持续释放支持合理住房

需求的积极信号，我市也配套出台了

包括契税优惠、购房补贴、公积金贷款

额度提升等一揽子政策措施。现场专

设“政策咨询服务台”，由建设局、人社

局、税务局、永康公积金分中心以及中

国工商银行永康支行等部门单位的工

作人员驻场答疑，让购房者明明白白

享优惠、安安心心买好房。

在“政策+产品+服务”的闭环支撑

下，据统计，房产嘉年华期间累计到访

市民超1万人次，其中对20个展示楼盘

有深度意向的客户共有507组。

本届房产嘉年华的成功举办，不仅

是一次供需对接的盛会，更是一次行业理

念的宣贯、一次市场信心的凝聚，为房地

产行业高质量发展注入了新的活力。嘉

年华期间所传递的“好房子”理念，已成为

行业转型的核心共识；所展现的市场回暖

态势，为行业发展注入了强劲信心；所搭

建的沟通平台，为房企创新发展、购房者

实现安居梦想提供了有力支撑。

为期两天的线下活动虽已落幕，但

服务并未终止。据了解，本届房产嘉年

华的线上看房小程序将持续运营，市民

仍可通过小程序了解各楼盘详细信息、

预约实地看房、申领专属优惠。“这是一

个集中展示的平台，但买房是长周期的

决策过程。”主办方相关负责人表示，

“我们希望通过‘线下集中展示+线上持

续服务’的模式，为永康市民提供更加

便捷、透明的购房渠道。”

两天房产嘉年华，超1万人次到访，

507组意向登记——这组数据放在永康

楼市中，意义远不止于数字本身。它传

递出一个清晰信号：永康的购房需求真

实存在，且正在从“观望”走向“出手”。

翠湖天玺营销经理言骏说“对当前

市场更有信心”，凤鸣合院销售经理陈

豪说“房产嘉年华的效果一天顶一周”，

咏金未来城赵汉青说“不来现场不知道

有那么多人要买房”——这些来自一线

从业者的真实感受，构成了永康楼市回

暖的最生动注脚。

信心比黄金更重要。当开发商重拾

信心精耕产品，当购房者重拾信心理性

出手，当政策持续释放暖意，永康楼市的

“小阳春”便不再是昙花一现的风景。以

“好房子”为价值锚点，永康房地产市场

正步入更加健康、可持续的发展轨道。

对于永康市民而言，当前或许正是

选房购房的好时机——政策有红利、房

企有优惠、市场有选择。而刚刚落幕的

春季房产嘉年华，恰如其分地扮演了

“催化剂”的角色，让供需双方在同一个

平台上高效对接、坦诚交流，共同描绘

永康人居的美好图景。

合力赋能 服务延续“小阳春”启新篇章


