
下午3时，在车塔路，一辆小车旁，一个简易烤炉正散发着诱人香
气。28岁的安徽小伙陆玉虎熟练地将揉好的面饼摊开，铺上芝士与馅
料，送入烤炉。不一会儿，金黄焦香的披萨新鲜出炉，滋滋作响的热气
里，满是市井的温暖与创业的执着。这位在烘焙行业摸爬滚打七八年的
年轻人，从打工到创业失败，再到如今凭借一辆小车、一个烤炉在街头闯
出一片小天地。

从打工人到摆摊创业者，陆玉虎用一次次试错与

坚持，诠释了普通人创业的不易与坚守。他的父母教导他“由小成

大，慢慢把生意做起来”，这简单的话语，也成为了他未来的目标。

这辆载着披萨与梦想的小车，还将在永康的街头继续前行，烤出更

多温暖与希望，也让我们看到了平凡人在创业道路上绽放出的耀眼

光芒。 口述/陆玉虎 整理/融媒记者 应秀蔚

记者旁白：

把婚礼从“梦境”变成实景

有了想法，我立马行动起来。

因为有烘焙功底，学做披萨对我来

说上手很快，没多久就得到了师傅

“可以单干”的认可。可资金成了

我创业路上的第一道坎，买不起专

用餐车，我就用小汽车拉着煤气

罐、烤炉和两张简易桌子，定制了

个简单的招牌，就这样走上了街

头。

初期，披萨摊前可谓是门可罗

雀，一天仅能卖出两三个披萨。看

着寥寥无几的顾客，我心里特别焦

虑，“再失败就要回去打工”的压力

像一块大石头，压得我喘不过气

来。好在有朋友的支持和零星顾

客的认可，让我有了坚持下去的动

力。

在师傅的建议下，我重拾剪辑

技能，开始在短视频平台发布摆摊

视频。第一条视频，我精心剪辑了

四五个小时，满心期待地发布后，却

只获得了二三十个浏览量，我心里

特别失落。可没想到，第二条视频

却意外迎来了流量爆发，从几千浏

览量一路飙升至两万多。流量就像

一把金钥匙，为我打开了客源的大

门，生意逐渐好转，从一天卖十几个

披萨到订单稳定增长。后来，我又

花2000元买了一套二手大疆专业

运动相机，尝试直播，从首次直播只

有二三十人观看，到后续单场曝光

量达七八万，粉丝持续增长，小摊生

意步入了正轨。

为了保证产品质量，我给自己

定下规矩：每天只制作40个披萨。

“宁愿少卖，也不能砸了口碑。”我始

终坚信，手艺是根基，流量是翅膀，

二者缺一不可。前期靠周边回头客

的口碑打下基础，不少顾客吃过一

次便多次复购；后期靠短视频引流

吸引新客，新老顾客的认可让我更

加坚定了创业方向。

陆玉虎
讲述人：陆玉虎 烤披萨摊摊主

我叫陆玉虎，今年28岁，是安

徽人，自小随父母在永康生活。我

的第一份工作就和烘焙结下了不解

之缘。那时候，我在永康一家热门

的蛋糕店打工，每天忙忙碌碌，但我

踏实肯干，努力了一两年，成功晋升

为店长。在店长岗位上又干了两三

年，看着店里的一切都按部就班，我

心里那股不甘安稳的劲儿就冒出来

了，我渴望更大的挑战，于是决定创

业。

我瞄准了当时火爆的章鱼小丸

子，满心期待地开启了我的第一次

创业之旅。理想很丰满，现实很骨

感。产品小众，我又经验不足，仅仅

坚持了两个月，就宣告失败了。那

段时间，我陷入了迷茫和焦虑，每天

在求职平台上反复寻找新的出路，

却始终找不到方向。

后来，我偶然入职了一家面包

房，想着继续工作，积累点经验，为

再次创业作准备。我每天上班工

作，下班后就打游戏，日子就这么麻

木地过着。直到有一天，我在短视

频软件上刷到了一些“心灵鸡汤”，

那些视频再次点燃了我创业的斗

志。我辞掉了面包房的工作，全身

心投入到视频剪辑中，满心期待着

能通过流量改变现状。可现实又一

次狠狠打击了我，流量惨淡，我又一

次陷入了无业的焦虑。

“难道还要回去打工？”我不甘

心就这样被生活束缚。于是，我骑

着摩托车四处溜达，寻找新的商

机。一次在舟山镇的小路上，我喝

完一瓶果汁，看着空瓶子，突然拍着

它下定决心：凭借我多年的烘焙经

验，学做披萨摆摊创业。

披萨小摊起，坚守迎曙光
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近年来，婚礼的内容、形式越来越个性化，既要仪式感，又

要氛围感的年轻人选择了专门的策划服务，为他们创造一场梦想中的婚

礼。在这样的消费需求下，婚庆策划师职业兴起，也得到了市场青睐。可以

说，婚庆策划师，是一个聆听者、造梦者，也是一个建筑师、统筹者，搭建出实

实在在的婚庆现场。 口述/胡喜悦 整理/融媒记者 王伟建

记者旁白：

初尝创业苦，几度陷迷茫

胡喜悦

说起踏入婚庆策划这个行业，

可以说是误打误撞，但也有性格使

然的成分。2014年，我大学毕业后

在杭州从事美妆工作，从没想过我

后来的工作会如此充满幸福与挑

战。直到一次与朋友闲聊时，他提

及婚庆活动策划行业有着比较好的

发展前景，并劝我入股合作创办婚

庆公司。这番话让我瞬间动心了，

主要是觉得策划活动充满想象力与

创造力，会很有趣。因此，我几乎没

有犹豫，辞去工作，回到永康和朋友

们一起创业。

创业初期，婚庆策划业务并不

突出，我们接手的订单大多是一些

聚会派对、周岁宴和店铺美陈等项

目活动的策划。这些活动相较而言

筹备期短、执行难度低，比承办婚庆

策划简单。但随着客户的选择与信

任，婚庆策划的业务逐渐多了起

来。到了2020年，婚礼策划布景几

乎成了我的主要业务。

无论是天马行空的想象，还是

极具梦幻色彩的布景创意，我都

要根据客户的意见呈现出来，也

因此有人将我们评价为婚礼造

梦师。看到新人们沉浸在“繁

花盛开”的梦幻布景中，或是

在“星光闪耀”的仪式现场紧

紧相拥，我的成就感更加强

烈。

这份职业也充满着情

感张力，总是让我在婚礼

现场动容，比如家长将新

娘的手郑重递给新郎、当

新人幸福的笑容与泪水

交织，这些场景都让我

深刻体会到，再漂亮的

婚礼布景都只是这项

美好仪式的陪衬。

婚庆策划的筹备期很长，大概

需要3个月时间。新人一旦定好婚

期、酒店或是婚礼举办的地方，就会

找我们策划方案。有趣的是，我们

作为乙方，要面对两个甲方，新郎是

费用结算的甲方，新娘则是表达想

法的甲方，这就会导致创意方案与

执行力不匹配的问题。我们得在两

者间斡旋，力求在新郎接受的价格

服务内，交出新娘满意的方案。一

场完美的婚礼，足以成为新人一生

的美好回忆。

或许，有人认为婚庆策划是一份

轻松光鲜的职业，只要动动脑子就

好。实则不然，从客户沟通、预算分

配到提出方案，再到婚礼现场执行，

具体到婚纱选择、布景装扮、摄影摄

像、灯光音乐以及司仪主持等细节，

我都需要全程参与。有时候，一些小

众的、特殊的道具摆件还需要我们自

己制作，也就是所谓的“手搓”。在每

一场的婚礼现场，我都是提心吊胆

的，生怕哪个环节出了问题，或是哪

个细节不到位，导致婚礼仪式受到影

响，都将成为职业硬伤。

2025 年 12 月，可

以说是我一整年来的

业务巅峰时刻，接连完

成10对新人的婚礼策

划，就连睡觉时还想着

策划方案。现场布置时

间很紧张，在酒店举行的

婚礼，从道具、装饰品进

场到完成所有装扮，一般

情况下我们只有7小时的

布置时间。我早上起来就

到现场布置装扮，直到客户

验收肯定后，才能吃上当天的

午饭。而这顿饭，往往拖到下

午3时左右，也权当晚饭了。

好在这份职业足够暖心。哪

怕累点，我也觉得很有幸福感。现

在，我曾经服务过的好多新人都有

了孩子，看到他们分享出新的人生

故事，也会让我有新的喜悦感。而

且，他们举办孩子的周岁宴，也会继

续找我策划活动，出于这份信任与

支持，我也会尽最大的能力完成他

们最想要的策划布景，让一场场活

动成为客户难忘的美好时刻。

讲述人：胡喜悦 婚庆策划师

烤出滚烫人生做婚礼造梦师
▼

烤披萨

3个月策划出一生的回忆

婚礼，是见证爱情的盛大仪式，是新人珍贵的人生序章。用灵感与需求造就
梦幻般的婚礼现场，成为甜蜜与浪漫交织的舞台，抑或是将新人的爱情故事转化
为一场美丽动人的视觉盛宴，这就是婚庆策划的意义。胡喜悦，今年30出头，
有着多年的婚庆策划经验。去年，她为58对新人打造了一场场极具个性色彩
与纪念意义的婚庆现场。

制作披萨

▼


