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文具热销 电子产品走俏

“开学经济”升温
本报讯（融媒记者 张曼欣）随着
开学日期临近，学生和家长纷纷开启

“采购模式”，各类学习用品、电子产品

迎来销售旺季，“开学经济”持续升温。

学习用品兼具好用好看
不同年龄段学生选择不同
2月26日下午，记者走进位于步行

街的晨光生活馆文具店，只见货架上摆

放着琳琅满目的商品，五颜六色的中性

笔、造型各异的橡皮、设计精美的笔记

本、实用便捷的便利贴等一应俱全，墙

上还挂着款式新颖的书包，吸引了不少

学生和家长驻足选购。该店工作人员

颜玉介绍，随着开学日期临近，最近几

天，店里客流量和销售额均大幅增长，

日均销售额增长了两倍。

“为了抓住开学的销售旺季，我们

提前备足备齐了各种货品，并推出一些

促销活动。目前来看，笔、本子、橡皮等

常用文具卖得好。”颜玉指着门口显眼

的货架告诉记者，“这个货架上的笔是

我们刚上架的新品，卖得不错。现在文

具更新速度快，品类也多，笔类产品除

了满足基本的书写功能之外，还开始

‘卷’颜值、创意和书写舒适度。”

颜玉透露，不同年龄段学生的文具

消费偏好存在差异。对低年级学生而

言，相较于文具的实用性，颜值和趣味

性更重要，色彩鲜亮、造型可爱、带有卡

通元素或趣味设计的文具更容易获得

他们的喜爱。而高年龄段学生则更看

重文具的品质，像百乐、三菱等进口品

牌的产品很受高龄段学生欢迎。即使

这些进口笔的单支售价在6元至30元

不等，仍有不少学生和家长为其买单。

在收银台排队结账的学生家长吴

红，手里拎着满满一袋刚选购的文具，

开心地向记者展示孩子的新学期装

备。“孩子现在上三年级，这些文具袋、

笔记本和笔，都是她自己精心挑选的。

希望孩子带着崭新的文具开启新学期，

开开心心学习。”她说。

电子产品智能化
满足学生多样化需求
部分电子产品同样迎来热销。在

步行街的杭晓通信数码店，记者看到不

少家长带着孩子前来咨询和购买平板

电脑、儿童电话手表等电子产品。

“自寒假以来，平板电脑和儿童电

话手表的销量已明显上涨。每年开学

前这两大产品会迎来销售黄金期，今年

热度也不低，估计这股销售热潮会持续

到开学后一星期。”该店负责人俞志鹏

向记者介绍，平板电脑不仅能满足学生

上网课等需求，还能提供丰富的学习资

源。而儿童电话手表具备指示时间、定

位、通话等功能，方便学生与家长沟通。

记者在店内显眼位置看到，各式各

样的儿童电话手表一字排开，颜色丰

富、造型多样，标价在599元至2399元

之间。正在为孩子选购儿童电话手表

的家长黎先生说：“买儿童电话手表，主

要还是为了孩子的安全考虑。新学期

要开始了，孩子想和同小区的同学一起

结伴步行回家。有了儿童电话手表，我

们能实时查看孩子放学路上的情况。”

本报讯（融媒记者 王昊） 近
日，世界海关组织（WCO）官网正式

公布2028年版《商品名称及编码协

调制度（修订）》，明确将电动滑板车

增列为子目议题，并将于2028年 1

月1日起生效实施。这一调整，意味

着电动滑板车有了专属的“身份

证”，不仅能解决商品的归类争议问

题，还为我市相关出口企业打开了

通关便利之门。

没有统一归类
企业出口难

2月28日，记者走进浙江米航科

技有限公司（以下简称“米航科技”）

生产车间，一排排已经打包好的货物

整装待发。该公司总经理林宇航介

绍，3000多台电动滑板车是春节后

发往欧洲的第一批货物，目前走海运

需要45天至60天。对于追求资金周

转效率的企业来说，这样的周期依然

偏长。

造成周期长的主要原因之一，正

是出口商品的身份认定问题。作为

新兴产业产品，此前电动滑板车在全

球贸易中并没有统一的归类标准，有

的与电动自行车混同，有的甚至被归

入运动器材或玩具类别。这不仅导

致各国海关监管存在差异，还为国内

企业出口通关带来不确定性和额外

成本。

林宇航说，去年，因部分企业利

用归类模糊规避关税，导致希腊口岸

大量中国出口的电动车类货物被扣

留，其中就包含了许多本应合规放行

的电动滑板车。“如果在同一个HS编

码下，海关很难区分。有了单独的编

码，至少在别人一看就知道这是锂电

滑板车，跟有反倾销风险的电动自行

车没关系，就能正常放行。”

这种归类不清带来的损失是实

实在在的。“在认定过程中如果产生

误判，会导致高额的滞港费，而且欧

洲的清关效率本身不高，滞港费累积

起来可能远超产品本身的价值。一

个货柜的滑板车价值加上海运费大

概在100万元，再加上滞港费，可能

超过200万元，整票货就无法销售

了。”林宇航说。

专属编码的设立将直接转化为

经济效益。“如果有了专属编码，清关

环节理顺了，保守估计能节省一到两

周时间。”林宇航给记者算了一笔账，

交货周期缩短意味着客户资金周转

更快、返单更及时，更重要的是避免

了因扣关产生的巨额滞港损失。

林宇航介绍，去年公司电动滑板

车总销量约15万台。随着电动滑板

车增列为子目议题，通关效率将提升

30%左右，物流成本减少 15%—

20%，销售额有望提升10%以上。“针

对反倾销调查，我们也会有更有效的

应诉和维权空间。”

有了专属编码
通关便利多

此次《商品名称及编码协调制

度》的修订，不仅为企业打开通关便

利之门，更深层的影响在于推动整个

行业的规范化发展。林宇航认为，专

属编码的设立将使海关监管和税收

征管更加清晰，有助于终结部分企业

利用归类模糊进行低价竞争或灰色

清关的乱象。“这也是提高行业门槛，

让低品质的不良竞争面临更高壁

垒。我们这些合规厂家和好产品能

够获得更好的销售渠道，产品的生命

周期也更长一些。”

近年来，我市电动滑板车出口规

模持续扩大。据不完全统计，我市电

动滑板车2025年出口额12.5亿元，

同比增长14.3%，欧美市场是主要出

口市场，对共建“一带一路”国家和地

区出口增长较快。金华海关驻永康

办事处负责人余智超表示：“电动滑

板车增列为子目议题后，将方便企业

规范申报及商品归类，助力企业合规

高效通关”。

成立于2016年的米航科技，专

注电动滑板车领域，年产值在1.5亿

元至2亿元之间，产品远销欧洲、南

美、中东等地。2025年，仅其两款主

力电动滑板车出口就约8万台。从

时速25码的城市通勤款到续航六七

十公里、时速可达50码至60码的越

野款，企业对不同细分市场的布局早

已展开。

面对新规的出台，林宇航和团队

有了更长远的打算。一方面将在产

品合规性上投入更多，与大型认证机

构合作，确保资质过硬，以应对欧洲

日益严格的道路交通法规；另一方面

将加速自有品牌“SIGMA”在欧洲的

渠道建设，目标是把自有品牌销售占

比 从 当 前 的 10% —15% 提 升 至

40%。“我们已开始建设仓储、售后、

物流体系，营销团队将准备出发去欧

洲。”他信心满满地说，随着行业壁垒

的提高和出口环境的优化，企业将有

更充足的底气和更健康的生态去拓

展海外市场。

电动滑板车拥有专属“身份证”

企业出口或将驶入企业出口或将驶入““快车道快车道””

本报讯（融媒记者 张曼欣） 春
节假期之后，我市蔬菜市场运行稳定，

蔬菜价格持续回落。2月27日，记者

走访各大菜市场发现，部分蔬菜价格

已回归到合理区间范围，市民的“菜篮

子”负担大大减轻。

记者在华丰菜场蔬菜交易区看

到，各个摊点生意红火，摊位上整齐码

放着白菜、萝卜、生菜、芹菜、西红柿等

数10种蔬菜，品类丰富、供应充足，满

足市民日常采购需求。

“我们正月初四就开张了。春节

假期结束后，各行各业都陆续复工了，

来买菜的顾客也明显增多了。”蔬菜交

易区内一家摊位摊主陈永福一边整理

摊位上的蔬菜一边告诉记者，与春节

期间相比，各式蔬菜的价格已经“友

好”了许多，冬笋的单价从每公斤34

元降至14元，蒜苔的单价从每公斤40

多元降至14元，茄子的单价从每公斤

14元降至4元，辣椒的单价从每公斤

14元降至6元。像大白菜、白萝卜、土

豆、包菜等市民餐桌上的“当家菜”，单

价已经回落至1元左右。目前各类绿

叶菜的平均单价也稳定在每公斤6元

至8元之间。

陈永福透露，随着天气回暖、气温

升高，本地蔬菜大量上市，部分蔬菜的

价格会越来越“亲民”。

值得一提的是，节前因为“身价飙

升”而被调侃鸡蛋高攀不起的西红柿，

如今价格也已经悄然回落。

另一家摊位摊主俞佩告诉记者：

“西红柿之前确实贵，最贵时候普通西

红柿每公斤16元，现在只要8元了，买

的人也多了起来。”

水果市场同样迎来水果价格回

调。在华丰菜场附近的一家水果店，

草莓、柑橘、苹果、香梨等水果堆得满

满当当，不时有顾客驻足选购。

该水果店负责人杨小鳌告诉记

者，春节期间水果价格整体处于高位，

随着节日效应逐渐消退，加上物流恢

复、供应量增加，水果价格整体下调。

“像现在热销的草莓，春节期间卖

36元一公斤，现在26元一公斤，耙耙

柑也从100元一箱降到了70元一箱。”

杨小鳌说。

正在店内选购水果的市民成先生

说：“现在水果价格确实比过年时候实

惠多了，平时家里老人小孩都爱吃砂

糖橘，我准备多买点。”市民在选购蔬菜市民在选购蔬菜

节后蔬菜水果市场供需稳定
价格整体回落

学生和家长在选购文具学生和家长在选购文具


