
回笼觉教主：
虽然说乱停车的行为不文明，

但是车主如果碰到紧急情况，把车

停在通道上，也还是要相互理解。

主持人：
碰到了什么情况，让你有这番

感想？

回笼觉教主：
前两天，我和朋友去高镇商业

区吃晚饭，开车经过一条小路时，

一辆车停放在路口。这条路本就

不宽，因此导致堵车。我们就想倒

车往回开，结果后面也跟着四五辆

车，陷入了进退两难的地步。

主持人：
你碰到的这种情况，的确让人

头疼。那名车主有急事，所以应急

停车？

回笼觉教主：
一开始，我们不知道情况，就

在那辆车挡风玻璃前找车主号码，

希望能够联系到他。结果，我们找

了一圈也没找到。这时候，被堵的

车越来越多，喇叭声也此起彼伏。

有车主就拨打了114求助移车，可

惜也没联系上对方。附近一家商

铺店主过来说，这辆车是附近居民

的，她家小孩生病，就慌里慌张地

把车停在路口了。

主持人：
如果真的碰到急事，那也可以

理解。不过，随意停车导致其他车

辆无法通行，这样的行为还是不可

取的。

回笼觉教主：
大概过了5分钟，我们就看见

一名40来岁的女士抱着孩子，急

匆匆地过来开车。她一个劲地跟

大家道歉，说当时附近没车位，又

着急要带发高烧的孩子去医院，就

把车停在了路口。本来，她以为停

两分钟就好，没想到给孩子穿衣

服、找东西就耽搁了10来分钟。

主持人：
那你们后来怎么化解这场“堵

局”？

回笼觉教主：
那时刚好是下午5点左右，这

区块的车比较多，就这么一会时

间，前前后后都堵车了，结果这名

女士的车也开不出去。有几位车

主也很热心，引导其他车辆先避

让，协助她把车开出去，还劝她不

要着急，慢点开。

情急停车导致堵车
热心车主化解“堵局”

怀孕吃点水果
被指责乱花钱
哇哈哈：
主持人，我最近遇到一件事，让

我挺难受的。我怀孕了，情绪比较

敏感，可我老公的一些做法让我觉

得委屈。

主持人：
怀孕本来就不容易。你慢慢

说，发生什么了？

哇哈哈：
我最近孕吐厉害，那天特别想

吃草莓，就让他下班路过超市买一

点。结果他说：“草莓那么贵，你吃

了又吐，买了也是浪费。”

主持人：
这话确实挺扎心的，后来呢？

哇哈哈：
我也没说什么，就自己忍着。

后来，我用我们的共同账户买了个

榴莲。榴莲贵了一点，但我想吃，而

且用我们共同的钱，我觉得没什么

问题。

主持人：
这确实没什么问题。

哇哈哈：
结果，他回家看到榴莲，直接把

我骂了一通，说我“乱花钱”“不会过

日子”。当时，我的眼泪都在眼眶里

打转。我说：“现在身体不舒服，吃

点自己想吃的，怎么了？”结果他说：

“你就是太娇气。”

主持人：
你现在身体本来就不舒服，他

不仅不理解，还这样指责你，换谁都

会难受。

哇哈哈：
我现在怀孕没有工作，经济来

源全靠他。有时候，我连买水果都

要小心翼翼，生怕他觉得我花多了。

主持人：
听起来你现在心理压力也挺大

的。

哇哈哈：
有时候，我都不敢说我想吃什

么，怕他觉得我乱花钱。

主持人：
我建议你可以选一个时间把你

的感受告诉他。比如，你现在孕吐

难受、情绪敏感、需要被照顾，而不

是被指责。沟通不是吵架，是让他

理解你的处境。

哇哈哈：
我觉得可以试试。

主持人：
另外，你要坚定。共同账户本

来就是两个人的，你怀孕吃点水果

是正常需求，不是乱花钱。怀孕是

你为家庭付出的一部分，不是你“没

有价值”。你现在的辛苦，是为了你

们的孩子，他也应该承担责任，而不

是给你压力。希望你们能通过沟通

让关系更顺畅，也希望你能更轻松

地度过孕期。
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妙乐多：
主持人，我最近遇到了一件烦

心事。前几天，我打算和闺蜜去拍

写真，没想到被商家“套路”了，消

费了1300多元。

主持人：
哦，是不是商家让你们购买底

片？怎么要付这么多钱？

妙乐多：
我原先在美团上购买的套餐

是488元，包含4张精修照片和4

张底片，衣服和妆照都包含在里

面。到店选衣服时，我们觉得衣服

少，不适合。商家说“488套餐”的

衣服只有这些，如果想要更多定制

款的衣服，可以进行“套餐升级”。

当时，我们想，既然来了，就升级

吧。我们花了1288元进行升级。

拍完之后，我们都觉得4张照片有

点少，就问商家，精修照片需要多

少钱。商家看我们要额外的照片，

就推销我们进行精修底片升级套

餐，折合下来1688元。我们给好

评的话，可以打五折优惠。我们当

时没考虑那么多，就付钱了。

主持人：
从488元到 1288元再到底片

升级，你们就没想有什么不对吗？

妙乐多：
我们当时换好衣服化好妆

了，如果不拍的话，就觉得可惜。

想着升级能有更多选择，加上旁边

的店员一直在推销，就答应升级

了。晚上回家后，我们越想越不对

劲。

主持人：
你们后来找商家协商了吗？

妙乐多：
我们找了商家，觉得收费不合

理。我们认为，如果需要支付额外

的费用，应该在套餐里写明，并且

每个套餐所包含的服装都应详细

说明。商家一开始不打算退钱，说

我们拍完了。我们就把情况反馈

给美团客服，客服协商之后，把升

级服装的钱退还我们。

主持人：
能退回一部分也好，至少说明

平台介入还是有效的。你们这个

经历挺典型的——先用低价套餐

吸引顾客，到店后引导消费升级。

妙乐多：
现在想想，从选衣服开始，他

们就设计好了。

主持人：
其实，有的行业都有这种套

路，不只是摄影。你们后来退款

时，商家态度怎么样？

妙乐多：
商家坚持说所有推荐都是我

们同意的，还说服装分区和套餐详

情在“店内均有公示”。但我们翻

遍美团页面，确实没写服装分等

级。美团客服告诉我们，他们核实

后发现商家线上信息标注不全，这

才协商帮我们退了升级服装的钱。

主持人：
这也提醒我们，以后买任何套

餐服务，不仅要看页面宣传，还要

提前问清楚细节，最好能让商家通

过平台聊天窗口把承诺写清楚。

妙乐多：
这次也算花钱买了个教训。

主持人：
其实，拍写真本是件开心事，

全被这些套路搞砸了心情。以后，

我们可以多看看那些“一口价全

包”的工作室。我们也要保留好付

款记录和聊天截图，万一有类似情

况，可以拨打消费者投诉举报热线

12315。

488元写真变1300多元
警惕消费连环套

阿露：
主持人，不知道你有没有发

现，现在的餐饮业有“一阵风”现

象。

主持人：
为啥这么说？

阿露：
前几天，我去步行街那边逛

街，发现一家味道还不错的干蒸菜

馆倒闭了。它刚开业时，我还向朋

友推荐过。现在回想起来，我市去

年新开的好多家干蒸菜店，留下来

的已经没几家了，挺让人唏嘘的。

主持人：

你这么一说还真是，有一段时

间，干蒸菜确实很火，经常刷到本

地美食博主推广干蒸菜的视频。

不过，很多店铺的菜单、装修风格

大同小异。我吃过几次，感觉菜品

分量普遍偏少，性价比不是很高。

阿露：
现在流行的风向又转了，变成

了生烫牛肉米线。永康一下子开

了好多家，都打着“新鲜”“生烫”

“原汁原味”的旗号，也不知道这阵

风能吹多久。之前流行的贵州酸

汤火锅、贵州地摊火锅，都是一股

脑地冒出来，然后不知道什么时

候，热度就慢慢消退了。作为地摊

火锅的爱好者，我也尝试过几家新

店，口味实在是差强人意。

主持人：
是的，看到一个品类火了，大

家觉得有市场，想分一杯羹，在风

口上赚一笔钱。一些商家不管有

没有经验，产品有没有差异化，都

一拥而上。结果，市场饱和了，消

费者新鲜感一过，没有核心竞争力

的店铺就撑不下去了。无论如何，

品质和服务都是餐饮业吸引顾客

的关键，商家们要练好内功，切勿

盲目跟风。

干蒸菜退场 生烫牛肉米线接棒
餐饮业刮起新的“流行风”


