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近日，记者从有关部门获悉，1-6月，全市规上工业总产值达537.7亿元，同比增长
3.4%。这份成绩单背后，是我市众多企业主动求变、创新突围的生动实践，以不同的战
略路径，诠释了永康制造在风浪中前行的密码。

双轨制模式双轨制模式++““双百战略双百战略””

我市企业逆势突围实现增长我市企业逆势突围实现增长

“今年1月至6月，我们产值实现了

同比增长约30%。”浙江安东电子科技

有限公司（以下简称“安东公司”）总经

理黄廷汉在谈到上半年业绩时，语气中

透露着沉稳与自信。

记者了解到，安东公司长期深耕跨

境电商领域，客户数量庞大但极其分

散。国际形势的风云变幻让公司管理

层深刻认识到，过度依赖大量抗风险能

力弱、履约能力不稳定的中小客户，对

制造业而言，潜藏着巨大的经营风险。

随后，安东公司毅然摒弃广撒网的粗

放模式，转向深耕作的高质量发展路径，

并制定了清晰的“双百战略”：精挑细选

100位具有发展潜力的核心客户，并将每

位核心客户的年成交额保持在100万美

元以上，在控制风险的前提下，努力实现

公司整体销售额突破一亿美元的大关。

为确保战略稳健落地，安东公司采

取了多重保障措施。如将核心客户科

学地分散布局在约30个国家，每个国家

仅聚焦服务2位至4位核心客户，有效

规避单一市场波动带来的系统性风

险。建立强大的跨境电商数据分析能

力，精准捕捉全球消费趋势，把握市场

脉搏，并将数据洞察与实体制造深度联

动，指导研发方向和柔性生产。

随着产品线的扩展与深化，安东公

司研发的面包机、芝士炉等符合全球市

场消费升级趋势的新品类应运而生，产

品矩阵更加丰富多元。加之与核心战

略伙伴的深度绑定与高频互动，安东公

司得以更精准地把握市场动态，实现超

前布局。“目前，我们的订单已经排到明

年1月。”黄廷汉兴奋地说。

融媒记者 程明星

打造双轨制模式 建立本土化服务网点

走进浙江锦霖运动科技有限公司

（以下简称“锦霖公司”）的产品展厅，仿

佛置身于一个充满活力的运动科技世

界，琳琅满目的产品直观地展示着企业

的创新活力。

“通过近两年的持续拓展，我们的

产品线已成功覆盖从3岁幼童到70岁

长者的全年龄段用户。”锦霖公司董事

长应灵枝介绍，今年3月，公司收获了一

个价值约1000万美元的欧洲市场订单，

成为驱动其上半年产值实现同比增长

约15%的关键因素。

“我们紧紧围绕欧美等市场的特点

与偏好，进行针对性的研发。”锦霖公司

业务部组长徐英姿说，支撑这一策略

的，是一支仅有28人却堪称“特种兵式”

的高效研发团队。

这支团队采用了独特的“高校+产

业”双轨制模式。一方面，与国内顶尖

高校共建联合实验室，依托学术力量攻

克基础材料科学等底层技术难题；另一

方面，汇聚了一批拥有十年以上滑板车

行业经验的资深工程师，组成产品攻坚

组，专注于应用层面的快速迭代与性能

突破。这种产学研深度融合的模式，使

得锦霖公司保持每年开发5-8款新品，

并确保其中2-3款新品实现量产，源源

不断地为市场注入新鲜血液。

此外，针对售后服务这个海外客户

最核心的关切点之一，锦霖公司创新性

地推行本土化服务战略——计划在全

球主要区域市场，甄选优质合作伙伴共

建本土化服务网点。

制定“双百战略”实现从广撒网到深耕作的突围

五指岩生姜上市
价格不再“姜你军”

本报讯（融媒记者 曹润鑫 程
卓一）眼下正是生姜上市的季节。

在唐先镇三合村，凌晨4时不到，星

光还未褪去，农田里已热闹起来

了。村民们借着头灯的光亮，开始

采摘五指岩生姜。

刚采收的生姜带着湿润的泥

土，独特的香气瞬间在田间弥漫开

来。村民成元兴今年种了250公斤

姜种。看着地里丰收的生姜，他高

兴地说：“今年天气好，生姜长势不

错，产量也高，价格与往年持平。”

三合村生姜种植史可追溯至三

四百年前。过去，每家每户只小规模

种植，仅种植20多公斤姜种，产量有

限，销售也难。那时，村民们挑着重

担，徒步30多里路到周边集镇叫

卖。如今，在政府扶持和产业链完善

下，这一传统产业焕发出了新生机。

三合村村委会副主任黄发明

介绍：“平均每户人家种了两三亩，

有些村民还种了十来亩，人均收入

可达数万元。”

65岁的黄美林是一名种姜“新

兵”。今年刚返乡的她，在政策鼓励

下尝试种了75公斤姜种。“今天才开

始卖，卖了100多公斤。”黄美林说。

凌晨采收的生姜需要及时运

出，以保证新鲜度。为进一步打通

产业链，去年5月，三合村成立“晓

姜”共富工坊，入驻唐先镇秀岩村，

将五指岩生姜的种植、加工、销售融

为一体，通过种销联动，不断提升村

民的种植积极性。目前，全村五指

岩生姜种植面积达到了300多亩。

三合村地处山区，生姜是村民

主要的经济来源。“我们现在围绕做

大做强生姜产业，从生产到销售一

条龙服务，村民只管种，村里统一销

售，这样整个生姜产业逐渐发展起

来了。”三合村党支部书记、村委会

主任董红阳说。

目前，三合村还推出了一系列

补贴政策：种植1公斤姜种，村民可

获8元补贴；肥料补贴则通过直接

配送有机肥到田头的方式落实。此

外，该村还积极对接省农科院专家，

从种苗育苗源头破解技术难题，并

与顺丰快递开展长期合作，让五指

岩生姜顺利销往全国各地。

“现在，我们村民种生姜的积极

性很高，去年村集体收入仅生姜一

项就达到20多万元。”董红阳说。

村民在搬运生姜村民在搬运生姜

本报讯（融媒记者 程明星）近日，
由市商务局主办的“商务带你拓市场

——渠道强企系列行动之 Facebook

社媒客户开发实操培训”在永康市电子

商务公共服务中心落幕。本次活动吸

引全市近30家外贸企业的电商从业者

参与。专业培训赋能企业数字化营销

能力提升，为外贸转型升级注入新动

能。

活动特邀全网营销专家、中国电子

商务协会认证讲师陈晨担任主讲，围绕

“Facebook客户开发策略”“社会化营

销内容创意与执行”“营销工具打造”

“团队机制建设”四大核心模块展开系

统教学。陈晨结合国际市场趋势与典

型案例，深入剖析社交媒体精准获客技

巧，现场演示数据化营销工具操作流

程，并针对企业团队管理痛点提出解决

方案。

作为本次培训的承办方，金华市聚

麦网络科技有限公司展现了专业服务

能力。作为阿里巴巴国际站核心服务

商，该公司长期致力于提升客户平台运

营效能，此次更创新推出免费外贸客户

开发培训项目，以“培训+运营”双轮驱

动模式，助力企业构建全渠道营销体

系。公司负责人表示，将持续响应外贸

企业需求，通过定制化课程与资源对

接，帮助企业突破传统营销边界，在全

球化竞争中抢占先机。

参训企业代表与讲师展开热烈互

动，就相关具体问题深入交流。多家企

业计划将培训成果转化为实际营销方

案。

市商务局相关负责人指出，本次培

训是落实稳外贸政策的重要举措，旨在

通过技能提升帮助企业应对国际市场

挑战。后续，该局将联动更多行业资

源，持续开展跨境电商、海外仓建设等

主题培训，打造立体化企业服务生态，

推动永康外贸从“制造出海”向“品牌出

海”跨越。

赋能30家外贸企业数字化营销
市商务局举办Facebook社媒客户开发实操培训

公益广告


