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创新推出LOC模式 携手打造知名品牌

京东与永康企业“双向奔赴”
本报讯（融媒记者 程明星） 11月
20日，“商务带你拓市场·渠道强企”系列
行动之2024年京东电动车永康专项选品

会，在我市电子商务公共服务中心举办，

吸引了10多家电动车企业代表参加。

“电动车、电摩，未来它们的市场大有

可为。”京东零售汽车事业部招商经理、主

讲人闫培玺向大家开门见山，率先分享了

一组数据：当前，全国电动自行车市场保

有量已达4亿辆，若以全国家庭户数计算，

每5户家庭就拥有4辆电动自行车，年销

量达7000万台，还涉及千亿件装备。

“正是在这样的蓝海市场下，当前，

京东零售开始新设整车销售的类目。”闫

培玺介绍道。针对京东运营经验、成功

案例、核心技术服务等，闫培玺还向企业

代表进行了讲解分享。

京东LOC模式是京东商城推出的

一项订单管理服务，旨在帮助商家更加

高效地管理订单。它提供了多种功能，

包括订单查询、订单管理、订单处理和订

单跟踪等，帮助商家更好地了解订单状

态，及时处理订单问题。同时，该模式还

适用于多种业务场景。其中最为典型的

是，消费者如果从京东商城选购产品，该

模式可实现就近配送，极大地提高入驻

商家的工作效率。

“当前，电动车线上成交数量呈快速

增长的趋势。如2023年电动车的成交数

量，其中约60%的订单量是在线上成交

的。”闫培玺说，“京东平台需要永康电动

车企业的入驻，提供丰富的货源；永康企

业也需要京东这个平台的品牌影响力和

营销资源，为其特色产品进行品牌推广和

营销支持，而且通过京东平台的广告投

放、活动策划等方式，可以极大地提升产

品的知名度和美誉度，助力企业扩大品牌

影响力。”

活动现场还发布了2024京东“春晓

计划”的政策，并对该计划中多条有助于

商家的“升级政策”进行深度解读。

11月22日，记者刚走进浙江安德

电器有限公司（以下简称“安德公司”）便

看到了一派忙碌的景象。多名员工驾驶

着叉车，将一台台包装好的烟机、灶具、

烤箱等，小心翼翼地送入集装箱。在确

认订单后，该公司工程部经理韦君向司

机挥手示意。随后货车鸣笛，缓缓驶出

厂区，这批货物即将踏上前往英国的“征

途”。“这几天，我们每天都要发二三十个

集装箱。”韦君向记者透露。

在安德公司G3智能车间内胆智

能化焊接线上，只见上圈、下圈、底盘，

以及两块吊耳等五块部件，在机械手

的操作下，不一会儿就被焊接成了一

只精致的内胆，进而传输到下一个生

产环节。

技改升级，是企业的“二次创业”。

韦君介绍，去年，安德公司在G3智能车

间投入2000多万元，加码推进信息化、

自动化建设，提高企业智能制造水平和

能力，推动产品的升级换代。

眼前这条生产线，以前需要约40

个员工，如今只需要 8个人便能实现

更高的产能，降本增效让企业切切实

实地感受到了自动化和数字化所带来

的魅力。

新品在欧美市场以及新兴市场持续

走俏，订单需求量大，对安德公司的生产

制造来说是一大考验。而这也从侧面说

明，在面对充满挑战的国内外市场环境

下，我市企业实现了内销业务的高质量

发展和外销业务的高速增长。

“推动产品的研发创新、差异化拓

展，是安德公司的发展方向。”安德公司

销售部总监蔡广太如是说，欧美人以前

惯用燃气灶具烹饪。然而，通过对欧美

国家能源政策研究，以及充分的市场调

研，安德公司逐渐意识到，欧美能源价

格持续上涨，加上燃气产品的安全性问

题，当地家电市场逐渐往能效更高、安

全性更好的电磁炉产品方向升级，产品

呈现出低碳、绿色、智能化等特点，同时

开始流行电磁炉和烤箱一体式组合的

厨具。

“这种炉具集燃气灶、电烤箱等多种

功能于一体，既节省了空间，又满足了不

同烹饪需求。它的高科技感和智能化操

作，深受现代家庭喜爱。”蔡广太说，这款

独立式电磁炉烤箱加热快，能效高于传

统燃气炉和电陶炉约10%—15%。在

“双碳”背景和“气转电”市场需求下，该

系列产品投放欧美市场已有一年时间，

总销量达到2万台，成为安德公司的网红

产品。

截至今年9月底，该公司已基本实

现2023年度的总销售额，预计今年总销

售额能实现同比增长约40%。

蔡广太介绍，当前，新兴市场蕴含极

大的机遇。接下来，他们将好好研究共

建“一带一路”倡议，在加快产品研发投

入的同时，“特种兵式”开拓新兴市场。

值得一提的是，今年下半年，安德公司已

先后与阿尔及利亚以及乌兹别克斯坦签

订了价值超千万元的大订单。

1-10月我市规上工业稳进提质

电器厨具行业产值同比增四成

精准拓展市场
推动产品升级换代

不单单是电器厨具行业，我市农业装

备产业同样表现亮眼。

日前，星月集团浙江星莱和农业装

备有限公司（以下简称“星莱和公司”）举

办全国经销商大会，吸引了各地近500

名优秀经销商参加。其间，该公司推出

全球首台四缸30匹马力系列精品插秧机

以及TC系列小马力拖拉机两款新品，并

在星莱和公司一处试验田里进行现场演

示，吸引了经销商们的兴致。

“我们研发的轮式拖拉机系列产品，

引领了国内外50匹马力以下产品的技

术方向。”星莱和公司研究院院长张宝欢

介绍了新品的卖点。TC系列小马力拖

拉机采用梭式换挡，大转向角设计，马力

大、操纵灵活、通过性好。有业内人士更

是将其称为当前国内同马力段最实用、

东南亚地区最经典的水田机。

张宝欢的自信，记者从现场会的结

果得到了验证。据悉，本次大会星莱和

公司仅现场签约的订单数量就超过了

400台。

此外，在休闲器具行业里，我市自行

车产业频频在国际性展会上发力，收获

颇丰。

记者从浙江欧飞电动车有限公司

（以下简称“欧飞公司”）了解到，今年10

月份，该公司携城市SUV电动自行车等

多款新品前往广交会参展。展会期间，

该公司通过“引流来永”，成功发展了一

批潜力客户。

“精准把握用户需求才能赢得市

场。接下来，我们将继续聚焦这些客户

对终端市场的需求，沉心打磨产品，加快

产品迭代升级，向中高端市场进军。”欧

飞公司外贸经理曹慧君说。

当然，我市八大行业规上工业产值

蹄疾步稳，一方面是规上企业自强自立，

另一方面是“压舱石”作用持续凸显。今

年以来，市经信局的支持政策不断叠加，

政策效应持续积累，为规上企业起到了

保驾护航的作用。

记者从市经信局了解到，为加速推

进产业发展，提振实体经济，该局贯彻落

实市委、市政府发布的《永康市工信领域

推动设备更新和消费品以旧换新实施方

案》（以下简称《实施方案》）。根据《实施

方案》，我市加快推动工信领域重点行业

设备更新，着力提升优势装备和优质消

费品供给能力，加快制造业高质量发展，

培育新质生产力。

在实施数字化改造全覆盖行动上，

我市将推动智能制造示范标杆培育，推

动中小企业数字化改造扩面覆盖，推动

人工智能融合发展，推动数字化改造服

务体系建设等。在实施重点行业设备更

新行动上，我市将加快推进优质技改项

目，加快替换低效老旧设备，加快推广绿

色安全装备，加快更新试验检测设备

等。在实施优势装备产业培育行动上，

我市将增强优势装备供给能力，推进关

键短板装备突破，推动装备制造业服务

化转型，加强高端装备推广应用。在实

施优质消费品供给提升行动上，我市将

发布推广本地优质产品目录，实施消费

品工业“三品”战略，开展优质产品推广

对接活动等。

融媒记者 程明星

抢抓展会机遇
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