
这头，天天脉交会上合作洽谈热火

朝天；那头，一家家脉链工品连锁店处

处开花。

“让工厂更有价值，让终端更能赚

钱”，正如脉链给自己的定位一般，既要

壮大根茎，也要不断延伸藤蔓，在地瓜

田里汲取更多养分。依托多年沉淀的

渠道优势，脉链从“坐商”转变为“行

商”，不断把脚步迈

出去，以哈萨克斯

坦为海外首发

市场，聚力

将原来积

累的全

球代

理

商 逐

步转型

为各个国

家的脉链工

品连锁合伙人，

把藤蔓开枝散叶

伸展至全球，形成了一套独特的“脉链

模式”。

“脉链工品连锁店就像五金连锁超

市，汇聚了各类优质五金产品，包括电

动工具、园林工具、手动工具等多个品

类，可以一站式满足海外消费者的多元

需求。未来，脉链工品连锁店的招牌将

统一打上‘永康五金’区域公共品牌，赋

能‘永康制造’漂

洋过海。”脉链

地推总经理

刘龙说。

快
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海外仓网络也

在加速构建。目前，脉链已在多个国家

成立合资公司，并设立海外仓。一个个

海外仓，联通中心仓，链接起了中国和

世界，成为五金企业的海外触角，既能

满足当地采购商对产品配送的时效性

需求，又能助力五金企业产品出海、销

售增量。

以俄罗斯海外仓为例，脉链在俄罗

斯自营海外仓总面积超过 3000 平方

米，拥有150个售后服务网点。“‘产业

带+数字化+海外仓’的模式打通了销售

‘最后一公里’。俄罗斯的采购商无需

再费尽周折来中国，一家家看工厂、挑

产品、谈价格，只需在脉链数字化采购

平台上下单，就能直采到来自中国的五

金产品，并且提货方便，不再像过去那

样，只有大订单工厂才会接单，还要等

上好几个月才能拿到产品。”来自俄罗

斯的脉链海外仓服务商叶夫盖尼坦言。

盛夏丽州，草木葳蕤，万物并秀，每

一寸土地，都蕴藏着奋勇争先、攀高向

新的力量。在肥沃的地瓜田上，脉链

“地瓜”不断壮大根茎、延伸藤蔓，越长

越结实，越耕越香甜，“脉”出崭新征程，

“链”接全球贸易，收获的季节，不会远

了。
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橙色，散发着朝气与活力。在金

华之南、婺江两岸，13栋亮橙色建筑拔
地而起，集聚起五金产业发展的蓬勃
能量。在夏日的风声蝉鸣中，集商务
办公、研发制造、产品发布、会议沙龙
等众多功能区块于一体的脉链数智产
业园焕发出勃勃生机。
将镜头拉回永康，脉链集团（以下

简称“脉链”）的老厂区默默伫立，橙色
调的企业招牌依旧醒目。
两点交汇之间，一条五金发展新

路径孕育而生。在阳光、雨露、养分的
滋养下，结实的“地瓜”沿着这条新路
径茁壮生长，撬动永康五金在数字浪
潮中加速出海、触达世界。

机械臂灵活挥舞，自动化设备高效

运转，各类电动工具源源不断下线，等

待发往海外⋯⋯这是记者近日在脉链

生产车间见到的一幕。今年1月-6月，

脉链销售额同比增长31%，6月销售额

同比增长87%，预计全年销售额同比增

长60%以上。

但在一众五金企业中，脉链“跑”出

的硬核成绩并不具有普遍性。当前，五

金行业已逐渐从高速增长的增量时代

迈入“剩”者为王的存量竞争时代，产业

上下游梗阻加剧，各路力量排兵布阵，

新机会孕育的同时，行业洗牌也在悄然

加速。

在产能重构的背景下，高度内卷的

市场如何破局？摸着石头过河的五金

企业又该如何突围？漩涡涌动之下，脉

链正在寻找答案。

如今，这个答案逐渐清晰：乘风破

浪是唯一的解法。2014年，已是电动工

具行业巨头的脉链敏锐地嗅到市场先

机，开始以服务为导向发展。时隔三

年，脉链摸准再次发力的节奏，开启了

新一轮转型之路⋯⋯从制造到品牌，从

服务到平台，从单打独斗走向协同作

战，脉链打造数字产业服务平台，联合

一众五金企业抱团发展，并将目光重点

投向了五金产业亟须转型升级的永康。

一枝独秀不是春，百花齐放才是

春。有的企业缺市场信息，有的企业缺

研发能力，有的企业缺自主品牌，有的

企业缺销售渠道⋯⋯根据不同需求，永

康企业可以在脉链数字产业服务平台

上“点菜下单”，该平台可以为企业提供

“产业带+数字化+海外仓”共享、数字化

系统共享、技术标准共享、渠道品牌共

享、连锁服务共享、资源共享等多方面

共享服务。

“这是微耕机，体积小、易上手，可

以用于耕地、开沟、收割⋯⋯”近日，脉

链数智产业园来了一批远道而来的客

人。在天天脉交会会场，安哥拉政府代

表团当即采购了一批微耕机，以支持当

地农业发展。

这

是 自 今

年 4 月 天

天脉交会开

幕以来时常上

演的场景。天天

脉交会，被脉链董事

长徐伟强定义为一场

“365 天 不 落 幕 的 展

会”——不同于传统展会，天天脉交会

一边集中展示入驻五金企业的优质产

品，一边将海外客户“请进来”，并打破

以往“一对一”的对接模式，以“多对多”

对接模式促成双方合作。与此同时，位

于脉链数智产业园内的天天脉交会会

场将永不撤展，吸引着全球五金生意持

续不断地在此成交。

在永康这片地瓜田上，五金滋养的

土壤肥沃，脉链“地瓜”深深扎根并不断

壮大根茎，联合一众五金企业的力量，

汇聚各个产业环节的能量，乘势而上、

聚势而强。
永康素有“百工之乡”之称，块状

经济高度发达，五金底子雄厚，背后

的产业链相对完善，一个保温杯、一

樘防盗门、一辆滑板车便能催生一个

个产业。在这些产业中，除了看得见

的头部企业，更多的是分散在各个角

落的中小企业。

一场疫情，让世界经济发生着深

远变化。永康五金触达全球，外向型

特征明显，在面对风云突变的市场

时，永康企业更需练就一身随风逐浪

的本领。谁能率先跟上新发展格局

的步伐，谁就能在大时代中乘风破

浪。

永康企业要认准大方向，不断开

拓国际视野，重新“走出去”，多出去

走、多出去看、多做调研，用从零再次

出发的勇气开拓海外市场。除了守

住欧洲、美国、日本、韩国等传统市场

外，永康企业更应看到新兴市场，可

以说，新兴市场正成为拉动外贸的新

增长点。

打响永康五金品牌也对推动块

状经济发展具有重要意义。无论是

区域品牌还是企业品牌，都要在世界

范围内把它打响，这是一个持久性、

急不来的过程，更是永康五金不断扩

容国际朋友圈、进一步“起舞”世界舞

台的关键一环。
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