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南丰四月
馨香的不止橘花

（三首）
□浇 洁

4月7日南丰街边夜宵
当街边夜宵店迎来了十多位诗人

暴动着橘花香的南丰夜色颤了一下

清汤、水粉又引来了粉丝团

纸包、鱼丸、蛋箍比期望的还美味一点

酒在双唇的边境获取了通行证

百亿的橘树、花朵和四月的想象

比较中，爱的甜又加了几分

一场浩瀚的诗意占据了小店上空

诗人们信任橘香就像信任诗是魔法的创造

汉字回归凤凰衔书台，灵感纯白已然下种

馨香的不止橘花，我一朵一朵一波一波地享用

橘子汁般的月光

陶醉中搭起了吟咏的拱桥

夜游琴城老街忆子固
橘花香轻舔足音

在静谧的夜中低徊

我将今晚琴城老街上的月亮

捎给宋庆历七年的你

它在马头墙上盘桓

我知道一兄四弟九个妹妹的你

双肩的沉重

我知道年关将近扶父灵柩的你

举目无亲、身无分文的寒冷

你是多么需要这如溪沙的茫茫月色

这一杯似家乡水酒的月色

夜色如昔，你就来吧

我将今晚琴城老街上的这碗纯正清汤

送给未遇好友王安石和恩师欧阳修的你

读书岩的幽深不及你的潜心

你的抱负怡怡春无限、翱翔万里风

知否？子固兄

请允许身在琴城的我如此称呼你

“秋雨名家”的老屋还在街巷等你

老城楼上的草依然在为你青绿

黑夜里你的诗文仍在人间照耀

你写的墨池依旧在临川之城东

你吟的拟砚台还耸立在抚河上空

你“远近高下，壮大闳廓”

你“力行无顾是豪雄”

人生多余印象而已

唯有你星斗闪耀江水长流

千年后，深巷的回声古渡口的虚空里

你一次次在春风中归乡

玉润冰清

石邮村观傩
观傩，如同看自己

那么多夜包围铸就了我

潮湿的生存，沉重的恐惧

流淌的年月，此时此刻

秦汉的禹步进入我的额头

复活的春光燃烧我的双眼

虔敬的鼓点汹涌我的气息

我是温柔的野兽驱逐我自己

我是黎明的边缘上升又沉沦

开山的利斧为我砍出通道

纸钱掷地为我抟土造人

雷公布雨福泽众生

傩婆得子笑煞人间

钟馗醉酒童趣盎然

关公祭刀英雄无限

⋯⋯

欢笑的翅膀脱壳而出

会意的清明争相聚拢

神灵举止来自俗世日常

我就是我们

再高贵的面容都抵不上一个面具的威力
深在浅处，前世即今生
傩神庙旁的一条蜥蜴赤裸着安宁
光影下晾晒着我多年寻而未得的珍宝
绿丝草低伏，清溪里摇了摇亘古的身姿

荔枝依旧年年红
□肖复兴

我第一次吃荔枝，是28岁的时

候。那年，我刚到北京，家中只有孤

零零的老母。站在荔枝摊前，挪不动

步。那时，北京很少见到这种南方水

果，时令一过，不消几日，再想买就买

不到了。

想想活到28岁，居然没有尝过荔

枝的滋味，再想想母亲快70岁了，也

从来没有吃过荔枝呢！虽然一斤要

好几元，挺贵的，咬咬牙，还是掏钱买

了一斤。那时，我刚在郊区谋上中学

老师的职，衣袋里正有当月42.5元的

工资，硬邦邦的，鼓起几分胆气。我

想让母亲尝尝鲜，她一定会高兴的。

回到家，还没容我从书包里掏出

荔枝，母亲先端出一盘沙果。这是一

种比海棠大不了多少的小果子，每个

都长着疤，有的还烂了皮，只是让母

亲一一剜去了疤，洗得干干净净。每

个沙果都显得晶莹剔透，沾着水珠，

果皮上红的纹络显得格外清晰。不

知老人家洗了几遍才洗成这般模

样。我知道这一定是母亲买的处理

水果，每斤顶多5分或者1角。居家

过日子，老人就是这样一辈子过来

了。

我拿了一个沙果塞进嘴里，连声

说真好吃，又明知故问多少钱一斤，

然后不住口说真便宜——其实，母亲

知道那是我在安慰她而已，但这样的

把戏每次依然让她高兴。

趁着她高兴的劲儿，我掏出荔

枝：“妈！今天我给你也买了好东

西。”母亲一见荔枝，脸立刻沉了下

来：“你财主了怎么着？这么贵的东

西，你⋯⋯”我打断母亲的话：“这么

贵的东西，不兴咱们尝尝鲜！”母亲扑

哧一声笑了，筋脉突兀的手不停地抚

摸着荔枝，然后用小拇指甲盖划破

荔枝皮，小心翼翼地剥开皮又不让

皮掉下，手心托着荔枝，像是托着一

只刚刚啄破蛋壳的小鸡，那样爱怜

地望着舍不得吞下，嘴里不住地对

我说：“你说它是怎么长的？怎么红

皮里就长着这么白的肉？”毕竟是第

一次吃，毕竟是好吃！母亲竟像孩子

一样高兴。

那一晚，正巧有位老师带着几个

学生突然到我家做客，望着桌上这两

盘水果有些奇怪。也是，一盘沙果伤

痕累累，一盘荔枝玲珑剔透，对比过

于鲜明。说实话，自尊心与虚荣心齐

头并进，我觉得自己仿佛是那盘丑小

鸭般的沙果，真恨不得变戏法一样把

它一下子变走。母亲端上茶来，笑吟

吟顺手把沙果端走，那般不经意，然

后回过头对客人说：“快尝尝荔枝

吧！”说得那般自然、妥帖。

母亲很喜欢吃荔枝，但是她舍不

得吃，每次都把大个的荔枝给我吃。

以后每年的夏天，不管荔枝多贵，我

总是要买上一两斤，让母亲尝尝鲜。

荔枝成了我家一年一度的保留节目，

一直延续到母亲去世。母亲去世前

是夏天，正赶上荔枝刚上市。我买了

好多新鲜的荔枝，皮薄核小，鲜红的

皮一剥掉，白中泛青的肉蒙着一层细

细的水珠，仿佛跑了多远的路，累得

张着一张张汗津津的小脸。

是啊，它们整整跑了一年的长

跑，才又和我们阔别重逢。我感到慰

藉的是，母亲临终前一天还吃到了水

灵灵的荔枝，我一直信为是天命，是

母亲善良忠厚一生的报偿。如果荔

枝晚几天上市，我迟几天才买，那该

是何等的遗憾，会让我产生多少无法

弥补的痛楚。

其实，我错了。自从家里添了小

孙子，母亲便把原来给儿子的爱分给

孙子一部分。我忽略了身旁小馋猫

的存在，他再不用熬到28岁才能尝到

荔枝，他还不懂得什么叫珍贵，什么

叫舍不得，只知道想吃便张开嘴巴。

母亲去世很久，我才知道母亲临终前

一直舍不得吃一颗荔枝，都给了她心

爱的太馋嘴的小孙子吃了。

而今，荔枝依旧年年红！

那年摆地摊
□楚草

那是上世纪90年代初。有一天，

在长沙工作的叔叔给我寄来一封信，

说他最近要到福建厦门开会，顺便去

泉州市黎明职业大学看望一位原来

的同事——梁老师。泉州是著名华

侨之乡，经济发达，私人企业遍地开

花，梁老师或许可以帮忙找工作。之

前我在家乡一所中学教书，因种种原

因辞职，想到沿海地区闯一闯，碰碰

运气。看到叔叔给我带来这个喜讯

和福音，我犹如久旱逢甘霖，高兴得

像小孩一样连蹦带跳。

第二天，我让妻子去娘家借了

300元盘缠，提了一个帆布袋，坐汽车

到株洲转火车，第三天中午顺利到达

美丽的泉州市。梁老师下班后，我们

骑着自行车，去市区、郊外、码头找工

作，问来问去，到三更半夜也没找到

一个适合的企业。后来我又连续找

了几天工作，都一无所获。

我想，如果这样下去，费用花完

了，说不定要露宿街头，不如早点打

道回府。我听说过泉州市石狮小商

品批发很便宜，跟义乌小商品市场一

样闻名全国。到当地一看，果然店铺

林立，人流如潮，商品琳琅满目，令人

眼花缭乱。逛来逛去，我看到许多商

店批发三折伞。问了一个店主，他对

我说，如果一次批发100把，一把3

元，50把以下6元。这几天，我省吃

节用，袋里也只剩下200多元。我打

开几把伞看了看，五颜六色、小巧玲

珑、时尚漂亮、携带方便。心想，家里

的小伙子和年轻姑娘应该特别喜欢，

拿回家一把卖10元-12元应该不成

问题，毕竟老家商店卖的三折伞都要

十几元甚至二十几元一把。于是，我

花了180元买了30把伞。

我马不停蹄地赶回老家。附近

几个乡镇，轮流5天一次赶集。那天，

我提着一只塑料袋，早早来到本镇市

场赶集，打开几把颜色特别鲜艳好看

的花伞，以吸引顾客。那时，我还是

第一次壮起胆子摆地摊，十分害羞，

怕丢面子，因为本镇同学、亲戚、朋

友、熟人多，不敢叫卖，看到他们来

了，我就把头立即转到一边。有些顾

客走过来打开伞看看挺满意，但听到

要10元一把，都走开了。就这样，从

早到晚一把伞都没有卖出去，还得出

每天5角的摆摊费。

为了养家糊口，我又连续到其他

几个乡镇赶集摆摊，没有熟人，可以

随时吆喝，但很多顾客问问价格，都

嫌贵，舍不得掏钱。最后，这30把花

伞只卖掉几把，剩下的送给亲戚几

把，大部分留给自家用。

泉州之行让我损失惨重。究其

原因是当时农村太穷，消费水平低。

再说，这种三折伞，也不是农村老百

姓的刚需，甚至是可有可无的，所以，

即使价格实惠，颜色漂亮，销量也不

好。300元相当于那时我3个月的工

资，可以建造半座砖木结构的楼房。

还有一次，是国庆节，叔叔邀请

我和弟弟去长沙玩。一次逛街，偶然

发现一家大型商场里卖一种万能胶，

像发现宝贝一样。我向导购员询问，

一支10克，3角钱，一箱100支。它的

好处可多了，什么鞋、锅、碗、瓢、盆等

等东西破了都可用它修补，在“缝缝

补补又三年”的农村特别适用。当时

农村物资匮乏，尤其是胶水之类的商

品更是奇缺，买回家一支卖1元不在

话下。我当即跟叔叔借了几十元，一

共买了两箱。

回到家，那天赶集，我骑着一辆

自行车，驮着这两箱胶水到马路边占

了一个显眼的位置试销，铺开一张塑

料布，然后把胶水一支支摆在摊上。

这次，我一改过去不好意思的观

念，拿了几件塑料制品，一边做试验，

一边大声吆喝：“卖胶水，卖胶水，万

能胶，一元一支，价格实惠。走过路

过，千万不要错过！”一下就吸引了很

多人，将我围得水泄不通。我一手递

货，一手收钱，忙得就像花丛里的蜜蜂。

正在我为出师顺利暗自庆幸时，

突然遇到了中学时代的老同学李

东！看到我在摆摊，李东脸上满是惊

喜，对我说：“没想到老同学居然敢出

来摆摊！真佩服你的勇气。生意这

么红火，祝贺你呀！”

一番话说得我心里暖暖的。这

个上午，200支万能胶很快就卖光了，

扣除成本60元，纯收入140元，超过

我当时教书一个月的工资！赚了钱

倒在其次，最大的收获是自己走出了

成功的第一步！

后来，我写信去问叔叔（那时农

村还没有安装电话），那个商场是否

还卖那种万能胶。过10天后，叔叔回

信说没有了，让我后悔不已。

经商犹如打仗, 胜败乃兵家常

事。这两次摆摊让我懂得，只有充分

调查市场行情，随时了解顾客心理，

掌握商品特性，才能减少损失，赢得

市场。
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肖复兴


