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本报讯（融媒记者 程明星 融媒见

习记者 郑旭华） 2 月 27 日，记者从市

商务局获悉，省商务厅公布了浙江省第

四批内外贸一体化“领跑者”企业、改革

试点产业基地培育名单，我市共有 3 家

企业、1 个基地上榜，分别是永康市华鹰

衡器有限公司、永康市海力实业有限公

司、浙江飞神车业有限公司和永康餐厨

用品产业基地。

截至目前，我市已有20家“领跑者”

企业，改革试点产业基地已有3个，总数

居全省第二。

作为浙江省第一批出口基地，我

市以五金餐厨产业闻名于世，拥有超

2500 家 餐 厨 用 品 生 产 及 关 联 企 业 。

经过多年专业化发展，丽州大地孵化

出哈尔斯、炊大王、安胜、雄泰、飞剑

等一大批技术先进、规模较大、各具

特色的餐厨用品生产企业，形成一条

以 生 产 制 造 为 中 心 ，集 产 品 设 计 研

发、原材料和配件供应、销售、物流等

上下游完整的产业链，成为我市的支

柱产业之一。

尤其在“电商换市”的大力推进下，

我市跨境电商行业蓬勃发展，雄厚的产

业基础、肥沃的电商土壤为餐厨用品企

业的外销注入强劲动能。据统计，我市

相关产品销往 170 多个国家和地区，出

口额连续多年居全国县级市第一，其中

保温杯（壶）产量占全国的 55%以上，不

锈钢保温杯出口量居世界前列；炊具产

量和出口量分别约占全国的1/3和1/4。

近年来，我市餐厨用品行业立足

制造优势，不断加大科研投入，加强自

主研发创新，推动产品更新迭代，产品

质量和品牌知名度稳步提升，技术和

创新水平已经处于产业前沿。目前，

我 市 60% 餐 厨 用 品 企 业 拥 有 自 主 品

牌，其中中国驰名商标 3 个、省级出口

名牌 7 个。截至目前，我市餐厨用品

行 业 累 计 标 准 发 布 数 稳 居 金 华 市 首

位、全省前列，主导发布“浙江制造”标

准 17 项、首批“浙江制造”外文标准 10

项，获得“品字标”认证证书 14 张并参

与 7 项国家标准、15 项行业标准的制

定工作。此外，该行业拥有发明专利

50 多项、实用新型专利 400 多项，外观

设计专利 1000 多项。

为引导企业加速内外贸一体化，

走好“国内国际双循环、内贸外贸齐驱

动”之路，我市累计出台 36 个涵盖工

业、科技、外贸、物流、人才、品牌培育

等方面的内外贸发展相关扶持政策。

与此同时，我市通过积极搭建“三中心

一平台”内外贸一体化公共服务体系，

打造以中国（永康）五金物流港为核心

的物流模式，发挥海铁联运优势，为企

业开拓国内外市场打通“大动脉”、畅

通“微循环”，助力我市内外贸一体化

提速升级。

我市新增1个省改革试点产业基地
基地总数居全省第二，“领跑者”企业增至20家

时值二月，大地春回。田野上，各

种不同的农业机械来回穿梭，绘就了一

幅生机勃勃的丽州春耕图。而在市场

的另一端，农机生产企业——市斯塔克

动力机械有限公司（以下简称“斯塔克

公司”）也迎来了一年中最繁忙的季节，

组装、调试、运输，进入满负荷生产状

态。

微耕机订单排至三季度
“这批货是发往云南的，总共200台

微耕机。”2 月 23 日，记者来到斯塔克公

司，一走进车间，就看见该公司总经理

朱杰正忙着组织员工发货。

成立于 2019 年的斯塔克公司是一

家专业生产微耕机的企业。据了解，微

耕机也称为万能管理机，是专门为茶

园、果园、菜地、温室大棚、丘陵坡地和

小块地作业而设计的农机产品。斯塔

克公司生产的微耕机拥有相关配套机

具20余种，可用于不同经济作物田间作

业。

近年来，随着农村土地开展适度

规模化和集约化经营，一大批中小型

农场如雨后春笋般冒出来，越来越多

的年轻人投身农业发展。年轻一代新

农人对农具的新需求，催生出了新商

机。在众多农机产品中，微耕机以其

轻便、一机多用等特性深受新农人青

睐。记者了解到，在淘宝春耕节期间，

斯塔克公司的微耕机销售额同比增长

了 89%。

“我们公司的微耕机重量约 30 公

斤，上手容易、操作轻便，可用于果园深

耕、茶园深耕和水田耕作。”朱杰介绍，

一台微耕机售价约 1000 多元，还可享

受农机补贴，对于农民来说较划算。

朱杰告诉记者，今年，该公司微耕

机的生产订单已经排到三季度，新订单

还源源不断涌来。

积极备战农林装备博览会
提到即将召开的首届中国（永康）

国际农林装备博览会暨丘陵山区农林

机械展览会，朱杰说，这是提升斯塔克

品牌知名度的一次很好的机会，他对此

充满了期待。

“来自农村、发展农机、服务农民，

是斯塔克公司的核心理念。”朱杰说，要

想在市场上站稳脚跟，必须紧盯市场需

求，“我今天还要去温州，和当地茶农商

谈合作事宜。”

为了解客户需求，一年中的大部分

时间，朱杰都在外地奔波，前往各地察

看微耕机的实际使用效果，一一记录下

客户遇到的问题，方便后续的技术改

进。经过多年的技术积累，斯塔克公司

生产的微耕机因其操作稳定可靠、使用

寿命长、维修方便等特点，受到市场欢

迎，国内月销量达到 3000 台至 4000

台，另有20%的产品出口国外。

朱杰说，接下来，斯塔克公司会积

极与国际知名农机企业开展合作，在

技术创新、产品结构、销售渠道及可持

续发展等方面进行深入探索和创新，

不 断 提 高 企 业 的 竞 争 力 和 市 场 占 有

率，为农业现代化和乡村振兴作出自

己的贡献。
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