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■记者手记

高考生告别高中生活，选择去旅

游、考驾驶证、买手机等，也可以看作是

他们走向未来人生，开启新起点的一种

仪式感。

这种“仪式感”，不仅是通过买买买

获得高考解压的快感，更在于在这一过

程中建立的自我认可、身份认同和个体

信心。

“后高考经济”并非全是商家的一

种炒作，其实伴有极高的现实市场需

求。这样的消费节奏是具有活力的，也

是可以理解的。高考生需要在物质、精

神等各方面自我提升，家长也希望能为

孩子迈入大学添置更好的电子装备。

“结伴跟团游”“电子产品首选性价

比”“趁假期多学点自己喜欢的”等具有

个性的消费观念，近几年并不少见。作

为伴随互联网发展成长起来的一代，现

在的高考生相对拥有更广阔的视野和

更丰富的技能，对于消费的认知也更为

多元化和理性化。在面对大金额消费

可以自主选择时，这些“00 后”的表现是

令人欣喜的。

在这场“后高考经济”的消费小高

峰中，很多考生在直面多项选择时，没

有冲动型消费。因为这不仅仅是消费，

而是在直面诱惑和选择中塑造自己的

消费观。与其说这是一次消费，不如说

这是准大学生们的一次自我教育，也是

一次很好的社会实践。

“毕业旅游”热度高 驾考需排队 手表手机成标配

“后高考经济”带动消费升温
今年高考落下帷幕，我市又有一批学子即将迈入大学生活，迎接人生的另一个新阶段。终于卸下重任的高

考生纷纷开启了休闲模式，这也意味着“后高考经济”的出现。庞大的高考生消费群体、有着长达近 3 个月的超
长假期，将为我市市场注入强劲消费活力。日前，记者走访了我市各驾校、数码店、旅行社等发现，一波后高考消
费小高峰已经到来。

“毕业旅游”热度高 长线选择最受捧

高考结束后，出去游玩放松心情是

当下很多考生的选择。“我们还是喜欢

报纯玩团，最好不要有购物选项。”位于

九铃东路的一家旅行社内，记者遇到了

前来报团出去游玩的几名高考生。“我

和几个小伙伴原本就约定好，等高考结

束，大家一起出去旅游。现在这个愿望

终于实现了，可以好好放松身心。”高考

生王琳说。

对于高考生而言，相较于短线旅

游、周边游，长途旅游线路是他们的首

选。“既然出门了，我们就想玩得尽兴。”

王琳和她的小伙伴们都选择了新疆这

条路线。

“目前，报名参团出去游玩的学生

们多集中选择新疆、湖北恩施等几个地

方。”旅行社相关负责人程芳说。据统

计，该旅行社选择长途旅游的占到成交

订单的 70%左右，飞机、高铁作为热门

的出行工具，出票率较之前增长了20%

左右。此外，还会有一些选择自主成团

的高考生，委托旅行社谋划路线、预订

酒店等。

面对终于可以“撒欢儿”玩的高考

生们，外地旅游景区也是各出妙招，通

过门票减免优惠、凭借高考证享受部分

福利等，吸引高考生出游。

驾驶证报考需排队 3天突破200人

“高考刚结束，我们就迎来一波报

名热潮，排队排到大门外，仅3天就突破

了200人。3名工作人员都忙不过来。”

位于望春东路的一家驾校报名点负责

人傅伟民说，每年高考结束后都会有一

大拨高考生报考机动车驾驶证。他们

觉得会开车是一项必不可少的技能。

在已经报名的高考生中可以发现，

他们考驾驶证主要以 C1 为主，也有小

部分选择了 C2。“虽然现在汽车普遍都

是自动挡，但我还是想考C1驾驶证，手

动挡更刺激。”前来报名的高考生赵峰

说。和他一起前来报名的几个小伙伴

都选择了考 C1 驾驶证，他们认为高考

结束后有空闲时间，掌握一门新技能提

升自己，也会丰富假期生活。

另外，前来报名的高考生中，有想

考摩托车证的，但鉴于一年内只能申请

报考一个驾驶证，无奈只能选择了机动

车驾驶证。

据统计，眼下，报考机动车驾驶证

的高考生数量占总人数的六至七成。

“正常情况下，考驾驶证大约要花 3 个

月时间。由于寒暑假都是学车小高峰，

排队考试等待时间延长，预计这波报名

的高考生 9 月前可完成科目二考试，少

数开学晚的可完成科目三。”针对目前

报考驾驶证的火热现象，该驾校总教练

沈寿溪解释，并建议其他想考驾驶证的

市民可以错开现在的小高峰。

高科技电子产品成标配 消费更理性

“你是买和妈妈这款屏幕一样大小

的手机，还是喜欢别的？”在桃源路一家

手机店内，市民李女士正带着高考结束

不久的女儿选购新手机。“女儿即将开

始新的大学生活，我就想让她挑选一些

喜欢的又需要的电子产品。”李女士说，

在女儿选择了一款白色苹果手机后，便

爽快付钱陪女儿离开了。

如今，手机已经成为大多数家长为

即将上大学的孩子配备的电子产品之

一。

“今天，来我们店里选购电子产品

的，基本上是父母带着孩子的，或者是

学生本人。”手机店负责人冯长华告诉

记者，高考结束后，不少考生都到店选

择各种电子产品，手机销量比平时增长

了30%左右。

记者了解到，除了手机销量走俏

外，华为手表、各类平板电脑等电子产

品也深受学生欢迎。相比之下，苹果手

表反而无人问津。“相比之前，苹果品牌

的一些产品热度都已下降。现在的学

生也会更多考虑性价比，且在购买电子

产品前都做了充分了解，消费更趋理

性。”冯长华说。他预估下一波电子产

品消费热潮，会集中在大学开学前期，

届时会有不少准大学生到店购买各类

笔记本电脑等。目前在“后高考经济”

的带动下，店内单日营业额也较往常增

加了数万元。 融媒记者 胡美樱子

消费形式
更是自我教育


