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□融媒记者 潘燕佳

当你双手拎着重物站在门前时，门

像是被施了“魔法”一般轻轻打开。

这就是王力安防股份有限公司的

智能家居系统——爱岗智家所呈现的

智能场景之一，也是爱岗智家所有功能

的冰山一角。

站在世界五金精品馆王力安防展

台前，许多人不仅会问，作为王力安防

的王牌产品，爱岗智家到底有多智能

呢？

“爱岗智家拥有5大智能板块、25

个智能系统，拥有智能识别、随心开关

门、智能防夹、智能布防撤防四个黑科

技，就像是一个看家护院的机器人，用

户在全球任何地方、任何时间都能轻松

掌控家门。”王力智能家居事业部总经

理叶磊说。

据了解，爱岗智家是一套由25个智

能系统组成的智能家居系统。用户从

进入家门或者离家第一刻起，无需各种

开关，就能享受全屋智能的贴身服务。

如用户回家，入户门可以做到无感开

门；只要靠近门，随心智能门即可启动

智能识别功能，验证通过后即自动开

门，把布防状态自动调整为撤防状态，

同时启动回家模式，把家自动调整为让

用户最舒服的居家环境。居家时，用户

可以通过平板小管家控制家里各种居

家设备，或启动各种智能居家模式。

此外，爱岗智家还可以与家中各种

智能设备联动。在用户出门时，爱岗智

家会自动检测家中人数、自动布防。用

户还可通过油烟机、平板小管家、卫生

间魔镜、手机等设备远程实现可视对讲

并开锁，让智能技术无缝契合到日常生

活中，全方位守护家庭安全。此外，作

为智能布防的守护者“小卫士夜灯”，在

布防状态下有人闯入时，“小卫士夜灯”

可快速触发自动报警功能，保障主人安

全。

爱岗智家还可以通过家庭网关，将

智能入户（智能锁与安全门）与智能家

居（灯光系统、帘幕系统等）相结合，用

户可通过手机上的智能家居客户端软

件，实现对家庭内部的远程监控与控

制，实现远程开锁、客人图像确认、远程

开启空调等设备。

□融媒记者 潘燕佳

自动加料、压铸成型、取件、冷却

⋯⋯近日，记者走进浙江飞哲工贸有

限公司智能化车间，映入眼帘的是一

台台大型自动化设备，只有零星的几

名员工穿梭其间。

飞哲工贸公司是一家研发、制造

和销售散热器、厨房小家电产品的企

业。因深知“一条腿走路不长远”的

道理，飞哲工贸坚持出口与内销兼

顾。“不论是做内销还是做外贸，都有

一定的风险。所以，公司从2013年

开始便实行‘两条腿走路’，通过产品

多样化、渠道多元化，积极应对市场

的变化。”飞哲工贸公司董事长夏月

飞说。

“之前各类小家电以直播形式销

售，借爆款单品发力国内市场。”夏月

飞说，公司的小家电专业营销团队开

展了市场调研，加强与各大电商平台

合作，寻求新的销售模式。“将原来外

贸销售的人力、产品、研发等资源共

享到内销上面，不仅可以实现资源最

大化利用，也更有利于企业用‘两条

腿走路’，实现更加稳定长远的发

展。”夏月飞说。

除积极布局国内各大电商平台

外，该公司还积极参展广交会、五金

博览会等国内外各大展会，自有小

家电品牌“法菲尼”通过线上线下双

渠道拓展，逐渐提升扩大品牌知名

度。

销售渠道多元化是飞哲工贸“两

条腿走路”策略的支撑点，产品多样

化则更有利于公司长远发展。2012

年以前，飞哲工贸一直以生产销售散

热器为主，但因为品种单一，销售地

以东欧国家为主，企业发展受到限

制。“厨房小家电是生活必需品，对于

企业打开国内外市场大有助益。”夏

月飞说，如今厨房小家电已成为该公

司内外并举的典范。同时，该公司非

常注重产品精益求精，通过实现全部

产品“同线同标同质”，更好地满足消

费升级需求。

产品多样化 渠道多元化

飞哲工贸内外贸并举应对挑战
■推进内外贸一体化 打通国际国内双循环

飞哲工贸公司的直播间

■走进世界五金精品馆

王力爱岗智家：

四大黑科技
守护家庭安全

□融媒记者 程明星

本报讯 近日，省商务厅公布了
第三批浙江省新零售示范企业名单，

浙江炊大王炊具有限公司、浙江金指

数投资管理股份有限公司榜上有

名。此外，“之江创客”2021全球电

子商务创业创新大赛跨境电商赛区

决赛在台州落幕，我市兰哲网络技术

有限公司荣获三等奖。

近年来，随着电商兴起，炊大王

公司紧跟时代变化，销售模式从传统

的线下为主转为线上线下同步进行，

并陆续在淘宝、京东、苏宁、1号店等

各大线上平台开设了旗舰店，产品销

售范围覆盖全国，远销欧美等发达国

家。作为我市炊具行业的龙头企业，

炊大王公司一直保持着专业的制造

工艺和高效的新产品开发能力，在国

内外消费群体里拥有良好的口碑。

金指数五金机电公司是我市知

名的五金机电企业。为了进一步做

精做强，该公司选择在全国各地吸收

加盟商，统一门牌、统一装修、统一产

品、统一经营。截至目前，该公司已

拥有26家子公司和3000多家加盟

店。“我们虽然只有一家网上商店，但

凭借线下门店几乎遍布全国的优势，

打造了线上线下融合的销售模式。

顾客通过网上下单，系统就会把订单

发给距离顾客最近的门店，实现高效

配送。”对于拿下这次省新零售示范

企业的荣誉，金指数公司总经理李亦

说，通过这种线上线下融合的销售模

式，今年以来公司的销售额快速增

长。

市兰哲网络技术有限公司是一

家聚焦本土产业带，服务于健身器

材、电动工具、汽车用品、厨房家居等

产业集群的电商企业。公司通过结

合市场端需求、销售端数据，引导工

厂进行产品升级改造，帮助企业保持

竞争力。同时，该公司线上线下齐头

并进的销售模式，减少了中间环节，

帮助企业实现利润最大化、销售多元

化。兰哲公司还致力打造本土产业

集群海外垂直类目领域的独立站，集

中销售本土优质产品，让全球更多的

消费者了解本土产业带的优质产品，

推动企业自主品牌出海。

市商务局电子商务科相关负责人

表示，如今，电子商务已深度融入生产

生活各领域，在经济社会数字化转型

方面发挥了举足轻重的作用。接下

来，该局将继续加强业务指导，鼓励

新零售示范企业加快开展零售模式

创新与应用，充分发挥示范引领作

用，推动电商平台和实体商业企业双

向融合，培育更多数据驱动、精准营

销、业态融合的新零售企业。

线上线下资源融合 打通零售新链路

我市新增2家省级新零售示范企业

王力安防股份有限公司智能家居系统

□融媒记者 应柳依

本报讯 近日，浙江飞剑工贸有
限公司成立了我市首个杯壶行业博

士后工作站。至此，我市博士后工作

站已覆盖新材料、高端装备制造、新

能源、现代农业等多个行业和领域，

位列金华地区前列。

近年来，飞剑公司通过研发生

产一系列行业领先的健康杯、智能

杯，打造国内外杯壶行业的领先品

牌。博士后工作站成立仪式上，飞

剑公司邀请专家做了《C/C复合材

料与高温合金钎焊连接微尺度界面

设计、调控及机理研究》开题报告，

获得与会人员一致好评。该项目对

于推广新材料在连接领域中的应用

及促进连接技术的发展具有重要意

义，为杯壶产业新材料应用注入新

动力。

为推进博士后工作站建设，市人

力社保局多次组织企业赴上海交通

大学、浙江工业大学、武汉理工大学、

华中科技大学等10多所院校考察。

截至目前，我市企业已建成博士后工

作站8个。下一步，我市将推进上市

企业博士后工作站全覆盖，在“专精

特新”企业重点建站，为打造“世界五

金之都 品质活力永康”提供高层次

人才支撑。

飞剑公司成立我市
首个杯壶行业博士后工作站


