
开栏语

经济新闻 2021年10月18日 星期一

融媒编辑：蒋立峰 电话：87138753 邮箱：397094154@qq.com04

车市遭遇“芯荒”
延迟交车成常态
业内人士预计
车源紧缺会延至明年

□融媒记者 应柳依

本报讯“金九银十”是传统的消

费旺季，但今年的车市却因芯片短缺

而出现了车源紧张的情况，新车交付

时间延长成了常态。

随着汽车“缺芯”现象加剧，永城

二手车市场也受到影响，部分热门车

型回收价格上涨。

新车交付时间延长
近日，记者在各大品牌汽车销售

门店发现，虽然“十一”黄金周已过，

但消费者购车热情不减。不过，一些

商家表示，上门买车的消费者虽多，但

“没有现车”的现状也劝退了一部分客

户。

“因为芯片紧缺，导致某些车型供

应不上，目前店内已经没有现车库

存。”永康鼎华汽车销售有限公司总

经理张柳生告诉记者，车辆订单交付

时间大多需要 2 个月，有部分车型甚

至还要更久。

受疫情影响，叠加自然灾害及上

游原材料工厂自身因素，全球汽车芯

片短缺问题从去年开始延续至今，且

看不到改善的迹象。许多汽车厂商因

芯片供应紧张，导致车辆无法第一时

间出厂。

采访中，记者从各商家反馈中得

知，汽车芯片不仅货源紧缺，且价格同

比上涨十分明显。“尽管如此，因本地

车市竞争激烈，从销售情况来看，新车

售价基本没有跟涨。”市汽车营销行业

协会会长徐斌说，通常商家在签订销

售合同时会告诉客户，如果无法接受

交车时间延长，那么要谨慎购买。

值得一提的是，相较传统燃油车，

新能源汽车电子化、智能化程度更高，

对芯片的需求量也更大。“不过，从目

前来看，因新能源汽车销售情况不如

燃油汽车，交付期没有受到太大影

响。燃油车的交付期就不能保证了，

产能什么时候恢复还不知道。”永康国

邦汽车销售有限公司的市场经理金晓

佳坦言。

部分车型回收价上涨
汽车缺芯问题也部分波及永城二

手车市场。

“今年，保时捷帕拉梅拉、丰田陆

地巡洋舰等热门车型因渠道端车源短

缺，提车周期被大幅延长，二手车的回

收价出现了明显上涨。”在我市从事中

高端二手回收行业的施先生表示，受

疫情和经济形势等多重因素影响，客

户对二手车热情不高，并未受到新车

供应断档的影响，市场不瘟不火。

那么，这波‘芯荒’导致的车源紧

张状况什么时候才能得到解决？业内

人士表示，暂时还未看到缓解迹象，车

源紧张状况将会延续至明年。

“喵星人”摇身变成招财猫

萌宠体验式消费在我市悄然兴起

无独有偶，市民项女士在丽州南路

上也开了一家萌宠室内体验馆。

“我们店提供包括洗护、寄养、撸

猫、售卖等在内的一整套服务。”项女士

说，她每天到店后的第一件事，就是给

到顾客的猫洗澡、剪指甲、驱虫。一只

猫洗澡、剪指甲的费用超过 100 元，利

润较为可观。

“‘喵星人’独立冷静、软萌神秘的特

点，对嫌麻烦却又渴望陪伴的年轻人具

有很强的吸引力。”项女士说，当下，萌宠

室内体验馆的主要消费群体是学生和年

轻上班族。其中，女生要比男生多。她

们十分喜爱宠物，但不方便在家中饲养，

便常常到体验馆撸猫，享受和猫互动的

美好时光。不过，项女士的店主要还是

以销售猫的幼崽、宠物用品为主。

据了解，项女士的店主要面向中高

端消费人群，店内猫的幼崽价格基本在

2500 元以上，这些幼崽都是店里的成

年猫所生。大猫供顾客撸——幼崽用

于销售——销售宠物用品，这样一条完

整的萌宠产业链，可以说是当下萌宠互

动体验馆的标配。

在采访过程中，记者发现，不时有

一些好奇的消费者进店观看，但对如何

与萌宠互动却很生疏。业内人士指出，

萌宠室内体验馆红起来很快，但是要红

得久却不容易。如果萌宠经济从业者

能更多注重服务质量和客户体验，探索

新的经营模式，维持消费热度，才能有

更好的发展。

投食喂养、抚摸玩耍，与萌宠进行趣味互动。近年来，宠物经济越来越热，不同于传统养宠
而衍生的产业链，以宠物互动体验为主题的宠物体验馆也日渐兴起，人们用“撸”的方式感受萌
宠带来繁重工作之外的心灵慰藉。近日，记者连续打卡多家萌宠室内体验馆，发现这种新业态
正逐渐受到儿童和年轻群体的青睐。

10 月 12 日下午，记者在位于紫微

中路的一家萌宠互动体验馆里看到，顾

客三五成群。在这里，不仅可以点一杯

奶茶享受休闲时光，也可以到指定区域

的安静地“撸猫”。

记者了解到，这家体验馆有另一个

名称——“猫咖”。这里的宠物以猫为

主，且不是普通的宠物猫，有布偶猫、英

短蓝猫、美短矮脚猫、加菲猫、长毛高

地、金吉拉等名贵品种。它们或趴在猫

爬架上摆出各种超萌姿势，或追逐摇铃

玩耍，或主动接近拿着零食的顾客。人

与萌宠和谐相处的画面十分温馨。

“这些猫都接种了疫苗，顾客入店

后只需消毒、穿鞋套便可撸猫，而且不

限时。”谈到经营宠物体验馆的初衷，楼

女士说，她本身就是爱猫人士，去年在

抖音上发现宠物体验式消费正逐渐成

为一个新风口，便和家人商量，打算开

了一家体验馆。今年 7 月，萌宠互动体

验馆正式营业。短短 3 个月，这里就成

为不少年轻人约会、“溜娃”以及“晒圈”

的选择。记者在美团上看到，治愈和减

压是绝大部分顾客对萌宠互动体验馆

的评价。

“我特别喜欢小动物，尤其是猫，它

们躺在我怀里撒娇，我摸着它们的毛发，

那种感觉真的很享受。”女孩霖霖告诉记

者，她曾经养过一只布偶猫，每个月花在

猫身上的费用近千元，这个消费水平在

宠物爱好者群体里只能算中等偏下。

楼女士表示，萌宠互动体验馆大多

提供套餐式服务，顾客只要支付几十元

费用，就可以无限时撸猫，还可享受店

家赠送的奶茶和宠物用品。大多数顾

客都是奔着与萌宠亲密互动，以沉浸式

娱乐的方式来放松心情。

沉浸式娱乐 萌宠带给消费者心灵慰藉

服务一条龙 萌宠撬动附加消费

培育“三新”经济
激 发 市 场 活 力

□融媒记者 程明星

“三新”经济，是
指以新产业、新业态、
新商业模式为核心内
容 的 经 济 活 动 的 集
合 。 自 2018 年 我 国
首次公布“三新”增加
值以来，这一数据保
持了连年增长，展现
出旺盛活力。目前，

“三新”经济已渗透到
衣食住行娱各领域，
在便利人们生活、工
作和学习的同时，也
提 升 了 经 济 运 行 效
率，带来大量新的有
效供给和投资消费需
求，成为经济增长新
引擎。

即日起，本报推
出“培育‘三新’经济
激发市场活力”栏目，
展示我市在“三新”经
济 领 域 发 生 的 新 变
化、取得的新成就，引
导新产业新业态新模
式健康发展，打造发
展新优势和新机遇。


