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□记者 吕高攀 实习生 楼铖邦

本报讯 多功能立体仓储、AGV自动
物料配送体系、自动化生产和检测、大数

据处理中心⋯⋯经过一年多时间的布局，

浙江星月实业有限公司的智能化生产框

架渐露雏形。同时，通过 ERP、PLM、

MES等系统的嫁接，生产数据顺利连通，

未来将完整地汇聚到即将建成的大数据

中心，最终形成完整的效益循环链条。

自动化信息化拔高“车间性能”
15日一大早，浙江星月实业有限公司

的自动化仓储系统成为车间里最先开始运

转的单元，几名员工站在操控系统前，简单

地用手指在触摸显示屏上划动几下，只见

数米高货架旁的机械手立马动了起来，精

准地抓取工作人员指定的各种配件，已经

在一旁等候的AGV小车快速将各种零部

件运送到需要相关物料的岗位上。

“现在，智能仓储系统的运转已经较

为顺畅，通过与后台ERP和MES系统的

对接，该系统一般在其他生产线的员工到

岗前就能把当天生产过程中需要的零部

件输送到位。针对电动工具类产品离散

型的特点，仓储系统的快速反应能力可以

极大缩减产品线更换的速度，提高零部件

配送准确率。”星月实业公司企管部经理

李剑说。

与仓储系统一样，星月实业公司的生

产线同样正在发生翻天覆地的变化。站

在已经改造完成的园林工具新品线旁，李

剑介绍，与其他生产流程相比，装配流程

一直都是园林工具生产企业的痛点，因此

星月实业公司率先对它“下手开刀”，刚刚

完成布局的自动生产线，植入了数据采集

探头，相关数据会被实施显示在生产线一

端的液晶屏幕上，并最终被汇集到大数据

中心。

目前，星月实业公司已经建成4条自

动化生产线，经过前期的试运行，这些生

产线基本达成预定目标。接下来，该公司

将推动技改工程进一步向动力、电动车等

其他生产体系延伸。

大数据分析提升管理“精度”
“现场的精益化和自动化只是智能化

生产的前置条件，企业大数据中心的建设

才是完成智能化改造的终极任务。”星月

实业公司副总经理乔延新说。

乔延新介绍，在星月实业公司以往运

行的系统平台中，数据缺乏集中管理，不

同团队之间工作和共享信息的方式效率

低下，使得工作量不平衡、资源分配不灵

活。另外，在设计支持和图纸发布过程中

使用人工制作物料清单，手工输入使得这

些流程极其费时；同时，由于物料清单、

2D图纸和3D模型之间没有关联，流程中

间极易出错，导致更新内容被忽视，而且

需要大量的时间从变更管理系统中搜寻

信息。

星月实业公司的PLM系统，成为一

条理清整个生产体系的“缆绳”，通过实施

产品生命周期管理解决方案，不仅构建一

个真正的产品数据管理与共享平台，为整

个企业的利益相关者提供产品数据和流

程的单一真实来源。同时，让团队直接获

得实时运营数据，进一步提高产品质量，

减少IT负担和开销。

无刷技术逐渐普及
配件随之同步更迭
说起无刷技术，如今只要是工

具行业人就不算陌生。近年来，

由于无刷直流电机大规模的研发

和技术的逐渐成熟，其驱动系统

在工业生产中的分布范围也随之

扩大，已逐步成为工业用电动机

的发展主流。

在展会上，有业内人士畅言：只

要是电机类产品的生产企业目前都

朝着这个方向突进。事实上，这次

展会上，无刷解决方案供应商参展

数量的确较往年有所提升。

在上海英珞威电子科技有

限公司展厅前，除了展示无刷解

决方案外，还出现了基于无刷技

术升级的相关配套锂电产品。

“本身锂电工具就比较轻便，适

合无外接电源操作，在此基础上

配备了无刷技术，是该技术走向

成熟的标志，更是行业的一大突

破。”英珞威公司负责人李建勇

表示，当下无刷锂电主要运用于

园林等工具以及以吹风机为代

表的家用电器。

这项先进技术的红利仅惠及

到电机相关企业吗？“2015 年以

来，我们投入了大量研发资金，

专门针对无刷技术研发了一款

新开关，对其内部结构进行了调

整以适应新的电机。”市川木电

器有限公司总经理楼子建介绍，

与老款应用于有刷电机的区别

在于，新开关采用控制器，而非

靠线路板。

今年以来，为了将开关产品逐

步由工具、园林工具向其他产业普

及应用，川木公司已先后投资

1300余万元用于设备改造。无刷

版 新 开 关 销 量 同 比 涨 幅 约

30%-40%，比重逐年上升。

环保意识大幅增强
企业掘金新兴市场
要说垃圾分类风有多热？在工

具展上，这个话题也在无意中蹿

红。在浙江百隆塑料制品有限公司

的展位上，吹塑、注塑的相关配件产

品被逐一整齐排列，向采购商展示

该公司的各项产品细节。

两天时间里，百隆公司在展会上

接下了不少意向合作的橄榄枝，令人

意外的是，一部分源于询问是否能利

用现有设备资源介入到分类垃圾桶

研发生产的采购商。对于这个啼笑

皆非的结果，百隆公司的负责人刘文

芝倒是较起了真：“这次参展算是有

了意外收获，或许我们回去以后就要

向眼下大热的垃圾分类行业进军。”

其实，展会上不乏早已向环

保领域渗透的企业。苏州东翔碳

素有限公司就是典型的一家。近

几年，该公司因无刷技术出现带

来些许波及的碳素产品也在市场

开拓中迎来了“春天”，向高铁、

新能源汽车等市场转移。

“当下，高铁市场蕴藏的潜力

无限，由于高压线摩擦消耗需要

更换碳素，每三个月左右就会有

新的采购需求，这样庞大的体量

远远填平了因无刷技术出现减少

的业务量。”东翔公司业务经理杨

波称，以前碳素主要运用于电动

工具、吸尘器以及跑步机，如今，

在政策引导下，相信企业将快速

向风力发电等新兴市场迈进。

除此之外，借助韩国、德国等多

国研发团队的力量，东翔公司推出

了新材料石墨碳，鉴于其抗腐蚀、耐

高温、抗摔、润滑性好等特性，该产

品被作为汽车紧固件广泛使用。

而在工具配件中较为冷门的油

脂行业，也似乎迎来了新的发展契

机。“为了牢牢地站稳市场，我们一

直坚持为不同产业直接提供私人定

制。”杭州得润油脂股份有限公司工

程师张胜楠说，目前公司已与恒友

机电、正阳机电等达成长期合作关

系，借由这些老牌机电企业，该公司

同样将产业触角伸向高铁地铁、电

动汽车、机器人等新兴行业。

“拉帮结派”双线销售
配件也能唱“主角”
作为电动工具、园林工具的配

件，一直以来，开关、电机等都是处

于一个不起眼的配角位置，然而，首

次参展的上海脉链工具五金有限公

司却整合起了数万种配件产品，在

线上线下高调地唱起了“主角”。

从生产贴牌做起，到打入外贸

市场、拿下内销，再布局连锁加盟

店，紧接着又做起了供应链，这家

上海的企业用400多家加盟店的

优异成绩演绎了一场线下繁殖能

力超强的大秀，为线上供应链的整

合埋下了伏笔。

尽管这是脉链公司首次参

展，但他们却不是首次来永。去

年，该公司悄然潜入永康市场，

与本地一家家装公司谈下整装供

应链的合作事宜。“在展会上，我

们也收到了很多优质的合作商，

对玉环的一家电动工具企业尤感

兴趣，接下来我们将逐一展开深

入探讨。”脉链公司业务主管孟伟

伟说。

据了解，脉链公司是这次参展

的金华市工具配件商会会员之

一，这届展会上，该商会共有10余

家企业抱团亮相，“拉帮结派”为

配件产品博得眼球。

此外，展会还吸引了乐士电机、

环驰轴承、云杰开关等国内外名优

零部件供应商悉数到场，并有31个

特装展位盛大亮相。

产需部件准确配送 自动生产实时共享

星月实业：应用大数据精准“调度”

整合资源掘金新市场 配件也能唱“主角”

环保工具成行业未来发展主流

工具配件展现场

● 经信视界看制造 ●

数字转型谋发展

15日，第 16届永康电
动工具园林工具配件展在
永康国际会展中心D馆、E
馆顺利开展。从现场的参
展情况来看，电动工具园林
工具配件行业呈现出与往
年不同的亮点、趋势。其
中，充电式相关配件比例大
幅提高、无刷解决方案供应
商数量大幅提升，而环保则
成为近年来工具行业发展
的主要方向。

□记者 应柳依 通讯员 项红友 何春艳


