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作为全国闻名的“五金之都”，

我市拥有五金机械企业 1 万余家，产

品涵盖装潢五金、日用五金、工具五

金、小家电等 2 万多个品种。近年

来，连续 4 年跻身全国“电商百佳

县”榜单前三、全国县域跨境电商

排行榜亚军，让我市电商产业开始

频频冒尖，引得国内电商物流领域

的佼佼者——京东物流的垂青，多

次前来实地“探营”。

经过一段时期的实地考察、规划

部署、人员培训后，今年 3 月，京东物

流与永康中央仓储物流中心最终达

成合作共识，推出京东云仓业务，双

方以京东物流的运营体系为核心、以

物流仓配资源为基础，为入驻商家提

供高性价比、高标运营的仓配订单履

约服务。

“原本我们的库内条件就比较先

进，消防等配套设施齐全，基本符合

京东物流的投放标准，一番改造后，

库内场地利用率再次提升。”中央仓

储物流中心负责人陈祖继表示，借由

京东物流构建的第三方云仓模式，为

本地物流业注入了成熟先进的技术、

标准和品牌，快速盘活了原来“沉睡”

的仓储资源。

永报家装直通车
本月23日发车
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□记者 应柳依

本报讯“自己装修房子和请装修

公司整装全包，哪个更省钱？”很大一部

分人在看到这个问题时都会说，肯定是

自己装省钱啊！在消费者的既定思维

中，都会认为装修公司的价格比市场价

高、比自己买要贵得多，但是事实真的

是这样吗？

自己装修不一定能省钱
“自己装不一定真的省钱，因为很

多隐形成本无法预计。”鹏程装饰负责

人厉慧丹介绍，从目前整个家装市场来

看，选择整装的客户越来越多，简单点

说，就是交给专业人做专业事。

消费者装修无非有三怕，怕贵、怕

累、怕被宰，所以更愿意自己每样东西

亲力亲为去还价，去参加打折促销活

动。有的客户也不是光想省钱，而是怕

装修公司东西不透明，自己又不专业，

万一里面有东西不合自己心意的可是

后悔都来不及。所以消费者更愿意选

择亲自把关选购产品。

“但这样并不一定能省钱。”厉慧丹

坦言，鹏程装饰和供货商是长期合作的

关系，拿到的批发价肯定比市场上一次

性购买的零售价要低，自然也可让利于

客户。除此之外，她表示自装没有施工

图纸，全凭感觉施工，返工率高，设计效

果往往不理想，有些不合理的设计对以

后的使用会带来很多不便，造成不可弥

补的遗憾。

像买车一样买家省心省力
上月，已拿到鹏程装饰装修预算单

的吴女士，看到该公司某材料报价居然

比自己在市场上看到同品牌、同级别还

要便宜，她认为装修公司不可能做亏本

生意，说不定到时候送上门的货品以次

充好报价才这么低。

事实上，吴女士的疑惑也是大部分

请家装公司全包业主的顾虑，担心签订

合约后家装公司“玩猫腻”。就此问题，

厉慧丹坦率地说，像吴女士报价单上的

材料详细标出了型号和价格，业主可以

现场查验，不必担心造假。

相比其他家装公司，“像买车一样

买家”是鹏程装饰目前重点推出的一

种新模式，也是一场新革命。记者了

解到，鹏程装饰目前已与国内数百家

建材家居品牌签订协议，开启家装工厂

店模式，没有中间经销商的加价环节，

省去了各种人工费用、运输费用、门店

费用等，价格一步到位，统一是工厂价

出售，这样就从源头上让消费者得到

更大的实惠。

关 于 装

修，您还有哪

些疑惑呢？不

妨 抓 紧 扫 码

“上车”，23 日

的家装活动将

现场为您一一

解答。

就近备货降本增效 盘活资源实现共赢

京东全国经济仓落户永康物流中心

□记者 应柳依

“对电商企业而言，该项目落地，为公司相关产品的物流仓储节省了大量成本，无疑
是一份家门口的超级福利！”近日，当问及加入京东云仓后的变化，市辰天工贸有限公司
负责人胡炜锋兴奋不已。

上月底，京东云仓正式入驻永康中央仓储物流中心，与此同时还在我市打造了首个
标杆型、示范型经济仓模式的样板仓，加快了本地电商产品的中转效率和准确率。运行
半月以来，这种模式不仅实现了仓储资源的整合共享，促进物流降本增效，也实现了物流
企业和入驻商家的多方共赢。

中央仓储物流中心已有一期库

区约 6 万平方米，现二期工程还在

建 设 中 ，预 计 建 筑 面 积 14 万 平 方

米 ，将 在 年 底 逐 步 投 入 使 用 。 如

今，加入京东云仓并经过改造后，

仓库焕然一新，辅以京东品牌赋能

和商城前台的京配打标，其对商家

的吸引力大幅提高。

眼下，小家电、杯具、锅具等五金

企业可以直接加入京东物流成熟的

配送体系中，借助科学的一体化供应

链管理，实现更高效的交付。同时，

物流提升还带动商品的销量增长，为

企业带来更多利润。

仅半月有余，京东云仓已吸引了

10 余家企业前来入驻，中央仓储物

流中心每天的出库单量增幅显著。

陈祖继表示，鉴于这一项目的

顺利开展，接下来永康京东云仓将

充分结合双方优势，针对永康的工

业品加快推出中大件运输服务，为

客户提供效率更高、成本更低的供

应 链 服 务 ，助 力 我 市 电 商 提 档 升

级，持续快速发展，实现多方共赢。

赋能物流商家实现多方共赢

除京东云仓业务外，京东物流还

针对本地的产业结构打造了具有永

康特色的经济仓服务。

经济仓有何特色？最直观的感

受是，原本最近也需到上海、杭州

等地才能入仓的电商企业，今后可

以在身边仓库就近备货。这也是京

东物流在全国范围内的首个经济仓

落脚点。

胡炜锋在我市经营一家五金工

厂，主要生产锅具，产品在天猫、京东

上销售。近年来随着订单越来越多，

在家门口可以实现商品入仓成了他

最迫切的愿望。京东物流扎根我市

后，胡炜锋第一个加入了签约服务的

行列。

“通过京东配送打标引流，无疑

可帮助中小物流企业快速升级，为

分层需求提供分层供给，解决电商

物流刚性供给和弹性需求的矛盾。

最重要的是能为企业节省 60%以

上的物流成本。”在胡炜锋看来，京

东物流经济仓落户我市，将进一步

完善供应链交付末端，助力我市电

子商务中小品牌商、渠道商和零售

商降本增效，提升电商物流效率，

完善电商服务体系。

“就近备货”满足弹性需求

整合共享盘活“沉睡”资源
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