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买房子是很多人一生中的头等

大事，但是对于大部分人来说基本

上是停留在“盲从”阶段，房地产市

场远比自己想象的复杂，该如何选

出适合自己的爱巢、投资性价比最

高的商铺？今起，本报特邀资深房

产经纪人陈海航针对市民买房购楼

的几大关注焦点答疑解惑，从产品

地段、户型、质量、品牌等方面进行

专业点评和分析。

在开始跟随陈海航了解楼市之
前，我们先来了解下房地产经纪人
这个行业。
对于这一行，陈海航是较真的，

“不论干什么，只要一开始，就想把
它做好”。他的履历彰显了较真的
能力和水平，在大数据运用上，他引
领创新，取得多项重要成果，并获省
版权局颁发的作品登记证，拥有完
整的知识产权。
在他看来，成为一名合格的房
地产经纪人，首先得熟练掌握房屋
交易流程、牢牢把控风险意识、分
析市政规划趋势等。为了佐证这
一观点，陈海航北上南下四处跑，
毫不夸张地说：“几乎一半以上的
时间都在外面跑，当地的限贷限购
政策、房源附近的配套设施、购房
费用等都了然于胸。”
除此之外，“充电”自是不必可
少的。去年，陈海航受邀参与学习
了省政府采购评审专家业务培训
班、智慧照明与环保新能源国家级
高级研修班、纳米技术产业化发展
国家级高级研修班等，时刻不忘提
高自身的专业素养。
在他手上，诞生了不少经典案
例，将尾楼快速去库存化、为知名房
产包装亮点营销思路、提出楼盘装
修存在的弊端、为直接用户选购最
合适的楼房⋯⋯
浸淫这行21年，陈海航以他最
敏锐的察觉分析出目前整个房地产
态势，能快速为客户整理出最优化
的方案，创造了被同行公认的大数
据营销方法，具有丰富的房地产营
销实践经验和理论知识，提高了劳
动生产率和企业效益。

尽管华港公司经营理念超前，
但作为管理者，施世佐却有些“佛
系”。这些年华港公司拥有43项授
权发明专利，但对于业内同行的模
仿“捡漏”行为，他始终睁一只眼闭
一只眼。
“不鼓励不提倡抄袭，但是，商
厨行业的进步也不是光靠几家企业
推动就行。”施世佐认为，从源头解
决能量浪费、降低污染排放才是行
业的共同目标。
近十年以来，华港公司一直在

探索一种“1+1>2”的模式。也就
是说，在突破原有充分燃烧系统
的情况下尽可能利用“外力”聚集
更多能量。在第三代产品研发过

程中，陶瓷材质进入了施世佐的
视野。
“经过无数次测试，我们发现加
了高温金属丝的陶瓷板有很好的聚
热反射功效。”不过，花了3年时间研
发，在市场上反响热烈，施世佐却用
“陶瓷太脆，运输易碎”的理由将这
款产品自行淘汰了。现在，在第五
代产品中，我们已经看不到陶瓷板
的存在，而是以一款合金聚能反射
板取而代之。
在不断折腾的过程中，施世佐
突破了一个又一个痛点，但有一根
刺始终横亘他心。原来，这么多年
以来，华港公司一直被当作是商灶
配件企业，虽不少产品已打上了

自家名号，到底还是没有整体商
灶面市。
去年下半年，施世佐沉下心来

将自家产品组合搭了个“新家”——
一款智能化、超一级的商灶成品得
以成型。该产品创新引入了液晶
屏、一键启动等智能化配件加持，可
以根据消费者个性需求随时进行现
场调试，能适应多种菜系厨师。
“目前，我们还在调试一个云平
台，接下来，消费者使用情况可以通
过远程监控，真正实现智能化操
作。”花了20余年，施世佐终于将“华
港无敌”真真正正地印在了自家成
品商灶上，华港公司由此又迈上了
一个新台阶。

华港公司牢牢掌握商灶配件行业话语权

燃烧热量，“配角”也能在市场“火”一把
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创建于上世纪末的环宇厨具设
备厂，即华港厨具配件有限公司的
前身，主要从事厨房设备产销。跟
绝大部分同行一样，以跟风模仿为
主，产品大多价格低廉。
当时的商用灶具生产有没有一

把标尺呢？尽管在1985年已出台了

相关产品的热效率标准，但七八年

过去了，几乎所有的企业都未能达
到热效率25%的基础“门槛”，导致
标准形同虚设，国内对商用灶具一
度管理粗放。
2003年，施世佐开始投入大量

精力和资金研发全预混合燃烧系

统。这个系统革新能带来怎样的直

观变化呢？“最简单来讲，就是热效

率因此提高了，能达到30%。”施世

佐说，这便是“华港无敌”品牌的第

一代产品。

就在那一年，国内商厨行业起

草了新标准，为了让所有相关企业

真正落实标准，新标不得不将原有

的25%热效率标准条款取消，而华

港公司却因信息闭塞，错失了一次

参与业内大讨论的良机。

2005年，持续闷声搞研发的华

港公司凭借全预混合燃烧系统获得

了发明专利，迎来了它在国内的第

一次冒尖。

然而，产品投放市场，却断续出

现了一些问题。“当时炉头、炉膛需

要配件组装，常常因为客户自行组

合不专业，综合体燃气炉头的燃气

功率和鼓风机的功率不匹配，导致

出现几十种不同燃烧效果，返修率

很高。”施世佐深知，炉膛、炉头、风

机的一体化和定型模块化是行业进

步的必经之路，华港厨具显然迎来

了一次严峻的考验。

为了破解存在的种种问题，华

港厨具技术攻关的脚步不曾停下。

最早，施世佐尝试将炉头和炉膛做

成整体，这样的确解决了大部分问

题，但随着用户使用反馈，新的问题

又出现了：“如何适应不同大小锅具

以及菜系？”“如何规范排风系统防

止水分进入意外浇灭？”“加入电子

产品后怎么保障安全？”⋯⋯经过多

轮的科研攻关，华港公司相继推出

了第二代、第三代、第四代甚至第五

代产品，如今，华港公司不断在燃烧

系统领域进行科研创新，将产品定

位为模块化、节能高效，其商用灶具

配件已达到45%—50%的热效率，

远超现有行业标准。

在自主研发中坚守的华港公司

终于迎来了曙光，名不经传的小企

业开始异军突起，先后参与3项GB

国家标准起草编制、1项CJ国家行

业标准起草编制，在国内行业竞争

中一路领跑。

自主研发先人一步 名不经传小企业异军突起

从单纯生产厨具配件到研发智能商用灶具；从小加工厂到跻身规上企业；从
名不见经传到制定商灶相关标准、掌握行业话语权⋯⋯
书写这一串传奇的，正是市华港厨具配件有限公司。
“认真钻研技术，佛系经营企业”是华港厨具董事长施世佐的独特经商之
道。回首20余年，华港厨具坚持创新驱动，不遗余力地自主研发，提升产品附加
值，旗下的“华港无敌”品牌成为拓展市场的“利器”，增强了企业核心竞争力。

创新驱动积极转型 灶具配件掀起智能革命

一半时间跑市场，洞察敏锐
专业素养大提升，深谙其道

资深房产经纪人
打响专业较真仗

海航
说房点盘

陈海航，房地产经纪人，高级技
师，浙江省政府采购评审专家。


