
巾帼展风采

近日，在“美丽追梦人呼啦圈”

大赛中，永康农商银行参赛选手以

饱满的精神、丰富的动作诠释了呼

啦圈的青春气息，展现了农商人健

康向上、团结协作的精神风貌。

记者 舒姿 通讯员 赵嵘华 摄

10 2019年3月13日 星期三

编辑：舒 姿 电话：87138418 Email：153451915@qq.com理 财

□记者 舒姿

不同于 2017 年人民币的单边

升值，以及 2018 年人民币先升后

贬的走势。今年，离岸人民币汇率

从 6.85 升至目前 6.69 左右，处于震

荡下行通道。

近几年随着人民币双向波动

加剧，企业汇率风险管理的难度在

上升。在汇率市场环境不断变化

的今天，企业在业务经营中面临的

汇率风险不断增加，汇率风险管理

对企业而言愈发重要。

2018 年，受国内经济下行，中

美贸易摩擦的影响，人民币汇率波

动巨大。如果还是采取以往模式

被动等待市场价格即期结售汇，企

业将面临价值的不确定性，甚至出

现亏损的情况。

永康中行积极贯彻省委省政

府“服务企业、服务群众、服务基

层”的号召，适时推出远期结售汇、

外汇期权、美元理财等产品。为客

户提供产品讲解、市场信息共享及

市场走势咨询等增值服务的同时，

利用中行强大的外汇专业基础和

丰富的外汇衍生品，为企业及时有

效地规避汇率波动带来的风险。

除产品外，永康中行多次举

办人民币汇率走势分析会，邀请

省分行、总行资深外汇交易员前

来授课，结合时下国内外汇率市

场形势分析讲解，提高企业负责

人对外汇市场的认识，助力我市

企业稳步发展。

在产品方面，为规避外汇合

约、汇率风险，锁定结汇价格，中国

银行推荐远期结售汇或零成本期

权等期权产品；针对美元闲置资

金，中国银行还提供不同期限的存

款产品，满足企业提高各期限美元

存款收益的需求。

据了解，截至 2 月末，永康中

行 累 计 为 客 户 办 理 涉 外 资 金 业

务 22703 万美元，服务客户达 20

余家。

产品结构上，以远期结汇为

例 ，企 业 如 将 于 5 月 30 日 收 汇

50 万美元，可提前与中行叙做了

一笔期限三个月、金额 50 万美元

的远期结汇，这样不论汇率如何

波动，结汇当日仍然按协议汇率

结算，极大的规避了汇率波动对

企业的影响。

永康中行作为国际外汇专业

银行，将坚守国有大行责任，发挥

自身优势，全面深化银企合作，为

我市经济发展、社会进步贡献更大

的力量。

截至2月末，永康中行累计
办理外汇22703万美元

多款外汇产品
助力企业防范
汇率波动风险

□记者 舒姿

“这段时间，我们夫妇准备购买新

家具，一算下来也得十来万。”市民应

先生表示，此前购车时曾使用过工行

“融e借”，这次选购家具他也准备通过

“融e借”业务缓解资金的燃眉之急。

永康工行的工作人员告诉应先

生，现在办理“融e借”有限时利率的优

惠，刚好他是目标客户，可以享受。

3 月 11 日至 31 日，2019 年“融 e

借”限时利率优惠活动正式开启，凡是

工行“融e借”白名单客户，均可申请此

次限时利率优惠。贷款利率统一执行

年利率5.22%的优惠标准，折合日利率

为万分之 1.45，部分幸运客户享受更

低利率。

据了解，“融 e 借”贷款期限最短 2

个月，最长 3 年。还款方式灵活，有等

额本金、等额本息与按期还息一次性

还本，可选还款方式以网银或手机银

行显示为准。以贷款 1 万元、期限 1 年

为例，如果选择等额本息还款方式，一

年的利息仅需 285 元，每日平均利息

不到0.8元。

此次限时利率优惠活动名额有

限 ，先 到 先 得 ，客 户 最 高 可 贷 80 万

元。目前已经有一些客户在预约登记

了，有消费贷款需求的客户可提前预

约。操作简便，客户登录工行网银或

手机银行办理，网银选择贷款——“融

e 借”，手机银行选择信用卡——“融 e

借”，按照申请界面提示依次填写即可

申请。

“融 e 借”是工行针对个人信用消

费 贷 款 推 出 的 产 品 ，其 延 续 了

“e-ICBC”的特点，采用“消费+金融+

互联网”的模式，将个人消费拓展至

互联网金融领域。符合条件的借款

人可以获得该行无担保、无抵押、纯

信用的人民币信用消费贷款，且贷款

利息低，额度高，实时到账快，贷款期

限长。在大数据的加持下，“融 e 借”

还实现了自动授信、精准风控、线上

自动放款、线上主动还款的全流程自

动化服务，满足了客户的金融需求，

在众多的借贷产品中脱颖而出，受到

消费者的青睐。

工行“融e借”新推限时优惠利率
3月31日前办理，贷款1万元日息不到0.8元

□记者 舒姿 通讯员 朱昱珲

众所周知，商业银行在业务办理

方面，必须严格遵守相关规定和流程，

但是当客户遇到难处时，应该如何做

到既不违规又帮客户解决问题呢？对

此，永康农行工作人员交出了一份让

客户暖心的答卷。

近日，前来永康农行古山支行办

理业务的客户络绎不绝。胡女士来到

柜面想支取一张批量开户存单，柜面

经理李俊佐受理后，告知客户该存单

必须通过本人激活后才能代理支取。

这时的胡女士情绪激动，为什么

提供本人、代办人身份证后，仍然无法

支取？见对方着急，李俊佐一边安抚

客户，一边详细地询问情况。

李俊佐得知该存单持有人是胡女

士的父亲，由于他长期卧床行动不便，

于是委托胡女士代为办理。考虑到客

户的切身需求，李俊佐立即征求主管

意见。当晚，古山支行的程俏玲、俞鸿

硕来到胡女士家中，现场办理相关手

续。他们真诚的态度与高效的办事效

率，赢得了胡女士的称赞：“真是太谢

谢你们了，有耐心、态度好，以后我都

要来你们行办业务。”

据了解，春节期间，古山支行共

批量开立存单 300 多张。其实，日常

业务中，代理支取业务无法办理的情

况并非个例。存单的持有人大多数

是就近居民，不乏年逾古稀的老年客

户。春节前后，古山支行的工作人员

共上门 15 次，利用休息时间帮助客

户解决困难。农行员工的责任和坚

持，充分体现了“服务无小事”的价值

追求和“最多跑一次”的实际行动。

根深方能叶茂。如果说农业银行

是一棵参天大树，那么树根就是广袤

大地上的父老乡亲。在金融行业竞争

日益激烈的时代，同业之间的竞争往

往在于细节的差异，永康农行的工作

人员正是从每个细节入手，以专业、细

致的服务，用双手架起一座座“连心

桥”，携手客户并立桥头，共赏芳华。

永康农行积极践行
“服务无小事”“最多跑一次”

□记者 舒姿

“准备了 30 万元购买三年期国

债。”10 日是 2019 年第一期和第二期

储蓄国债（凭证式）发行的第一天，市

民陈先生赶了个大早如愿选购了国

债。他说，国债每年都很紧俏，怕额度

抢完，就早点去等了。果然，与他预想

的一样，银行门口已有好多人等着国

债开卖。

今年第一期和第二期储蓄国债

（凭证式）如期发行，三年期利率4.0%、

五年期利率 4.27%，我市各银行网点

销售火热，销售期持续至本月 19 日。

市民以 10 万元购买本次发行的两期

国债计算，到期收益分别为 12000 元、

21350元。

如果投资者没赶上本批国债也不

用着急，从 3 月到 11 月的每个月 10

日，都有国债发行，想购买的可以早作

准备。

其中，3 月、5 月、9 月、11 月为凭

证式国债，到期一次性还本付息；4

月、6 月、7 月、8 月、10 月为电子式国

债，每年付息一次，到期还本。凭证

式和电子式国债均可提前支取，靠档

计息。

今年第一期和第二期国债开售
未来每月10日都有新债发行


