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□记者 应柳依

本报讯 12日，也就是人们俗称的

大年初八，来自宁波的采购商陈瑞芳

早早来到在五金城二期市场里的卓越

锁业销售门店内，耐心地挑选起门锁

配件来。不多时，他就选定了几款畅

销产品，开票、点货一气呵成。

“开店 20 来年，年年都是选择这

个时候开张，作为‘老主顾’,老陈都

知晓一二了。”卓越锁业店主吕荣法

一见开门就迎来了生意，眉眼间藏不

住笑意，在生意人看来，开业就有客

人来，是寓意着一年生意都会红火的

好兆头。

陈瑞芳与吕荣法合作已有两三

年，这次还没等年味儿消散就赶忙前

来拉上几款货，自有他的几番考量。

“早就听说过永康的方岩山、胡公庙，

这么几年来都没能去上一趟，这次早

点来也赶赶这边的年味，趁着宁波那

头生意还不是特别忙碌的时候休闲一

下。”陈瑞芳说。

人勤春来早。在五金城市场，像

吕荣法这样早早“上岗”的并不在少

数，依稀散落在地上礼花炮的痕迹验

证了他们勤奋的存在。在水暖五金、

日用五金等交易区，甚至不乏有一溜

儿大街默契地选择同时开门营业。店

主们早早地将挂着红色春联的卷帘门

拉了起来，仔细地将货架上的产品擦

拭干净，等待各地采购商的到来。

在顺丰劳保五金工具店前，小货

车已经就位，店主王纯风正在忙碌装

卸口罩、打包带、手套等劳保用品。“这

车货还是春节期间定下的呢，这不我

们才一开张就赶紧给客户送去，劳保

用品看着不起眼，但没了这些琐碎的

东西，工厂还真不太好开工呢！”在反

复清点确认后，王纯风与一旁的妻子

合力固定住货品，小货车载着他们对

新一年的期许飞驰而去。

生意上门 五金商户忙“上岗”

□记者 吕高攀

本报讯 一年之计在于春，只争

朝夕谋开局。年味正浓，我市不少企

业的车间内已经传出“隆隆”的机器

声，生产线开足马力再度繁忙地运

转，车间内呈现出一片新年开门红的

景象。

“海关刚刚‘开门’，我们的货物就

已经排队等着报关了，今天上午发出

去整整十个柜，比计划的要多一些。”

12 日，浙江新亚工贸有限公司总经理

应永宁正忙着现场指挥，仓储车间的

发货区排了长长的卡车队伍，员工正

有序地将货物码垛装车，大伙脸上洋

溢着幸福的笑容。

应永宁介绍，这些货物会依次发

往德国和法国，经销商需求急，春节

期间都陆续接到了几次催货的电话，

为了能让订单尽早交付，三天前他就

组织管理层挨个给员工打电话，让大

伙尽快到岗，现在已经有超过一半的

员工回到工作岗位，预计最迟两天，

生产就能恢复正常。

户外休闲用品一直是新亚公司的

强项，应永宁打破薄利多销的常规套

路，主攻中高端市场，在工业设计上做

足文章。“别看一张简单的沙滩椅，我

们给它植入了多项实用新型专利，特

别是‘关节’部分，很有亮点，公司研发

部门花了大量的心血。”应永宁随手拿

起一张多功能沙滩椅，侃侃而谈。

在应永宁看来，中低端市场容易

被复制，缺乏核心竞争力，靠价格拼杀

出来的“血路”走得不安稳，品质和创

新才是筑起“防火墙”的王道。去年，

新亚公司的研发费用投入达到销售额

的 5%，开发出十多款新产品，牢牢抓

住了合作伙伴的心。

被采购商催单的不仅仅新亚公

司一家，道明、安德、飞神等企业同

样有着“幸福的烦恼”。因为专门为

开放式厨房设计开发的嵌入式新款

厨电产品被消费者捧成了“爆款”，

在浙江安德电器有限公司生产车间

内，刚刚开工的生产线马上进入满负

荷运转状态。

“现在，厨房电器升级换代已经被

提上日程，传统厨房三件套增速放缓，

嵌入式厨电市场正在步入中高速增长

期，这也为新生品牌实现弯道超车提

供了机会。如今，80 后、90 后成为消

费主体，他们更愿意接受高品质、便捷

舒适的产品，嵌入式厨电的兴起正是

迎合了这一趋势。嵌入式产品由于外

观、工艺、技术含量都较高，定价自然

也较高，成为推动家电利润的新高地，

有助于企业发展，因而受到厨电企业

的追捧。”安德公司董事长胡忠怀说。

飞 神 公 司 的 发 货 区 内 ，一 排 排

老年代步车整装待发。今年，飞神

公司自主研发的老年代步车销量异

军突起，该款车型属于飞神集团自

主研发的新一代产品，性能卓越，采

用集团技术中心最新开发的后桥系

统，可以更高效地发挥电机性能，爬

坡能力更强。

据悉，飞神公司为该款配备了全

新的大数据系统和液晶显示屏，具有

导航、天气预报等功能。前端操作区

依据人体功能学设计可个性化调整座

椅和方向杆。

飞 神 公 司 总 裁 助 理 汤 敏 表 示 ，

由于节前和节中部分订单滞留，接

下来一段时间都将是发货高峰期，

每 天 都 需 要 发 送 多 个 集 装 箱 的 货

物。现在，车间内超过三分之二的

员工已到岗，每条生产线都在加班

加点赶制产品。

□记者 应柳依

本报讯 这几日，淅淅沥沥的雨

断续地下着，让人不免觉得阴冷潮

湿。然而，就在这春寒料峭之时，在

西城街道世纪广场附近却围聚了不

少求职者，时刻涌动着节后招聘的

“春潮”。

“需要招工吗？”当记者的车才刚

挨到“包围区”，几位招聘中介工作人

员三步并作两步，热情地上前吆喝招

揽生意。

在一块广告板前，来自云南的一

对小夫妻盯着他们心仪的岗位思忖良

久后，丈夫小梁掏出了手机，慎重地拨

下了号码。“去年是在永康一家门厂做

的，其实待遇也还行，不过寻思着先看

看能不能找着更合适的。”小梁说，自

己和妻子在永康已工作了几年，去年

家里新添了个宝宝，逐渐加大的开销

让他萌生了想换一份收入更丰厚工作

的想法。

与小梁这般“淡定”截然相反的

是，来自江西的赵贵勇对找工作这事

显得有些急切，为了能在新的一年里

找到合适的工作，赵贵勇甚至放弃了

回乡，留在永康过了个特别的新年。

“这几天还不是招工最高峰，要到

明后天大量工厂开工了，自然招工也

多了。”在西站劳务市场的一心人才网

工作人员陈旭红看来，今年招聘市场与

往年最大的区别就是最早一批求职务

工人员大多留永过年以及招聘广告量

相对缩水了。陈旭红推测，务工人员选

择留永过年主要为避开春节返乡高峰

期，其次也可节省开支。此外，她认为

业务锐减背后原因的可能来自于招聘

方对微信、58 同城等互联网发布信息

端口的熟练运用。

手头订单多 节后企业开工早
生产线开足马力，车间呈现一片红火景象

节后招聘“春潮”开始涌动
最早一批求职务工人员大多在永过年

旅行过年
放松身心感受
不一样的年味
□记者 徐赛瑾

本报讯 如今，从衣食住行到吃

喝玩乐，人们对“春节”的消费观念

正在发生变化，新春自驾游、新春境

外游市场异常火爆，种种变化也让

传统的新春佳节越来越有新意。

换个环境品新鲜年味
春节假期已接近尾声，刚毕业

参加工作的应时也结束了泰国的旅

程，踏上回国的路。“平时工作较忙，

没什么空闲时间，所以在春节假期

里，想一家人一起出国旅游，换个环

境过新年。”今年是应时第一次不在

老家过春节。

应时说，以往过年期间，大都以

走亲访友、吃大餐等传统形式为主，

忙于各种社交的同时，也难免遇到

“催婚”的尴尬。

“过春节就是要一家人团团圆

圆、身心放松，与在哪里过无关。”这

次应时和父母选择了在泰国过中国

年。“在泰国旅行时我们看到了很多

中国游客，有一家老小，也有夫妻情

侣。”应时说。

放松身心享别样乐趣
和应时不同，市民徐海燕一家

选择在春节期间自驾到婺源游玩，

6 日（大年初二）早上出发，9 日（大

年初五）回家，正好避开了高速“拥

堵”时间段。

“春运期间火车‘一票难求’，而

热门旅游目的地的机票更是贵得离

谱。早听说婺源是中国最美乡村，

所以我们选择了距离永康四个多小

时车程的婺源去呼吸新鲜空气，也

去看看正宗的徽派建筑。”徐海燕

说，这次旅行主要是为了放松，看看

不一样的大自然。

“去的第一天有阵雨，第二天天

一放晴，卧龙谷景区山尖的雾气裹着

晨光，再配着这天然氧吧，感觉整个

人都神清气爽！小溪清澈见底，下水

还能抓到螃蟹呢。”看得出来，徐海燕

对这次的自驾游颇为满意。

三天时间里，徐海燕一家游遍了

秋口镇的李坑景区、江湾镇的江湾景

区以及清华镇的卧龙谷景区，采购了

当地的绿皮鹅蛋、南瓜果子、糯米子

糕，还有婺源县的清明果等一后备箱

土特产，收获满满。“自驾游虽辛苦，

但很充实。”徐海燕说。

“南下”感受热带风情、“北上”看

尽北国风光，微信朋友圈里举家出游

的朋友们都在卖力地晒着幸福，温馨

的照片和视频洋溢着浓浓的亲情，

“只要一家人在一起，无论在哪都是

过年。”从回家过年到出门旅行，“说

走就走”，不再是年轻人的“独秀”，而

成了全民的“盛宴”。

企业发货忙

■新春走基层


