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安防产品:
渗透家用市场
站上国际舞台
□记者 应柳依

近年来，永康五金产业已更加成熟，并
且在市场上占据重要地位，随着当下生活节
奏的加快和生活水平的提升，不论在工业领
域上还是家庭用途中，安防产品市场都在逐
日“走红”，民企纷纷加入了这场安全“保卫
战”。而五金城市场则为他们提供了方便货
比三家的平台，以就近的、众多原材料供应
商的优势，用更低的成本、更高的要求、更快
的速度购买各种安防产品。

潘梅芳：消防器材进入家用市场
潘梅芳所经营的环安消防器材是五金

城一期较为特殊的一家门店，是目前市场上
仅有的消防器材店。
“以前我们还经营了一家做灭火器筒体
配件的公司，现由于国家统一管控，门店仅承
接灌气业务，销售如灭火器、消防警示标志等
产品。”潘梅芳表示，开店三四年间，市场上从
早前的三四十家安防用品店到如今存数不
多，很大的原因是本地市场已近饱和。
不过，潘梅芳也说，尽管消防器材的种

类较为特殊，消耗速度有一定周期，但随着
当下人们对于自身的安全及家庭安全的重
视，消防器材也逐渐走入了民用安防领域，
以此提升居民的安全感。尤其是夏日天气
炎热导致火灾频发，市民主动购买消防器材
助推市场“升温”。

胡雄华：防护工具走上国际舞台
在胡雄华经营的巨立塑料电器厂直销

部里，防毒面罩、绝缘胶鞋等产品琳琅满目。
“自五金城市场成立以来，我就在这经
营防护用品了，与此同时，我还成立了一家
公司专门生产安全帽、耳罩、面罩、防护眼镜
等产品。”胡雄华说，物美价廉的优势让门店
立市多年，对内与洪胜建筑、永康二建等老
牌企业合作多年；对外辐射永武缙产业集
群，以及山东、成都等地。
“前几年，我们在天猫平台上曾销售过
自家产品，打开了国内的零售市场。”胡雄华
坦言，近年来，由于其他地区的批发市场越
来越多，价格拉锯战让利润变得稀薄，因此，
让防护工具走上国际舞台迫在眉睫。去年，
胡雄华开通了阿里巴巴诚信通等平台，以便
能加快海外扩张步伐。
目前，巨立塑料电器厂已打开了国际市

场，并形成以外贸为主导的营销模式，向埃
及、伊拉克等中东国家源源不断输送货源。

■商户有话说

安防产品发展呈智能化趋势

其实，潘梅芳、胡雄华两位商户都认为，

他们所经营的安防产品相对“老派”。安防

设备发展至今，已出现了更多的智能产品，

无论是城市建设、交通监控、地产建筑这类

专业级用户，还是一般中小企业、民用用户，

都不再仅仅满足于基本功能，对于产品性能

提出更高的要求，倒逼企业向智能化转型。

人们安全观念的转变，使得现代化专业

安防设备逐渐替代了传统的安防措施。在

五金城市场上，智能锁、互联网监控等智能

家居用品已逐渐渗透到安防领域，产业划分

边界日渐模糊，相信未来安防产品制造商一

定可以大施拳脚。

□记者记者 吕高吕高攀攀 通讯员通讯员 陈丽丽陈丽丽

信息化推进亟不可待
市长利电器有限公司焊接车间

内，8台自动焊接机正麻利地完成

不锈钢圈焊接，偌大的车间内只有

一两个员工负责操作和材料、半成

品的上下线。

“这几年来，我们花大力气实施

‘机器换人’，车间的自动化程度明

显提升，不过，生产效率提高了，但

管理并不顺畅。”接触企业管理信息

化软件之前，长利公司总经理曹跃

匡始终不知道症结在哪里。

此前，长利公司三个经验丰富

的车间主任的脑袋就是系统，订单

排期管理、原材料和半成品出入库

以及其它多道生产程序均采取手工

记账的方式，一张纸、一个表格就完

成了一天或者几天的生产安排。

如此管理方式，让曹跃匡无法

理顺整个产销环节：“手工入账容易

丢失数据，有时不连贯，这种纯粹靠

经验来管理的方式无法形成有效衔

接，经常会因为产品报废率和次品

率浮动而造成生产过剩或不足继而

产生浪费，管理缺陷不断放大。”

与曹跃匡一样，浙江思友厨具

有限公司总经理应广煜感受到随着

企业不断壮大，“机器换人”“系统换

脑”的趋势日渐明显，企业信息化已

经迫在眉睫。

“现在信息化势在必行，不然就

会被市场淘汰。此前，我们尝试导

入取代邮件来往操作的客户管理系

统、实时监控生产车间用电量的

APP，效果立竿见影。”应广煜说，在

他的规划中，未来三年到五年，思友

公司会从引入ERP开始，逐步实现

每个环节自动化、信息化和智能化，

打造一个“互联网+”的工业制造

4.0企业。

25家企业积极抱团
面对诸多企业的信息化需求，

今年，我市加大推进企业信息化改

造的奖励扶持力度，其中变化最大

的就是分行业推进。我市日用五金

行业协会的25家企业立即响应，喝

上了政策红利的“头口水”。

“企业想要改变现状，突破瓶

颈，就必须引入新的生产、管理模

式，ERP等信息化手段是其中之

一。然而对许多没有接触过信息系

统的企业来说，信息化是一个非常

陌生的领域，不少企业主会望而生

畏。”日用五金制品行业协会副会长

印栋伦说。

在印栋伦看来，推进信息化对

于我市中小企业和企业主来说，除

了需要大量的资金支持外，更渴求

相关技术支撑，借着我市推进分行

业信息化，日用五金行业抢占先机，

25家企业组团探索，一起学习、分

享，分级奖励服务机构。

在加大扶持奖励政策的同时，

我市积极培育本土工程服务机构，

对在我市注册设立的智能制造工程

服务公司和工业软件企业分级予以

奖励，积极培育和引进智能制造工

程服务机构，为企业提供更多信息

化方面的服务。浙江两化腾科技有

限公司便是在今年新增的第三方服

务机构之一。

“许多企业在信息化过程中会

遇到水土不服的情况，一步到位的

方案或者各种成熟的信息化系统的

选型应用实施，基本没有可以直接

借鉴的经验可循，我们将以此次为

契机，继续深挖永康五金八大行业

的应用需求，强化服务保障，助力工

业企业转型升级，加快实现企业的

两化腾飞。”两化腾公司董事长顾峰

峰说。

据了解，作为我市本土工程服

务机构，两化腾公司专注于智能制

造、两化深度融合应用核心技术和

产品研发的高科技型企业，自主开

发两化腾企业看板、腾飞100、腾飞

300、腾飞MAX系列EMA应用软

件。该公司开发的ERP产品紧扣

生产型企业特点,将采购、销售、库

存、生产、业务、财务等各环节数据

纳入ERP系统,通过科学的物料控

制和先进的企业看板系统,形成高

效的信息化系统数据,通过PC端和

移动端丰富的报表展示功能,为企

业的决策管理提供更为多元、精准、

易用的科学依据和使用效果。

25家日用五金企业抱团推广信息化
行业协会所有成员完成信息化改造备案登记
今年以来，我市积极

发挥行业协会、龙头企业
示范作用，引导企业推进
ERP、MES等信息化软
件系统应用。7月初，我
市日用五金制品行业协会
的25家成员单位全部完
成信息化改造备案登记，
成为我市首个成员单位全
部完成备案登记的协会。

随着楼市的红火，今年又是一

个装修高峰年，在装修前四处转一

转样板房取经的人是越来越多了。

其实，装修是一门大学问，俗话说

“外行看热闹，内行看门道”，怎样才

能有效地借鉴自己喜爱的风格，又

能慧眼避免“陷阱”呢？

7月15日，本报特联合金华鹏

程建筑装饰工程有限公司推出“看

工地·学装修”活动，近期有装修计
划的业主不妨搭乘这趟家装直通

车，让“老司机”帮您快速告别“小

白”，成为家装达人。

早前，本报就曾组织了十余场

形式各异的学装修活动，包括看工

地学装修、设计品鉴活动等，受到广

大市民的欢迎。不少业主通过参加

活动，学到了实用的装修知识，买到

了价格适中的建材家居产品。

这次“看工地·学装修”活动为
期半天左右，全程安排大巴免费接

送，中午统一安排工作餐。当天有

专业人员陪同讲解，从施工工艺、鉴

别材料真假等流程，现场帮你答疑

解惑，让您了解不同户型如何装修

设计，水电、泥木、油漆等各个不同

阶段的施工工艺，剖析装修全过

程。除了半成品工地外，活动还安

排参观新中式、简欧和现代三种风

格的成品工地，供您了解不同的装

修风格需求作参考。

活动期间，主办方还为大家准

备了丰厚的签到礼，现场互动环节

还有抽奖等活动，福利多多，惊喜多

多。在学习样板经验的时候，业主

还可实地参观鹏程装饰的1600平
方米的家装航母旗舰店、600平方米
自有仓库，以及企业文化展示区、工

艺展示区、家居建材自选区、设计中

心、培训中心等。

温馨提醒：活动现场，业主可以
自备户型图与设计师进行一对一免

费咨询。

微信报名：扫一扫，加入“永康

日报·看工地学装修”群聊，回复“姓
名”+“电话”+“人数”即可报名。

电话：13506598750/658750 或

15805799228/792038即可报名。

让工地开口说话 窥探装修学门道
7月15日，一起搭乘“永报家装直通车”速成装修达人
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