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□通讯员 陈佩宾 吕群慧

近日，永康农商银行全省首创

的“普惠式、低成本、免担保”的“转

贷通”项目发放贷款额超500亿元。

自从推出“转贷通”项目以来，

永康农商银行秉承“贴心更懂你”

的服务理念，不断优化办理程序，

出台增量扩面措施，将“转贷通”贷

款单笔额度由 3000 万元提高到

6000万元，将业务受理范围由中

小企业扩大至个人，把使用期限从

1日延长至3日。同时，简化“转贷

通”项目办理程序，由原来需提供

6个部门的证明精简至2个部门。

永康农商银行通过时间换空间的

方式，为众多企业和个人赢得了宝

贵的生存空间，促进一大批企业实

现逆势发展。永康农商银行作为

“永康人自己的银行”，本着“救企

就是救己”的理念，始终与我市经

济“携手同行，同生共赢”，与地方

企业“风雨同舟，永续真情”，在永

康经济、地方企业遇到困难时，做

到雨前送伞、雪中送炭，千方百计

助推永康经济发展。

截至2017年10月末，永康农

商银行共发放“转贷通”贷款

11891笔，金额506.24亿元，受益

客户达3320家，累计为客户节省

转贷融资成本超5亿元。下一步，

永康农商银行将持续简化、优化

“转贷通”项目办理程序和服务模

式，切实解决企业转贷难题，降低

企业融资成本，全力助推永康“全

面奔小康，实现新腾飞”的目标。

永康农商银行“转贷通”
贷款总额超500亿元

近日，中国邮政储蓄银行召开2018

年贺岁贵金属新品发布会。“邮储有礼”故

宫旺旺黄金压岁钱，“邮储有福”狗年贺岁

金秉承“回归传统压岁钱本质”和“新邮

品·新价值”两大理念，以崭新面貌上市。

邮储银行永康市支行个人金融部理财

师陈艳萍介绍，“邮储有礼”黄金压岁钱系

列产品是该行的年度特色产品，由邮储银

行同北京故宫文化中心合作研发，每年根

据年度生肖主题策划推出新产品，将传统

文化和美好祝愿凝聚在贵金属产品中，成

为馈赠亲友、联络情感的佳品。尤其是今

年的故宫旺旺黄金压岁钱，新增了录制专

属祝福视频功能，能直接表达亲友之间的

关爱与祝福。

今年“邮储有福”贺岁金产品是连续第

四年推出，该产品依托生肖文化，将邮票艺

术和“钞”型黄金工艺价值相结合，将“邮”

“金”价值合二为一，进而提升了产品的收

藏价值。值得一提的是，产品实现双轮聚

首、双面邮品的历史壮举，并由国徽主设计

者之一周令钊亲笔签章，再次提高生肖邮

品的收藏价值与纪念意义。

邮储银行坚持“普惠金融”理念的同

时，也致力于传承并弘扬中国优秀的传统

文化。“邮储有礼”“邮储有福”作为邮储银

行的品牌产品，表达了邮储银行“邮储有

礼，礼传万家，邮储有福，福泽社会”的美好

祝愿。过去三年里，中钞长城贵金属公司

与邮储银行合作的“邮储有礼”“邮储有福”

系列项目，都得到了市场的认可。去年，邮

储有礼·鸡年黄金压岁钱作为“邮储有礼”

黄金压岁钱系列的开山之作，春节前就被

抢购一空，寓意福禄双全的皇家黄金压岁

钱，堪称压岁文化的新篇章。为此，今年邮

储银行继续为广大客户提供有人文关怀、

有收藏价值、有纪念意义的贵金属高端文

化产品。

据了解，“邮储有礼”“邮储有福”分别

以传承压岁文化和十二生肖文化为目标，

推进压岁文化与邮品收藏进入了一个崭新

的领域。“邮储有礼”故宫旺旺黄金压岁钱

全套共5枚，分别代表着聪明、健康、快乐、

平安及幸运。礼赠晚辈可全套可拆分，灵

活多变。11月8日起接受预订，23日正式

上市。“邮储有福”狗年贺岁金将于12月

15日起开始预订，2018年1月5日与戊戌

年生肖邮票同步限量发行。

详询邮储银行永康市支行各营业网
点，咨询热线：87128927。

传承压岁文化

“邮储有礼”
“邮储有福”黄金
贺岁新品上市

近日，工商银行互联网化新产

品“e支付”正式投入使用，切实让

用户享受更便捷的支付方式。

据了解，“e支付”是工行面向

商户打造的一款大额小额全适用、

支付场景多样化的移动支付收单

产品，支持用户使用工银e生活、融

e行、融e联等客户端及微信、支付

宝等主流第三方支付客户端，并基

于商户二维码、订单二维码、扫码

收银设备、微信公众号、自助智能

终端等，实现通过主扫、被扫、接口

调用等方式进行结算，支持信用卡

支付。

“e支付”立足小支付、微支付

领域，消费场景既覆盖大酒店、大

卖场、大百货这样的“大动脉”，又

密集延伸至便利店、加油站、咖啡

厅、快餐店这些“毛细血管”，将金

融服务触角广布经济民生的各个

领域。同时，工商银行还以“e支

付”为纽带，运用大数据深度挖掘

中小商户的经营状况和融资需求，

提供信贷融资、存款理财、电子银

行、代发工资等全面金融服务。

“e支付”的产品特点体现为一

码支付，三倍真心。具体来说，产

品堪称收银专家，支持境内银联卡

或主流第三方平台，商户资金清算

入账快。其次，该支付方式很安

全，采取银行专业结算系统，工商

银行品牌信用保障，“商户之家”可

快速对账。值得一提的是，它还是

商户营销的好帮手，积分可抵现、

常年有促销，达到数亿客户引流增

收的目标。

那么，商户具体通过哪些方式

收款呢？“e支付”接受四种受理模

式，其一，客户扫描商户二维码支

付；其二，客户扫描商户订单二维

码支付；其三，商户用手机扫描客

户手机二维码收款；其四，商户用

POS、MIS+扫码枪扫描客户手机

二维码收款，完全实现客户扫二维

码支付、商户扫二维码收款的便捷

支付系统。

“e支付”是工行积极适应互联

网转型发展、加快推动收单业务线

上线下一体化的重要内容，旨在为

消费者提供多元化的支付方式，提

升消费者支付体验。同时，为商户

提供一点式接入，一站式结算、一

体化服务的二维码收单解决方案，

有效降低商户的系统投入和运营

成本，提高商户收银效率。“e支付”

投入使用也标志着工行在收单业

务专业化、品牌化发展道路上又迈

出了新的步伐。

详询工商银行永康支行各营
业网点。

让用户享受更便捷的支付方式

工行推出互联网新产品“e支付”

□记者 舒姿

“双十一”期间，面对铺天盖地

的商品折扣信息，市民是否大撒银

子？在刚过去的这个“双十一”，有

不少市民却选择了投资理财。这

源自面对“双十一”购物狂欢，我市

各家银行不同程度地推出相关理

财产品，间接促成市民不单只是消

费，更学会理财。

“随着‘双十一’理财产品的加

入，我觉得与其关注‘双十一’买买

买的消费战，不如思考下如何实现

理财‘补血’，利用产品优势，相信

天天能过‘双十一’。”理财小达人

陈小姐说，如今各类商品丰富，不

急一时，但理财产品把握不好时

机，马上没了。因此，自从她看到

“双十一”理财产品信息后，果断从

“买买买”转向投资理财。

这不，工商银行永康支行推出

多款“双十一”理财产品，其中

ZJXT7279，365天，预期年化收益

率达到5.05%。还有5万元起，业

绩基准5.3％的类固定收益产品可

定制。无独有偶，浙商银行永康支

行的“双十一”理财产品永乐2号

182 天 型 ，预 期 年 化 收 益 率

5.39%。投资者发现，“双十一”理

财产品预期年化收益率比平常发

行的产品略高，且只售一二日，售

完即止。

同时，各大互联网理财平台也

纷纷出招，京东金融、天天基金等

第三方理财平台、基金公司官网推

出各类活动，如发红包、临时提升

收益率、申购费率优惠等。

工商银行永康支行个人业务

部副经理沈珊珊说，工行在每年的

每个节日里都会推出一些“温情”

产品。近些年，看准“双十一”这个

互联网节日，果断出新产品，想不

到投资者反映速度这么快，一下就

抢完了。

理
财
也
有

“双十一”产
品
了

银行推出“双十一”专属理财产品，投资者果断购买

“剁手党”转投理财期待“补血”


