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传统的“金九银十”销售旺季到

了，中秋国庆佳节也不远了，市民是否

开始筹备老同学结婚的份子钱，朋友

聚会联络感情的费用，逢年过节的礼

品等。眼看现金“刷刷刷”离你而去,

工资卡内数字已捉襟见肘⋯⋯谁来拯

救我？莫愁，宇宙大行——工行“消费

通”来也。

工行“消费通”是工行贷记卡持卡

人在已有的信用额度内一次或多次提

取一定数额的现金，并按约定期限分

期偿还的小额消费融资业务。该业务

有额度变现功能，可在信用额度内提

取现金，满足客户留学、旅游、购物、婚

庆、装修、购车等各类消费需求。该产

品优势显著，手续便捷，免抵押免担

保，无须提供申请材料；到账速度特别

快，实时知晓申请结果，资金即时到客

户同名借记卡账户内；加上费率低，期

限多，得到客户的认可。

工商银行永康支行分期业务主

管朱新新介绍，为回馈客户一直以来

的支持，“消费通”9月1日至30日举

办优惠活动。活动期间，客户办理工

行“消费通”现金分期业务，可享受最

低5.5折费率优惠，相当于3期促销

费率1.2%，6期促销费率2.4%，9期

促销费率 3.6% ，12 期 促销费率

4.8%。根据活动优惠，分期1万元，

日费最低只需1.3元。本次活动限时

30天，在信用卡持卡人授信额度内

办理，申请额度最低600元，最高可

达10万元。

朱新新说，本次“消费通”优惠可

以说是有史以来优惠最大，费率最低

的一次活动，很适合急缺现金的客

户。工行“消费通”现金分期实现额度

秒变现金，借钱不再求人。只要客户

持有浙江省工行贷记卡，有多少额度，

就有多少现金。

据了解，工行“消费通”可线上自

助申请，手续超便捷，申请人只需登陆

工商银行手机银行、网上银行——进

入本地特色，选择“消费通”——页面

显示最高可贷额度——录入申请信息

——输入验证码——确认——现金实

时到账。除了线上申请外，工行各网

点均可办理。

工行“消费通”
送一大波福利
额度最低600元最高10万元
再享最低5.5折费率优惠

□记者 舒姿

如今，信用卡已然渗入人们生活

的方方面面。旅游、餐饮、日常购物

等各个领域，都会看到信用卡的身

影。不过，市民发现很多时候信用卡

优惠形式比较相似，如各银行推出的

观影优惠，合作影院不同，优惠力度

差不多。随着同业竞争的加剧，银行

如何突围抓住更多客户的心成了急

待解决的问题。这不，有的银行开始

细分市场，推出某一领域的专属信用

卡，力求抓住该领域客户的心。

比如年轻人喜爱的游戏领域，信

用卡+游戏卡的形式就获得年轻客户

的青睐。“交通银行信用卡看准时机

携手腾讯推出‘游戏+金融’跨界联名

信用卡——‘交通银行天涯明月刀联

名信用卡’。持卡人可享受信用卡和

网游两个品牌的双重权益。”交通银

行永康市支行客户经理项侠虎说，该

卡一大特点包括除了在网游充值消

费中享有特惠外，也可跨界使用，与

普通信用卡一样在合作商户刷卡、积

分均不受影响，一经推出受到游戏迷

的喜爱。

作为当下火爆的手游之一，王者

荣耀官微宣布携手招商银行推出全

新定制版王者荣耀专属信用卡之后，

又宣布即将推出首张王者荣耀长城

守卫军卡面——招行王者荣耀“铠”

联名信用卡。“这款信用卡很受游戏

迷欢迎，发行量比发卡时预期还大。”

招商银行永康支行小微支行行长赵

路说，为回馈游戏迷即日起至9月30

日，招行王者荣耀联名信用卡的主卡

持卡人，开卡后在王者荣耀PC官网

王者信用卡栏位绑定本人身份证号

及游戏账号，可参加王者玩家专属福

利活动，获赠积分。

作为网购达人，那么办一张电商

和银行共推的联名信用卡那肯定是

很优惠、很给力的。目前市场上中信

银行等银行推出了专为“淘宝达人”

设计的信用卡，此外市场上还有银行

联合唯品会、京东等电商推出联名

卡，持有这些联名卡的客户，可享受

购物折扣、积分翻倍等优惠。

不论是游戏卡还是网购卡，在游

戏玩家和网购群体中反响热烈，银行

此举就是为了抓住游戏、网购这一年

轻消费者偏好的休闲购物生活方式，

继续为持卡人提供优质服务，完善用

卡体验的又一尝试。

8月29日，中国邮政储蓄银行股

份有限公司（简称“邮储银行”，股票

代码：1658.HK）公布了2017年上半

年的经营情况。

市场竞争力持续提升
服务实体经济成效明显
经营发展态势稳健，市场竞争力

持续提升。截至2017年 6月末，邮

储银行资产规模8.54万亿元，较上年

末增长 3.37%；存款余额 7.81 万亿

元，较上年末增长7.14%；贷款总额

3.34万亿元，较上年末增长10.95%。

报告期内，邮储银行营业收入1059.73

亿元，同比增长 13.60%；净利润

265.92亿元，同比增长14.54%。成

本收入比持续下降，平均总资产回报

率同比提升。同时加强精细化管理，

资金定价能力明显提高，总付息负债

平均付息率1.46%，较上年末下降22

个BP（基点），净利息收益率2.31%、

净利差2.38%，同比分别提高1个BP

和4个BP。

业务结构优化调整，服务实体经

济成效明显。邮储银行立足于服务

“三农”，加大农业供给侧改革金融支

持力度，大力发展新型农业经营主体

贷款，推进“两权”抵押贷款试点，为

广大农村地区提供优质的金融服

务。截至2017年 6月末，邮储银行

涉农贷款余额1.01万亿元，较上年末

增加888.02亿元，增长9.68%。邮储

银行始终坚持服务中小企业，以大数

据技术为抓手，大力推动小企业金融

产品创新，小企业法人贷款余额

1739.31亿元。同时，邮储银行积极

支持国家重大项目，持续加大对交

通、电力、城市基础设施等领域的信

贷投放力度，积极布局新能源、健康

医疗、高端装备制造等行业，助推国

家战略布局实施和经济结构转型升

级，公司贷款余额1.27万亿元，较上年

末增加1891.68亿元，增长17.53%。

坚守零售银行定位，客户服务

能力不断提升。邮储银行个人客户

数量继续保持稳步增长势头，截至

2017年 6月末，个人客户数达5.39

亿户。高端客户服务能力及客户价

值挖掘能力进一步提升，VIP客户数

达 2460.18 万户，较上年末增长

12.10%。个人贷款余额达到1.79万

亿元，较上年末增长13.26%。其中，

紧抓经济增长向消费驱动转型的历

史窗口期，大力发展消费金融，包括

信用卡透支在内的个人消费贷款余

额达1.34万亿元，较2016年末增长

16.08%，占总贷款比重达40.12%。

2017年上半年，邮储银行电子

银行渠道用户数和交易替代率继续

快速增长，电子银行客户突破2亿

户，其中，手机银行客户达1.49亿户，

个人网银客户达1.67亿户，电子银行

交易替代率提升至84.28%。

风险内控扎实有效
新的发展动能持续释放
转型升级态势良好，新的发展动

能持续释放。报告期内，邮储银行中

间业务持续快速增长。信用卡发卡

量 新 增 334.15 万 张 ，同 比 增 长

81.08%，结存卡量突破1500万张。

在巩固线下网点优势的同时，邮储银

行充分利用大数据、云计算、区块链

等新技术，开展金融科技创新，推出

新一代手机银行、银联二维码支付、

云闪付等产品。推进“互联网+金

融+产业”模式，打造“邮享贷”“邮薪

贷”“邮家贷”等“邮字号”互联网消费

金融产品体系。启动新一代零售信

贷工厂试点，通过集中化作业、智能

化审批实现了业务流程的标准化，大

幅提高零售信贷业务处理效率。

风险内控扎实有效，资产质量保

持优异。邮储银行始终坚持审慎经

营，将风险防控摆在突出位置，毫不

松懈地加强全面风险管理。持续改

善信用风险管理，强化授信准入、贷

款“三查”和信用风险监测预警管理，

加强统一授信管理和集中度风险管

控，确保资产质量可控。邮储银行流

动性管理继续保持较好水平，有效拓

展融资渠道，完成首次同业存单

（NCD）发行，积极筹备大额存单

（CD）发行，流动性覆盖率135.42%，

满足监管要求。逐步完善利率风险

管理，建立长期固定利率资产限额管

控机制。高度重视内控合规和案件

防控，及时排查风险隐患，夯实合规

经营基础。截至2017年 6月末，邮

储银行不良贷款率为0.82%，较上年

末下降0.05个百分点。

2017年是邮储银行上市后的第

一年，也适逢邮储银行成立十年。成

为股权多元化的上市公司是邮储银

行进一步提升公司治理能力，增强综

合竞争实力、迈向国际一流大型银行

的关键性一步。下半年，邮储银行将

深入贯彻落实全国金融工作会议精

神，坚持稳中求进工作总基调，坚守

大型零售银行战略定位不动摇，深化

改革，加快转型，全力服务实体经济，

全面加强风险防控，为广大客户提供

更好的金融服务，向投资者交出一份

满意的答卷。

邮储银行公布2017年中期业绩

信用卡从当下时兴领域入手，细分市场吸引客户

银行拓宽“朋友圈”上演“王者荣耀”
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