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胡智彪：智造色彩斑斓的光学世界
——对话纳税双百企业掌门人21

□记者 吕高攀

从传统反光材料产业步入新材料领域，道明光学股份
有限公司不断优化生产工艺，创新研发模式，提高产品的技
术含量和附加值。涉足全新领域，道明光学以项目创新带
动产品结构持续调整，多个项目填补国内空白，打破国际品
牌长期垄断的格局，加快了公司从材料供应商向安全防护
解决方案设计及一站式产品组合供应链配套转型的步伐。

“

对话胡智彪▷▷▷

永报全媒体同步轮播对话

纳税双百企业

掌门人

我的难忘时刻▷▷▷
全资收购华威介入光学膜产业

7月，我收到了一份中国证监

会出具的文件，其内容是关于核

准道明光学股份有限公司向江苏

华威世纪电子集团有限公司等发

行股份购买资产并募集配套资金

的批复，这意味着我们可以通过

发行股份及支付现金方式收购华

威新材100%股权。

此次我们准备收购华威新材

料主要产品是 LCD 用多功能复

合型增亮膜卷材及光学膜片材，

通过该举措的实施，以华威新材

料为突破口介入光学膜领域，进

一步深化了我们的战略布局。

反光材料产业持续做强为我

们的发展打下了坚实的基础，现

在，对铝塑膜和光学膜产业的延

伸，推动着道明光学在新材料领域

的扩张，我们未来发展的产业空间

和市场容量呈几何倍数增长。

我觉得，收购华威新材料是

道明光学战略布局的重要举措之

一。近年来，受益于液晶电视、电

脑、手机等终端消费类电子产品

市场需求的强劲增长，LCD 产业

蓬勃向前发展，液晶模组市场需

求逐年增加，华威新材料所产增

亮膜已经逐渐受到下游商家认

可，包括 TCL、创维、兆驰、惠科、

康冠等国内知名 TV 和显示器生

产企业均为华威主要客户，公司

增光膜产量和销量持续增长，他

将成为道明光学未来发展的重要

支点。

此外，华威新材后续将与我

们的技术优势和生产设备进一

步整合，在华威新材料领先的光

学膜研发和生产能力基础上，加

上道明光学资金优势和管理经

验植入，能够迅速提升华威新材

料在光学膜、多功能复合膜和量

子点膜领域规模化的生产能力，

并 进 一 步 加 快 其 在 3D 显 示 材

料、硬化膜、钻石膜、金属膜等技

术的研发进度，尽快生产出成熟

的功能性膜材料产品来应对市

场的强劲需求，有望成为道明新

增的亮点。

人物印象▷▷▷
从一次性成型阻燃反光标志带、反光

防伪标识，到微棱镜型反光膜、锂电池铝

塑膜，道明光学总能不断掀起行业革命，

推出的新技术屡屡填补国内空白，向国外

高端垄断供应体系发起冲击。在道明公

司财务总监张崇俊看来，道明光学的颠覆

性精神根植于胡智彪骨子里对于创新的

孜孜不倦的追求。

在胡智彪心中，既然涉足新材料领

域，不在“新”字上做文章，那企业就失去

了把握市场的主动性。

目前，不少新材料领域在国内尚属

空白，胡智彪毅然选择投身其中，不断挑

战新型业态，并逐步建立起技术和品牌

优势，整个发展过程被其总结为一句话：

“这些举措让我的创新精神获得了极大

的满足感。”

产品质量是根，科技创新是魂。只要

有机会，胡智彪总会向管理团队和一线员

工心中注入这样的理念，让道明光学的每

一位员工都意识到，自己在努力的是一份

独一无二的事业。

问：从今年上半年的情况来看，道明光学业绩增长超过30%，你是否

可以介绍一下公司的增长点在哪里？

胡智彪：今年，国内基础设施

建设尤其是交通领域项目投资的

扩容，为我们的发展提供了一个

很好的外部环境，反光材料订单

的增加大量消化企业的产能。

同时，我们内部改造的完成

刚好为企业快步前进提供了强劲

的动力，年产 3000 万㎡反光材料

生产线项目正式投入运营，凭借

先进的制造设备、高效的的管理

水平及优良的成本控制能力，我

们产品的性能、质量等方面均得

到大幅改善，使玻璃微珠型反光

膜销量稳健增长，为公司的业绩

稳步提升打下良好的基础。

另外，前期我们技术开发与

投入，尤其是高水平的创新研发

队伍建设取得了显著的成效，产

品的技术创新与研发结出了硕

果。我们充分利用现有的人才和

技术优势，依托现有省级反光材

料研发中心及省级技术中心，加

强与国内院校、研究机构及企业

间的合作，不断通过产品研发、工

艺调整等手段实现产品功能的升

级换代，研发出具有更高技术含

量的产品，提高产品可靠性，降低

产品成本，形成差异化竞争优势。

其中，年产 1000 万㎡的微棱

镜型反光膜生产项目是我们提档

升级的重要法宝。由此，我们成

为国内首家突破微棱镜型反光膜

技术壁垒的公司。目前，微棱镜

型毛利超过 50%左右，相对于曾

经处于垄断地位的的美国3M、艾

利、瑞飞等国外企业，我们在产品

性能、品质、品种规格等并不处于

劣势，且价格更为经济，能够逐步

实现进口替代，打破国外企业在

高端反光膜领域长期垄断。

道明公司董事长 胡智彪

问：如今，道明光学步入深度调整期，跨产业大步伐已经迈开，你是

如何布局？

胡智彪：去年，我们通过增发

募集了4.5亿元，这些资金全部投

入到产业扩张的战略布局中。除

了微棱镜型反光膜正式投产外，

我们在锂电池铝塑膜等产业的大

规模投入意味着道明光学从单一

的反光材料进入更为广阔的新材

料领域。

随着新能源汽车、消费类电

子产品下游市场需求的快速增

长，锂电池铝塑膜市场前景广阔，

它成为我们介入的首个新材料领

域。今年二季度，铝塑膜生产线

已经进入稳定的量产阶段。

经过前期的市场开拓，我们

生产的铝塑膜性能和质量均已

得到业内人士的一致好评，并初

步形成小规模稳定的销量，随着

众多处于评估期小批量使用的

客户转为加大订单正常使用，可

以预见销售量将在下半年实现

突破性增长。

目前，我们已与部分国内的

动力电池企业进行初步合作，个

别企业已完成测试进入商务洽谈

阶段，由于新能源汽车发展迅速，

我相信动力类铝塑膜市场前景更

为广阔。
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