
解决传统弊端 实现远程操纵

智动化精品扛起企业“门面”担当

□记者 应柳依

“智动化”加速企业转型
“这阵子非常忙，早先推出的众筹

活动刚结束，眼下又将迎来门博会新

一轮的亮相。”这几天，市典匠科技有

限公司董事长徐有询正与技术员探讨

产品的赶制方案，计划在门博会期间

全面铺开销售。

从往届举办的门博会现场来看，

智能锁已是最热门的门配之一，成为

业内公认的“掘金场”。为了顺应客户

需求，典匠科技有限公司日益加大研

发力度，主攻新款智能产品，不断解锁

产品新“姿势”，使之具备多重功能，轻

松实现开锁不繁琐。

“锁具是门的‘心脏’，一樘门的高

级与否，不仅在于门本身所使用的材

质，还在于配套的锁具能否具备多功能

的‘最强大脑’。”徐有询指着公司展示

厅内的最新款智能锁介绍。据了解，这

款智能锁具除了当前常见的指纹开锁、

虚位密码、真插锁芯、智能卡开锁功能

外，还具备了手环开锁、微信监控、远程

授权、临时密钥、防挟持等功能。

正说着，徐有询便开始试验起来，

经过手机上简单的设置，一组随机密

码迅速打开了一扇大门。“它的亮点在

于可以设置时效密码，供客人临时进

入，加强了防盗意识；而防劫持功能即

使用非常用指纹，在输入真密码之后，

可以顺利打开大门，保障人身不受威

胁，然后通过微信提示告诉这把锁的

共同主人屋内有所异常。”除此之外，

让徐有询最为得意的功能是手环开

锁：建立在一般智能手环的健康功能、

运动功能的基础上，这款连“环”产品

还进一步实现了门禁功能，同时“锁”

住了健康与安全。

“静”下来的产品更高端
事实上，在日益激烈的市场竞争

中，越来越多的本地企业转变观念，纷

纷加快技改步伐，优化工艺流程，建起

自动化程度高的生产线，引入物联网

技术，加快智慧家居研发，赋予产品更

多内涵以提高其附加值，顺势走上了

创新发展之路。

浙江春天集团推出了以“静”制动

的招数成功地打响了自身的品牌。不

做过多堆砌，线条简约、设计凝炼的T

型静音门，以其独有的结构特点，成为

各类门产品中“淌”出的一股清流。

“目前，产品经过多次改良，可以

解决传统平口门透风、透光、透音等弊

端，彻底实现了空间的密闭性，较平口

门提高2-3倍的隔音效果，为客户创

造更私密的个性空间。”春天集团市场

部负责人王维强说。

除了设计上的创新，还有企业实

现概念上的升级，金凯德集团根据消

费者的需求和选择，打造了集成门

业，实现多个门类产品，同一品牌，统

一管理，统一服务，让家装用门一站

式购齐且与家装风格统一；更有浙江

喜泽荣制漆有限公司实现材质上的

突破，投巨资开发水性环保漆，提升

家装体验。

门业协会相关负责人陈英俏表示，

这些企业之所以能在瞬息万变的市场

上立住脚跟，无非是各自拥有其独特的

拳头产品，并在产品材质、生产工艺、质

量细节等方面都尽量做到精益求精，这

是当前门企冲出重围的发力点。当下，

若要在市场上分得一杯羹，无疑仍需不

断推出高端化、智能化的精品。

我市税银合作服务小微企业
□记者 应柳依

本报讯 19日下午，市国税局、地
税局与建设银行共同举行了“税银互

动—税易贷、快贷”业务合作协议签约

仪式，旨在为小微企业提供更便捷的

税务与金融服务。

现阶段，我市有众多的优质民营

企业、小微企业。近两年来，立足于

本地经济特点和结构转型，服务本地

经济社会发展大局的战略需要，市建

设银行一直致力于加大对小微企业

的金融支持力度，结合大数据、互联

网等先进工具，创新推出了税易贷、

小微快贷、信用贷、创业贷等纯信用

类贷款，免抵押担保，办理时间段，有

效满足了小微企业“短、频、急、快”的

融资需求。

截至本月15日，建行永康支行小

微快贷授信总量为229户，授信总额

达5297.3 万元，累计支用3148.99万

元。税易贷累计发放30户、2053万

元。在短短的几个月时间里，就让百

家永康优质小微企业尝到创新信用贷

款的甜头。

为进一步落实“大众创业、万众创

新”国家战略的创新举措，此次由税务

部门和银行金融机构联合推出了“税

银互动”合作签约，使纳税信用成为小

微企业的信用资产，增加纳税信用的

“含金量”，对缓解小微企业融资难，改

进金融机构服务方式，促进小微企业

依法诚信纳税具有重大意义。

□记者 王靖宁

本报讯“五月五，过端午，吃
粽子、系花线、绣香包，挂香囊⋯⋯”

近日，记者走访市场发现，端午节尚

未到，市场上早已粽香扑鼻，香包、

香囊等端午产品也早早进入了节前

销售小高峰。

礼盒粽子卖得热火
取两三片粽叶折成斗状，抓一

把调味后的糯米放入其中，塞上猪

肉，用细丝线系牢，整套动作一气呵

成⋯⋯在我市新河路的一处私家粽

子铺内，店主宋亮正和家人一个接

一个地埋头包粽子。

“我做了三年多的粽子生意，

口味有肉粽、蛋黄粽、芋头粽等等，

生意都还不错。”宋亮告诉记者，现

在距离端午节还有一段时间，主要

是一些老主顾购买尝鲜，端午节前

一周将是粽子销售的真正高峰。

据宋亮透露，往年最多的时

候，他们粽子铺一天要包近万个粽

子。“除了买来自己吃或送给亲朋

好友，有些厂里也会下单预订近千

个粽子送给客户和员工。”宋亮说，

为满足消费者需求，他们也推出了

一些款式简单的粽子礼盒，12个一

盒，根据口味不同，价格也会有些

不同，但都维持在百元以内。

不仅如此，“永康淘”也联合福

瑞祥、存乡记等食品企业为广大市

民准备了特色端午粽子礼盒。

“福瑞祥是永康本土品牌，10

只礼盒装的粽子售价仅为35元，价

格实惠，味道也不错。存乡记主打

的是糙米粽，它的营养价值远高于

精米。10只装的存乡糙米礼盒售

价也不过百元。”据“永康淘”负责人

胡彬介绍，开卖仅一个星期，就售出

了近百份粽子。

香囊手作课备受欢迎
“做香囊刺绣是关键，看似简单

而重复，实际操作起来真是太考验

耐心和细心了，每个针脚长短稍有

差池就会破坏整体的美观。”近日，

在我市芝英镇七村的“無用空间”

内，店主人正亲手为两个孩子制作

端午香囊。

“我们是真正的纯手工制作，从

刺绣到放香囊到最后的缝合，我都

会一一教大家完成。”负责教学的苗

桑说，随着传统手工缝制香囊又重

新回归到大众的视线，越来越多的

人对手作产生兴趣，希望能亲自制

作香囊送给家人、朋友。临近端午，

每周她都会开课教学，市民可根据

自己的喜好来选择刺绣的图案。除

了传统香包图案，还可以绣一些出

现卡通人物，也有不刺绣简单印花

的香包，单个价格一般都控制在50

元以内。

传统端午商品
“玩”出新花样

随着经济发展和生活水平提高，门业消费俨然成了住宅消费中的一大热点，越来越多的消费
者追求个性化装饰装修风格，青睐安全系数更高、使用更方便快捷、智能化程度高的产品。春江
水暖鸭先知，伴随着多重因素的导向，不少门企已然嗅到了其中蕴藏的重大商机，纷纷在门上大
花心思，将科技智能的要素注入门具的生产配套中，赋予门产品高科技新形象。改革延伸包括增
强门的安全防盗性能、将科技智能的要素注入门具的生产配套中等，以期增强企业的市场竞争
力，保持旺盛的增长势头。

巧斧匠心独运
凿开嬗变大门

糙米粽口味独特
香包自己亲手绣

典匠科技的智能化产品展示厅典匠科技的智能化产品展示厅

建行永康支行小微快贷授信总量已达229户
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