
吕宏伟：我们的核心优势在
于为国内诸多大型能源公司提供

专业化的供应链管理，与国家电

投的合作，更准确的描述应该是

基于我们完善的“后勤”服务体系

的自然而然的延伸，把一只脚迈

入新能源领域。

目前，刚刚成立的宏伟新能

源公司致力于为国内太阳能光伏

电站提供经济安全的解决方案和

全方位的建设服务，输出专业的

系统解决方案、设计、集成运营及

管理。依托我们长达15年的核

工业供应链管理与资源整合能

力，创新的设计理念和运营思路，

形成了项目投资、建设、运营和维

护的完整产业链，实现“交钥匙”

工程。

从项目咨询、现场勘测、系统

设计、方案制定到生产运输、施工

安装、并网申报、电站运营维护，

我们的服务贯穿项目每个细节，

为客户量身定制最优的系统整体

解决方案，通过节省的能源费用

来支付节能项目的资金投入，改

善环境品质，建立绿色形象，实现

公司与客户共同分享节能节能成

果的双赢效果。
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吕宏伟：供应链创新的宏伟梦想
——对话纳税双百企业掌门人⑥

□记者 吕高攀

整合上游制造商的资源，为下游工业客户提供量身定制的精益
供应链解决方案，浙江宏伟供应链股份有限公司做足中间环节的文
章，“细缝”中开拓出广阔的市场，创新业务模式和良好的客户口碑，
赢得了行业各大巨头的青睐和信任，三峡集团产业基金、中广核产业
基金、中核集团产业基金、国家电投产业基金、上海电气集团、中核建
产业基金等纷纷投资宏伟供应链。
循着国家能源发展规划、现代服务业发展方向和装备制造产业
政策的规划路径，宏伟供应链实施“大平台”战略，运用互联网思维，
物联网技术，不断在工业客户中提升供应链服务的创新价值和能力，
打造工业供应链生态圈。

对话吕宏伟▷▷▷

永报全媒体同步轮播对话

纳税双百企业

掌门人

我的难忘时刻▷▷▷
获选2016年度新锐浙商

25日，最新一期的新锐浙商

评选名单揭晓，我的名字赫然名

列其中，骄傲之情油然而生，在浙

江这片创业热土上，能够被评为

新一代浙商中的佼佼者，确实令

人为之振奋。

“千言万语、千山万水、千方

百计、千辛万苦，这也是新一代浙

商的精神。”回顾自己的创业历

程，前辈们的情怀总是让人感慨

万千，正是循着这样一条不畏艰

难险阻，用于拼搏的道路，我们宏

伟公司才能取得今天的成就。

创业的道路虽然艰辛，回首

过往却让人心中充满自豪感，去

年，我成为创业创新大赛的导师

团成员之一，与“新锐浙商”称号

一样，“导师”头衔给了我责任和

压力，我愿意分享自己的创业经

历和经验的同时，也希望在创新

创业的氛围中吸取更多前行的

力量。

问：服务于本土五金产业，宏伟的服务资源怎样才能发挥最大作用？

吕宏伟：我市外贸出口发
达，国际物流现在依然是短板，

现在我们与宁波舟山港集团合

作开展的无水港项目进展顺利，

我们正在努力打通国际物流便

捷、高效的通道，延伸国内物流

“海铁联运”“绿色物流”功能，积

极融入“一带一路”国家发展战

略，推进物流信息化平台建设，

深化市场与港口的合作关系，实

现我市无水港与宁波港物流信

息无缝对接。

我们把供应链体系优势植入

无水港建设中，形成先进的云仓

储服务体系，为企业提供专业电

子商务供应链综合管理及实施运

营服务，连接企业全程供应链的

各个环节，建立可供相关业务对

象独立操作的标准化流程，整合

连通各管理模块和供应链环节，

进而缩短订单处理时间，提高订

单处理效率和订单满足率，降低

库存水平，提高库存周转率，减少

资金积压，实现供应链协同化、一

体化管理，提供专业高效的仓储、

物流、金融服务。

人物印象▷▷▷
16年前，刚刚涉足五金产业流通环

节的吕宏伟并没有想到如今的宏伟供应

链能够成为核电供应领域的佼佼者，在

永康这片创业热土上，吕宏伟并没有挤

上制造业的“独木桥”，而是另辟蹊径，在

物资管理领域走出一条差异化路线，做

大做强细分市场。

曾获得过十大“科技新浙商”的吕

宏伟，一直强调自己与别人的关注点不

同，宏伟供应链更加关注的是创新，不

应该只关注如何把企业规模铺开，做精

才是管理者的重要目标。与传统五金

产业用人多、耗能大的特点相比，宏伟

企业相对来说占用的资源要少得多。

提起创业的道路，创业者总是一路

坎坷，但吕宏伟抱着豁达开朗的心态面

对，“过程非常痛苦，对未来充满希望”，

是他一直坚持为自己加油鼓劲的话。

吕宏伟笑着说道，“在我爱人眼里，

我最大的优点就是眼光和执着。而对于

我来说，创新眼光当然要选准。选准目

标后就得坚持，创业是没有止境的。宏

伟现今虽然取得了一点成绩，但会继续

努力奔跑。”

问：听说你们刚刚与国家电投浙江分公司的签约，这是否意味着宏

伟未来的发展战略有了新的谋划？

“

问：供应链管理系统是宏伟核心竞争力所在，下一步你们将如

何创新发展？

吕宏伟：资源共享是宏伟供
应链能够为客户提供优质、高效、

低成本服务的核心模式，未来我

们仍将持续将其优势不断放大。

现在，我们已经形成完整的

行业供应链体系，几十万种品牌

的全球采购能力，上百人的销售

团队及严谨的客户管理系统，实

现了物资采购、供应、检验、接收、

保管、配送等全周期一站式服务，

成为核电行业规模最大、布点最

全、产线研发最强的供应链集成

服务商。

我们已经具备了高效地为客

户提供量身定制的供应链解决方

案的能力，如“供应链管理咨询”

“国内外采购外包服务”“仓储管

理外包服务”“工程现场服务”“信

息管理服务”“产品技术研发”“供

应链金融”等服务平台，为客户降

低了各项成本，提升其核心竞争

力。同时，我们更加关注于信息

共享云和国际物流平台的建设，

致力于将信息化与工业化完美结

合，助力民族工业4.0建设。

另外，现在我们正在建设中

的供应链采集平台应用了更宽泛

的概念，该平台主要通过集合股

东的集采并搭建好平台，对供应

商的整合及社会资源的整合来达

到对行业的整合。

刚刚成立的共赢链集采平台

公司是我们发起的，由6家在各自

行业有影响力的公司法人组合而

成，结合集合和统一客户各类采

购，形成集中采购订单，向多个供

应商综合询价比较、择优采购，并

通过统一库存与结算，控制采购物

品的品质和供应商服务质量，从而

有效降低采购成本的公司。

宏伟公司董事长 吕宏伟


