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锂电产品成工具企业“标配”B

外贸形势趋好 企业订单颇丰A
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广交会传来永康制造“好声音”
创新成为拓展市场利器 形势趋好发展信心增强

19日，第121届广交会一期结束撤展，首期征战广交会的66家企业纷纷怀揣战果踏上归途。前两年，外贸经济形
势复杂严峻，我市众多企业沉下心来提升管理、专注研发，实现了华丽转身。广交会上，参展企业纷纷携带拳头新产品

“亮剑”，斩获颇丰。接下来，我市还有70家企业将继续逐鹿二期、三期广交会，持续为永康制造传回“好声音”。

“我们带来了300多本样本册，原

本想着足够用了，没想到才过去两天

半就已经被感兴趣的采购商拿光了，

只好加急从总部又调运了两箱过来。”

17 日，市华鹰衡器有限公司展会负责

人胡晓燕对记者说这话的时候，正一

边和欧洲的采购商在用英语商谈订单

定价。

华鹰公司的展位并不算大，也不

算精品展位，但带着意向来洽谈的客

商络绎不绝。胡晓燕信心满满地告诉

记者，今年外贸形势开始好转，该公司

出口有望突破2000万美元。

当天，市正大实业有限公司展位

上同样挤满了人，洽谈合作的客商坐

满了每张桌子。“明显感觉到今年来的

采购商要比前两年多了。”该公司副总

经理胡树理告诉记者，今年广交会，公

司申请了品牌展位，重点展示锂电、斜

切割机和多用途工具三个系列新品，

参展前三天就接到超过100万美元的

意向订单。

春江水暖鸭先知。外贸形势趋

好，广交会参展企业提早有了感知。

记者从市商务局进一步得到证实，今

年 1-3 月,我市实现自营进出口总额

60.94亿元，同比增长19.97%，其中自

营 出 口 59.62 亿 元 ，同 比 增 长

20.57%。永康出口总额居金华第 2

位。

当前，欧美、俄罗斯等世界主要经

济体经济开始复苏，随着欧美国家对

排放标准把控的进一步严格，锂电工

具逐渐成为工具市场新宠。

“市场回暖，行业洗牌接近尾声，

新兴技术基本成熟，我们企业迎来新

机遇。”浙江中坚科技股份有限公司负

责人吴展说，今年广交会，中坚公司重

点推出了自主品牌系列的锂电产品，

主打欧美市场。

无独有偶，弘大集团有限公司经

过产品调整实现整体产业升级换挡，

自主品牌出口占到了 40%以上，同样

主打锂电产品。

“锂电产品虽然出现已有一段时

间，但产品技术真正成熟的时间并

不长。目前来看，大家基本上还是处

于同一起跑线，这对我们来讲是一次

难得的发展机遇。”弘大公司负责人王

秋萍说。

事实上，我市电动工具行业具有

扎实的产业基础优势和市场领先优

势，行业企业普遍较早开始进行锂电

工具的研发和生产，就目前广交会情

况来看，锂电产品已经成为工具企业

的“标配”，不少企业甚至已经研发生

产出在某个领域世界领先的产品。

本届广交会参展的很多是企业老

面 孔 ，但 展 出 的 产 品 有 很 多“ 新 面

孔”。市商务局相关负责人说，前两年

外贸形势不容乐观，一些企业就沉下

心来做管理，搞研发，今年不少企业亮

出了全新的产品，要么是技术性高，要

么是行业领先，要么是市场反应好。

市凌鹰电器有限公司在本届广交

会上首次展出全新的电动滑板车，拥

有发明专利，自带降温系统，防水设

计，产品广受美国、澳大利亚等客商欢

迎，参展前两天就接下了5个大订单。

星月集团与国际接轨，跨界“联

姻”国际娱乐圈，展出不久前在电影

《速度与激情 8》欧洲首映式上展示过

的同款全地形车，颇受外国客商欢

迎。星月集团总经理胡婷婷告诉记

者，经过前几年的产业调整，公司对传

统产业进行整合提升，对新兴产业布

局铺排，形成了全新的产业格局。本

届广交会上，该公司还推出了全新的

锂电自行车、轻便变频发电机等新产

品，前来咨询试手的国内外客商络绎

不绝。

前几年，光伏产业在经过一阵昙

花式的浪潮之后，陷入了进退维谷的

窘境，许多企业纷纷压缩产业或者干

脆直接改弦更张。但浙江格普新能源

科技有限公司坚持了下来。

“我们调整市场策略，专攻消费者

市场，实打实地把产品卖给真正需要

的消费群体。”格普公司负责人陈鹏

说，“光伏产业本身是朝阳产业，在很

多国家和地区，光伏产品更是当地群

众的刚需性产品，我们找到了这些人，

所以坚持了下来。”

目前，格普公司的光伏电板产品

已经远销澳大利亚、中东等国家和地

区，终于守得柳暗花明，实现了逆势突

围。广交会上，格普公司的展位面积

也是一年年变大，前来洽谈的客商与

日俱增。

浙江飞哲工贸有限公司专注实

业，在散热器行业遇冷的时期反而招

兵买马，上马新项目，拓展新市场，引

进先进管理团队完善公司绩效管理机

制，最终突围而出，占据了俄罗斯市场

主要份额。

“大客户我们已经基本上稳定了，

广交会参展的目的更多的是展示品牌

形象，开发小散客户。”飞哲公司负责

人夏月飞说。
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