
□记者 应柳依

中小企业试水跨境电商
随着时代的发展，传统出口贸易

模式存在的环节多、时间长、成本高、

渠道僵化等劣势渐显。对于中小企

业来说，如何在出口遭遇下滑的大背

景下，解决遇到的难题？

跨境电商成为转型升级路径之

一。“过去一年多来，永企越来越不拘

泥于传统的外贸出口方式，通过不断

尝试新的销售渠道拓展市场，他们也

成为国内跨境电商出口的‘生力

军’。”阿里巴巴集团资深运营专员陈

金晶说，近几年来，受市场需求拉动，

我市千余家中小企业纷纷转型，在严

峻的外贸形势下打赢了一个又一个

漂亮的“翻身仗”。

市恒扬进出口有限公司就是较

早一批试水的企业代表。成立于

2007 年的恒扬公司主营门产品产

销，由于传统出口渠道单一，加之自

身定位不明确，该公司总经理苏翠萍

时有强烈的危机感。

为了突破自身瓶颈，2009年，苏

翠萍开始聚集产品，跟随阿里巴巴学

习先进的管理运营技术。2010年，

公司专门组建了营销团队，试水跨境

电商平台，借力新销售模式，打开新

市场。

据了解，这几年，恒扬公司在商

海越来越得心应手，连创佳绩。“跨境

电商显然更加灵活、精准和自由，更

关键的是门槛和成本投入相对较低，

但收效不错，我们的销售业绩已从不

到100万美元飞跃到1000万美元。”

苏翠萍说。

明显的优势对比，让不少中小企

业开始尝试跨境电商，抢食出口市场

大蛋糕。“我们提供的是工具、设备一

站式采购销售方式。”金华市海杰进

出口有限公司总经理王海涛说，随着

跨境电商出口的兴起，该公司虽为后

起之秀，转型后，业务量也以每年

200%的速度迎来爆发式增长。

提升服务打通壁垒
“跨境电商促进了跨行业、跨领域

的融合，传统外贸业务在网络平台上

实现了信息共享、资源整合，去年有的

中小企业通过电商平台接单，出口额

增长超过了3000万元。”陈金晶说。

针对我市不少中小企业尤其是

制造企业，正将跨境电商平台视为

一种做大出口的有益尝试的现状，

阿里巴巴等平台也充分利用好政

策，扫除企业发展中所遇到的资金

不足等障碍。

“我们希望把有限的资金集中到

产品研发上，而不少外贸订单都需赊

销，下单初期只会预付30%订金，我

们先备货生产，发货前、到港后再支

付余款，所以公司一旦资金周转不

开，就容易停产。”市弘多工贸有限公

司总经理应玲俐说，正当企业面临大

订单“接与不接”两难的抉择中，是阿

里巴巴的LC90天信用证如一场及时

雨，瞬间缓解了企业的燃眉之急。

“简单来说，LC90天信用证就是

信用证的见票后90天后付款，是指

开证银行应申请人（买方）的要求并

按其指示向受益人开立的载有一定

金额的、在一定的期限内凭符合规定

的单据付款的书面保证文件。”陈金

晶说，它能降低企业很大一部分现金

支出压力，此外，一达通信用融资服

务也在一定程度上解决了企业资金

难的问题。

随着跨境电商服务链日臻完善，

利好政策的推动，越来越多的制造企

业加入到跨境电商队伍中来，据悉，

目前，我市已有3000余家企业加入

到阿里巴巴的学习系统中。而传统

出口贸易流程的不断“电商化”，业态

逐步融合发展，跨境电商正不断把中

小企业推向中高端发展之路。

当前，跨境电子商务正迎来蓬勃发展期。因投入成
本较低、贸易方式灵活精准等优势，越来越多的传统中
小企业紧抓“互联网+”契机，试水跨境电商，加快线上
线下融合，以期获得更多新订单。

破解订单危机 借道扩大出口

传统中小企业成跨境电商生力军

□记者 吕高攀

本报讯 6日，一辆白色“房车”缓缓
地驶出了飞神集团厂区，不久之后，这

辆看上去外观与普通房车相近的特种

警务车将被武装到金华公安的移动警

务办公和突发事件应急处理等工作中。

“这辆移动警务车是飞神集团自主

研发的特种系列车辆，结合公安部门

现阶段移动警务的需要，在保证维稳

工作以及突发事件应对等方面具有独

特的功能，能有效提升公安系统的战

斗力。”飞神集团总裁助理汤敏介绍。

近年来，飞神集团着力于科技创

新，研发高性价比、环保、智能、亲民化

的高端产品。在房车产业，飞神集团

参与多项国家标准的起草制定，实现

房车全产业链整体式发展。

2017年4月12日 星期三

编辑：王晓鸣电话：87138730 邮箱：631482690@qq.com 05经济新闻

由义乌政府支持、商城集团主

办的2017中国义乌五金电器博览

会（以下简称义乌五金会）及2017

义乌小商品配送采购会将于20日

—22日在义乌国际博览中心隆重举

办。展会以“搭建五金电器会展平

台 服务全球行业市场贸易”为宗

旨，专业性极强，瞄准国内外市场，

为境内外企业搭建一个集形象展

示、新品推介、贸易洽谈、信息传播

为一体的展贸平台。

上届展会吸引了浙江、山东、广

东、河北等近20个省市900余家企

业参展，共计1300个展位；吸引了

来自美国、印度、巴基斯坦、埃及等

国的4000余名境外专业采购商，国

内各生产基地、外贸公司等20个省

市的 4万多名专业采购商参加采

购，展会成效显著。

本届展会及同期举办的小商品

配送会预计总展出面积达5万平方

米，同比增长55%。参展商品有五

金工具、建筑五金、日用五金、机电

机械、电子电器等五大行业1000个

品类。其中，特设工具、机电、挂锁

等专区。今年，商城展览公司创新

招展招商机制，将有来自美国、新加

坡、印度等10多个国家和地区及国

内20余个省市的五金行业专业采

购商到会采购。

义乌五金会依靠市场化运作，

商城展览公司实行多方位体制创

新，努力拓宽招展招商渠道，截至4

月初，招展工作已全部完成。为提

升展品的质量档次，项目组走访了

广东、山东、海宁、金华、乐清、余姚

等五金电器产业基地，并与山东临

沂达成招展招商互动战略合作；积

极参加广州建材展、上海五金展、上

海家电展、永康五金展等大型展会

宣传推介；经过多种渠道的走访对

接，把拓展新产业基地抱团参展作

为重点，现已有上海、深圳等多家新

单位作为组团代理，并保持密切的

合作交流。

组委会还将持续加大广告宣传

力度，通过各种渠道网罗天下客商，

目前已在新浪、搜狐、网易、慧聪网、

中国建材商网、五金制造网、中华厨

卫、上海金属网、五金商贸网、中国

制造网、中国机床大全网等知名网

站推广链接、发布软文等，与百度建

立合作关系，发布相关信息；在生意

宝、中国会展网等国内外专业网站

投放广告；在永康、义乌商贸城、广

州等产业基地投放广告；多渠道招

商，邀请专业买家，向4万多国内外

有效客商发电子邮件；对五金电器

相关的产业基地、外贸公司及专业

采购商邮寄邀请函5万份以上；对

五金电器行业相关的5万多有效客

商进行一对一的电话呼叫邀请，通

过大量地联系、邀请、确认，越来越

多潜在客户转化成实际到会采购

商。此外，本届展会还将开展“人气

展商”评选活动、跨境电商贸易对接

等活动，激发参展客商的参与热情。

为了促进参展商与采购商的贸

易对接实效性，本届展会仍将举办

采购商贸易洽谈会。届时，将有来

自俄罗斯、巴基斯坦、埃及、马来西

亚、新加坡、乌克兰等国的专业采购

商及国内知名跨境贸易企业到场采

购对接，努力为各参展企业搭建一

个更好的行业贸易交流平台，吸引

更多专业客商前来采购。

致2017中国义乌五金电器
博览会新老客户的一封信

“永康造”特种警务车亮相

弘多公司员工正在赶制出口健身器材弘多公司员工正在赶制出口健身器材。。
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尊敬的广大新老客户：

义乌中国小商品城展览有限公司


