
□记者 舒姿

近年来，国内掀起“追金”热潮，一

些机构顺势推出线上黄金理财产品吸

引投资者。年初，腾讯推出黄金红包，

它是腾讯财付通与中国工商银行合作

推出“微黄金”的衍生业务之一，线上

黄金理财因黄金红包火了一把。

微信红包出新玩法
“微信红包出了新花样，黄金红包

你收到了吗？”市民陈婷第一次收到黄

金红包后，便在微信朋友圈分享这一

信息。

“这几日，行里的同事不少成功发

送黄金红包，操作不难。”工商银行永康

支行公司业务部赵王政说，首先，搜索

关注“腾讯微黄金”微信公众号，据提示

操作，即可发红包。如果当前账户没

有黄金余额，则需先购买黄金储备。

据了解，黄金红包业务以工商银

行的黄金产品为基础，由财付通提供

在线黄金交易服务。工商银行负责黄

金买卖交易以及资产安全管理，财付

通保障支付交易资金安全及提供客户

咨询。黄金红包以毫克计，日常最高

能发1000毫克。

投资者看好线上前景
“黄金红包既可玩，又可满足我们

上班族一定的理财需求。”陈婷表示，

实时微信购金不但操作方便，而且也

可分摊成本、分散投资风险，未来她会

考虑把“微黄金”考虑到每月的理财计

划中。

市民收到的黄金红包存入用户的

“腾讯微黄金”账户中，价值随上海黄

金交易所金价波动而变化。黄金红包

同样可以套现。微黄金可以说是一种

避险型资产，适合当作一款长期资产

配置工具.

业内人士认为线上黄金理财近期

走热，一方面是黄金在当下大类资产

中的吸引力和号召力不错，二是互联

网平台希望复制类似余额宝的成功。

□记者 舒姿

今年，工商银行永康支行

加快个人贷款业务发展，把原来

分散在各营业网点的信贷员整

合为个人贷款业务中心。该中

心现共有员工13位，以个人住房

按揭贷款、个人消费贷款等重点

业务为切入点，实现个人贷款业

务的稳步发展。

“1 月份，全国房贷额度趋

紧，我行信贷员不怕辛苦连续 3

日凌晨12时开抢额度，为的就是

让客户顺利贷到款。”该中心负

责人陈汉强说。此外，中心还推

出公积金组合贷，方便有公积金

缴存的客户同时办理公积金与

商业银行贷款。

陈汉强介绍，成立个人贷款

业务中心是为了方便客户贷款，

所以，中心原则就是金额不论多

少，合规就给放款。尤其是贷款

数额不多，但有迫切购房需求的

客户，中心会帮助他们顺利完成

贷款。同时，在一手房按揭资源

竞争日益加剧的形势下，中心积

极联系二手房中介机构 ，推出

一手房、二手房按揭贷款同等办

理的政策，不断提高同业竞争水

平。另外，结合家家乐消费贷，

引导客户积极办理分期付款业

务，减少装修等带来的资金压

力。

如今，工行已于我市 80%以

上的房产商、二手房中介建立战

略合作伙伴关系。业务量的增

加使信贷员常采取“白加黑”的

工作模式。“白班”联系客户签

字、提供资料，合格一个投放一

个；“夜班”为客户整理信贷资

料，从不耽误客户买房计划。对

于个别有特殊需求的客户，个贷

中心的员工主动采取上门办理，

方便客户。

“行里小姑娘、小伙子都很

拼，许多把谈恋爱的时间都奉献

出来。”陈汉强谈到自己爱徒，不

由夸奖起来。在办理按揭过程

中，需要对资料进行整理、填写、

录入，协助准备购房合同、收入

证明等资料。所以，做成一笔贷

款需花不少精力，但他们没有丝

毫懈怠，客户有需要，他们就出

现。

常 规 情 况 下 ，贷 款 成 功 后

信贷员就算完成工作，但工行

个人贷款业务中心的信贷员却

不这么想。在个人贷款业务中

心办公室的橱柜里，整齐地排

列着每个借款人的档案，里面

有客户信用、资产等档案。这

时，信贷员会根据客户的资产

情 况 ，当 起 他 们 的 投 资 顾 问 。

正是如此，不少客户成了工行

永 康 支 行 金 融 生 态 圈 中 的 一

员，真正享受到成熟便捷的金

融服务。

工行永康支行个人贷款
业务的发展行情喜人

金额不论多少
合规就给放款

如果你是邮储银行永康市支行的

代发工资客户，那么，又一项福利来

啦。邮储银行最新开发的“互联网+”

贷款产品“邮享贷”，不用提供任何资

料，只需登录网上银行或手机银行，经

过简单几步操作，最高30万元的贷款5

分钟即可到账。

据了解，“邮享贷”一经推出，就得

到客户热烈响应。同时，对客户提出关

于“邮享贷”的相关问题，邮储银行永康

市支行个人金融部程建永做了解答。

有客户一开始会疑虑，为什么不用

提供任何资料就能贷款，而且利息还这

么低？其实这不难理解，因为如果在邮

储银行代发工资时间较长，信用较好，

自然而然成了邮储银行的 VIP 客户，

“邮享贷”相当于是对VIP客户的回馈。

而对客户最关心的能贷多少钱这

个问题。程建永说，客户可登录邮储银

行网上银行或手机银行查询贷款额度，

一般为年收入的 90%。如果出现邮储

银行代发工资，而没查询到贷款额度该

怎么办呢？这也是不需要着急的事，邮

储银行对代发工资单位是分批开通业

务，只要稍等几日即可查询信息。

程建永说，贷款期限一般为 1—24

个月。贷款利率实惠，月息不足 5 厘。

可提前还款，邮储银行不收任何手续

费，当天贷款，第二天就能还款，利息按

1天算，随借随还。

接下来，程建永还专门介绍了线上

申请流程。网上银行申请流程为：客户

登录网上银行，然后点个人贷款，再点

“邮享贷”的个人申请项，按提示填写申

请信息，勾选“协议”点确认后，即完成

了整个申请流程。

手机银行申请流程也不难，客户只

需登录手机银行，进入金融界面，点击

贷款服务，选择“邮享贷”再填写申请信

息，勾选“协议”确认后，贷款成功。更

多详情咨询邮储银行永康市支行。

热线电话：87128825

邮储银行推出新产品“邮享贷”
线上办理，5分钟即可贷款30万元

互联网大佬掌勺的黄金投资出新招

“微黄金”催热线上黄金理财

农业银行永康市支行理财师风采展示

胡业深：致力成为客户的金融智囊
□记者 舒姿

胡业深，中国农业银行永康市支行

财富中心主管，工商管理学硕士。他曾

获“第八届福布斯富国中国优选理财师

全国十四强”“金华银行业协会十佳理

财师”等荣誉称号，持有银行、证券、黄

金等从业资格证书，目前负责个人高端

客户的资产管理。

作为一名打理客户金融资产超过

10 亿元的财富顾问，他秉承农行私人

银行“恒业行远、至诚相伴”的服务理

念，为客户提供 1+1+N 的服务。他更

为客户搭建平台，进行资源对接，成为

客户终生的财富顾问。那么，胡业深是

如何服务私人银行客户的呢？

真诚服务赢得客户
私人银行是专门为社会富裕人士

提供以财富管理为核心，专业性高、私

密性强的一揽子高层次服务。其重要

的特点是根据客户的需求提供量身定

制的金融服务，涵盖资产管理、投资、信

托、子女教育规划及遗产传承等广泛领

域的金融管理。提供由专职财富顾问

一对一的服务及个性化的产品组合。

并且包含了出行管家、健康管家、休闲

管家、品鉴管家、社交管家等五大增值

服务。私人银行服务逐步成为客户的

好参谋，好帮手，好伙伴。

吕先生是我市的一名企业主，签约

的时候，胡业深得知吕先生家人急需寻

医问诊，通过农行私人银行的增值服

务，成功预约了名医。事后，吕先生很

满意，觉得农行的私人银行名副其实，

值得长期合作。为此，吕先生把其企业

和个人业务转到农行办理，还每年拿出

50 万元进行基金、保险等投资，储备他

的养老金。

专业水准赢得信赖
近两年，资本市场行情微妙，无形

中对理财师提出了更高要求。当时，胡

业深判断，利率市场下行，债券牛市持

续。通过沟通，他的客户大部分资产购

买了养老型债券和偏债型基金。因资

产配置合理，最终客户还是得到了较好

的收益。通过这次合作，粘合了胡业深

和众多客户之间的关系。

胡业深说，工作的成功靠的是良好

的职业操守。一直以来，他秉承做事先

做人。第一次接触客户，他首先切实了

解客户个人及家庭的需求，再做下一步

的资产配置。每天，胡业深时刻关注市

场变化，及时把信息传递给客户；另一

方面实时提升专业素养，提高客户的认

可度。最后，胡业深积极开展创新，为

私人银行客户提供定制产品和服务。

金融界有句名言：理财师做的是博

众家之所长即整合资源，结合自身专业

知识，真正成为客户的金融智囊。“金杯

银杯不如客户的好口碑”，诠释的正是

理财师的形象。胡业深表示，理财师适

合他的性格，贴近他的内心，让他坐看

潮起潮落，笑对云卷云舒。胡业深表

示，今后他将一直以真诚的服务、专业

的素养、良好的职业操守，为私人银行

客户服务，与农业银行共成长。
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