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近日，央行接连“出手”上调了逆回购利率和常备借贷便利（SLF）利率。其中，7天、14天、
28天的逆回购利率各上调了10个基点，上调后的隔夜、7天、1个月常备借贷便利（SLF）利率
分别为3.1%、3.35%和3.7%，此前利率分别为2.75%、3.25%、3.6%，引发了市场的关注。

近日，邮储银行永康市支行推

出商户扫码支付系统。该收单产品

是小微商户移动支付新模式，集微

信、支付宝等多码合一的商户扫码

收款功能，支持借记卡和贷记卡。

邮储银行永康市支行个人金

融部陈艳萍介绍，此次推出的商户

扫码支付系统是封闭式操作，支付

环节包括二维码的生成，及扫码的

确认、支付等，全程通过邮储银行

系统，并统一制作扫码台牌。这解

决了最大的安全性问题。

据了解，所有商户的二维码生

产由邮储银行控制，和支付宝、微

信的二维码可扫描任何二维码不

同，邮储的二维码是邮储银行专

有。“所有的信息都被银行掌握，银

行控制整个交易流程。这个二维

码只是扫一个商品信息，不会把客

户的账户资金信息‘扫走’，不会出

现被外部攻击的情况。这也意味

着，安全性会相对高一些。”陈艳萍

说，所有的商品信息、交易信息、资

金信息，都在邮储手机银行的防火

墙之内闭环运作。

目前，邮储银行的商户扫码支

付已经第三方安全监测机构做了

外部安全攻击监测，电子银行所有

业务的密钥等安全证书均经过中

国金融认证中心的认证。

邮储银行解决了最大的安全

性问题，对普通商户而言，还有许

多实实在在的实惠。即免提现手

续费，提现额不计入个人网络支付

总额度，资金自动到账，商户手续

费只需0.3%等。后期邮储支持开

展微信、支付宝的官方活动（如满

减、打折等），可提升店内客流量。

那么，需要办理的商户该如何

操作呢？陈艳萍说，无论你是开餐

馆、甜品店、服装店，还是超市、便

利店的商户均可办理，只需提供营

业执照、身份证、银行卡，扫邮储银

行浙江分行或杉德浙江分公司的

公众微信号即可注册。一切材料

完备，3个工作日后送台牌上门。

更多详情请咨询邮储银行永康市

支行。
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邮储银行推出
扫码支付系统
手续费率低至0.3%
统一制作正规台牌

座右铭：工作中享受快乐
快乐中奋力工作

徐晶贞，现任工商银行永康支行

个人业务部副经理兼财富管理中心

主管。2006年她被金华市银行业协

会评为金华市银行业文明规范服务

先进个人；2010年被评为浙江省分

行最佳服务明星；2013年被评为浙

江省分行优秀个人客户经理；2016

年荣获中国工商银行“五一劳动奖

章”。

财富中心成金字招牌
2013年，因业务发展需要，工行

永康支行成立财富中心，徐晶贞转岗

负责这个中心的业务和管理。该中心

成立后，通过优化资源配置、完善功能

建设，各项业务水平都得到长足发

展。四年来，永康支行私人银行客户

由29户上升为218户，总资产从4亿

元增长到38亿元。财富中心由成立

初期的3人发展成14人，涌现出了一

批优秀的青年技术骨干，成了培养优

秀金融后备力量的摇篮。

工行永康支行财富管理中心财富

顾问团队强势崛起，已成为当地金融

系统中响当当的金字招牌。

用心做事 诚心待人
对徐晶贞而言，每一位客户都是

朋友，每一位同事都是亲人。她真心

付出，用心维系，珍惜和每一个人相处

的每一分每一秒。在客户心中，她不

仅是一名专业的财富顾问，更是知心

朋友；在同事眼里，她不仅是一位负责

人，更像是一位家长。

四年来，徐晶贞偕同财富中心团

队组织了多场客户团拜会；2016年开

展了首届客户子女财商训练营活动，

得到社会各界赞誉。

徐晶贞，这只财顾队伍的“金凤

凰”，十六年如一日奋战在个金岗位

上。她以自己的实际行动，拼搏奉献，

尽责守职带领团队在平凡的个金岗位

上创造出了不平凡的业绩，奏响零售

转型发展最强音。未来，她将继续立

足岗位，彰显个人魅力；立足本职，充

分发挥青春和智慧，在工商银行永康

支行私人银行业务发展的征程上，继

续努力，拼搏不息。

工商银行永康支行优秀人物事迹系列报道

徐晶贞:做客户的知心朋友

工作中的徐晶贞工作中的徐晶贞

□记者 舒姿

理财产品收益影响不大
央行变相“加息”的动作，对银行

理财产品有何影响？记者从我市各大

银行近期发售的理财产品看，并未出

现大的波动。如交通银行永康支行发

行的 95 天理财，预期年化收益率

4.5%；招商银行永康支行发行的90

天理财，预期年化收益率4.5%等。

招商银行永康支行理财经理徐斌

告诉记者，春节这段时间往往是理财

产品收益率较高期。出现该现象主要

是银行为了吸引客户，防止大额资金

流失。理财产品多是银行自身投资、

运营的产品，所以银行对理财产品预

期收益率的调整主要依据市场需求和

市场行情，因此受加息影响较小。

业内人士表示，央行此举是收紧

资金流动性的一个信号。理财产品预

期收益率主要根据每家银行储备的流

动资金来确定。目前，影响不明显，银

行的理财产品预期收益率也维持原

状。央行近来的货币政策操作，越来

越多地集中在银行间货币市场。利率

市场化以来，央行调整存贷款基准利

率的意义已经没有以前那么大。

央行此举释放哪些信号
在春节前，央行直接提高了6个

月和1年期MLF（中期借贷便利）利

率，来引导市场利率走高。业内人士

都把央行的这一行为解读成变相“加

息”，在这里“加息”之所以要打上引

号，是因为它不同于通常意义上央行

直接对存贷款基准利率的调整，而是

央行通过与银行间短期资金交易将利

息抬高。

春节后同时上调逆回购利率和

SLF利率，可以看作是央行节前“加

息”动作的一个延续，或者是强化。“加

息”后，金融机构获取资金的成本在变

高，对于银行而言，手中能够运作的流

动性资金就显得更加金贵了。

此次尽管上调利率幅度不大，都

是比较低的幅度，但也表明了央行实

施稳健中性的货币政策的考虑和方

向，提供一个政策的意图，让市场能够

比较清晰地了解。作用有两个方面，

一个就是在保持市场流动性稳定，同

时流动性的成本比原来要高。

□记者 舒姿

本报讯 近日，基金公司的“直
销代办”被监管层正式认定为违规操

作。监管部门称“直销代办”与《基金

法》和《基金销售管理办法》的规定不

相符，要求辖区基金公司就自身情况

进行梳理自查，禁止开展新的“直销

代办”业务。

“基金‘直销代办’多是基金公司

与第三方金融机构合作，由他们推介

客户直接作为基金公司直销客户。

而银行多是作为代销机构运作。”农

业银行永康市支行胡业深表示，代销

资格管理严格，造成市场上一些没有

代销资格的机构去做代销，形成一定

风险隐患。

为此，监管层此次对“直销代办”

做出明确定义，严格区分直销与代销

业务的边界。根据监管要求：无论外

部机构是否具有代销资格自此均不

允许开展“直销代办”业务；对已开展

的、签订协议的直销代办业务，基金

公司需进行梳理，评估以上业务对公

司的影响程度，通过沟通协商解决。

其中还特别提到，对于诸如“腾

讯理财通”等网上引流、互联网直销

前置的网上业务模式，待监管部门与

行业进一步讨论。为此，市民在日常

理财中，需特别注意风险防控。

投资基金请从正规金融机构购买
提醒市民在日常理财中需特别注意风险防控

央行节前节后实施变相“加息”

理财产品预期收益率变化不大


