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绅宝系列车型均享零首付、零利息，绅宝X65限时85折，绅宝D50底价销售。

免购置税、免利息，首付只需1.6万元。

购驭胜S330可享购置税减半优惠。

永康店开业，推出五重大礼；三台特价车，最高优惠2万元；部分车型首付50%、12期零利率，首付

30%，24期、36期低利率；另有精品礼、介绍礼、惊喜礼相送。

7座商务车3.68万元起，SUVS507.98万元起。M50F送5年12万km保养，终身保修。

荣威360原价7.79万元，现价6.69万起，按揭仅需一张身份证，可享2年零利息优惠。

购车即享价值1.5万元的6年16万km延保和价值1万元的3年10万km免费保养。

购车可享五重礼。凡在车展上订购 17 款全新蒙迪欧客户，可得 ipad 一部，订车客户还可获得价

值6888元的大礼包一份，参与砸金蛋活动，全系车型可享2年零利率，老客户转介绍新客户有礼送。

享零利息、零首付、购置税减半优惠，每天推2台特价车型，先到先得。

购宝骏 730最高省 1.9 万元、宝骏 560最高省 2 万元、五菱宏光最高省 1.72 万元，购智能手动挡车

型享3000元置换补贴。

全新帕萨特直降3.2万元，并享2年零利率金融优惠。

9 重好礼回馈客户。车展订车送价值 3000 元精品礼包，参与二手车置换最高可享 9000 元补贴，

按揭客户可享零利率。

携旗下长安轿车、长安轻型车、比速汽车等车型特惠销售，CS75 最高综合优惠 3.3 万元，CS35 现

金优惠8000元等，长安轻型车S50交1000元抵2000元，比速M3新车上市交1000元抵2000元。

2系旅行车月供499元起或利率低至0.88%，3系月供低至999元，全新X1月供1399元起；X6月

供低至8866元。

永田店引进“大盛融资租赁”购车模式，“0首付”让您轻松购车。雅阁、锋范、奥德赛更享受厂家贴

息政策，“0利息”“0月供”。广汽本田首款大型豪华SUV-冠道正火热订车中。

享五重好礼，现场有抽奖活动，购车享3年6万km免费常规保养，现场订车赠送6年18万km延

保服务，现场购奥迪A3、Q3全系购置税减半，公务员购车享特殊优惠政策。

S2 首付 2.28 万元，贷款 18 个月免息；S5 官方降价 1 万元。M4 老瑞风车主置换优惠 8000 元，其

他品牌置换优惠6000元，瑞风客户增购优惠6000元。

购车即可自由选汽车踏板、行车记录仪、工时卡、油卡、基础保养等，看车就有精美礼品一份。

东风风光、东风小康年终巨惠直降6000元。

购斯柯达享全系零利率优惠，外地人按揭后可回家上牌。

引进“大盛融资”购车新模式，推出以租代售、零首付的优惠。

引进以租代售，零首付。订购“C-TREK 蔚领”预存 1000 元抵 3880 元，另可参加抽奖，奖品为原

厂精品、工时抵金券等。

购汉腾X7送七重大礼，外地客户免担保、零首付。

皇冠、RAV4 享零利息、低利息优惠；卡罗拉等享零利率；皇冠等可享千元置换政策；卡罗拉 1.6L

等购置税减半；购车享5888元大礼包；部分车型享受公务员补贴及置换补贴，最高可享1.4万元。

别克汽车 购车享大礼，现场更有抽奖活动，购别克享购置税减半，全系免利息，更有特价车型先到先得。
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怎样买车才合算？去2016品牌汽车联展看看——

车商一大波特惠信息让你先睹为快
2016 永康品牌汽车联展将于 12 月 2 日至 4 日在永康国际会展中心南广场举办，需要买车

的市民一定时刻在关注车展的优惠信息。在此，主办方永康日报提醒市民，车商已准备好一大波
特惠恭多时了，需要注意的是汽车购置税减半的政策将于今年12月31日到期，要买车的市民请
抓紧下手。

□记者 舒姿

□记者 应柳依

如今，我市二手车商除了常规的

交易模式，不少还推出专业的二手车

4S店，同时展开火热的线上销售。

“7 月起，奥迪开始设点布厅，打

造一个二手车一站式品牌服务项目，

满足终端消费者需求，现已初见成

效。”浙江永奥汽车销售公司市场部

胡昭君说，如今的 4S 店不再是简单

的充当以旧换新推动销售环节，二手

车直营成了汽车经销商开拓业务的

新常态模式。

早前，本报也积极牵线搭桥，与

鑫荣、鼎豪两大车行合作，共推线上

二手车买卖服务。“我们通过线上服

务来带动线下交易。”市鼎豪二手车

4S中心马巍说。

“品牌 4S 店可利用生产商强大

的资源为依托，加上适度补贴，特别

是在以旧换新方面有优势，将会极大

拉动新车交易量。”胡昭君谈到品牌

4S 店布局二手车交易时说，获得厂

家支持或媒体布局线上交易对二手

车行业来说是一件好事，特色服务将

推动二手车市场稳步发展。

“购买二手车的通常是新手或经

济较为拮据者，更倾向于选择实用车

型，既能满足日常所需，也能偶尔拖

运一些小杂物。”二手车市场收购商

杜浙云说。

对选购二手车的市民，杜浙云建

议，选购大众品牌和车型为主，冷门

的品牌、车型新车价格浮动较大，对

后期换车越不利，对于二手收购商来

说也不敢轻易接手。

尽管近几年显示旧车更新速度

加快，但是从整体的市场规模来看，

二手车销量还远不能与新车相比，影

响力非常有限。针对现状，众多汽车

销售厂商都在不断探寻着二手车市

场发展之路。

品牌4S店直营二手车
通过永康生活网布局线上交易

我市实施驾考新规

“先培后付”
模式上线
□记者 舒姿

从本月 11 日 18 时起，我市驾考新

规“先培后付”模式上线，同时对部分车

型的培训学时做了调整。新规对将报

考学员影响几何？记者一探究竟。

新规更人性化
对于新规，市安保驾校校长陈红旗

坦言：“‘先培后付’模式为学车时间

不确定或经济负担较重的学员争取

了有利条件，但增加了教练的压力。”该

驾校90%的学员是新永康人，他们收入

不高，“先培后付”减轻了他们的经济负

担。另外，学员可给教练打分评价，觉

得不满意，可停止支付后续款项。当然

评价好的话，会有利于驾校招生。

不少市民反映新规实施后的 4000

元左右学费涨价。事实上，如今驾校的

经营成本上升，加上我市驾培市场竞争

激烈，学员逐年减少，多数驾校不会盲

目涨价。“哪怕培训成本上升了，驾校都

不会轻易涨价。因为现在处于市场行

情低谷，很多驾校甚至降价招揽学生，

如果再涨价就更没有生源了。”陈红旗

无奈地说。

学车更规范
近日，金华市交警支队考试科发布

的《关于规范驾驶人考试工作的通知》

称，11月22日起，统一科目三直线行驶

考 评 参 数 为 左 右 偏 移 距 离 不 大 于

50cm；统一科目三考试全程内考生必

须驾驶车辆达到 4 档并行驶速度要大

于35km/h，保持3s以上等。通知进一

步规范了考生的驾驶技术，还对教练提

出新的要求。

市运管局驾培处相关负责人说，以

前在学车过程中，个别教练员可能会对

学时“偷工减料”，但以后的培训将严格

按照大纲规定的学时进行培训。培训

过程中实行计时计程，有行车轨迹记

录，教练员想再偷跑学时都难了。实行

“先培后付”，教练员的态度会有明显改

善，学时的减少并不会影响考试质量，

但会让学员更注重自己的培训质量，对

双方都是一个督促。

新规加重了实操训练的学时，未达

到学时的学员，不能顺利约考。在完成

相应的法定学时后，不熟悉的可以多

练，因人施教。

■相关阅读

新规对部分车型的培训学时做了

调整，C1证和C2证总学时分别为62学

时和 60 学时，均比原来的要求少了 10

个学时。新规对每个学时的具体时间

也做了明确规定，每学时为 60 分钟，其

中有效教学时间不得低于 45 分钟。另

外，新规规定，各驾校需建立教练评价

系统，每次培训后，学员可按时段给教

练打分评价，通过评价对教练能力进行

分级。


