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原创服饰开起连锁店 自制小家电逆势增长

二孩时代到来催热母婴经济
随着“全面二

孩 ”政 策 出 台 ，
“二孩经济”也迅
速 升 温 ，与 孕 婴
服务相关的各行
业都变得十分抢
手 ，相 关 产 品 销
量也实现蹭蹭蹭
地 上 涨 ，我 市 的
服饰、小家电等行
业企业紧抓发展
机遇，在母婴经济
里分得一杯羹。

□见习记者 应柳依

婴童制衣销售增两成
一间面积不大的店面，简洁明

快略显温馨的装修风格，一摞摞整

齐摆放的婴儿服饰前，挤满了大着

肚 子 正 精 心 挑 选 的 准 妈 妈（见

上图）。徜徉在小店里，细心的妈

妈会发现，每件小小的成衣上都打

着“嘟嘟嘴”的品牌标签，而创作者

就是正热情招呼着顾客的地地道

道的永康小伙子朱宁。

“我负责销售，姐姐朱吉把控

生产，‘全面二孩’政策出台后，今

年店里生意明显比往年好了。”朱

宁说起“二孩经济”带来的变化，不

禁 喜 上 眉 梢 ，目 前 厂 里 月 产 量

15000 件，月销售额可达 20 余万

元，同比增长了两成。

靠着多年维系的良好口碑，

“嘟嘟嘴”攒下一群忠实的新老顾

客。“纯棉的透气不捂，穿起来放

心，我们老一辈还是喜欢自制的开

裆裤等合体舒适的衣服。”正给刚

出生的孙女选购衣服的市民孙美

娟说。

“在裤子的选购上，大众的口

味相对较挑剔，上年纪的人喜欢开

裆透气舒适，小年轻们喜欢闭裆时

髦美观，现在我们两个种类都制

作 ，比 其 它 店 款 式 齐 全 ，便 于 挑

选。”朱宁说。

小家电成最早受益者
随着家电行业发展逐渐走向

高端化和精细化，母婴家电这一细

分种类也应运而生。在“全面二

孩”的利好下，虽对一般的生活家

电拉动作用不大，但母婴类生活小

家电却因此“乘风飞扬”，小到暖奶

器、蒸锅、电炖锅，大到适合母婴共

用的煮蛋器、加湿器、活氧机等生

活家电，都受到很多父母的热捧。

“选择生二孩的家庭经济条件

都不错，但又不想因家庭琐事占据

大量亲子时间，而生活小电器则在

其间起着举足轻重的作用。”市真得

味家居用品有限公司负责人金鑫表

示，节省时间、利用率高、智能化的

产品如今越发受到大众的喜爱。

这些小而美的产品在设计和

功能上十分抢眼球，因此自上市以

来表现不错。“今年大环境虽不景

气，在其它产品负增长的情况下，

公司的煮蛋器、暖奶器、电炖锅却

同比实现增长，这得益于二孩政策

的助力。”金鑫如是分析。

精准把控市场扩容
金鑫还说，尽管“全面二孩”开

放目前已经带热了小部分市场，但想

要依靠单一的政策来永久拉动消费

和需求，显然是不切实际的。对于所

有商企而言，想要长效发展的关键还

要靠自己，主动出击、顺势而为。

真得味公司就此选择了电商

加礼品的形式实现市场扩容，一方

面利用电商平台发散式销往全国

各地，另一方面则联姻银行、电信、

企业等稳固而长期的合作伙伴，以

伴手礼的形式落地扎根。

从 2003 年就开始初涉婴幼儿

服饰经营制作行业的朱吉朱宁姐

弟俩这几年也逐渐调整思路，从最

早的量体裁衣订制渐渐演化为如

今的尺码标准化量贩，并以舒适、

潮流的优势打出一片天地，成立了

世望服装厂并打造了自主品牌“嘟

嘟嘴”，主营 0-3 岁的婴童服饰，现

在产品除本地经营外还销往金华、

义乌、武义、海宁等地。

同时，“嘟嘟嘴”品牌还选择不

断扩张布局深耕线下市场，通过加

盟形式规定经销商统一布局装修，

稳住拿货量和品种及品质，打响自

主品牌的同时，也便于精确计算出

每月所需产值，达到供求平衡的一

个成熟掌控模式。目前，“嘟嘟嘴”

品牌已有8家加盟店通过授权销售

统一销售婴童制衣。

“接下来就是根据时下的流行

趋势将服饰做得更精致，更注重小

细节，从而在产量上有更大突破。

给自己定了个小目标，加盟店要开

到100家！”朱吉模仿万达集团股份

有限公司董事长王健林的语气打

趣道。

□记者 舒姿

本报讯 随 着 禁 渔 期 逐 步 解

禁，第一批海鲜已抵达我市，成了

永康人餐桌上的美味。市民最喜

欢吃的当属梭子蟹、明虾等，让人

欣喜的是今年海产品品质好，而

且没有涨价。

“小的 25 元一斤，大的 28 元

一斤，个个新鲜。”在华丰菜场的

水产摊位，经营户徐芳一边吆喝，

一边为客人装袋称重。她告诉记

者，梭子蟹上市后，供应量充足，

价格平稳，加上今年的梭子蟹品

质不错，两大箱蟹一两个小时就

卖光了。

据了解，目前市场上的梭子蟹

一部分是浙江沿海地区养殖的，一

部分是海里捕捞的。不过捕捞的

梭子蟹因数量不定，价格上下浮动

大，以当天售价为准。随着禁渔期

全面解禁，梭子蟹的供应量会进一

步增加，价格趋于平稳。

“哝，大闸蟹开始部分上市，48

元一斤，比梭子蟹贵不少。”徐芳

说，不过想吃大闸蟹的市民最好再

等一段时间，中秋期间是蟹类水产

最美味的时刻。

另一海产品明虾当前的市场

价是每公斤50元，处于供不应求的

状态。而且等到 9 月中旬，东海全

面开渔，供应的海鲜品种会更多，

品质更好，更新鲜。

那么，市民该如何挑选，才能

买到肉质肥美的梭子蟹？业内人

士建议，先掂掂重量，挑沉的蟹，再

捏肚脐、看纹路。一般来说，肚脐

结实，而且肚子上纹路深的，蟹的

品质较好。另外，按照经验，这个

时候的梭子蟹个头小的往往肉质

更肥，个头大的反而容易“空壳”。

挑明虾也有“套路”，要挑个头大

的，发白发青的最好。另外，越生

猛的虾越新鲜，跳动得越厉害，往

往分布在水盆的四周。

伏季禁渔期结束，“虾兵蟹将”涌向市民餐桌

梭子蟹供应充足价格平稳

新政要求每家企业
不超过3个系列9种配方

奶粉售价不变
宝妈明白消费
□见习记者 应柳依

本报讯 日前，国家食品药品监督管理

总局发布信息，将于 10 月 1 日起实施《婴幼

儿配方乳粉产品配方注册管理办法》，明确

将以药品管理方式规范配方奶粉，规定每

个婴儿奶粉企业原则上不得超过 3 个系列

9 种产品配方。新政的实施，意味着没有独

立研发能力的小企业、套牌贴牌生产的产

品将面临淘汰，专家预计，市场上 2000 多

个品牌将会削至600个。

“去年我们就捕捉到新政风声，提前将小

品牌奶粉逐一撤柜了。”我市奶粉经销商马勇

强说，今后市面上奶粉不再五花八门，将会过

滤掉一些资质不足企业生产的贴牌奶粉，对

于消费者来说，购买到的奶粉更有保障；而一

些正规企业生产的国产奶粉，如君乐宝、三

元、飞鹤等，将受到国家大力扶持。

“市面上的奶粉单罐价格动辄 300 多

元，若再涨价，我们平民阶层吃不消啊。”市

民吕心洁感叹。对于很多市民担心的奶粉

会因新政而提高售价问题，据记者走访的

我市多家奶粉店反映，目前仅有“佳贝艾

特”品牌约涨了30元，预计市面上婴幼儿奶

粉售价不受任何影响。

马勇强介绍，新政要求明确奶源地，在

标签包装的要求上也更为严格。他举例说

明，X奶粉与金罐X奶粉，配方仅在X奶粉

基础上对某种营养素添加量略做改动，换了

包装和名字，但价格却贵了三分之一，不明

所以的消费者容易被误导浪费钱。但今后

的奶粉将不得对无添加、不确定的效果进行

特别宣传，所以价格也不会有明显波动。

而此次的乳粉新规给洋奶粉也同样戴

上了“紧箍咒”，一些不符合我国标准的将

被“拒之门外”。马勇强分析，进口奶粉目

前存在的问题：一是单品牌产地版本过多，

消费者眼花缭乱；二是不一定适合中国宝

宝的体质，不易吸收；三是进口原料在国内

分装加工的容易受到二次污染，或者是营

养元素掺加不匀。

“10月份将会对奶粉市场进行全面‘大

洗牌’，对我们宝妈而言无疑是利好消息，

宝宝的口粮更有安全保障了。”提到新政，

吕心洁眼前一亮，今后选购奶粉都会多了

一层“防火墙”的屏障。

华联倡导快乐骑行
员工将停车位让给消费者

□记者 田妙联 通讯员 胡天希

本报讯 8 月 30 日，一支由 200 多人组

成的“绿色风景”，身穿节能宣传 T 恤，迎着

阳光，环绕着城区主要路段缓缓移动，引来

路人纷纷点赞。

这是一场倡导“低碳出行，快乐骑行”

的公益行动。主办方华联商厦相关负责人

介绍，胜利街地处闹市区，一直存在一“位”

难求的停车难题，这次活动主要倡议员工

将停车位让给消费者，鼓励步行骑车上班，

与市民一道营造和谐文明的交通环境。


