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□记者 舒姿

如今，随着女性在家庭与职场地

位的不断提升，围绕女性群体形成了

特有理财圈，使得“她经济”成为这个

时代最重要的议题之一。

“这不奇怪，家里多是女人管钱

嘛。”市农行理财师胡业深说，他对现

在女性投资者多于男性很坦然。

“我的客户大部分是大妈、大姐，

总体女性居多。”市中信银行理财经理

章洁说，与男性相比，女性更愿意在理

财上花费精力。

“选择和购买理财产品，当然是安

全最重要。除了安全性，收益性和流动

性也会考虑。”市民陈璇坦言，她理财5

年，一直以稳健为前提，对股票、基金她

不感冒，赚点小钱消遣下就好。

一叶知秋，随着大众阶层的财富

增长和金融业的发展，女性的财商越

来越高，越来越关注财富管理。女性

从日常生活用品中的买买买，转移到

了理财市场，逐渐成为投身理财的主

力军。对于理财市场来说，多元化的

服务以及更全面的模式有助于行业的

良性发展，女性理财市场成了财富管

理机构关注的重中之重。

日前，铜板街联合和讯财经、阿

里研究院发布的《2016女性财富管理

报告》显示：在家庭理财资产的配置

方面，女性的投资理财行为比男性显

得保守，更加注重规避风险。反映在

选择具体的理财渠道方面，女性投资

于股市、房地产等资产的比例较之男

性低。

不过，值得关注的一点是，随着近

年来理财的兴起，女性对其接纳和尝

试意愿要比男性强，这也让女性走在

了理财的前端。

上述报告给这一群体画了幅肖

像：她们主要是一群经济独立的女

性。其中，收入年薪处于8万元至15

万元的女性对于理财最感兴趣，不过，

收入在20万元至50万元之间的女性

投资能力最强，有77.3%的投资额度超

过10万元。

■相关链接

收益率达到4.5%啦！
赶紧去“秒”了它！

女性成为投资理财市场的主力军
安全性、收益性成优先考虑因素，注重规避风险
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“孙子前两天刚满周岁，想着买点

有意义的礼物给他。经在建行工作的

朋友推荐，买了‘天天溢计划’，既有利

息，又有健康保障，挺好。”26日，在市

建行丽州路营业大厅，市民陈女士说。

“‘天天溢计划’截至目前共销售

了 500 多万元，购买量还在持续上

升。”市建行理财经理胡金女介绍，而

预期年化收益率达到5.3%，确实打动

了不少投资者的心。

胡金女介绍，“天天溢计划”1万元

起售，1000元倍增，趸交，出生满28天

至65周岁均可购买，该产品由和谐康

赢五号护理保险（万能险）构成，关键

是产品三大功能独具特色。其一，天

天增利且收益保底。天天稳定增利，

结算利率按月公布，复利计息，预期年

化收益率达到 5.3%，最低保证利率

3.5%，确保财富保值增值。

其二，随需随贷且支取灵活。产

品最佳持有期为5年，持有满5年后

退保不收取任何费用。如持有未满5

年时有资金需求，在15天犹豫期后可

根据资金使用情况，随时实现资金支

取，额度可达趸交保费的 80%。其

三，多重保障。在保险期限内提供护

理、疾病身故双重保障，为客户提供

持续关爱。

据了解，市民除柜台选购外，还可

登录建行网银或手机银行购买。进入

主页面后，点击“投资理财”，进入“代

理保险”的保险超市，选择“和谐健康”

后搜索，勾选“天天溢计划”并根据提

示完成缴费。投保成功后，电子保单

将于次日发送至预留邮箱。

值得注意的是，需提前支取的市

民，网银可申请，但手机银行暂未开通

该项功能。更多详情咨询建设银行永

康支行各营业网点。理财非存款，投

资需谨慎。
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建行推出“天天溢计划”理财产品
日日增益支取灵活，预期年化收益率5.3%

为进一步深化农村金融服务，

近日，邮储银行永康市支行新增光

伏发电设备小额贷款业务。据了

解，合作的光伏设备经销商（生产

商）需为符合工信部《光伏制造行

业规范条件》（第一批至第五批）的

企业及其子公司或者当地政府招

投标准入的企业。

那么，光伏发电设备小额贷款

面向哪类客户发放呢？第一类，年

龄在20周岁至60周岁（含），具有

一定经济实力的农户、商户、收入

稳定的上班人群。同时，借款人应

拥有适合安装户用分布式光伏电

站的屋顶。第二类，借款人及配偶

社会记录和信用状况良好，借款人

信用记录等级（如符合调整标准

的，按调整后的等级，下同）为正常

类或瑕疵类，配偶信用记录等级不

为禁入类，当前在邮储银行及其他

金融机构无拖欠贷款。

在贷款用途上，仅用于借款人

支付购置及建设光伏发电设备所

产生的相关费用。另外，产品包含

四大基本要素：其一，单户授信额

度不超过15万元。贷款金额在5

万元以下（含）的，首付比例不低于

10%；贷款金额在5万元以上（不

含）的，首付比例不低于15%。其

二，贷款利率为浮动利率，不低于

人民银行同期同档次基准利率上

浮30%。其三，单笔贷款最长期限

不超过8年。贷款期限与客户年

龄之和不得超过65。

其四，还款方式包括一次性还

本付息法（6个月内）；按月（季）等

额本息还款法；阶段性等额本息还

款法（宽限期不超过10个月）；按

周期付息，到期一次性还本法（12

个月内）。

其五，担保方式有三种。第一

种单笔贷款金额在 10万元以内

（含）的，经销商（生产商）提供5%

的保证金；单笔贷款在10万元以

上（不含）的，经销商（生产商）提供

10%的保证金，同时提供全程连带

责任保证。第二种，贷款客户的售

电账户作为质押。第三种，贷后逾

期后，经销商负责设备回购。

热线电话：87128825

邮储银行发放
光伏发电设备
小额贷款
授信额度不超15万元
利率浮动，最长期限8年

如今的市民都希望过上潇洒、有品

质的生活，爽爽和阿峰就是这样一对爱

拼搏又善理财的年轻夫妻。今年5月，

小两口终于喜滋滋地住进了新房。

“起初觉得买房、装修，再加上家

电等杂七杂八的开销，得花费不少钱，

光想想就头疼。”阿峰说。不过，爽爽

没这么悲观：“手头紧，做分期就是了，

怕啥？”

原来爽爽是工商银行的一名代发

工资客户。关于钱的事情，她在心里

早就想好了：买房子，找工行做按揭；

装修新房，找工行做装修分期。现在

小两口得偿所愿，欢喜得不得了。

分期业务已慢慢融入寻常百姓

家，像买车分期、装修分期、旅游分期、

大宗家电用品分期等。为了进一步扩

大分期业务市场份额，近期，工商银行

永康支行推出分期付款大优惠活动。

“现在办理分期手续简单，审批速度

快，到账快速。目前有3、6、9、12、18、

24期的分期套餐供市民挑选。”该行个

人金融部工作人员程雪峰介绍。

值得一提的是，畅通卡分期费率较

低，最低限价由原先的每期0.5%调整

为每期0.3%，并于今年2月1日起执行

调整后的费率。而家家乐分期则定义

幸福新生活，其信用额度高达100万

元，分期期限最长为5年。费用更是低

得想不到，不仅免年费、零利息、更享分

期手续费优惠。关键是支付渠道为购

物+现金，可满足不同需求。

消费通分期以使用随心所欲见

长，申请到的资金可作消费使用，申请

成功后一个工作日内到账。手续费费

率每期0.6%，每期本金按办理期数平

均扣收，手续费采用一次性收取方式，

提前还款无额外手续费。

另外还有个人信用消费贷款，最

高可贷30万元，全自助操作，款项实

时到账，费用低至1年年化6.9%，支持

等额本息与6个月宽限还款，无抵押无

担保。
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工商银行分期业务优惠重磅来袭
品种丰富功能齐全，费率低，使用随心所欲


