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永康玩具嗨翻“一带一路”沿线国家
俄罗斯波兰最抢手，乌克兰印尼增幅惊人

□记者 田妙联 通讯员 黄炜

套装玩具走俏
据统计，出口额排名前两位的是

俄罗斯、波兰，分别同比增长84.2%、

44.0%，乌克兰、印度尼西亚市场潜力

无限，分别增1157.1%、2576.9%，泰

国、土耳其也后劲十足，分别同比增

185.2%、124.2%。

从产品类别看，前7月，我市辖

区仍以带轮玩具出口为主，如滑板

车、电动童车、摇摆车等，占比达

79.6%。其次，组装成套或全套的其

它玩具也相对走俏，如金属炊具玩具

等共输出190批，涉及金额达180.04

万美元，同比分别增长 10.5%和

10.9%；而遥控飞机、车模、遥控汽车

以及跳绳、蛙蛙跳等模型玩具，均有

10-30%不同程度的下滑。

作为本土玩具企业，市圣卡洛

工贸有限公司生产的儿童滑板车等

产品95%远销欧美、韩国、乌克兰、

印度尼西亚等地，今年1-7月出口

额同比增长近40%。对此，该公司

负责人表示，在劳动力成本提高、国

外技术性贸易壁垒趋严等负面因素

影响下，该公司业绩仍能一路飘红，

这要得益于“一带一路”战略，促使

他们积极开发沿线国家市场，实施

品牌战略，加大投入技术资金提升

外观设计、产品质量。

无独有偶。市万宇工贸有限公

司大力引进人才，创新产品后，前不

久一批货值1.64万美元的挖机玩具

顺利出口美国。

研发新品抢市场
“目前公司技术类人员占比达

18%，能抓住国外玩具产品潮流风向

标。”万宇公司负责人应华静介绍，今

年的外贸环境依旧不容乐观，外有被

东南亚国家“替代”的威胁，内受河北

等地滑板车厂家运输成本优势的冲

击，因此，企业要想突围，只能借助智

囊团，降低生产成本，创新产品，提高

市场竞争力。

和圣卡洛、万宇公司一样，越来

越多的我市玩具企业从“数量型”生

产向“质量型”生产转变。而随着“一

带一路”战略实施，利好政策的相继

出台，也护航我市玩具企业加速“走

出去”。

“自去年国家取消玩具出口质

量许可证备案制后，我市玩具出口

企业已从原先17家增至30家，另有

一两家正在备案预备出口。”金华检

验检疫局永康办事处相关工作人员

提醒，在“一带一路”战略带来的关

税优惠、市场开放等背景下，我市企

业除“机器换人”提质增效、频出新

品抢占市场先机外，还可借鉴美、日

及欧洲等国家和地区的玩具生产企

业的经验，扩大产品经营范围，拉长

产业链，从单一的儿童玩具生产领

域向动漫、婴幼儿用品领域拓展；另

一方面，随着二孩政策的落地，国内

玩具市场也迎来风口，对于企业来

说，要做的是转型谋变，寻找新的突

破口。

25日，记者从金华
检验检疫局永康办事
处获悉，1-7月，我市
玩 具 总 出 口 额 达
5628.83万美元，同比
下降12.9%，不过出口
“一带一路”沿线国家
共300批次，涉及金额
821.04 万美元，同比
增长35.1%，占金华市
半壁江山（义乌除外），
表现十分抢眼，无疑成
为我市玩具企业开拓
国外市场的重要契机。

永康农商银行法院
联推“拍易贷”
化解两链风险
□通讯员 吕璐 胡潇晗

为加快化解“两链”风险，提升抵押

物处置效率，永康农商银行与市人民法

院签订合作协议，联手推出了“拍易贷”

业务，并于近日成功发放了首笔“拍易

贷”业务600万元。

永康农商银行创新推出的“拍易

贷”业务是房产司法拍卖成交后，买受

人可将所拍得房产在产权过户手续办

理之前，直接向银行申请贷款，用于支

付其中部分拍卖成交价款。业务申办

对象为自然人和中小企业客户，旨在解

决因通过市人民法院公开拍卖的商品

房、工业用房、商业用房、自用住房等房

产的资金需求。“拍易贷”业务的推出，

有效破解了司法拍卖一次性付款难题，

大大提高了抵押物处置的效率。

据悉，推出“拍易贷”业务是永康农

商银行加快化解“两链”风险的一项重

要举措。下一步，永康农商银行将进一

步加强与市法院的沟通协作，加大“拍

易贷”业务推广和投放力度，以实现不

良贷款清收中债权人、债务人、买受人

以及法院多赢的局面，切实提高不良贷

款清收处置效率。

适时灵活调整方案
确保资产保值增值

我市国有房产
出租率达98.77%
□通讯员 陈小青

因受经济大环境的影响，加之电商

的强大冲击，国有出租房产管理面临新

难题。市国有资产经营管理有限责任

公司适时调整方案，盘活国有出租房

产，确保国有资产保值增值。目前，国

资公司实际出租总面积22772㎡，出租
率达98.77%；净收利润321万元，同比

增长超11.5%。

据悉，国资公司管理有97处国有

出租房产，出租总面积达23054㎡（含4
处免租处），点多面广，承租人员复杂。

今年以来，该公司领导带领工作组人员

进行实地勘察，根据出租房产的地理位

置、店铺面积的实用性以及承租户居住

和经营状况，进行招租价格定位，制定

合理的拍租方案。针对配置标准、商用

价值较高的临街面房地产，以评估单位

提供的市场价来标定拍租价格；地段不

佳、用途狭窄的资产，在市场定价的基

础上适当下浮10—20%。

根据实际情况充分体现操作的灵

活性。如原民政大楼，第一次整体拍租

流拍。为防止大宗国有房产闲置，公司

决定化整为零，以分层分租的形式出

租。到6月份，大楼已大部分成功出

租，共收得租金100万元。

□记者 田妙联

主要服务能源行业供应链管理

的浙江宏伟供应链股份有限公司正

在筹划互联网化健康管理业务，以私

人医生为切入点，跨界步入大健康产

业。宏伟公司董事长吕宏伟说，目

前，10余人合伙投资的艾曼医疗健康

管理公司28日开门纳客，除继续主

业外，该公司计划通过“互联网+”思

路运作，打造健康管理生态圈。

全程服务私享定制
很多人听说过私人医生，但真

正了解的并不多。而艾曼医疗正是

利用全科医生、全科优势为亚健康

人群以及确诊病人，提供院前、院

中、院后的全程健康管理的私人定

制服务。

“我们将通过中西医诊疗、运动、

营养、心理、生活方式等多方面调节，

维护会员身心健康。”该公司总经理

林晓嵩表示，事先会针对性地对会员

潜在的病患进行检查，并集合多方面

专家意见，设计出一套个性化定制和

检后的健康管理处方定制方案。

林晓嵩早年就读英国皇家全科医

学院，2005年应邀参加卫生部组织的

11人考察团到境外考察全科医学和

社区卫生服务，并参与完成呈报国务

院的医改报告，是《中国全科医学》杂

志特约编委，专门从事全科医学和社

区卫生服务研究已有20多年。

他认为，个性化医疗实质是私人

定制的精准医疗。每个人的健康状

况不一样，治疗手段因人而异，为此，

通过私人医生从一而终的服务模式，

更能掌控会员身体全程变化状况，提

出更有针对性的健康维护方案，为会

员争取最佳治疗康复时间。

开通优质资源对接通道
在接下来运作中，不乏看到艾

曼医疗“互联网+健康”身影。该公

司将建立个人电子病历系统，在线

挂号、健康咨询、健康移动APP等平

台实现“互联网+健康”运营。会员

除尊享私人定制的健康套餐外，还

能根据需求对接到国内外优势医疗

资源。

“我们已与全国一大批三甲医院

以及国外众多公立、私立医院建立战

略合作，帮助患者与医院、医生团队

之间进行医疗资源的最佳匹配。”林

晓嵩解释，在健康管理期间，会员一

旦有就诊需求，他们会第一时间为他

开辟绿色就医通道，全程跟踪服务。

对此，吕宏伟认为，互联网思维

推动着整个健康产业的变革，包括服

务模式等。表面上看，公司主业与艾

曼医疗业务风马牛不相及，但其实都

属资源的整合和平台的搭建与服务。

业内人士认为，健康管理行业将

成为国内继IT行业后又一新增长点，

这种健康服务模式日益受到政府的重

视和支持，被主流社会认可，甚至得到

了体检中心、保险公司、健康产品厂商

等上下游的关注，若逐渐融合，将形成

完整的产业链和运营体系。

巨大的市场潜力也为宏伟此次

的跨界布局提供了“天时地利人

和”。据悉，在医疗卫生工作、医疗

资源“双下沉”和分级诊疗的背景

下，健康产业已被我省确定为七大

万亿级产业之一，到2020年将基本

建立覆盖全生命周期、内涵丰富、形

式多样、结构合理的健康服务体系，

形成万亿朝阳产业。而先行一步的

艾曼医疗将成为宏伟公司进入“互

联网+健康”的“第一股”，赢取大健

康市场先机。

对接国内外医疗资源 尊享私人医生全程服务

“宏伟”跨界抢占“健康+互联网”产业


