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“余额宝收益率是多少？我还

真没注意，现在已经很少关注它的

变化。”对记者的发问，市民胡耀华

如是说。可在3年前他可是一个不

折不扣的“宝宝军团”发烧友，不仅

自己买，而且在亲朋好友面前热力

推荐。

胡耀华的情况不是个例，那时在

余额宝7日年化收益率7%的诱惑

下，不少市民茶余饭后，总会探讨起

余额宝的神威，有的还把大把钱存

入，余额宝俨然一副打遍天下无敌手

的“高冷”姿态。

可是，这一盛况落幕得太快，由

于多方面的原因，如今余额宝的收益

率却在“2”字头区间徘徊不前，曾经

的“老大哥”跌出了前10位，第二季

度末，余额宝的7日年化收益率为

2.435%。原先趋之若鹜的投资者不

见踪迹。

究其收益率下降原因，业内人士

分析，一来随着市场资金环境逐步宽

松，同类产品竞争激烈，加上银行相

继发售类现金理财产品，投资者选择

更多了。二来互联网理财存安全隐

患，影响到投资者信心。

“‘宝宝军团’的收益不再高，但

我在账户里依然留了一部分钱。”胡

耀华坦言，现在很多商户可支付宝、

微信支付，需要时用于支付，不用时

转入赚点小钱，也是极好的。

现在“宝宝军团”收益率低于银

行的类现金产品，但因市场上移动支

付占有较大份额，使其并没有就此销

声匿迹。

融360日前发布一份报告显示，

2016年二季度，“宝宝”类理财产品规

模为17138.41亿元，较一季度末时的

水平下降了 2.27%，平均收益率为

2.55%，比一季度下降了0.25个百分

点，其中 6 月份平均收益率仅为

2.51% ，再 创 新低；产品规模为

17138.41亿元，较一季度末时的水平

下降了2.27%。

■相关链接

同类理财产品竞争激烈，平均收益率回到“2”字头

风靡一时的“宝宝”们将成为“弃婴”？
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3年前，以余额宝为代
表的互联网理财横空出
世，被亲切地称为“宝
宝”。不少年轻市民喜欢
把闲钱放在这类新型理财
工具中。
时过境迁，3年时间不
算长，但对于“宝宝军团”
来说，崛起跟落寞，在这个
短短的周期里完成转换。

近年来，基金成了投资者热门投

资品种之一，其中不少投资者会疑虑

基金投资，是一次性投资好，还是定

投好？为此，邮储银行永康市支行个

人金融部刘梦萍从三个方面为投资

者作了一番分析。

刘梦萍介绍，同样是买基金，定

投与一次性投资不同。其一，投资金

额不一样。可以说，定投花的是500

元、1000元或其他小钱，与之相反，

一次性投资基金，则往往是一笔大

钱，5万元、10万元不等，数目较大。

其二，两者理财目标不一样。基

金定投是一个长期的财务规划，更适

宜于养老、子女教育等长期的理财目

标。一次性投资更多是为了博取高

收益。

其三，两者有不一样的投资纪

律。要想达到理财目标，必须能够坚

持投资纪律，不同的目标，需要不同

的投资纪律。简单来说，一次性投

资，需要择时，学会止损；基金定投，

无须择时，不必止损，贵在坚持。

不过，刘梦萍提醒，定投与一次

性投资的区别是相对的，不是绝对

的。它们并不是截然不同，相互之间

能转化，取长补短。

首先，定投终将变成另外一份一

次性投资。无论你的定投期限是10

年、20年还是30年，无论是每月定投

的金额是 100 元 、1000 元 还 是

10000元，随着定投时间的积累，到

了中后期，原来的小钱已经变成了大

钱。最初的定投计划其实也已变成

了另外一份正在执行的一次性投资。

其次，一次性投资，也可以用定

投的方式进行。一次性投资难在选

时，理想状态是“别人贪婪时恐惧，别

人恐惧时贪婪”，现实却是“别人贪婪

时我更贪婪，别人恐惧时我更恐

惧”。定投可以自动做到“别人贪婪

时恐惧，别人恐惧时贪婪。”把一次性

投资的钱用定投的方式买入，可以有

效解决择时难题。

热线电话：87128068

工行签证代传递
省时省力又省钱
提供38个国家和地区
旅游签证、商务签证

“刚办完购买手续，‘天天溢”兼具

理财和保障功能，收益率比普通款产

品高，我很满意。”18日，在市建行丽

州路营业大厅，市民应女士一边从理

财经理手中拿过购买合同，一边说。

“‘天天溢计划’理财是我行新近

发行的重磅产品，一经推出得到不少

市民热捧。”市建行理财经理胡金女

介绍，而预期年化收益率达到5.3%，

确实打动了不少投资者的心。

胡金女介绍，“天天溢计划”1万

元起售，1000元倍增，趸交，出生满

28天至65周岁均可购买，该产品由

和谐康赢五号护理保险（万能险）构

成，关键是产品三大功能独具特色。

其一，天天增利且收益保底。天天稳

定增利，结算利率按月公布，复利计

息，预期年化收益率达到5.3%，最低

保证利率3.5%，确保财富保值增值。

其二，随需随贷且支取灵活。产

品最佳持有期为5年，持有满5年后

退保不收取任何费用。如持有未满5

年时有资金需求，在15天犹豫期后

可根据资金使用情况，随时实现资金

支取，额度可达趸交保费的80%。其

三，多重保障。在保险期限内提供护

理、疾病身故双重保障，为客户提供

持续关爱。

据了解，市民除柜台选购外，还

可登录建行网银或手机银行购买。

进入主页面后，点击“投资理财”，进

入“代理保险”的保险超市，选择“和

谐健康”后搜索，勾选“天天溢计划”

并根据提示完成缴费。投保成功后，

电子保单将于次日发送至预留邮箱。

值得注意的是，需提前支取的市

民，网银可申请，但手机银行暂未开

通该项功能。更多详情咨询建设银

行永康支行各营业网点。理财非存

款，投资需谨慎。

热线电话：87116443
87112352

建行推出“天天溢计划”理财产品
日日增益支取灵活，预期年化收益率5.3%

“哎哟，真好！通过工商银行办理

签证，时间省了，力气省了，关键是钱也

省了。”近日，市民吴女士顺利拿到签证

后，开心地说。

7月28日，吴女士在工行广电路分

理处开立个人资信证明，由理财经理鲍

力接待。在办理中，细心的鲍力询问开

立证明的用途，得知是为了办签证后，

便进一步详细介绍了工行签证代传递

业务，当即办理还能享受减免70元至

150元不等的服务费优惠。

此后，鲍力了解到吴女士的行程定

在8月21日，时间比较紧，于是在资料寄

出后，鲍力始终与迈斯林公司工作人员

保持联系，对送审进度及时跟进。经过

努力，吴女士在8月8日顺利收到了签

证，比预定时间提前4天。这不仅得到

了吴女士的赞誉，同时也增加了该网点

办好跨境个人客户服务的经验和信心。

签证代传递服务是由工行指定的

第三方专业服务机构为市民申请各国

签证提供代办服务，通过指定营业网点

在用户和第三方专业服务机构之间传

递签证申请资料及费用的业务。现已

涵盖美国、英国、加拿大、意大利、申根

国家等38个国家和地区的旅游签证、

探亲签证及商务签证。

永康工行广电路分理处出国金融

服务中心今年7月成立以来，通过整合

资源，强化员工专业素质培训，不断提

升中心出国金融服务能力。现可提供

外汇汇款、结售汇、环球信用卡、资信证

明、签证代传递、工银亚洲、工银澳门、

工银加拿大、工银美国等开户见证、外

币境内外汇款、外币现钞兑换、境外金

融服务等出国金融一体化服务。同时

设立了专属窗口，市民可以快速办理，

网点配有专职出国金融服务专员，全程

一对一服务，为不熟悉流程的市民提供

便利。

热线电话：87139913
87102095

21日，浙商银行金华永康支行开展

“炎炎夏日送清凉,金融知识进万家”公

益活动，不仅给我市环卫工人送上浙商

人的关怀，同时进行新版人民币防伪知

识介绍及防电信诈骗知识宣讲。

通讯员 翁献 摄

邮储银行教你如何购买基金
定投还是一次性投，可从三方面分析

理
财

宝
宝
军
团

收
益
率

炎炎夏日送清凉
金融知识进万家


