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首场展贸中心推介会，不少企业当场敲定入驻

永康五金瞄准商机拓展中欧市场

□记者 吕高攀

“我们与德国、波兰、俄罗斯等欧

洲国家的客商一直保持良好的合作

关系，对开拓当地市场充满期望，回

去得赶紧商量筹备一下。”听完展贸

中心项目情况的介绍，市银泰工贸有

限公司负责人黄灵枝马上提问展贸

中心的报名截止时间，得到的答复是

推介会之后一周内都可以参与报名，

知情后，她流露出浓厚的兴趣。

黄灵枝认为，目前，罗马尼亚红

龙市场的主要商品是生活家居类产

品，与银泰公司生产的厨房小家电产

品非常吻合，开拓出新兴市场的机会

很大。原先银泰公司获得欧洲客户

的方式主要是参加各类展会，像入驻

展贸中心设立长年驻点的方式是可

以尝试的。

黄灵枝根据推介会介绍的情况

给记者算了一笔账，在展贸中心，每

年参展费用是一万欧元，相当于 7 万

元人民币，减去国家商务部以及省、

金华市和我市相关政府部门的资金

补贴后，参展企业最终实际应支付

的费用与同类展会相比非常划算。

市格力王实业有限公司当场敲

定入驻展贸中心，现在该公司的主要
市场集中在西欧和北非区域，中欧地
区成为他们重点开拓的市场之一。

格力王公司负责人胡锦影介绍，

该公司一直与中欧几个国家保持着稳

定的合作关系，从多年合作情况来看，

当地客商采购数量并不算多，却胜在

“细水长流”，而且相较于其他区域，中

欧地区的订单利润空间高一些。

此前，格力王公司已与捷克一家
电子商务企业合作，开发网购市场，
此次展贸中心的筹建，刚好成为该企

业进军中欧市场的良机。

据悉，接下来，中国科技五金城

集团与中国CR国际联盟发展管理有

限公司将陆续在石柱镇、唐先镇、方

岩镇、西溪镇、古山镇、芝英镇等地召

开招商推介会。

6月24日，中国永康五金（欧洲）展贸中心项目首场招商
推介会在象珠镇举行，吸引近百家企业踊跃参与。当场，不少
企业主对展贸中心表示出浓厚的兴趣，有的当场敲定入驻。 我市列省重大工业

项目同比增长6成
数量创近三年新高
总投资达43.7亿元

□记者 童英晓 通讯员 梅金燕

近日，记者从市发改局获悉，今年

以来，该局注重项目谋划、项目争取，

继续把项目作为带动经济扩大有效投

资的重中之重，实现抓项目、促投资、

稳 增 长 ，助 推 我 市 经 济 的“ 二 次 出

发”。通过努力，我市项目谋划上取得

了一定的成效。

“今年，我市在推进重大工业项目

建设上加大力度，列入省重大工业项目

个数有 8 个，同比增长 60%，数量创近

三年新高，总投资达 43.7 亿元，其中，前

期类项目1个，总投资1.7亿元。”发改局

相关负责人说。

据悉，市发改局还在省“411”重大

项目上狠下功夫，重点围绕“两个园区”

和总部中心区块，谋划浙商回归园、现

代装备高新产业区、古山小城市等重点

区域建设，成功入围15项，总投资238.2

亿元，项目争列数位于金华市第三位。

今年是“十三五”开局之年，发改局

坚持早动手、早准备，做好各项前期工

作。其中，“十三五”规划重大项目实施

类项目有 98 项，总投资 1165.34 亿元，

“十三五”期间计划投资 811.26 亿元；

预备类项目有 7 项，总投资 24.6 亿元，

“十三五”期间计划投资11.7亿元。

此外，该局还重点围绕“五水共治”

谋划了一批治水、治气项目和重大水

利、交通、能源等基础设施建设类项目。

江南地税分局
税企互动创新服务
□通讯员 夏新荣 吕艳蓉

日前，市地税局江南分局与辖区

200多名企业财务人员和佳信税务师事

务所办税人员联谊，开展了“税企互动

话税收”趣味运动会（见上图）。

整场运动会以“互助互信，共谱和

谐征纳曲”为主题，紧张有序、妙趣横

生。十支代表队通过气排球接力、一字

马等比赛项目的角逐，并在税法答题竞

赛中获得加分后，最终石柱精诚队取得

了运动会的第一名。

这次运动会拉近了税务机关与企

业财务会计之间的距离，增加了亲近

感，促进了税务机关更好地倾听纳税人

的声音、了解其所需，并为帮助他们解

决困难提供了便利，同时也加深了纳税

人对税务部门的理解和支持。

□记者 田妙联

6 月 28 日，哈尔斯真空器皿股份

有限公司联合中国登山队、洛可可创新

设计集团发布合作意向，共同研发户外

登山专用功能型饮用水具（见上图）。

据悉，哈尔斯公司作为中国口杯

协会会长单位、国内最具影响力的专

业不锈钢保温器皿制造商之一，产品

远销80多个国家和地区，2011年9月

在深交所中小板上市，成为杯壶行业

首家也是唯一一家上市企业，并先后

成为 2010 上海世博会、2014 巴西世

界杯不锈钢真空保温杯特许制造商。

近年来，该公司不断开拓户外活

动领域市场，积极推动中国登山运动

事业发展，早在 2015 年便和中国登

山队达成战略合作关系，并同期发布

登山队系列户外产品。这次合作，哈

尔斯公司还邀请到狂揽国际红点、德

国 IF、IDEA、红星奖等设计大奖，入

选由国家工业和信息化部认定的首

批国家级工业设计中心的洛可可集

团的加入，希望通过强强联合，研发

出真正满足户外登山运动特殊需求

的功能型饮用水具产品。

中国登山队副队长次落表示，专

业登山运动具有高挑战性和不可预

测性，必须借助专业的登山装备来辅

助工作，对饮用水具要求特别高，不

仅要时尚轻巧，更要实用耐用耐磨，

要满足登山过程中的特殊需要，如严

寒气候下保温性能要超长持久等。

洛可可集团创始人兼董事长贾

伟先生表示，该集团将不遗余力地提

供以产品力为核心的系统设计解决

方案，与哈尔斯公司共同研发并提供

产品创新设计整体解决方案，满足登

山运动专业水具的更高需求。

□记者 吕高攀

“不知不觉，步阳集团与恒大集

团的战略关系已保持了 8 年，双方合

作可以追溯到 2009 年。”6 月 26 日，

应邀参加中国房企十强恒大集团二

十周年庆典的步阳集团董事长徐步

云感慨。8 年来，步阳集团先后为恒

大集团提供了 20 多万樘钢木装甲

门，涉及全国300多个楼盘项目。

建立合作关系以来，步阳与恒

大的合作关系由松散到紧密，徐步

云表示，握在步阳手中的不外乎品

质和服务两张“王牌”。近年来，步

阳集团摒弃一锤子买卖的合作形

式，针对每个不同的楼盘设立专门

的服务团队，实现一对一对接，从装

修风格需求开始介入安全门产品设

计，一直延伸至整体售后服务，做长

整体产业链，并进一步将集团信息

化系统与恒大、绿地等大型地产公

司实现精准对接，产品型号、供应和

管理确保准确无误。

据悉，接下来，恒大集团还将加

强与步阳集团的紧密合作，包括下一

步规划的精准修楼盘的室内门、木门

以及车库门系列产品。

目前，步阳集团与全国地产 500

强中的 386 家公司均有深入的合作，

为全国1.3万家房企合作伙伴提供技

术支持。该集团的销售网络和售后

服务体系不仅囊括一线城市，还覆盖

新疆、云南等较远地区，强大的服务

体系和日益精进的专业化研发生产

能力使步阳集团牢牢占据产业龙头

地位。

哈尔斯与国家登山队达成战略合作
联合洛可可集团设计研发专业户外水具

恒大地产300多个楼盘装上步阳门
8年提供20万樘装甲门，合作关系由松散迈向紧密


