
□见习记者 舒姿

“比我前几日来挑选的时候，降

了几元钱嘛，就这款包起来吧。”日

前，正在太平洋南龙百货周大福专

柜挑选金猴挂件的陈阿姨说，孙子

马上满百天了，之前已来挑过 1 次，

看价格有所下浮，所以立马下单。

“今天的金价是333元/g，这段时间

一直在降，每次降两三元，数额不

大。购买者多以刚性需求为主。”该

专柜销售人员说。

据悉，投资金条的价格比黄金

饰品稍低，约为 271 元/g。“目前是

传统销售淡季，价格虽低，但市民投

资实物金的热情一般。相对而言，

纸黄金交易较活跃。”市建行理财师

黄贞贞说，之前一些投资者已被套

牢，金价再度下跌后，大伙理性起

来。由于市场对美联储即将加息的

预期持续升温，最近一周，国际金价

持续回落，创下 3 个月来的新低。

数据显示，至 27 日收盘，纽约市场

金价收报每盎司 1216.7 美元，是 3

月中旬以来的新低。国内市场以人

民币计价的黄金价格也大幅回落，

上海期货交易所黄金期货合约 28

日报收每克 257.35 元，基本回到 2

月份来的震荡盘整区间下限附近，

较前一周大跌近3%。

业内人士分析，美联储加息预

期的持续升温被认为是推动近期金

价回落的主要原因。受此影响，黄

金市场的主要多头投资者重新表现

出谨慎的迹象。“不过我依然看好黄

金市场长期的后市表现。一旦加息

的政策兑现，金价可能会重新上

涨。”市农行胡业深认为，美联储开

启本轮第一次加息后，国际金价迄

今已累计上涨 15%。我市投资者

一般用黄金来避险，而现行价格购

买黄金的成本较低，可适当作长线

投资。

金价一天一个价
创3个月来新低

“永康大妈”
理性投资

讲述人：王先生

理财年限：刚起步

规划：预留教育、养老基金

我今年 30 岁，已成家立业，现在

是企业销售主管，月薪 8000 元，外加

年 终 奖 ，妻 子 是 一 名 教 师 ，月 收 入

5000 元。我们育有一个 5 岁女儿，目

前妻子已怀二胎，现在考虑较多的是

以后两个孩子未来的教育金和夫妻二

人的养老金。

我的短期家庭理财目标是还清房

贷，进行适当理财投资；中期来说，为

两个孩子预留教育金；长期来说，准备

充足的养老金安享晚年，并用多余资

金作投资，以获得更多的收益。

按照目前学生平均教育费用水

平，孩子从幼儿园到大学，需要相关费

用的现值为45万元左右（包括学费、生

活费、课外教育费等），我预留教育费

用的成长率 8%左右。按大学毕业时

23 岁来算，每个孩子开销的终值大概

是 110 万元，两个孩子总共 220 万元。

对于这笔费用，我准备以基金定投形

式积累。如选择一只指数型基金，采

用每月基金定期定额进行投资，达到

小额投资、积沙成塔的效果。以 23 年

投资报酬率 11%，积累 110 万元为例

计算，每月只需 884 元。这对我来说

是完全可以实现的。

我们夫妻离退休还有 30 年，需要

大概 100 万元退休养老金。我准备国

债、混合型基金、银行理财产品等进行

组合投资。如果我能提前还清房贷，

准备将原先用于还房贷的资金增加到

基金定投金额里，提高教育金和养老

金的投入。

当然，以上理财能顺利进行的话，

我准备再为孩子购买保险。前段时间

了解了某保险公司 20 年定期寿险，保

额 50 万元，年缴保费 1300 元，包含意

外险、健康险、寿险。现在孩子年纪尚

小，购买较合算。

除了以上形式外，正处于壮年期

的我们，收入应该还会上升，所以我考

虑适当投资股票基金。日常家庭支出

以我的妻子为主，她较青睐货币基金，

有收益，又有活期的便利。

（见习记者 舒姿 整理）

处于理财起步阶段的投资者可向

王先生学习，在理财师的协助下，制作

一份规划，从短期规划入手，进而向纵

深发展。根据财务状况的变化，适时

修正、调整理财规划，争取让规划能沿

着自身的财务轨迹运作，在人生的不

同阶段都能指引理财之路。

个人理财规划是通过制定财务计

划对个人（或家庭）财务资源的适当管

理，而实现生活目标的一个过程。它

是一种良好的理财习惯，理性的价值

观和科学的理财计划的综合体现。个

人理财并不仅是买保险、做投资，某一

笔钱委托给金融机构后的保值、增

值，而是一生的财务计划，通过不断调

整计划实现人生目标，最终实现财务

自由的最高境界。

记者手记

说来惭愧，我的理
财之路刚刚起步，结婚
前炒过股票，但纯属玩
票。这两年陆陆续续
有不少银行、证券投资
顾问向我推荐理财产
品，遗憾的是自己迟迟
没有付诸行动。年初
得知妻子再度怀孕，终
于让我下定决心理财。
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邮储“转期贷”助企解决转贷难题
通过申请直接延长1年期限，手续简便

扫一扫关注
永康日报理财通群聊

理财规划指引我实现一个个家庭梦想
咱得好好规划

一下人生！！

收入

理财规划

今年以来，邮储银行永康市支行

为缓解客户贷款到期还款压力，推出

了小企业贷款升级版“转期贷”，即客

户贷款到期时不用偿还本金，可直接

延长贷款期限 1 年，手续简便，且不另

外收取任何费用。“转期贷”不仅解决

了企业拆借资金难的问题，更为企业

节省了一大笔拆借资金的成本，该项

目开办以来深受企业主的青睐。

我市一家生产校具用品的公司一

直是邮储银行永康市支行的老客户，

其贷款金额为 970 万元，原定于今年 3

月到期。在2月企业正常开工后，该行

的客户经理就马上与这家企业的负责

人联系，准备办理该笔贷款的相关转

贷工作。

客户经理上门拜访时，企业主表

示：“现在整个经济大环境不是很理

想，从其他企业拆借也怕，更重要的是

还欠下人情。”客户经理听完这番话

后，当即向其推荐了“转期贷”，正好可

以解决企业当下面临的难题。企业主

立刻提交申请，并在3天内成功办理完

所有手续，顺利转贷，不需要到处拆借

资金，一下子减轻企业主的还贷压力。

事后，该企业主还专程到邮储银

行永康市支行表示感谢：“邮储银行的

这款产品真好，短短几天就帮我的企

业解决了一个大难题，重要的是不需

要额外的费用。我听说，现在外面资

金拆借的费用很高，像我这么大的贷

款额，不下个血本根本搞不定。”

“是的，邮储银行一直致力于为企

业雪中送炭，切实解决企业的融资难

题。”邮储银行永康市支行副行长姚红

燕表示，“只要是与我行建立合作伙伴

关系一年以上，符合其他相关规定的

客户，均能向我行申请转期贷业务，欢

迎广大社会人士致电咨询。”

咨询热线：13806787897
（市府网：677897）


