
□记者 田妙联

镜头1
门芯板废料循环利用
时间：5月21日 人物：周华斌
地点：群升集团门业事业部

21日，在位于城西新区的市清

源环境技术有限公司内，周寅初拉

来了一车防火门门芯板废料，倾倒

槽中。

周寅初是群升门业的员工，自

该公司在4月与清源公司建立了门

芯板收购、处理合作关系后，他便专

门负责废料运送。“门芯板废料不可

分解，不能燃烧，不易处理。和清源

公司合作后，难题迎刃而解。”群升

集团门业事业部办公室主任周华斌

说，门企把门芯板废料卖给清源公

司，由其经过粉碎、化学反应等环节

后，废料重新变成防火门芯板生产

原料，回卖给门企。

周华斌算了笔账，以前，对每天

产生的大量门芯板废料，群升门业

需请人清运至填埋场。以每吨28

元填埋费计算，每年得多支出十几

万元。与清源公司签订回收协议

后，除了为企业省下一大笔成本，还

能将这些废料变废为宝，实现再循

环利用，一举两得。

有人估算，一樘防火门门芯板

将产生3.5kg固体废料，按照我市

防火门产销量占到全国的70%计

算，年产生工业垃圾数字惊人。如

今，这种新循环法正在门业全面推

广，目前，清源公司日均处理门芯板

废料已达60吨。

镜头2
上马喷淋喷塑流水线
时间：5月22日 人物：陈晓
地点：大力集团万康门业

22日，在大力集团万康门业

生产车间，原先的10多口传统磷化

池搁置一旁，取而代之的是一条封

闭式全自动喷淋、喷塑流水线（见上

图）。万康门业负责人陈晓介绍，这

条线工艺流程覆盖了去油、喷淋、上

膜到烘干、喷塑全过程，每小时约可

处理160樘门面。

“将喷淋和喷塑连体后，门面处

理效率大大提高，原先10个小时处

理1000樘门，现在8个小时能处理

1300樘。由于省去吊笼等中间环

节，员工减少一半。”陈晓说。

防盗安全门和防火门多以钢板

为原材料，在处理过程中，需经过一

道必不可少的金属表面磷化工序，

以防止生锈、延长寿命。但是，传统

的磷化处理工艺需要10多个处理

池，分别进行除锈、去油、磷化和水

洗等十几道工序，每道工序一至二

个水池，如此循环作业，每天会产生

大量工业污水需净化处理。

“现在我们通过无磷化处理，用

硅烷膜替代磷化膜，不仅更加环保，

废水处理成本更省。”陈晓说，整条

流水线前期需投入300多万元，不

用两三年就能赚回成本。

近年来，市门业协会加强环保

监督，引导门企转变资源利用方式，

形成循环工业链，成就企业发展新

常态。

市门业协会先后与杭州富阳仁

川纸业、上海嘉龙纸业签订的转印

纸废料回收协议，将门业废料变废

为宝，月均处理废热转印纸200多

吨，年节省填埋费108万元，创造收

入10.8万元；与金华一家企业达成

合作，将门芯板废料集中循环处理，

年经济效益达上千万元。

目前，我市门业这两个最大的

垃圾包袱已基本卸掉，为企业节约

成本的同时，更为我市的生态环保

工作做出了贡献。

废料送垃圾填埋场占地方，并

且处理费对企业来说又是一笔很大

的开支。市门业协会秘书长柴文胜

认为，门业作为我市拳头产业，必将

成为转型升级的先锋，随着循环经

济的深入推进，门企更加主动地承

担起环保大任，走上绿色发展道路。

■记者手记

□记者 田妙联

23日 7时，3个月的宝贝还在熟

睡，辣妈王娜戴上耳机，开始新一天的

学习。两个月前，她加入了一个微信

阅读群，每天支付1元聆听大V辣妈酷

爸的带读；而同龄的喜悦妈妈也开始

经营她的“香知悦读-每日一读”微信

群。时下，越来越多的新手妈妈成为

了育儿“专家”，玩转社交电商。

每天花1元听带读
今年年初，王娜通过同学介绍加

入了一个悦读俱乐部。每天支付1元

就可实时通过微信语音条来收听领读

者45分钟带读，有时还有书友活动。

带读时，该群全天禁言，群友要交流，

可回分部群讨论。

从王娜提供的领读者的资料上

看，这些领读者多拥有高学历。如受

妈妈们推崇的领读者彭彭妈是一名5

岁女孩的妈妈，不仅拥有北京大学、首

都师范大学的双学士，还是美国HTT

“如何说孩子才会听”国际认证讲师。

在带读中，领读者通常会引经据典，结

合自己育儿经验分享给听友。

每次听完，王娜就会做“学而思”

笔记，遇到疑问就跟群友讨论，以便

更好地教导孩子。“读一本书或许我

们需要两天的时间，但有人带读后，

可能两个小时就可获取书中的精

华。”王娜说。

“孩子的成功十之七八与有个好

妈妈有关。每天花1元，可以督促自己

好好学习、天天向上，我觉得值。”我市

新手妈妈周文芳刚怀上宝宝2个多月，

上周也开始每天听课学习。

社群经济兴起
除了学习外，一些妈妈还兼职赚

起奶粉钱。悦儿妈原是听友，上个月

兼职成为了香知悦读俱乐部分部群

主，目前群友共51人。

记者发现，类似的社群电商有不

少，如俞敏洪投资的平台“大V店”，就

是以亲子阅读为切入点，助力妈妈创

业的社群。目前，该平台拥有百万名

妈妈，日活跃用户50万，月交易额超千

万元。

“现在199元就可加入大V店，加

入之后，你就会拥有一个店铺，里面有

很多绘本童书、玩具、母婴用品，你只

需分享，有了订单，平台就会发货处理

售后。”上个月刚开了家大V店的辣妈

徐女士说。

据了解，社群经济是一种分享、沟

通、讨论、互动等社交化的元素应用于

电子商务交易过程的现象。以大V店

为例，不只是微商平台，而是妈妈的社

交生态圈。如“哈爸”原是《校长》杂志

的一名编辑，通过微信公众平台“经典

绘本”的经营、微店创业，还出了本书

《日进3万3：微店这样开才赚钱》，目

前已引进天使投资，做起了大V店的

领航人。

□通讯员 谢晓敏

“去年此时，遇到了前所未有的

压力与困难，资金链问题让我的公司

举步为艰，如果当初没有‘转贷通’拉

一把，我的企业估计已经没了。‘转贷

通’帮我渡过了最困难的关键时期，

如今企业已重新轻装上阵，实现了产

销逆势增长。”日前，市某电动工具生

产企业总经理邓先生道出了自己的

心声。

邓先生只是永康农商银行“转贷

通”项目的受惠者之一。自推出“转

贷通”项目以来，永康农商银行不断

优化办理程序，出台扩面增量措施，

将“转贷通”贷款单笔额度由3000万

元提高到6000万元，将业务受理范

围由中小企业扩大至个人，将使用期

限由1天延长至3天。

同时，为让更多的企业和个人受

惠，今年又进一步简化“转贷通”项目

办理程序，由原来的客户需提供6个

部门的证明精简至现在的2个部门。

永康农商银行通过以时间换空间的

方式，为众多企业和个人赢得了宝贵

的生存空间，促进了一大批企业实现

了逆势发展。

截至5月20日，永康农商银行共

发放“转贷通”贷款 5706 笔、金额

280.09亿元，至少为企业节省转贷成

本2.5亿多元，实现了零风险运行。

受益客户达2076家，其中今年新增

受益客户达395家。

今年以来，随着“转贷通”惠及面

的不断延伸，越来越多的中小企业和

个人享受到了“转贷通”的优惠服

务。下一步，永康农商银行将持续简

化、优化“转贷通”项目办理程序和服

务模式，全力助推我市经济平稳健康

发展。
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我市是“中国
门都”，企业年产
1000 万樘防火门
的背后，是每天都
要产生百余吨芯板
废料。这些废料哪
里去？我市门企大
力转变资源利用方
式，将边角料、废料
变废为宝，形成了
一条可持续发展的
循环型工业链，打
开绿色大门。

边角料回用降本增收 流水线上马提效减排

门业协会助力企业打开绿色大门

抱着“熊孩子”分享育儿经

电商+社群
玩出微商新花样

“转贷通”扩面增量受益企业超2000余家
永康农商银行将单笔贷款额度提至6000万，扩围至个人


