
□记者 吕高攀

镜头1
变坐商为行商精准营销
时间：5月初 人物：郭斗泉

地点：浙江索福工贸公司华北办事处

在针对北京市场的大规模销售

活动上，索福公司华北办事处经理郭

斗泉用上了新式“武器”——移动店

面车。这个由箱式货车改造而成的

移动展示厅安放了六樘防盗门，以及

大屏幕显示屏和高档音响。

在某小区门口，郭斗泉将移动店

面车的侧门打开，六樘豪华防盗门闪

亮登场，加上现场的营销活动，吸引

了不少消费者上车赏门。

“移动店面车让经销商由坐商转

变为行商，也可根据需要更加精准地

直面消费者。”郭斗泉介绍。

索福公司大区经理陈元林直言，

移动店面车只是发力开拓零售市场

的举措之一。如今索福公司布局零

售市场战略成果初步显现，15 个直

销分公司深入各地，1400 多家经销

商门店遍及全国，今年投入到零售市

场开拓中的各种资源已占到公司总

体资源的5%。随着高端零售市场不

断开拓，不少产品供不应求，高档拼

接门甚至处于供不应求的局面。

目前，索福公司市场开拓战略发

力转型，将潜力、容量更大的零售市

场作为企业未来发展的着力点，研发

聚焦于更受欢迎的精品门系列产品，

注重从设计、包装、品质、服务于一体

的销售体系。

镜头2
建立集成产品体验区
时间：5月16日 人物：李选隆

地点：金凯德公司产品展示厅

“这是公司门博会展位的设计图

纸，届时，我们会推出集成化产品体

验区，消费者可以现场感受防盗门、

防火门、室内门、铝合金门窗等产品

功能。”金凯德公司董事长助理李选

隆介绍，未来，集成化产品体验区将

在各个经销点建立。

“传统门店产品单一，对店内经

营的多个产品服务标准不尽相同，消

费者为了家庭装修风格的统一，往往

要奔波于不同店面，绞尽脑汁才能做

出最佳选择。”李选隆说，经过市场调

查，金凯德公司将发展战略调整，定

位为智能化和集成化。

当前，金凯德公司的集成概念取

得了不错的市场反响。李选隆介绍，

集成不仅是多种类产品的集合，更强

调资源和系统集成，也包括从内门到

外门款式和风格的统一，利于安装和

售后服务，也使消费者在一家终端门

店即可获得便捷、省心、协调搭配的

一站式全新消费体验。

从工程门到零售市场，越来越

多企业看到门业市场的新蓝海，并积

极调整、转向。过去一年，零售市场

骤然之间成为众多企业的发力点，差

异化、精准化、集成化，一时之间企业

营销模式百花齐放。

市场转换过程中，可以清晰地看

到，不少门企都完成了从量到质的转

变，想要占领零售市场，一味的价格战

显然并不适宜，产品形象打造个性化、

功能实现智能化和多样化，服务体系

的不断完善，都成为门企角逐的重要

手段。
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移动店面开进社区 推行一站式消费体验

我市门企精准营销发力零售市场
今年以来，我市诸多门企调整营销思路，把渠道向下延伸，

在零售市场交出了漂亮的答卷。与以往不同，越来越多企业开
始实施“销售渠道接地气”战略，闯出一片新蓝海。

运用金融工具
规避汇率风险
企业采用多种货币报价
远期外汇买卖应对变化

□记者 黄根根

本报讯“汇率波动就像炒股票一

样，降低风险关键在于锁定汇率。”17

日，在汇率走势分析及应对策略研讨会

上，浙江四方进出口有限公司财务经理

吕凌云提出了自己的观点，“预测未来外

汇汇率变动的趋势，及时做出应对之策，

是每个进出口企业在浮动汇率制度下最

重要的一项研究工作，也是做好其他避

险工作的关键。”

吕凌云的观点获得了在场不少外贸

企业负责人的认可。在这场由宁波银行

金华分行主办的研讨会上，与会代表对

去年“811”汇改以来汇率变化及趋势做

了分析，并就如何应对汇率波动带来的

风险做了有益探索。

据悉，我市不少工业企业涉及进出

口贸易，对境外市场依赖程度较高，特别

是休闲车业、健身器材等行业，受汇率波

动影响大，在主营业务盈利能力基本稳

定的背景下，汇率波动成为影响业绩表

现的重要因素。

“在供给侧改革和全球经济一体化

的背景下，丰富融资渠道，降低融资成

本，运用多种金融工具对冲汇率风险已

成为外贸企业的共识。”宁波银行金华分

行副行长钱春平说，一般来说，企业对不

同的外汇业务的风险管理应根据实际情

况，可采取多种货币报价、加价保值或压

价保值、早收款或推迟付款、做远期外汇

买卖、缩短出口结汇时间等措施来应对。

□记者 吕高攀

近期，浙江金品新能源科技有限

公司一线员工开启了“疯狂模式”，因

为在接下来的一个月时间里，他们必

须高品质地完成来自华能集团的超

亿元的6万片太阳能电池板订单。

竞标终极对决赢订单
“前不久，公司参与华能集团公

开招标，与 11 家国内外顶尖的太阳

能电池板制造企业同台竞技，虽然其

中不乏上市公司，但我们成为了唯一

中标的企业。”回味起中标时的心情，

金品公司总经理李志华依然兴奋。

据悉，此次规模庞大的太阳能电

池板采购计划是华能集团位于呼伦

贝尔的发电项目改造工程的重要组

成部分，发电项目成型之后，太阳能

电池板的覆盖面将达到 20 多万㎡。

能获得央企重大项目的青睐并一举

中标，意味着金品新能源科技公司已

经拥有行业领先的电池板制造水平。

李志华介绍，光伏产业沉寂了近

5年，但是金品公司并未就此消沉，而

是积极改进产品、提升工艺、改造流

水线。与 5 年前相比，现在金品公司

生产的太阳能电池板对环境的适应

能力更强，零下 40℃仍能正常工作，

转换效率提至 18.2%，达到国际太阳

能电池板最高的TUV标准。

电池板6小时下线
接到了 6 万片电池板的亿元大

单，仅用一个月时间，金品公司真的能

完成吗？面对疑问，李志华满脸自信

地笑了。他带记者走进车间，只见几

名员工正仔细地将一块块制好的电池

板打包，面积为 2㎡的电池板显得非

常轻盈。在员工身旁，全自动单串焊

接机正开足马力赶制订单(见上图)。

李志华介绍，去年，金品公司投

入 350 余万元，联合设备制造企业开

发了 4 台全自动焊接机，如今机器均

已上岗，每小时能焊接 2000 片电池

板。而原来需要 30 个人才能运行起

来的人工焊接流水线已退役，现在唯

一作用就是让员工熟悉焊接流程，了

解产品结构。

如今，从电池片进入分检程序到

电池板完成包装，整个生产过程仅需

6个小时。不过，在李志华眼里，全自

动焊接机不仅能提高效率，减少人工

操作，还能大幅提高焊接标准和成品

率，金品公司电池板 EL 检测合格率

可达95%。

新政推动市场复苏
面对市场的爆发式复苏，李志华

的信心不仅仅来自大型工程的订单，

以及品质和技术的提升，更来自于目

前出台的《加快分布式光伏发电应用

促进产业健康发展的实施意见（暂

行）》。意见明确，到 2020 年，我市将

力争完成光伏发电装机总量 200 兆

瓦以上，打造成省内重要的光伏产业

研发、制造和规模化示范应用基地。

“政策利好不仅局限于我市，周

边地区的市场扩容也将是光伏产业

再迎春天的契机。如今，我们的产品

已进入寻常百姓家，花街、象珠、方岩

等镇街区不少农户家里都有我们的

光伏产品。企业在谋利的同时，让民

众也跟着一起受益，这就是对传统光

伏产业的一大突破。”李志华表示。

央企亿元光伏大单花落“金品”
开发自动焊接机，电池片分检到电池板完工仅需6小时

■记者手记

永康农商银行小额
贷款卡2.0版上线
□通讯员 周炜 胡胤

“真没想到，社保卡也能作为小额贷

款卡使用，以后再也不用七卡八卡塞满

整个钱包了。”近日，张先生没有重新开

卡，用手头的永康农商银行城乡居民社

保卡就申请到了一笔 20 万元的小额贷

款。据悉，这是永康农商银行近期推出

的小额贷款卡2.0版功能。

小额贷款卡 2.0 版将现行的丰收小

额贷款卡的循环贷款功能延伸至所有普

通借记卡，全面上线后，客户只需持永康

农商银行丰收借记卡、丽州卡、社保卡等

任一借记卡，即可办理可循环使用的 30

万元（含）以下的小额贷款，真正实现了

一张卡就能解决客户存款、取款、转账、

贷款等服务需求。

小额贷款卡 2.0 版整合了丰收小额

贷款卡的贷款功能，进一步丰富了永康

农商银行借记卡的金融服务功能，有效

解决了客户携带多张卡的麻烦。截至目

前，永康农商银行已发放丽州卡 7.5 万

张、社保卡47.48万张、丰收借记卡33.49

万张，已使用小额贷款卡2.0版发放小额

贷款58户、金额865万元。


