
专家点评

案例2

案例1

2015年12月21日 星期一

编辑：程娉婷电话：87138732 Email：1012100655@qq.com06 财富资讯 房源信息房源信息
武义新厂房出租
4511 深塘工业区9000平
独门独户配250变压，可分
租13705896066,683066

转 让
3153返还地两间转让，联
系电话：15024583619

转 让
3158永康城区1600平方
厂房转让，另有330国道
边 30间店面转让，宜宾
馆娱乐用18657916118
厂房转让

3158 现有武义城郊工业
用地13000平方建筑面积
4000平至7000平分割转
让，金先生13065978665
办公楼出租

3160海关旁27层220平方
15867936098,721001
厂房出租

3167牛背金工业区有厂
房2100平方出租，联系
电话：13967916532
厂房出租

3202市郊占地7000平方出
租13906792901,627001
厂房出租

3203,450平方，人民医院旁
13516980798,568798潘
厂房出租

3219长城工业区（长城菜
场对面）有2300平方厂
房出租13605890052
厂房转让

3226白云工业区1000平
方急转18358959206
丽州首府套房转让
3246,15268673983
厂房出租

3271长城工业区北湖路
2200 平 方 ，价 面 议
13705897998,550270
厂房出租

3253城西新区标准厂房
5700 平 米，独门独户
13665865818,363818
套房转让

3267宜家时代花园1幢1
单 元 16 楼 东 棚 头
13017999959,661631
厂房出租

3281溪边村工业区1300
平方厂房13566911868
清溪厂房出租

3283,13967936217,624217
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不过，“网红”再红，也难免
过气。
夏颜飞认为，“网红”不应靠

颜值吃饭，摆几个pose，P几张美
图，而应有自己的风向标。上周，
被猎爱文化有限公司相中担任
《迷失康城》的女主角后，夏颜飞
有了更多的想法。
“我想把自己的微店打造成
品牌店，自己设计衣服、找加工
厂，同时在电影、网剧等拍摄中，

穿上自己的品牌服装。”夏颜飞
说，避免“网红经济”红一时，就要
让自己标签化，有自己的供应链，
有自主品牌。
而要建起自己的供应链是一

个庞大的工程，不过也有捷径。
有业内人士认为，从供应链上看，
淘宝店铺的常规模式一般为：选
款-上新-平销-商业流量-折扣，
而“网红”模式则为：出样衣拍美
照-粉丝评论反馈-挑选受欢迎的

款式打版、投产-正式上架网店。
两者间，“网红”的主要竞争

力表现在：有颜值，推广成本低；
具备时尚前沿触觉，选款能力强、
测款成本低；粉丝忠诚度高。
因此，她们可以用颜值在这

场生意里获得分成，可以找一个
合作运营商，让对方提供一些生
产链上的东西，而“网红”负责审
美输出，吸引更多的粉丝来买，找
准自己的定位。

降水量较常年偏多26%
青菜价格赛鸡蛋
每公斤逾10元
□记者 田妙联

本报讯 “青菜忒贵，价格都赛过鸡蛋
了。”近期，市场上一些青菜的价格与鸡蛋追

平，有的甚至高于鸡蛋，不少市民买菜时犯了

难，抱怨今年的菜价真“高贵”。

青菜价格赛过鸡蛋
“青菜多少钱一斤？”20日，市民楼女士到

华丰菜场买菜。老板回了句：“每公斤 10

元”。这令刘女士大吃一惊，刚买来还拎在手

里的鸡蛋也才每公斤10元。

记者了解到，近期，上海青、青菜每公斤

售价多在9元-10元，其“同门师兄”——菊花

菜、三月青价格也都噌噌往上涨。

“青菜零售价每公斤10元已经很平常了，

连萝卜都要4元一公斤了。”摊主林先生说，今

年蔬菜价格普遍偏高，往年同期，菊花菜都是

八九元一公斤，现在要十四元了。

在蔬菜批发区，每公斤青菜批发价多在6

元。批发户俞大姐说：“我卖了六七年菜，今

年蔬菜价格最贵，现在青菜的价格相当于过

年时的价格，导致来批发的人也少了，今年饭

店生意起码少了20%。”

据华丰菜场提供的粮油副食品价格监测

报表显示，目前，蔬菜整体价格比前期累计上

涨20%，尤其是青菜，从10月中旬的每公斤6

元，一路上涨到10元，较去年同期增了40%。

华丰菜场工作人员张书品称，该菜场70%

的菜都由外地供应，但青菜类多为本地供应，

至于价格为何贵于往年，他认为与天气有关。

雨水偏多蔬菜减产四成
栗园农业开发有限公司共有100多亩蔬

菜基地，日销蔬菜1000多公斤，虽是大棚种

植，但因光照不足，蔬菜生长缓慢。

“往年，这个时候莴笋应该长得粗壮了，

但目前还很‘苗条’，今年预计减产 30%以

上。”该公司经理沈阳说，今年雨水多，蔬菜难

种，以前青菜四十来天就可上市，但现在真正

长好得70来天，加之近段时间气温骤降，蔬菜

生长更慢了。

记者从市气象局了解到，今年我市降水

量明显多于常年。今年1月-11月降水量达

1768.5毫米，较常年偏多26%。其中降水量

超过200毫米的集中在5、6、7月，分别较常年

多出70%、35%、83%；10月、11月更甚，降水

量较常年分别多出120%和150%。就日照时

间来看，1月-11月日照时间为1164.7小时，

较常年偏少27%。据称，今年降水总量排名

位居我市气象纪录史以来的第三位。

由于阴雨寡照，农作物生长深受影响。“雨

水一多，露天菜就会烂掉，大棚菜因日照少生

长慢产量低，今年很多蔬菜基地普遍减产40%

左右。”市经济特产站工作人员杨忠秋说，我市

全年蔬菜种植面积达9万亩，比去年多了两三

百亩，但受天气影响，今年蔬菜不仅产量低，跳

甲等病虫害也多，价格走高在所难免。

业内人士预

计，随着近期天气

转冷的深度影响，

叶菜价格还将出

现上涨行情。

卖生活方式赚粉丝钱 做微商月销售额八九万

揭秘永康“网红”淘女郎经济圈

“‘网红’开店年赚1.5亿，收入比肩娱乐圈范爷”，加之最近被炒得沸沸扬扬的新
晋“天王嫂”，让人对“网红”有了更多的关注。而“网红”不只“天王嫂”一款，我市也爆
出了不少初级“网红”，她们凭借年轻貌美，升级为偶像、卖生活方式，成功地将粉丝转
化为购买力。

上周，在微博好友热搜榜中，

郭富城和王思聪之后出现了一个

名不见经传的名字——俞若菲。

俞若菲是谁？她被网友指认

为永康的“网红”。不过，她的红

最初不是因为她长得一张明星

脸，而是因为她疯狂的购物。

“一天不买东西就很难受，基

本上今年买的衣服，明年就不会

再穿。”俞若菲笑称，自己是个喜

新厌旧的购物狂，每年在衣服上

的花费足有30多万元。

为了能买更多漂亮衣服，5

年前，她在淘宝闲置市场闲鱼上

开通了一个账号，低价出售闲置

衣服。

“自己当‘麻豆’，编辑好文

字，将帖子发上去，一下子就有几

百个人加我旺旺，100多套衣服

一两天就被抢光了。”俞若菲说，

通过出售，她拿回了一半多的买

衣钱。

后来，微博火了，俞若菲就转

移到微博上做起微商，凭借秀气

的脸蛋和小女人味的衣服迅速吸

引了一批粉丝，最高时达到了3万

多人。于是，去年，当她开始在微

信上开店出售新款时，这批博客

粉丝自然就转化为第一批买家。

目前，虽然她的微信粉丝只有

4000多人，但因为有粉丝的力挺，

每月销售额达八九万元很轻松。

“70%的衣服都是粉丝买走

的，一些粉丝甚至追随了我长达

5年，我卖什么，她们就穿什么。”

俞若菲说，“她们已经养成习惯，

每天都要刷我的微博，喜欢我的

生活态度。”随着走红，有商家会

请她“代言”，“俞若菲”款产品就

热销。原先只是想赚回点买衣

钱，现如今足可支撑她继续疯狂

购物了。

在永康“网红”中，曾获得

2014年世界小姐金华十强的夏颜

飞也非常抢镜。夏颜飞即淘宝客

熟悉的“网红”FLY，2012年因为

帮朋友上台走秀时，无意间被淘

宝商家看中，从而走上了“麻豆”

之路。

“ 淘 宝 网 拍 价 是 2000

元-2500元一次，面膜、美瞳产品

代言1500元起步。”夏颜飞说，这

是她的价格，名气越大的“网红”

价格更高。

据介绍，在杭州时，她一个月

能接十几个单，每单拍摄时间不

超过8个小时。

2014年无疑成了夏颜飞爆红

的一年，不仅获得了南京“百变

大咖秀”模特走秀比赛的冠军，拿

到了惊艳奖，还客串了湖南卫视

的《美人制造》。今年，夏颜飞还

晋升为淘宝商家的御用模特。一

次次露脸的机会让她在圈内囤积

了不少名气，订单纷至沓来。而

颇有商业头脑的她还借助名气的

上升在时代广场开店销售女装。

“呶，这套是在杭州拍摄的，

这张是我闺蜜给我拍的。”为自己

的女装店做模特，夏颜飞更用心

了，她指着微信图片说，与微商纯

粹卖产品不同，她卖的是生活方

式，为了拍摄一套衣服，她会特意

出现在各种场合取景。

在颜值、名气的双重光照下，

实体店、微店生意销售额快速上

升。前些天，她拍了一套V领保

暖衣，上传到微信朋友圈后，一下

子就被订走了40多套。目前，夏

颜飞的微信粉丝已有2000余人，

日销售额达4000多元。

“网红经济”要最大化需标签化自有供应链

□记者 田妙联

粉丝力挺购物狂成“网红” 卖闲置衣商家请她“代言”

走秀时被相中变身淘女郎 开实体店日销售额达4000元

夏颜飞夏颜飞 俞若菲俞若菲


