
出路3

出路1

2015年12月17日 星期四

编辑：程娉婷 电话：87138732 Email：1012100655@qq.com06 财富资讯
公益广告严厉查处违法燃放烟花爆竹行为

，构建平安

、和谐社会

。

永康市烟花爆竹全面双禁领导小组办公室

永康日报社

宣

市福德工贸总经理高华新介

入杯类行业时，接触的就是外贸

销售领域，然而他对生产环节依

然有着不可割舍的情结，而在公

司转型中，他就选择了进入生产

领域的道路。

高华新认为，进出口公司不

能局限于代理业务，往行业上游

走，渗透到行业中去。

他还着重强调了企业核心能

力的培育：“想做专业化、一体化的

企业，一定要知道自身的核心能力

在哪里。是拥有大量国外客户的

信息，还是产品的核心竞争力。”

在高华新看来，在销售领域

打拼过的企业家显然更具优势，

不仅可以掌握更多客户资源，了

解客户需求，在介入生产领域初

期显然更具备优势，能够根据不

同的市场开发个性化的产品，从

而更具竞争力。

扩张外延服务 搭建集成化平台 涉足生产领域

进出口公司拓展上下游谋求逆袭

与生产企业明确分工，进出口公司在寻找客户、设计加工、运输仓储、报关报检、结汇退
税等五大环节创造了服务需求。但如今，很多外贸企业直接与国外客户对接，绕过了代理
环节，导致进出口公司业务量严重萎缩。如何转型发展，成了这些公司不得不面对的问题。

全国科技体育模型
辅导员培训在我市开班
□记者 田妙联

本报讯 近日，飞神集团不仅获得省遥

控航空模型飞行员执照考核培训机构资格，

还举办了 2015 年全国科技体育模型辅导员

培训。

“90 分！成功过关，拿到证书了。”11 日，

飞神集团展厅上演了一场海陆空模型争霸

赛，学员手拿遥控器，指挥一辆辆汽车模型

“驾考”。

据介绍，参加首期辅导员培训的学员为

我市及周边县市的科技、体育老师，共计 62

名。在为期 3 天的培训中，他们学习了航海、

航空、航天、车辆模型等理论知识，动手制作

模型，最后进入计分考试，合格者可获证书。

作为培训主办方，省模型无线电运动协

会秘书长葛萌说，科技体育深受学生欢迎，孩

子们能从中学到不少力学、设计等知识，相比

以前填鸭式教学，更能激发孩子的创造力和

动手能力。目前，协会也在积极拓宽参赛面，

让更多人参与。

据悉，飞神集团还将举办无人机飞行培

训，邀请南方航空航天大学教师、世界冠军级

飞手授课，给模友一个渠道“持证上岗”，杜绝

“黑飞”。而 2016 年也大戏不断，7 月将举办

“我爱祖国海疆、飞向北京、驾驭未来”全国选

拔赛（浙江），8 月-9 月将举办 2016 年全国车

辆模型锦标赛，以期打造为浙中区域青少年

科技活动场地。

“辅导员回校组织学生开展各项模型活

动后，优秀者即可在家门口参加上述全国选

拔赛（浙江），感受全国赛的竞争氛围。”飞神

集团车航模总经理芮章杰说，该集团原先主

攻国外市场，现通过赛车场这一载体，不仅能

培养孩子的兴趣，还能在项目中切入飞神制

造产品，做大市场蛋糕，从而实现内销与外销

两条腿走路。

我市6家企业获评
金华市高新技术企业
□记者 田妙联

本报讯 我市高新技术企业队伍又添新

兵。日前，金华市人民政府公布了 2015 年金

华市高新技术企业名单，我市共有6家企业榜

上有名。至此，我市累计培育市级高新技术

企业已达122家。

这6家企业分别是：浙江群邦工贸有限公

司、浙江有美工贸有限公司、浙江康贝尔科教

设备有限公司、永康市东方五金电子商务有

限公司、浙江格普新能源科技有限公司、浙江

司贝宁精工科技有限公司。

东方五金公司是一家拥有十多年网络营

销经验的专业互联网企业。近几年来，该公

司不断加强研发投入，在原有的的基础上成

功研发了微传单、微分销、微商城系统，并取

得版权认证。

东方五金公司负责人厉志军说：“传统制

造企业的机会在互联网，越早在互联网上圈

地就越有可能得到更好发展，今后公司还将

助推更多的传统企业迈向‘互联网+’。”

□记者 吕高攀

“目前，我市有半数进出口代

理企业无法适应新常态。”市宝科

进出口公司总经理刘安平一语惊

人，他们面临着两大难题：贸易渠

道逐渐透明化，更多生产企业已自

建渠道；外贸形势严峻，传统低层

次的加工型产品需求不断萎缩。

在刘安平看来，生产企业专注

自身领域，已成为行业“专家”，他

们对所在行业的了解深度和挖掘

信息的广度慢慢地会超过进出口

公司，这直接导致代理公司难像往

年那样赚取买卖方的双重差价。

另外，做国际贸易主要担心

的是风险问题，原来国内企业摸

不清国外的情况，通过进出口代

理公司这个渠道，替企业分担贸

易风险。而现在，供需双方慢慢

彼此熟悉、了解，双方建立了互

信，自然也就没有必要通过代理

公司进出口货物了。

现状

引进人才，推出法律相关服

务，久久太阳电子商务有限公司

除了仍然坚持开展门产品的进出

口外贸工作以外，公司业务慢慢

开始向周边延伸。

久久太阳公司总经理郎伟

英 认 为 ，受 到 经 济 低 迷 等 各 方

面 的 影 响 ，进 出 口 公 司 的 业 务

有 所 萎 缩 ，但 是 并 不 代 表 企 业

不 需 要 相 关 的 服 务 ，进 出 口 公

司完全可以通过各项业务的协

同 发 展 ，加 强 现 代 大 数 据 技 术

的建设，抢占先机，对有采购需

求的客户进行重点跟踪并提供

增 值 服 务 ，让 此 类 客 户 对 自 己

的 代 理 服 务 产 生 依 赖 ，同 时 依

靠这些客户扩大自己的国际物

流和报关业务等。

“由于各种条件的变化，进出

口公司的业务空间越来越小，可

以预见未来这类公司的发展前景

有限，及时转型发展、寻找新的外

贸服务是上策。例如，可以为进

出口企业提供金融服务、人才服

务、法律服务、翻译服务等。”郎伟

英表示。

通常情况下，一些企业缺乏

跑贷款、退税、通关、商检等手续

所需要的专业人才以及财务成本

较 高 ，这 就 创 造 了 贸 易 服 务 需

求。经过多年积累，进出口公司

储备了一定的客户资源和潜在的

合作伙伴，能为制造型企业提供

便捷、高效、安全的“一条龙”服

务，降低客户的融资和交易成本，

为客户创造价值。

扩张业务边缘 转型提供“跑腿”等增值服务

在宝科公司的样品展厅内，

琳琅满目的工具类产品不下 500

种 ，涵 盖 手 动、电 动、油 动 等 系

列。“与生产企业相比，进出口公

司确实在产品上不占优势，但与

单个企业不同，进出口公司业务

范围可涵盖整个产业链，形成一

站式采购平台。”刘安平决定在产

业链上做文章，形成自己的优势。

所谓术业有专攻，除通过本身

业务提供增值服务外，还需要打造

专业化代理平台。刘安平说，在国

外进出口贸易中，一般都是直接的

进口商人，但更多的是订单商，即

帮助企业收集订单、替不懂外贸的

企业代办外贸程序的商家。

刘安平认为，进出口公司尤

其是中小型进出口企业，还应在

依托电子商务平台的同时面向中

小外贸企业，培育自己的营销网

络，发展专业型公司。

纵深化发展 搭建一站式采购专业化平台

介入上游供应端 形成核心产品能力

福德公司无菌车间一角福德公司无菌车间一角。。

贸易渠道透明化 低层次加工产品需求萎缩
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