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优质整支虫草最低
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•非外购、品质好：来自玉树虫草核心产区——平均海拔超过4800米的西

御堂冬虫夏草采集基地；

•营养好、品相佳：2015年高海拔地域采集——子座小、虫体壮，营养好、

品质正宗、货品新鲜；

•品质保障：本次活动供应的玉树虫草从采挖、筛选、分拣、定级、封装到

运输，均由青海省冬虫夏草协会委派资深专业人士以现场指导、监督、监

制的方式全程参与，确保虫草品质正宗。

青海省冬虫夏草协会会长拉加才旦先生提醒您
警惕冬虫夏草2大隐蔽造假手段
1、利用食品添加剂“做色”，改善虫草外观
相同产地的虫草因受日照时间、生长地湿度的因素影响，自然干燥后

会形成深浅不一的色泽，通常海拔较高、湿度较低区域的虫草干燥后颜色

较浅，呈淡金黄色或黄色，海拔较低、湿度较大区域的虫草颜色较深。个

别商家为提升虫草的品相和售价，从而借助食品添加剂为虫草着色后出

售获利。

识别窍门：自然晾晒干燥的虫草有天然色差，并有类似蘑菇的香味和

淡淡的腥气；做过色的虫草则无色差，且有类似面包房的淡香甜味。

2、修短虫草草头，冒充上品头草
“头草”是指每年头批采挖的冬虫夏草，因采挖时间早，草头刚露出地

表就被发现并挖掘出来，此时草头生长所消耗的虫体营养极少，虫草营养

更丰富，品质更上乘，售价较高。个别商家会剪短普通虫草的草头，冒充

“头草”销售。

识别窍门：正常的“头草”虫体较大且紧实、草头较细、较短、且长短不

等；虫体营养消耗较多的虫草——草头较长、较粗，特别是经修整（剪短）

草头后冒充头草售高价的虫草，草头虽短，但很粗，很整齐。

冬虫夏草真伪优劣难辨 永康日报给您“定心丸”
伴随着天气转凉，秋冬进补的开始，多个节日的临近，以虫草等为代

表的名贵滋补品纷进入持续数月的旺销期。如果仔细留意滋补品市场，

您很容易发现——同为天然生长的名贵虫草，市场售价却大相径庭——

有的价格未见明显松动，有的则是宣称“买一赠一”，着实让人目不暇接！

买虫草，谁都希望能买到质优价平的！虽然大型商场和连锁药房里

销售的虫草品质无可挑剔，但能承受其售价的消费者却并不多。

为了让更多偏爱虫草养生的读者能如愿买到——价格实惠、正宗新

鲜、品质上乘、售后放心的玉树虫草。永康日报再次和深谙虫草的青海省

冬虫夏草协会携手合作，将又一批玉树优质冬虫夏草核心产区的高海拔

虫草运送到永康，满足秋冬进补之需。

2015新采正宗玉树冬虫夏草限时特惠
永康日报、青海省冬虫夏草协会携手合作，又一批玉树优质冬虫夏草核心产区精选货源到永康

活动时间：2015年12月19日—20日 活动地址：永康日报社一楼大厅（望春东路88号） 咨询热线：87138771 13967919068（688609）

我公司与“713配送公司”合并，并更名为“及时

配送公司”。目前，公司已与“同城配服平台”达成战

略合作伙伴。

本公司秉承以商家为本，诚信守则为准来服务

广大市民，不会辜负市民的期望。

永康快跑电子科技有限公司
2015年12月15日

公 告

“扫一扫”

下载同城配服

“扫一扫”
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713配送公司与永康快跑公司合并，欲打造永城最大配送公司

永康“大长腿”“及时配送”来了
日前，记者获悉，随着配送市场的变革发展，我市跑腿行业迎来了一个重磅消息：两条永康跑腿行业
的“名腿”，713配送和永康快跑进行“合体”，强强联手合并成为“及时配送”。
两条“大腿”合二为一，这意味着我市的配送市场将会发生重大变革。合并后的“及时配送”，或将

因此成为永康跑腿行业的一条“大长腿”。

这条腿有多长
有数据显示，截至2013年12月，中国移动互

联网网民达到6.52亿，远超PC端的网民，而据“阿

里第四财季业绩报告”，2014年4月1日到2015

年3月31日营收达174.25亿元，移动端成交占比

超过50%。这说明了同城的移动购物平台将会是

一个巨大的新市场。而最早一批入驻平台的商家

也是获利最为迅速的群体。

原713配送公司正是诞生于这样的一个黄金

时代。他们的经营模式是通过传统的电话订单来

提供配送服务，并推出一种新的收费模式“按时买

断”，为商家解决了订单量大且成本高的问题。

时代在进步，我市的配送行业也风云渐起。

今年刚刚成立的永康快跑电子科技有限公司，则

以超前的市场眼光，准确的市场定位，以不同于行

业的线上配送模式迅速打开了配送市场，在我市

配送行业占据一席之地。

随着业务的增长，713与永康快跑逐渐发展

成为我市一流的跑腿公司。然而，也正是因此，原

本发展模式不同（一个线上配送，一个传统配送）

的两条大腿在这时候遇到了共同的瓶颈。从一开

始的每天50单到后来的每天几千单的增长，配送

公司意识到了一个关键的问题，帮助本地实体商

家打开线上市场才是配送公司未来发展的根本。

敏锐的市场嗅觉成为了合作的基础。713与

永康快跑两家公司老总一碰头，就“一见倾心”，合

并顺理成章。12月，双方达成共识，利用彼此的优

势，成立“及时配送公司”，欲打造一个全新“O2O

配送模式”，并与“同城配服平台”达成战略合作。

这条腿不踢人
两家合并后新成立的及时配送公司，一下子

就抢占了我市跑腿市场的最大份额。

对此，及时配送CEO池益新承诺：“我们秉承

以商家为本，诚信守则为准来服务广大市民。”也

就是说，这条刚刚成立的“大长腿”并不会踢人，反

而会助力我市商家的发展。

“我们的平台是一种良性的、健康的生态循

环，遵循购物的原则，用户需要产品，在平台上发

起需求，商家接收到需求后，我们的员工将回去协

助商家完成用户的需求，谁发出的需求，谁来为配

送承担费用，这样能够减少商家的成本，才是真正

意义上帮助了商家，也实现了平台的真实价值。”

配服负责人说。

“我们所要建立的服务平台是商家与消费者

面对面的交流平台，商家在交流中改进并获得更

多的订单，配送公司也因此得以生存。”

同城配服天使投资人胡耿先生表示：“平台是

商家的店面，商家在平台上摆放自己的产品及服

务。用户可以直接在平台上选择自己所需要的产

品及服务，经过后台数据的分析，用户的需求会直

接体现在我们配服人员的手机上，这样配服人员可

以更加快捷全面的去服务好用户。从而，真正体现

出我们的服务宗旨：点对点、精确到位、无需再调

配；省时、省力、更省心、服务一点就到位。”

广 告

□记者 田妙联


