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事实上，就云仓而言，利润来

自于集聚效应。

今年上半年，市鹏讯科技有限

公司在打造健康器材领域一站式

整合平台时，也组建了5000多平

方米的仓库，目前吸引了7家电商

公司与之合作，月均发件600多票。

“原先客户自租仓库，除了需

支付租金外，至少还要外聘仓管、

打包两名工作人员，现在统一外包

给我们后，成本明显下降。”该公司

总经理吕婉贞说，快递费用也因为

集聚，得到了快递公司的大单优惠

价，较市场价低1个-2个百分点。

而对云仓来说，因为集聚，人

工、场地、时间就能充分利用，实现

降本提效。原先两家电商公司可

能各需10人作业才能完成的工作

量，在云仓只需15个人就能解决。

正因如此，短短2个月内，宏伟

云仓也吸引了4家电商企业入驻，

6500平方米场地已被货物堆满。

如今，宏伟云仓正在线下互联

快递公司，通过信息有效整合共

享，如减少重复称重环节，以期再

次降低快递成本，实现三方共赢。

对此，永康申通快递总经理王

政说，云仓物流是未来的一大趋

势，未来还将通过仓储、物流、电商

公司等为一体的电商孵化园，实现

集中仓储与共同配送，从而提高仓

库利用率，加快商品流通，降低物

流成本，提升经济运行效率。

不仅是物流，就连部分生产环节都外包

“云仓”忙接单 企业乐“瘦身”
随着互联网的介

入、电子商务的发展，
生产性服务业发生了
巨大的变化。今年，
我市有不少该行业企
业在承包仓储物流的
基础上，又包揽了产
品组装等生产环节业
务，并不断整合线上
线下作业流程，实现
双赢。

永康农商银行推行
“夜间驻村制”工作法
错时服务接通最后“一百米”

□通讯员 吕眉丽

“请问我这样的情况可以申请贷款吗？”

“谢谢你们，让我这腿脚不便的老太婆

在家里就能领到社保卡。”

17日晚，原本寂静的城西新区下谢村，

因几名特殊“客人”的到来而变得热闹非凡。

“昨天在村里申请的贷款，真没想到，今天就

拿到5万元贷款了。”在该村村民黄昌会看

来，到银行贷款是件遥不可及的事，但就是

永康农商银行的“夜间驻村”服务，让他近距

离了解到银行的各项业务，并如愿贷到了人

生第一笔款。据悉，黄昌会只是永康农商银

行城西支行推出“夜间驻村”服务以来的受

益者之一。

日出而作，日落而息，这是农村百姓的

生活习惯。朝九晚五的工作模式，银行工作

人员总会与早出晚归的百姓“擦肩而过”。

为有效解决这一问题，进一步巩固和抢占农

村金融市场，永康农商银行城西支行推行

“夜间驻村制”工作法，以错时服务接通最后

“一百米”。

该行专门成立了以副行长、分理处主

任、客户经理为成员的工作小组，充分利用

下班休息时间，分批、分组深入各街道、村开

展夜间驻村办公，驻村时间为17时至 20

时，要求每周驻村不少于3晚。小组成员通

过“设点+进家门”的形式，全面摸清村里的

总体情况、经济情况、贷款需求情况等，收集

村民对永康农商银行的建议与期望；现场为

村民激活、发放社保卡，受理农户贷款申请，

宣传永康农商银行各项新业务、特色产品及

优惠政策，工作小组成员将了解和收集到的

信息绘制成图纸，交给支行行长。

经过近一个月时间的“夜间驻村”服务，

城西支行已走访农户 4280户，建档率达

100%，占辖内总户数比例的48%；现场受

理农户贷款31户，已发放15户、金额285万

元；驻村发放社保卡1066张。

市产权交易所
“光伏宝T系列”
理财项目受热捧
□舒姿

12日，市产权交易所“光伏宝T系列”

理财项目正式开始销售。

推出一个星期以来，“光伏宝T系列”项

目深受广大投资者热捧，其中最受投资者

青睐的是一款预期年化收益率达9.0%的产

品，这使“光伏宝T系列”项目的销售额远超

光伏宝其他产品。

据了解，“光伏宝T系列”发行额度只有

2000万元，限期20天，抢完即止。现在离

最后期限还有十天，发行额度已所剩不多，

感兴趣的市民可前往销售点咨询。

□记者 田妙联

17日，宏伟电商云仓储组装区

内，几名工作人员正将长短不一的

钢管和布料装箱打包，并给每个外

箱贴上条码，用叉车运到成品区，

等待客户的指令发货。

与传统仓库局限于提供仓储

服务不同，宏伟云仓还衍生出组

装服务。“我们按产品组装难易程

度，每件货物收取0.5元-1.5元的

服务费。”宏伟电商云仓储经理黄

伟介绍。

上个月20日，将衣柜组装环节

外包给宏伟云仓后，永康琪俊工贸

有限公司一下子变“瘦”了：1600平

方米的办公区空出了近1000平方

米；原先为了包装，不得不雇佣的

杂工、管理人员、发货员等5名员工

辞退了；生产过程中出现的点货

难、损耗大等问题也没了。

对比1个月前的情景，琪俊公

司总经理林晓波笑了：“公司每月

发货量在3万-4万票，委托给云仓

后，目前开支虽与以前持平，但工

作量明显下降，省心很多。以前，

我一头抓生产一头钻网销，忙得焦

头烂额，一旦生产出现问题，半夜还

得赶场‘救火’，身心俱疲，现在却能

腾出更多的时间和精力去专注研发

和产销等核心业务，提升产值。”

此外，目前，琪俊公司正和宏

伟云仓开展更深入地订单管理系

统对接合作，等数据对接成功，又

能节省一名打单员，等到了明年，

公司只要租个两三百平方米的工

作室用以接单即可，成本又将锐减

10万元。

组装发货环节外包 企业裁员年省数十万元

除服务延伸外，云仓还在互

联网化。宏伟云仓启用了订单管

理、仓储管理系统后，不仅能与天

猫、京东、亚马逊、1号店等主流平

台实现订单信息共享，就地履行

面单打印、打包等服务，还能通过

货物管理系统，实现“人找货”到

“货找人”。

黄伟解释说，能实现“货找

人”是因为他们给每件物品都办

理了“身份证”，也就是货物包装

成箱后被贴上的条码，经输入货

物管理系统后，只要有人下单，电

脑就会迅速获取信息，并显示具

体的摆放位置。

“每隔2分钟，订单系统会自动

从各大平台截取一次信息。”黄伟

说，如果没有订单系统，客户自行

打单时容易出错，打错一个就意味

着损失买面单花费的2.5元，而且

一旦打错就可能成批出错，损失随

之扩大。订单系统上线后，能有效

降低打错概率，就算发生意外，损

失也由云仓来承担。

“也就是说，所有的产品进入

云仓后，如遇遗失、破损，或因我们

导致的错发、漏发，这些隐性损失

都由我们赔付。”黄伟作出进一步

解释。

同时两套系统还能提供消费

数据，包括买家信息、区域、发件

数，这有助于公司更精准的营销甚

至定位设计开发产品。

管理物联化实现“货找人”破损丢件全由云仓赔付

资源整合产生集聚效益 大单托运多获利2%

□记者 田妙联 通讯员 黄炜

近日，一款登山炉样品在邮寄

途中，竟因干燥燃烧废气中的一氧

化碳浓度超标的质量问题，而被台

湾地区标准检验方判定不合格，责

令销毁。邮寄样品因质量问题被

通报，我市首次出现。

据悉，去年7月，台湾客户通过

QQ与被通报产品的生产企业联系，

要求购买其公司生产的登山炉2

个。生产企业按要求将产品以快递

方式邮寄给客户。但客户在订购时

未明确告知购买该产品的用途、去

向和质量要求，由于数量少，生产企

业就将2个登山炉作为样品送给客

户，后被查出存有质量问题。

对此，金华检验检疫局永康办

事处提醒，相关对外贸易关系人在

签订合同时，要明确产品的相关质

量要求、用途、是否出口；勿因订单

小而忽视自身出口产品质量问题；

生产企业在今后批量出口台湾地

区前，要对通报问题进行技术整

改，并委托第三方进行检测，确保

产品符合要求后再组织生产出口；

同时在出口其他国家或地区时，建

议生产企业提前了解掌握对方技

术法规和标准要求，严格按对方标

准组织生产、检验。

因质量问题邮寄样品被通报
这在我市尚属首次出现

宏伟云仓员工正在组装衣柜宏伟云仓员工正在组装衣柜。。


