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永康市产权交易所是地方性产权交易机构。投资者请带身份证、银行卡，营业
时间8:30—17:00，至永交所网点办理，勿带存折存单。
备注：T1+T2发行额度为2000万元；产品由浙江金品能源科技股份有限公司提
供增信担保。
营业地址：广电路179号，广电中心对面 财富热线：87332301 87332302
友情提示：预测收益不等于实际收益；理财非存款，产品有风险，投资须谨慎。

热烈庆祝联合新能源武义光伏电站成功上线
永交所优选预计年化收益9%光伏宝产品
限量2000万元！限期20天！抢完即止！

优选
产品

常
规
产
品

产品名称

光伏宝T1

光伏宝T2

光伏宝8号·陆月期A类
光伏宝8号·陆月期B类
光伏宝8号·叁月期A类
光伏宝8号·叁月期B类
光伏宝8号·叁月期C类
购房宝

期限

12个月

24个月

180天

180天

90天

90天

90天

90天

认购
起点

10万

10万

20万

5万

50万

10万

1万

20万

预计
年化收益

8.0%

9.0%

6.3%

5.8%

6.0%

5.5%

5.3%

6.0%

收益
方式

到期还本付息

按年付息

到期还本付息

到期还本付息

到期还本付息

到期还本付息

到期还本付息

购一手房+6.5%

公益广告

珍惜生命和健康

，请勿燃放烟花爆竹

。

永康市烟花爆竹全面双禁领导小组办公室

永康日报社

宣

对比前些年的坐山观“猫狗”斗，

今年实体店按捺不住了，纷纷提出

“比价网店，不止5折”等口号，轰轰

烈烈地加入“双十一”混战中。

线上线下同价比拼5折促销

11日 12时，大润发超市，满眼

都是5折广告条幅。“呀，这么便宜，

一件棉背心只要19.5元！”当王女士

难以置信时，另一位阿姨已试穿上

背心。

“今天超市有4000多件商品参

与5折大促销，快抢，手慢则无。像

海尔有款打5折的空调，不到两个小

时就被抢光了。背心只有200件，已

卖掉80来件。”导购员王振坤说。

5折几乎是今年实体店商“双十

一”活动主基调。在华联商厦，19周

年庆广告遍布商场，为迎接双节，一

些品牌服装也加入了促销行列。“我

们有两排女装与天猫店同价，5折让

利。”摩安珂专柜店长徐茹介绍，实体

店采取与线上同价后，优势更明显，

能试穿，增强用户体验，加上商场19

周年庆优惠，价格更低。

其实，早在双节前，该品牌已对会

员推出预售，前期共订走30多件。而

且，该品牌还推出了不少与天猫店有

别的款式，吸引了不少顾客，截至16

时，营业额已同比增长四五倍。

线上订单线下提货实现双增长

除线上线下比价外，今年实体店

还更大力地推广O2O模式。苏宁易

购挑起的O2O“平京战役”，无疑成为

实体店商的典范。

在苏宁易购西门子冰箱区，几个

市民正围着台双开门冰箱，掏出手机

比价。“苏宁易购线上价格便宜200

多元呢！”其中一位市民说。

见此，导购员张丽赶紧插嘴：“没

关系，线上便宜，我们就帮你在网上

下单；门店便宜，我们就在门店下单，

反正东西都一样，都是金华、杭州那

边送货。”

据苏宁易购永康店店长陈康统

计，“双十一”采用线上线下融合营销

模式之后，门店营业额同比增长

70%，线上同比增长近208%。

今年的“双十一”不仅是淘宝狂

欢节，拥军通信、贝恬烘焙、永康土特

产公司、永康3M体验中心等10多家

商家抱团试水O2O，在永康微商城上

演了一场永康版“双十一”。

“苹果6手机以4733元成交，商

场上的数十件产品已基本售馨。”拥军

通信负责人胡玉恒说，他们多采取降

价拍、秒杀、微信砍价与剁手族狂欢。

实体店
正面迎击电商

石俊服装有限公司外贸经理郭月走

进制衣间，只见12米长的裁衣台上，几名

员工正麻利裁衣。为防“双十一”爆款卖

断，公司又赶制了一批童装。

随后，郭月来到销售部，提醒业务员提

提神，因为，今年阿里在海外加大了速卖通

广告投放力度，订单应该比去年多。

15时，海外“双十一”的钟声敲响，四

台电脑蓝光闪烁。“来了！一下子涌入三

四十条询价信息。”业务员小施边噼里啪

啦地敲打键盘回复正挑中了爆款玛莎裙

俄罗斯买家，边求助，“月姐，快帮帮忙！”

郭月二话不说，迅速加入队伍。郭月

说，“双十一”交易对象正在发生变化，自

巴西遭遇金融危机后，订单从40%降至

20%，俄罗斯虽也有危机，但仍占50%份

额，因此公司专门聘请了俄罗斯设计师，

提高品质，打造爆款。

“9月份开始，每周三个新款中就有两

个是针对俄罗斯市场的。”郭月说，品质提高

后，今年美国订单量也增长了6%。

而订单上扬还因为公司及时转型。“速

卖通今年抬高了商家准入门槛，注册条件由

个人倾向企业，而且每个商家需支付3000

元的保证金，只有在1年内销售额超过2万

美金才能退还。”石俊公司总经理章坚松说，

公司在去年下半年从纯外贸转型内外销并

举，订单量同比增长30%。

11日
15：00
石俊公司：外贸订单增长30%

10日23时，市爱康健身器材有限公

司100多平方米的办公大楼内依然歌声

悠扬，总经理刘胜和员工正在检查网页描

述、价格设置和应急备用方案等，为“双十

一”促销活动做最后准备。

“我们公司在天猫、京东等电商网站

上开设了7家不同类型店铺。去年，我们

发生过紧急事件，因赠品价格没设置到

位，导致活动开始后所有的商品被强制下

架，只是耽搁了几分钟，整体营业额就少

了三四十万。”刘胜仍心有余悸。

临近24时，“叮咚”声骤然密集响起，

所有工作人员迅速进入战斗状态，不一

会，每台电脑屏幕上都出现了密密麻麻的

“交易成功”“付款成功”的交易记录。

“我们前期在电脑中植入了智能软件，

会自动回复常用短语，便于客服专心维护

和跟踪，避免手忙脚乱。”刘胜介绍。

有了充足的准备，一个多小时之后，根

据爱康公司后台数据显示，成交量已超过

1000台。而截至11日21时，爱康公司共

售出8000多台跑步机。

11日
00：00 爱康公司：1小时售出1000台跑步机

11日
12：00

卖卖卖！“双十一”吹响集结号
记者实录火爆场景 店商厂商普遍反映业绩超去年

□记者 田妙联 吕高攀

圆通快递公司业务负责人刘国华带着

7名业务员踏上了今年“双十一”收件的第

一站，开车抵达象珠镇象珠一村。

“今年特意前移收件时间，为了避免

和往年一样来不及收。”刚下车，刘国华等

人就迫不及待地钻入如山的快件堆中，标

记、计费、搬运⋯⋯当他们将1000多个快

件装车，回到公司发货时，天已蒙蒙亮，时

针已悄然划过6时。

安排工作人员帮忙卸货的同时，刘国华

匆匆吃完早饭，又马不停蹄地着手布置10

多名收货业务员当天的工作任务。

“公司之前向老客户初步了解‘双十

一’期间的快件量、流程运作情况等，提前

预约上门收件时间，防止出现收件时间过

于集中导致收件滞留的情况。”刘国华说，

根据往年经验，当天大家肯定要忙到半

夜，而且接下去的一星期时间，整个团队

都会在高速运转中度过。

截至21时，该公司共收件10万多个。

圆通快递：18小时收件10万个11日
3：00

11日
13：00


