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6日，由国家体育总
局航管中心、中国车辆模
型运动协会和我市市政府
共同举办的“2015年全国
车辆模型锦标赛暨飞神杯
全国车辆模型公开赛”拉
开帷幕，吸引了150多名
国内外的顶尖选手参赛。
当天，在市体育馆新建的
车辆模型赛车场，不时传
出“隆隆”的汽车马达声，
一辆辆赛车模型在选手们
的操作下疾驰，激烈的碰
撞、此起彼伏的超车动作，
令观众连连惊叹。

□记者 吕高攀 林群心

国内外顶尖赛手带来
家门口运动文化盛宴
“没想到这种车模也能跑得这么

快，特别是在直道上，小赛车加速时简

直令人热血沸腾。”带着儿子来看赛事

的陈金德第一次在现场感受到车模的

速度和激情时，显得非常惊讶。

现场，中国车辆模型运动协会技

术委员会主任谭钧龙介绍，车辆模型

锦标赛是一项集科技、体育和运动于

一体的国际性赛事，需要参与者亲自

动手制造、装配和操作，全身心地投入

赛事当中，深受各个年龄层次爱好者

的欢迎。参赛的赛车时速可以达到70

到150公里，分为电动、油动和房车、

越野等不同比赛类别，操作者可以身

临其境地感受赛车的刺激。

“刚才在场地上试跑了两圈，没

想到，赛车经过波浪形赛道时，由于

加速过猛，导致车模左前轮的支撑杆

断裂了。”曾获得2007年国际车辆模

型锦标赛冠军的日本知名遥控车好

手松崎隼人拎着赛车回到维修区，一

路上不少参赛选手都和他打招呼，他

准备参加7日举行的1/8油动越野车

锦标赛。

松崎隼人介绍，这是他第三次参

加中国的车辆模型赛事；与日本相

比，中国的比赛氛围更好，受欢迎程

度更高，具有很扎实的群众基础。本

届锦标赛赛场和服务非常棒，他很享

受比赛。

只要是车辆模型赛事，国内知名

选手胡炜平都会参加，永康站的赛事

当然也不会错过。他感叹，短短一个

月时间，承办方飞神集团就为选手们

建好这么一个优秀的比赛场地，效率

很高，这里也为国内外参赛选手提供

了一个良好的交流平台。

推广动态竞技
拉动体育消费
作为此次车模赛事的承办方之一，

飞神集团一直以来在车辆模型销售方

面独占国内外市场鳌头。其麾下的车

模、航模及高科技航拍无人机产品畅销

国内市场，并远销欧美等30多个国家

和地区，在业界有很高的知名度。

飞神集团董事长陈向阳说，“永康

制造”在“家门口”办赛，不仅是从参与

到承办全国性比赛的转折，也是车辆

模型从静态观赏到动态竞技的推广，

更是倡导体育消费、发展体育产业的

有力见证。

全国车辆模型锦标赛演绎了一场

动感活力的运动文化盛宴，不仅推广

新颖时尚的车辆模型项目，倡导休闲

娱乐的体育消费理念，培育浓厚丰富

的体育运动氛围，而且有效开拓高新

科技的体育市场。

“以体育用品制造业基地建设、

“体育特色小镇”培育、大型体育赛事

承办、体育用品会展等为载体，不断推

动体育产业更新升级，全市体育事业

整体快速、健康发展。”市委常委、副市

长叶新高度评价。

2015全国车辆模型锦标赛落户

我市，国内外顶级赛手为市民带来一

流的特色运动文化盛宴。借助赛事魅

力，进一步打造活力永康动感形象，树

立永康城市文化标签；借助赛事引擎，

进一步激发产业潜能释放，推动体育

产业融合发展；借助赛事平台，进一步

引领健康生活方式，提升群众体育运

动氛围。

在开幕式上，市政府、市体育发展

局和飞神集团分别被授予中国车辆模

型运动协会车模活动基地、浙江省青

少年车辆模型活动基地、浙江省非奥

项目运动管理中心青少年车模活动基

地三块金色牌匾。

150多名顶级选手角逐永康 三块金色牌匾落户我市

赛事引擎激发体育产业潜能释放

□记者 田妙联

本报讯“双十一”又要来了，你是
买买买还是买买买呢？距离“大家一

起剁手节”还有几天，情理之中的“猫

狗大战”早已“磨刀霍霍”，广大店商也

纷纷打响攻坚战，将价格一降再降，并

额外赠送红包，提前促销，叫板电商。

提前促销 比网商更低价
商家互撕，比拼优惠。这对消费者

来说，当然是最开心的事：不用费心扮

演“梅长苏”，就能坐享渔翁之利。

而这渔翁之利比往年似乎来得更

早些。早在10月底，永康大世界家电

商场就挂出了大红条幅，上写“11月8

日，我们在五金城二期中心广场，誓与

电商拼到底”。商场经理徐天明说：“活

动当天，8个品牌商品价格将与国美、天

猫、京东、苏宁四大官方旗舰店同步，如

果顾客买贵了，我们照价赔付。”

不过，这只是“开胃菜”，“双十一”

当天，商场所有商品都将加入比价行

列，为了吸引人气，商场还推出了大

米、现金等实实在在的赠送好礼。

暗中憋着股劲的还有罗莱家纺永

康店，同在8日这天，线上线下同款同

价。剁手族如果刷农行信用卡支付，

还能在同款同价基础上，再享农行当

场返现10%。

一些建材商甚至直接叫板电商，

打出比网价更低的口号。“比电商更便

宜，我们陶瓷、木门、地板等8个厂家联

合促销，对照天猫店，线上购满5000

元，我们线下再优惠150元；线上满2

万元，我们再优惠1000元。同时，顾

客还可以领预售卡，下单时还能参与

摸奖环节，冰箱、洗衣机、山地车大派

送。”花川建材市场商家王先生说。

红包花样翻新
唯恐剁手党深陷电商中，为杀出

血路，实体店商还纷纷推出红包吸粉

活动。

中国农业银行这次玩大了，在微

信公众号上公布：9日零点到13日24

时，关注微信服务号，点击生活e站天

天特惠，就可无限次猛戳抢1111个红

包，最高中奖额为1111元。拿到红包

后，可上“天天特惠”抵现。

为了吸粉，市农行焦躁得不行，没

耐得住9日，提前在5日-8日期间推

出了5元红包任性送。

太平洋南龙百货显然有经验多了，

计划集中在9日-11日，来场“红包雨”，

雨势还不小，共计10万元的雨量。

“比上次多了近 1倍，全部无门

槛。3天内，顾客可以在商场20多个

点位，打开手机蓝牙，通过手机摇一

摇，摇到大红包，包括现金券、礼品券

等，譬如你摇到了50元现金券，50元

以下的商品，你就等于白拿了。”太平

洋南龙百货商场企划部经理汪赛君

说，今年玩法很多，11日当天，商场还

有枕头大战。

而这些在苏宁易购的眼里有些微

不足道。今年，跟阿里、万达联姻后，

苏宁可谓意气风发，“双十一”活动也

非常“壕”，集中派发20亿红包。

“我们把这个‘双十一’称为‘平京

战役’，商场80%商品将比京东优惠

20%。”苏宁易购永康店店长陈康说，豪

掷20亿红包，主要为战役提升火力。

记者了解到，苏宁易购此次红包

种类非常多，大多类似抵金券。顾客

只需下载苏宁易购APP，注册完后就

可在主页右侧的时光大礼包中或“双

十一”专题中领取红包。

陈康说，截至目前，永康店已经有

2000多名准用户报名参与抢红包，可

以说都是精准客户。

10万红包大放送 提前促销叫板电商

决战“双十一”实体商超拼了

顶级赛事现场顶级赛事现场，，参赛选手正在参赛选手正在装配调试赛车装配调试赛车。。


