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22日，参加 118届
秋季广交会第一期的企
业带着满载的收获陆续
回到永康，第二期的企
业则紧锣密鼓地开展。
记者从市商务局获悉，
从一期整体参展情况来
看，洽谈客商和成交额
均比预期理想，境外客
商到会平稳，随着欧元
汇率逐渐稳定和美国市
场需求走向旺盛，市场
成交明显回升。

欧洲客商抢走电动车样品 40多位留名片深谈合作

我市企业秋季广交会上博订单

□记者 吕高攀

本报讯 近日，我市企业对接
资本市场连续传来捷报，短短一个

星期之内，浙江宏伟供应链股份有

限公司和浙江增益科技开发有限

公司先后在新三板和浙江股权交

易中心挂牌。

宏伟公司获批
进入新三板
15日，宏伟公司获批通过协议

转让的方式在全国股转系统挂牌

公开转让，实现“核电供应链”对接

资本市场第一股，也是我市首家在

新三板挂牌的企业。

宏伟公司是现代服务业中集

产品供应链和服务供应链为一体

的具有平台型供应链管理能力的

创新发展企业，主要服务于能源

行业和大型高端装备制造业，为

工业客户量身定制精益供应链解

决方案。

目前，宏伟公司在全国有战

略的发展一站式连锁服务，已拥

有宏伟工业总部、境内外三家全

资子公司以及十多家项目部，并

通过质量、环境、职业健康安全等

管理体系的认证。在未来的发展

中，宏伟公司也将根据国家能源

发展规划、现代服务业发展方向

和装备制造产业的政策，不断在

工业客户中提升供应链服务的创

新价值和能力。

“对接资本市场，引进资本活

水和先进管理模式之后，可以加快

企业发展步伐。接下来，我们将着

力打造电子商务创业孵化园基地、

云仓储服务、共赢链集采平台、无

水港跨境服务平台和新材料研发

平台，促进企业转型升级。”对未来

蓝图，宏伟公司董事长吕宏伟介

绍，宏伟的创新服务模式已得到市

场和客户认可，将更加关注于信息

共享云和国际物流平台的建设，将

信息化和工业化完美结合，助力块

状区域经济快速发展。

增益公司挂牌
浙江股权交易中心
21日上午，增益公司在浙江股

权交易中心成功挂牌，标志着该企

业顺利迈出与资本市场对接的第

一步，至此，我市在浙江股权交易

中心的挂牌企业已达12家。

近些年，增益公司以北京航

空航天大学为科技支撑，以美国

加州联合厨具为欧美营销和研发
中心，充分利用国际国内两个市
场、两种资源，并在全球视野的资

源整合和产业协同发展中呈现新

的核心竞争力。

2011年，该公司成为联合国

千年发展目标活动中国战略合

作伙伴，荣获中国科技创新金

奖。特别是其新推出的安全不

怕刮、健康无油烟、不粘好清洗

的不锈钢“安全锅”，更是深受消

费者青睐。

值得一提的是，增益公司
刚刚挂牌，浙江天久基业投资
有限公司就表现出了浓厚的合

作兴趣。

“挂牌对每一家成长与发展

中的企业来说，是很重要的一环，

能提高企业的知名度、股权议价

能力，挖掘企业潜在价值，吸引战

略投资者。”增益公司董事长胡金

高说。

□记者吕高攀

细分市场开发新品
“许多客户会在秋季广交会中

搜新品，所以，我们只带了多款新

研发的美观耐用、高效轻巧的电动

滑板车。”参展过多届广交会，市德

策工贸有限公司总经理吴振南非

常有经验。

提及参展成果，吴振南拿出一

本厚厚的钉满名片的笔记本，上面

记录着此次广交会对接客户的详

细资料。其中，明确表达合作意向

的新客户就有40多个，大多是欧

美客户。

“我们共带去了十多辆样品车，

但最后只带回两辆。”吴振南说，参

展最后一天，来自欧洲的一位新客

户将样品一股脑打包带走了。

无独有偶，浙江联美实业有限

公司同样非常注重新品和新客户

开发，每届广交会都会带去具有新

功能的产品。该公司销售部负责

人应跃思认为：“不断开发新品可

以提高企业议价能力，消化成本上

升压力。我们的目的就是展示最

新研发的户外休闲运动系列产品，

收获颇丰。”

目前，我市企业根据不同地域

客户要求，细分国际市场，开发适

合不同国家的产品，引得新老客商

频频驻足洽谈，不同程度地达成了

成交意向。企业家们已意识到，当

前，必须在产品研发设计上有新突

破，开拓市场上有新举措，业绩才

能有所增长。

与老客户深交听建议
“此次广交会是公司实现并购

之后的第一次参展，因此我们带来

的产品主要是玻璃和吹塑的水具

制品。”哈尔斯公司总经理欧阳波

说，广交会上，公司的展位上确实

客流量比以往多了不少，熟悉和陌

生的面孔都带着好奇的表情，驻留

和交谈时间明显更长。

与往年相比，今年的秋季广交

会给浙江顶诚工贸有限公司总经理

丁爱华最直观的感受就是客商数

量稍微少了一些：“现在老客户对

接和新客户开发主要通过网上操

作，他们也逐渐适应了网络采购。”

但是，在丁爱华看来，广交会

是一个必不可少的交流平台，许

多客户直接网上下单之后，通过

广交会上面对面的交流无疑可以

增进双方的合作感情。来展位上

的老客户不仅会给公司带来订

单，更关键的是他们会给公司带

来许多好建议。

“他们直接面对市场，产品改

进方面比我们更有发言权。比如

一位来自印度的客户就提出，顶诚

的产品功率和动力品质俱佳，不过

如果可以在噪声和操作舒适性上

略作改进就更好了。”丁爱华觉得

客户委婉的建议切中了企业研发

部门忽略的要害。

从广交会回来的第一件事情，

丁爱华就召集销售部门和研发部

门，进行详细对接，仔细谋划产品

改进和研发方向。

□记者 吕高攀

本报讯“这两天，购置了两台新电脑，
升级了光纤速度。”20日，在淘宝上开了两

家店铺的小徐近期做起了“副业”，并特意

添加了新装备。

专业抢免单收获颇丰
小徐所说的“副业”就是参与淘宝、京东

或者其他电商网站上的抢免单活动，随着

“双十一”临近，各个商家都备足了活动好

礼，小徐就是准备在此期间大显身手。

“在两个月前，淘宝交流群里的小伙伴

们突然都在说这个刚刚火起来的新‘职

业’。前几天，一个专业抢免单高手就以每

公斤0.02元的价格抢到了好几吨大米，还专

门临时租借了个仓库存放。”小徐介绍。

此前，小徐已加入抢免单行列中，也能

顺利地抢到不少好东西。现在他手上正在

使用的小米手机，就是他从京东商城上以三

折的优惠价抢到的。

小徐表示，现在通过抢免单得到的商

品，小伙伴们都是在微信上进行销售，当然，

销售的价格要比正常渠道低很多，这些商品

非常抢手，基本上还没到货就被买家预定

了。而对卖家来说，抢免单得来的商品利润

显得非常丰厚。

为了备战“双十一”抢免单，小徐此次不

惜花费上万元血本，从前段时间抢免单的收

获来看，如此投入还是划算的。“除了抢免

单，硬件的更新也有助于正常的淘宝交易，

两不误。”小徐笑着说。

职业抢单源自打车免单
“虽然抢免单活动最先在淘宝上推行，

但是‘职业’抢免单最早是产生在竞争激烈

的打车行业。”小徐介绍。

在打车软件行业烧钱竞争时期，各项补

贴政策非常丰厚，抢免单“黄牛”应运而生，

出于宣传面最大化的目的，滴滴和快的都没

有全面禁止这种行为。最后，甚至发展成为

一些“黄牛”利用恶意软件参与抢免单活动。

今年，打车软件公司不断发生变化，“职

业”抢免单开始扩展到电商行业。“与打车软

件相比，淘宝上抢到的是货物，而并非直接

的现金补贴，因此，原先具有一定客户的淘

宝卖家显得更为热心。”小徐介绍。

小徐表示，抢免单需要一定的技巧，一

般偶尔去碰运气的普通买家很少能有所收

获。然而，当记者问起相关技巧时，小徐笑

着回答说是商业机密，并不愿意透露。

恶意抢免单将遭封号
在原先的打车软件行业抢免单时，由于

打车软件公司的纵容，不少专业抢免单的人

员利用一些外置软件参与抢免单行为中，导

致整个活动显得有些混乱。

“电商行业并不禁止商家和部分消费者

将抢免单作为‘副业’，但是门槛和规矩要多

很多。”小徐表示，并不是所有的小号都能参

与到抢免单活动中，许多抢免单活动都必须

是信誉为钻石级别以上的买家才能参加。

另外，如果一旦发现有买家利用软件恶

意参与抢免单，不仅商家有权将抢到的免单

成交取消，并可以举报至电商管理后台，将

参与抢免单活动的账号永久查封。

电商抢免单
收获诱人成新宠

对接资本市场 我市企业再添新丁

“宏伟供应”和“增益科技”一周内挂牌

新达公司铝锅引来法国客户关注新达公司铝锅引来法国客户关注。。


