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永康农商银行
“丰收助学贷”
助99名寒门学子
圆大学梦
□通讯员 谢晓敏 金智铃

“5000元对普通家庭来说或许是一笔

小钱，但足以影响我的一生。”近日，在云

南省楚雄师范学院就读的寒门学子田美

清领到永康农商银行的信用贷款时，心情

无比激动。

据悉，田美清家住城西新区上田桥

村，是一名大二学生。田美清的父亲因腿

脚残疾不能下地干活，常年在家休养，家

里的重担自然落到了母亲身上。母亲靠

打零工维持全家人的生计，生活十分拮

据。眼看开学在即，但田美清的学费还没

有着落。了解情况后，永康农商银行第一

时间与田美清家人取得联系。在得知这

户家庭寻求担保难，但其家庭信用状况良

好的情况下，永康农商银行果断为其发放

了5000元的信用贷款，为田美清的大学

梦重新点燃了希望。

为确保贫困学子上得起学、上得好

学，不让一名寒门学子因贫困而辍学，永

康农商银行积极履行社会责任，针对寒门

学子创新推出“丰收助学贷”、生源地助学

贷款等信贷产品，为我市寒门学子照亮求

学路。

在前期，永康农商银行通过在营业网

点设立助学贷款咨询台、LED滚动播放宣

传字幕、进村发放宣传资料、进校园开设

金融讲堂等多种形式，加大宣传力度，向

广大市民宣传永康农商银行“丰收助学

贷”、生源地助学贷款政策以及申请程序，

使家长、学生明白贷款、续贷、还款流程。

同时，该行加强与市教育局的联系沟

通，及时掌握当年考生的录取情况；加强

与各镇街区党委、政府及村两委的沟通，

了解已录取考生的家庭经济情况。

掌握基础情况后，该行在营业网点专

门设立助学贷款专柜，安排专人及时提供

全程服务，为寒门学子贷款开辟绿色通

道，简化贷款手续，缩短审批时限，确保在

学子入学前及时将资金发放到位。

对于信用贷款，该行坚决执行基准利

率制，贷款利率按基准利率发放，并以年

为单位对生源地助学贷款利息按50%给

予财政补贴。

截至7月末，永康农商银行累计发放

“丰收助学贷”、生源地助学贷款等403.27

万元，帮

助 99 名

寒门学子

圆了大学

梦。

永康市东龙进出口有限公司

因业务发展需要，需向社会招聘

有经验的单证员1名。

联系人：13967935899 吕总

13758985928 应总

诚聘单证人员因工作需要，经研究决定，金华市8890便民服务中心永康分中心诚聘话务员2名,年
薪6万元左右（包括五险一金及其他福利）。
要求：
1、热爱便民服务工作，身体健康、五官端正；
2、永康籍，永康话、普通话均流畅；
3、有较强的文字功底及语言表达能力，熟悉电脑操作，打字快；
4、30周岁以下，大专及以上学历，男女不限。
报名时间：即日起至8月31日。
报名地址：永康日报社七楼8890中心，报名电话88900000。
报名材料：身份证原件及复印件、户口簿、毕业证书各一份，近期一寸照片2张。

永康日报社
2015年8月21日

8890便民服务中心诚聘话务员

志敏舞蹈秋季班少儿拉

丁开始招生啦！望有意者来

人来电咨询！

联系人：陈老师
电话：13868952302
572302

拉丁舞招生

房源信息
厂房出租

4934花街1000平方厂房出
租13967935577,635577
房屋转让

4932华联商厦农行旁边江
边第一排，民主小学学区，
刻章和奶茶店楼上，48平
13645890022,685220
厂房出租

4931龙山镇梅陇工业区厂
房1588平，办公楼577平
13967939621,742729胡
排屋转让

4929园周村排屋两幢转
让，电话：15058589999
解放街店面出租

4937,15058659618,760962

白云厂房出租
4938地址：云西路，面积
1800平方，独门，电话：
13506793291,513735
房屋转让

4940步行街紫微苑套房
128平方大司小学旁转让
13705899202,693202
套房转让

4951学区房龙川西路三
弄十三幢120平方，车库
15平方18757913399
世贸办公楼转让
4953南楼13735707876
房屋转让

4954 金华别墅低价急
转，位于浙师大旁，联系
电话：13967932666
武义厂房出租

4957城郊占地3500平方
米，宿舍办公楼齐全，交
通位置佳13806775519
厂房出租

4958花街330国道边上
有 810 平方厂房，另有
4-5层宿舍866平方出租
698501,13506598501
场地合作

4958市区330国道花园
立交桥附近有1000多平
方，适宜露天作业厂家
698501,13506598501
桐琴厂房出租

4962,500-6000平，可分
割，地段优13605891766
百花山厂房转让
4962,1.6 万平米，可分
割，建筑面积8000平方，
联系电话：13757946878
房屋转让

4963 永康市西城解放街
南龙广场24楼2401室，
面积430.84平方米，价格
285万元，随时可以看房，
联系电话：13868985811,
82347498胡先生
雅庄厂房出租

4965占地800平方，建筑
1500平方15925937466
厂房出租

4968夏溪800平方出租，
宜办公、装配、接单用
576471,15068098428
店面出租

4975龙川西路195号五
间店面500平方出租，宜
汽修等13173845172
厂房出租

4981花川花海路21号朝
南 3000平方，带办公楼
和宿舍，250X5千瓦变压
器，另大坟山沿文溪路50
号300平方出租，适宜淘
宝 装 配 ， 4 楼
13588617333,537332
套房转让

4984白云小区学区房94
平，西棚头15857999323
遗（灭）失声明

4979 张桂香不慎遗失
（灭失）永用（1991）第号
《土地使用证》，宗地号：
402-2-55，土地坐落于
方岩镇宅六村松门桥
头。特此声明上述证书
作废，由此引起一切法律
责任由声明人自负。

声明人：张桂香
2015年8月24日
声 明

4949贾丽遗失税务登记
证（正、副本），浙税联字：
4203231989091549217A

声明作废。

□记者 王导
通讯员 朱雪莹 何春艳

五金产品采购商
带来了劳保用品订单
在五金北路一劳保用品销售店

内，各式各样的劳保用品摆满了货

架，安全帽、反光衣、护具等产品应

有尽有，吸引了李先生入店选购。

“天气炎热，钢筋在太阳底下暴
晒后温度迅速升高，十分烫手，迫切
需要防高温的手套、安全帽、劳保鞋

等产品。”李先生是武义某建筑工地

的一名工头，这是他今年第二次来

五金城采购劳保用品。

“不只是永武缙，我们的产品在

省内其他地方销量都很大，像安全

帽、手套、防护服都是成百上千地批

发出去。”店主王女士说，高温天催

热了防暑类劳保用品销售。

而活跃在另一家劳保用品经销

商潘晓燕店里的，还有很多是来自

其他省市的采购商。

四川籍采购商王永清就是劳保
用品市场的常客。近几年，他经常
往返两地采购锅、杯等五金产品，并

附带采购劳保用品，少时数百套，多

时几千套。

“我做五金礼品生意的，劳保用
品其实是帮朋友采购。”王永清说，
他在当地有不少从事建筑业的朋
友，对劳保用品需求非常大，七八年

前，初得知在五金城能采购到较为

齐全的劳保用品时，还会与他一起

来。这几年，熟悉产品类型的朋友
慢慢委托王永清统一帮忙采购了。
潘晓燕透露，劳保用品畅销全

国很大程度上要归功于五金城五金

产业的集聚效应，许多“王永清们”

来采购五金产品时，也带来了劳保

用品的订单。

中高端品牌入驻
特种防护用品齐全
提起劳保用品，许多人只会想

到口罩、安全帽，觉得品种单一。其

实随着行业和科技的发展，劳保用
品已渐向高端化升级，其中科技含
量高、设计人性化的高品质特种防
护用品，正被越来越多的人所接受。

欣欣劳保负责人俞玲晓销售劳

保用品已10多年，见证了五金城劳
保用品产品从低端初级不断向中高

端演变的过程。

过去，她代理了许多小品牌，产

品齐全，但缺乏竞争力。当时，市场

萎靡，许多劳保用品纷纷降价促销，

10多元的防护口罩只能卖三四元。

俞玲晓被动陷入了价格战泥沼。

痛则思变。三年前，俞玲晓转变

观念，拿下了3M的代理权，希望借

此跳出低价竞争。作为美国知名劳

保用品品牌，其产品被赋予了高技

术、高质量的标签，售价虽比普通防

护用品要高，但产品颇受市场青睐。

“普通口罩戴上后呼吸略感困
难，但折叠式防尘口罩内置呼气阀，
采用特殊过滤材料，十分透气，也能

有效防尘防毒。”俞玲晓说，她凭借

高品质的特种防护用品顺利跳出了

价格战，过去只能卖三四元的3M口
罩如今卖到了二三十元。
像俞玲晓一样，商家渐向高端

的特种防护用品领域进军。过去，

满大街都是低端的平板玻璃眼镜，

只能挡住眼睛正面，且玻璃易碎，会

伤眼。而今，一款坚实耐高温、能包

住眼睛起到有效防护作用的曲面有

机玻璃防护眼镜已将其取代。

我市一家门企负责人朱先生

说，五金城市面上喷涂等工序专用

的特种防护用品越来越齐全，他再

也不用去外地采购了。

俞玲晓透露，上半年，在普通劳

保用品销量持平的情况下，特种防

护用品的销量却大幅上涨了20%。

“+”上互联网
劳保销售焕新机
做了10多年店铺生意，俞玲晓

怎么也没想到，她刚刚跳出价格战，

就不得不面对另一场更为艰难的战

役：互联网的挑战。

“其实，互联网早已进入劳保用

品行业。”德广贸易有限公司负责人

陈飞田透露，2013年雾霾比较严重

时，他在淘宝上卖口罩就一度脱销，

一周成交额就达到上百万元。

这让陈飞田成功开拓了省外市

场，积累了大量客户群，也让他看到

了“互联网+”在劳保用品行业的前

景。随后两年，陈飞田不断加大淘

宝投入，引流促销。如今，淘宝销量

已经占到了该公司总销量的50%。

不仅如此，“+”上了互联网的陈

飞田开始转变销售战略，主攻线上

渠道，而线下销售店面则慢慢向体

验中心演变。去年，五金城首家3M

劳保用品体验中心开门纳客，意味

着陈飞田走上了劳保用品O2O的

探索之路。

业内认为，劳动保护虽然是典

型的传统制造产业，生产、批发、销

售走的都是线下的道路，与互联网

交叉极少。但随着互联网逐渐渗透

各行各业，智能工业时代已经开始

从概念走向现实，劳保企业再也不

能在这样的时代浪潮中独善其身，

只有“+”上互联网，才能找到发展新

机会。

如今，俞玲晓已经做好了迎战

准备，也学会了做淘宝，线上销售渠

道正逐渐打开。

丰富特种防护品类 嫁接互联网销售 变专卖店为体验店

五金产业集聚带动劳保用品畅销
日前，从武义赶
来的李先生走进五
金城劳保用品店，一
口气买走了上百套
包括手套、安全帽在
内的建筑工人防护
用品。事实上，类似
的交易在五金城几
乎每天都会发生，因
为，在该市场内，除
了众多为人所熟知
的五金产品之外，还
隐藏着另一大批发
市场——劳保用品。

顾客正在3M劳保用品体验中心选购口罩。


