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公 告
4556兹有黄伟坐落在东
城望春小区 4幢 1 单元
301室的房屋，混合结构，
建筑面积79.42平方米，
带车库11.88平方米，证
号为东城字第00007730
号的《房屋所有权证》遗
失，声明作废，现黄伟户
已向本会申请补发。如
有异议者，请在30天内
向本会提交书面异议报
告及产权证件。特此公
告，举报电话：87101626
永康市房地产管理委员会
2015年8月6日
公 告

4675兹有潘卫星坐落在
东城城东路193号、195
号的房屋，钢混结构，建
筑面积556.82平方米，证
号为东城字第00007748
号的《房屋所有权证》遗
失，声明作废，现潘卫星
户已向本会申请补发。
如有异议者，请在 30天
内向本会提交书面异议
报告及产权证件。特此
公 告 ，举 报 电 话 ：
87101626
永康市房地产管理委员会
2015年8月6日

公益广告

创卫工作人人参与

美好环境家家受益

永康日报社

宣

逆势飞扬
企业样本
正阳实业投资
有限公司

员工：1200人
产品：电动工具
产值：5亿元

上半年实现产值2.8
亿元，其中，自主品牌销
售额达7000万元。

⑧

□记者 王导 实习生 陈君璐

撒手锏一：自主品牌，主动出击逆境中凸显优势

撒手锏二：创新驱动，高附加值新产品拉动增长

销售部干得热火朝天时，研发部

也是忙而有序，偌大的办公室已被研

发人员挤满。去年以来，正阳公司主

攻新品，研发人员增到40多人，完善

了企业研究所，新增了锂电研发团队。

锂电产品成为了正阳公司的新

增长点。经内部控制程序优化后，新

型锂电电钻性能大幅提升，市场上普

通锂电电钻充满电后一般只能在木

板上拧打约300颗螺丝钉，而该公司

新品在同样的木板上能打相同的螺

丝钉700多颗。成倍的效能提升，该

产品很快成为市场宠儿，4月份开始

销售后，2个月销量就达几万台，相

当于去年同类型产品的全年销量。

“上半年，我们确定了28个新品

的立项研究方案，比往年多出一倍还

不止。”胡树理说，这些新品的附加值

至少要比传统产品提高1倍以上。

创新驱动，正阳公司实现了从传

统电动工具向锂电产品、逆变焊机、

切割机等高附加值产品延伸，在传统

产品销售放缓的同时，一批高附加值

新产品成为了支撑公司发展主力军。

如果你走在全国各地的五金机电

市场内，会不时发现印有“鸽牌电动工

具”字样的广告宣传车频繁出现。

在当前行业竞争激烈，降价促销

成常态的背景下，许多电动工具零售

商陷入两难：降价销售没利润还可能

赔钱，不降价难有销量。

零售商的日子好过与否决定了生

产企业未来。已在自主品牌上耕耘了

10多年的正阳公司不愿自降身价，那

么只有想办法让他们的日子好过起来。

“去年以来，我们将销售员扩至

30多人。”公司副总经理胡树理说，为

帮助零售商扩大销量，公司特派了数

十辆广告车，在各地市场宣传推广，

而每位销售员每月至少有20来天是

出差与零售商对接，了解实际需求及

市场情况，助其进一步拓展市场。

除了宣传促销，正阳公司也为全

国各地的零售商制定了许多特惠政

策。零售商也拼命吆喝，把新奇特产

品摆到显眼位置，加强售后服务。上

半年，正阳公司坚持自主品牌，深挖

市场潜力，销售额基本与去年持平。

而在国外，正阳公司自主品牌优

势进一步凸显。“我们关注东南亚市场

多年，随着经济动荡，该市场对产品的

需求变化非常快。”胡树理说，坚持自

主品牌，可以最快地对市场变化做出

反应。去年，东南亚作为“一带一路”

的重要一环，市场需求开始扩大。正

阳公司迅速在印度尼西亚建起销售

点，成为了“正阳下西洋”的前沿根据

地。上半年，东南亚市场自主品牌销

售额达1300万元，增长约18%。

美国市场同样如此。正阳公司

及时调整产品研发方向，通过优化产

品性能、扩展功能、重新设计款式，该

市场实现了23%的增长。

调整生产工艺自主研发添加剂，净化效果达到国家二级排放标准

易澄：站上环保产业风口成功转型
□记者 田妙联 实习生 陈君璐

本报讯 12日，浙江易澄环保科技
有限公司内，员工正忙着将2套QA高

活化废气处理设备发往富新集团。“今

年淡季不淡，生产车间每天满负荷运

作。”公司副总经理陈宝杰说，随着环保

风暴的再次升级，易澄公司春风拂面。

目前，该产品已成抢手货，上半年同比

增长230%，约占总产值的60%。

生产订单排至10月底
易澄公司总经理沈建永原是销

售磷化液的，可以说是污染制造者，

但在10年前，他看中了环保产业。

经市场调查，他也发现身边的企业主

环保意识渐渐增强，废水、废气、除尘

等处理装置渐受欢迎。

于是，嗅到商机的沈建永创办了

易澄公司，专业制造环保设备，并依

托日本日立机械设备技术株式会社

的强大净化技术，为全国各地的生产

企业提供环保解决方案，在转型中找

到了属于自己的一片“蓝海”。

10年过去，业绩证明了沈建永

高瞻远瞩的思路。今年，QA高活化

废气处理设备热销，前6个月已售70

多台，生产订单已排至10月底。沈

建永说，通过多年积淀，公司已从小

微企业向中小企业迈进。

升级为四重净化
快人一步的思路，让易澄公司优

势更明显，并带来了全新的发展机

遇。7月28日，在金华挥发性有机物

治理技术对接交流会上，易澄公司迎

来了7个大客户。

为了能赢得大单，易澄公司在3

月初就做好了准备，将废气处理技术

由二重净化升级为四重净化，净化效

果达到国家二级排放标准。

整个废气处理过程共有四道工

序，喷淋、喷雾、喷淋、空心球滞留。

以一台4米×3米×3米规格的高活

化废气处理设备为例，废气进入设备

到高空排放，就如同走迷宫一样，要

走过四个工序，全程约30秒，每小时

可处理8000立方米-15000立方米

的废气。

“原先喷淋、喷雾同道工序，现已

被分离，增加一次喷淋和空心球滞

留，设计更合理，效果更好。”陈宝杰

说，喷雾过程中还添加了公司自主研

发的高活化植物液，它能与废气产生

反应，分解废气分子，去除异味，最后

转化出来的废气就与正常的空气差

不多了。

陈宝杰说，目前废气处理方法

有120多种，常见的有六七种，相对

于传统工艺，该工艺更环保。传统

喷淋只能处理废气中的大颗粒分

子，对微小颗粒和废气异味起不到

明显的控制作用，某些处理工艺可

能还存在火灾、爆炸等隐患，而该公

司的设备和处理工艺能有效杜绝这

些隐患。

销售员联手经销商促销 锂电新品创成倍效能

正阳：品牌驱动半年销售7000万

大蒜价格上涨
业内：“蒜你狠”不会重来，
新蒜陆续上市或降价

□记者 王导 实习生 陈君璐

本报讯 这两天，城区部分菜市场
大蒜零售价高达每公斤12元，比普通鸡

蛋还贵，让我市许多想做“蒜美食”的大

妈们变得“小气”起来。时隔5年，“蒜你

狠”难道又要重出江湖？

蒜价走高，贵过鸡蛋
每年此时，家住望春小区的徐女士

都会腌制糖醋蒜送亲朋好友品尝。但

相较往年动辄买上百斤，徐女士今年显

得“小气”了。“太贵了，与几个朋友凑足

100斤，好说歹说以批发价算，都要每公

斤8元。”徐女士这次只买了20斤。

14日，记者走访华丰菜场发现，徐

女士已算幸运了。市民夏飞月刚买了半

斤大蒜，每公斤要11元，然而，这还不算

最贵的，最高的每公斤12元。“这样的价

格持续好几天了。”摊主解释，他家大蒜

产自山东，品质较好，个头大，所以贵。

记者发现，我市大蒜来自山东、江

苏、安徽等地，蒜价根据个头大小略有

不同，但每公斤约为10元到12元。而

5斤装的一袋去皮蒜也要105元左右。

“鸡蛋只要每公斤9元，大蒜比鸡蛋还贵

啊。”正在挑菜的市民李阿姨感叹。

随后记者又走访了农贸市场，连续

询问了五六家大蒜经销商，给出的价格

也都在每公斤7到9元。而在不远处的

摊位前，“鸡蛋每500克3.9元”的小牌

子，更加衬得大蒜价“高高在上”。

新蒜上市会“降温”
“蒜你狠”难道又要重出江湖？其

实，“蒜你狠”第一次被提出是在2010年

7月，当时蒜价在半个月内上涨50%，涨

到每公斤20元，持续了1年之久。

随后几年，旺季时的蒜价也“时狠

时贱”，每公斤从3元到8元不等。今年

的蒜价似乎大有历史重演的趋势。

不过，业内认为，今年的“蒜你狠”

恐怕不会重现当年的疯狂。“跟半个月

前比，蒜价其实已有所回落。”农贸市场

大蒜经销商胡师傅告诉记者，7月份最

高时批发价曾是每公斤十几元，现在约

为8元。

“今年蒜价较高，和新蒜可供总量

减少有关。目前在卖的多为库存老蒜，

储存成本较高，再加之新蒜上市少，推

高了价格。”来自山东的蒜贩袁先生说，

近期，新蒜已陆续上市，供给量上升，到

时蒜价有可能进一步降低。

华丰菜场的相关工作人员也表示，

大蒜属于小件农产品，我市的大蒜用量

并不大，多用于佐料和配餐。一旦价格

上涨过大，消费者也会主动减少用量，

或用其他辅料替代。因此，其价格波动

对我市农产品市场整体和居民消费生

活的影响不大。需要批量购买大蒜又

嫌贵的市民不妨再等几天，等蒜价下降

再出手。


