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逆势飞扬
企业样本
浙江东方星月
地毯产业有限公司
员工：280人
产品：方块地毯
产值：1.6亿元

上半年出口1000万
美元，同比增长37%

⑥

□见习记者 潜艇

撒手锏一：自主研发毛边修剪机替代人工，提效5倍

撒手锏二：
获GEI、CRI环保认证
深挖北美市场

其实，对于星月地毯今年上半

年外贸出口额的同比增长，窦秀峰

并不惊讶，他觉得这是公司长期以

来注重品质和环保的必然结果。

GEI被称为世界最权威的室内

空气质量认证机构，CRI以采用严

格标准对地毯产品进行专业室内

空气质量检测而闻名于世。由于

要求严苛，鲜有国内地毯企业能得

到他们的全部认可。而星月地毯

相继通过两大机构苛刻认证，获得

进入北美等国际高端市场的“通行

证”。窦秀峰认为，正是凭借这两

本“护照”，星月地毯才敢和国际地

毯业大佬“掰手腕”。

“国外客商，尤其是北美客户，

十分重视产品环保性，对有大单合

作的企业，还会实地考察生产场地

和工艺的环保情况。今年，我们还

把用于覆底工艺的水煤浆锅炉换

成了天然气锅炉，把袋装的石粉和

沥青改成了灌装。”窦秀峰说，正因

如此，今年上半年，该公司外贸出

口1000万美元，同比增长了37%。

1日，星月地毯公司车间内，总经

理窦秀峰正和机械动力部的同事，为

最新改良款地毯毛边修剪机的上线

运行做最后的调试。

“我们自主研发的地毯毛边修剪

机已是第四代产品，除了能与生产流

水线直接连接外，产品毛边修剪合格

率可达98%以上。”窦秀峰说，毛边处

理好了，方块地毯才能获得客户认可。

此前，地毯毛边修剪全靠人工，

虽每条生产线配备10名专职员工，可

漏剪、少剪、剪坏现象仍屡有发生，工

效低下。为提质增效，公司专门自主

研发了毛边修剪机。窦秀峰以一块

长宽各50厘米的方块地毯为例，人工

修剪毛边需要10秒，而用第四代机器

只需2秒，效率提升了5倍。

而随着地毯质量不断提升，加拿

大的K公司和NF公司逐渐加大订单

数量。特别是在上半年，来自这两位

国际大买家的采购量约达120万平方

米，同比增长10%。

一台修边机两本环保证书撬开北美市场

星月：一张地毯铺就37%外贸增长

□见习记者 康华

金华市首家专用车
生产企业
正如汤敏所说，飞神集团的房车

梦是走进千家万户，成为更多国际友

人流动的家。为了圆梦，早在两年前，

该集团就着手立项、生产设备采购、产

品设计研发、运营准备⋯⋯

在今年4月14日，飞神集团终于

取得了包括警车、房车等系列产品在

内的专用车生产资质，成为金华市首

家专用车生产企业。在7月18日，该

集团自主研发的金杯、依维柯、奔驰三

大系列10多款自行式房车全面上线，

价位在40万元到150万元不等，丰富

产品线，选择更加多样化。

不仅如此，几天前，飞神集团又重

磅推出了水滴迷你拖挂式房车，以其

智能高端的配置、五六万元的亲民价

格秒杀了市面上在售的不少房车。它

时尚的外型，24寸液晶显示器、多功

能播放器、专业车载冰箱等高端配置，

让韩国、新西兰客户一见倾心。

“只要主车排量达到1.5，车主花

费1000来元，在车尾加装挂钩，就可

以轻松拖起飞神水滴。无需单独上

牌，拥有C照的你可以说走就走，去看

看那么大的世界。”汤敏说，飞神水滴

目前有3种配置能选择，消费者可以

提前两个月定制专属房车。

房车完整产业链
撬动旅游市场
说起将房车价位一降再降的原

因，汤敏坦言，只有让老百姓买得起、

开得上房车，市场才能真正发展起

来。当前，中国人的旅游趋势正从自

然景观、文化古迹观光游向休闲度假

游逐渐转变，而房车露营在国际上是

趋势，在中国旅游经济领域是新兴市

场，这说明房车在中国有很大的发展

空间。而房车作为流动的家，只有家

庭成本低才更易被接受，才能实现从

“小众起步”向“大众蔓延”。

“当然，飞神的房车梦还不单单局

限在产品研发、制造、销售上，更大的

野心还在于完整产业链的布局。”汤敏

边说着，边拿出飞神集团的战略规划

图向记者描述起宏伟蓝图，“我们还计

划成立房车露营地管理公司、房车投

资运营公司、房车俱乐部等，除推出房

车租赁业务之外，还要与其他资源联

盟，在北京、四川、贵阳等地组建露营

地，用房车撬开旅游市场，从而实现持

续经营，完善房车一站式服务体系，推

动上下游产业全面发展。”

售价五六万，拖挂式房车上市5天斩获10台订单

飞神集团转型触角伸向旅游市场

车间摆上
自动售货机
□见习记者 康华

6日，和往常一样，在金凯德集

团有限公司从事钣金工作的汪朝

华在工作间歇，约上工友一起，来

到自动售货机前，买了瓶冰饮料，

边喝边聊，让自己放松一下。和金

凯德一样，在入伏后，王力等企业

在车间配备了自动售货机，让员工

能在炎炎夏日享受清凉。

“每天高温炙烤之下，喝点冰

饮干活更有精神。”汪朝华说，虽然

公司发了加多宝、可乐等饮料，但

没有直接在车间门口买冰饮方

便。该企业车间主任应先生告诉

记者，现在公司里年轻人越来越

多，他们除了对工资有要求外，还

更注重生活、工作环境的舒适度，

公司考虑到这一点，才引进了自动

售货机，并与合作厂家谈妥，使上

架饮料比市场价每瓶便宜0.5元，

让员工能得到实惠。

为了做好防暑降温工作，确保

安全生产，除了自动售货机，我市

不少企业还配备了茶水间、冰柜，

为员工提供防暑药物等，从细节上

关怀员工。

中信银行
城东路社区支行
正式营业
□通讯员 章洁

“我办个ETC。”6日一大早，市

民陈先生来到中信银行永康城东

路社区支行办理业务，有幸成为该

支行的第一位客户。

与传统银行网点不同，该社

区支行没有高冷玻璃，统一布设

的低柜让银行员工与居民之间实

现零距离交流。该网点虽然面积

不大，但功能齐全，以温馨舒适的

暖色调为主，区域划分为自助服

务区、柜面服务区、花园品茶区、

小型阅览区。

据了解，该支行开办了除现金

业务以外的所有零售业务，同时专

门创设社区支行版的特色服务项

目，如针对五金城市场诚信经营户

推出的“金城商户贷”等。

这几天，飞神集团
陆续迎来了几位韩国、
新西兰、澳大利亚客
人，并收到了一份又一
份“见面礼”——10 辆
拖挂式A型房车“飞神
水滴”的订单，这让飞
神集团总裁助理汤敏
不禁惊喜：“迷你露营
车上市才5天，订单便
纷至沓来，为公司自主
品牌房车进军国际市
场开了个好头。”

员工正在赶制飞神水滴订单员工正在赶制飞神水滴订单。。


