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□记者 田妙联

微信私人定制送货上门
16日8时，一对年轻夫妇刚走进

寻味餐厅内，老板娘施晶晶就让服务
员送上了两份与众不同的早餐：鸡蛋、
紫薯、菠菜培根卷以及樱桃、芒果组
合。“先生，按你微信订购的套餐已上
齐，本店咖啡可以免费续杯，请慢用。”
在该餐厅不远处，90后胡王赟

正争分夺秒地为客户送餐上门。几
天前，她和朋友在微信朋友圈上推出
了食材和时间均可私人订制的“元
气”早餐后，就受到了吃货的追捧。
记者发现，与传统早餐店不同，

她们采取预售模式，客人需通过餐厅
微信服务号、个人微信号提前订餐，
才能吃到果蔬、饮料、五谷杂粮搭配
更齐全的明日早餐。
虽然营养早餐套价高于传统，但

商家表示走的就是差异化路线，专做
“懒人”生意。“我们的核心人群就是
80、90后白领。”施晶晶说，“这群人
是小资+中产混搭生活style了，不局
限于‘老三样’早餐，想吃得更有营
养，我认为她们能承受20元单价。”
正如施晶晶预料，她在朋友圈中

晒出早餐实物图，首日就收到了60多

份订单，一周下来已升至120多份，还
有不少人咨询是否能代理。 而元气
早餐也不赖，成交量每日递增。

外卖方式配送有讲究
随着订单量的直线上升，配送服

务成为了餐饮店的一大难题。“我们
已和跑腿公司合作。”胡王赟说，“大
家食用早餐时间集中，光靠我跟搭档
跑腿根本无法准时送达。”
不过，求助跑腿公司后，早餐利

润就被摊薄了。“元气”早餐所覆盖的
区域主要为巴黎商街和金水湾、香格
里拉小区等人口密集区，启动跑腿服
务后，每份早餐便增加了一趟跑腿
费。“目前，我们想坚持走小而美路
线，主要抓品质，打名气。”胡王赟说。
而施晶晶却认为，餐饮是规模化

生产的服务，打个比方来说，现在做
20 份早餐需要 1 个小时，不过做
100份早餐的话也许只需要一个半
或者两个小时，等到生产规模逐渐变
大之后，将会冲淡其加工成本。
因此，早餐外卖的关键是同城配

送服务。而施晶晶也拿出了一个几
乎“零投入”的方案：早餐做完后，将
在社区、写字楼等人口密集区设立流
动配送摊车，让顾客自行到点拿取；

而最为关键的社区“最后100米”送
餐上门和居民客户拓展与维系“不投
一人”，通过加盟、代销等形式，吸引
小区便利店主来完成。

未来餐饮产品互联网化
对此，有业内人士认为，从一个

微信号为起点，用移动互联网手段解
决一线白领的早餐痛点，是餐饮差异
化竞争的一个方向。
不难预见，未来张大妈水饺、陈

大妈煎饼、刘大妈豆浆、王大妈油条
将伴随着互联网+翅膀流行起来。
事实上，早餐生意重复率高，市场

空间大。早餐和午餐下午茶晚餐夜宵
用户是重合的，只是消费场景在切
换。我市有近60万常住人口，假设
30%人选择在外吃早餐，人均消费5
元的话，那么一天就能达到90万元。
而差异化竞争的前提是，需要将

一线白领进行剖析，事先锁住其中四
类人群的胃：第一是吃货，需求就是
好吃、好玩；第二是平民，要求好吃不
贵；第三高富帅、白富美，他们强调品
位；第四是文艺青年，需要小清新的
东西。未来不管餐饮行业还是各种
行业最终走向商业娱乐化，一切产品
都要互联网化。

迎合年轻白领讲究营养和个性新需求

西式早餐微信定制服务到家

□记者 王导

“刚入驻速卖通，就有生意了。”
18日，五金城集团电商产业发展有限
公司经理徐美珍兴奋地说，“尚五金”
品牌正式启动跨境电商业务，并拿下
了第一单。
16日23时，该公司业务员徐洁

的国际版阿里旺旺突然收到一条来
自美国纽约买家所下的小型USB接
口风扇订单。“宝贝已发出，月底前能
送到买家手中。”徐洁说。
“其实，徐洁负责的速卖通店铺
只是‘尚五金’品牌店的其中一家。”
徐美珍介绍，“我们在月初开始拓展
跨境电商业务，在速卖通开了3家店
铺，上架了几百种五金产品，统一标
上‘尚五金’品牌，正式开售。上线没
几天，就接到了订单，开了个好头。”
记者了解到，近年来，跨境电商在
我市兴起，并逐渐成为我市传统企业
走出去的新蓝海，不少企业从中尝到
了甜头。然而，跨境电商虽然市场前
景很好，但操作起来也不易。我市也
有不少企业受限于技术、人力成本等
因素，跨境电商业务迟迟难以开展，只
能望“洋”兴叹。
在徐美珍看来，跨境电商经过几

年发展，已逐渐步入成熟阶段，五金产
业想坐享跨境电商红利，需要投入更
多的资源和精力。而此次五金城电商
公司打造“尚五金”品牌的跨境电商业
务，就是希望充分发挥五金城的资源
优势，助力我市五金产业更好地享受
跨境电商红利。
“我们的很多业务员有留学背
景，有国外生活经验和语言优势，可
以根据当地的生活习惯来选择更合
适的商品上架，展开精准营销。”徐美
珍说，合作的企业只需提供产品，接
单、发货、打包、售后等一系列后续操
作就不要企业苦恼了。如此方便简
单，比起企业单打独斗要好得多。
五金城电商公司还将继续扩大

“尚五金”速卖通店铺规模，争取在年
内开出30家，覆盖我市厨具、运动休
闲、日用五金等八大行业九大类别的
五金产品。

□记者 林群心 通讯员 章博涵

18日，市市场监督管理局与泰隆
银行永康支行签署了金融服务合作协
议，为我市诚信经营的小微企业、个体
工商户授信5亿元，并向9家市场监管
所“金融服务窗”授牌。
这是市场监管局“双对接”工作的

深入，是切实服务小微企业的又一举
措。政银企三方合作有助于金融机构
有效对接小微企业需求，推出针对性
服务措施，实现贴身服务，助推小微企
业健康发展。

□记者 田妙联

“建议wifi 下观看，土豪请随
意。”每当看到这样的字眼，各位是否
在唏嘘，我们啥时能成土豪？上个
月，中国移动、联通、电信三大运营商
齐开唱：“我们要提速，我们在降费，
现在花很少的钱就能买到1GB的流
量了⋯⋯”让人觉得，成为土豪不再
是梦。那么，三大运营商一个月前许
下的承诺在我市兑现了吗？18日，
记者走访了各网点发现，提速降费方
案渐落地，部分方案尚在“画饼”中。

移动：每个假日可享
10元包1GB流量
中国移动永康分公司办公室人

员徐文杰告诉记者，此前承诺的10
元包1GB流量的假日套餐已落地，
不过需注意的是，只限端午、中秋、国
庆单个假日使用。
以端午节为例，实际生效使用时

间是在20日-22日。“节假日期间，
当天办理，即刻生效。”徐文杰说，“有
计划外出游玩的市民不妨编辑短信
KTJRTC或 5911 发送至 10086，或
者下载浙江移动手机营业厅APP，选
择端午流量活动，还可抢流量红包。”
至于之前承诺要推出的“夜间流

量套餐”，目前尚未接到通知。此外，
万众期待的“4G 流量卡”50 元包
2GB流量优惠，相比以往降价幅度高
达50%，不过，徐文杰说，该项新政将
在7月实施。

联通：10元1.5GB
流量跨月不清零
日前，中国联通共公布了5项提

速降费举措，其中，“开展低至10元
包1.5GB省内流量半年包促销活动，

流量跨月不清零，半年有效”举措，需
购买4G手机，办理联通4G合约，才
可享受。
而针对视频定向流量包，原最优

惠流量包价格每月18元6GB，现落
地为15元6GB，给了人们惊喜。

电信：百兆宽带资费
降幅高达40%
中国电信市场部经理梅哲永表

示，“提速降费”两不误，公司正在加
快4G网络建设进度，力争年底覆盖
率从80%提升至95%。而此前承诺
的“百兆宽带资费下降”确已落地。
凡是新老用户均有优惠。
针对8年以上老用户，百兆宽带

包年费从3000元降至1800元，降幅
高达40%；满2年百兆宽带用户降至
2000元；满2年50兆用户，从2500
元降至1800元。安装百兆宽带、50
兆宽带的新用户均立减500元，免
200元安装费。若手机用户每月消
费满199元，百兆宽带免费用。

速卖通3家店铺上线
五金企业享跨境电商红利

“尚五金”拿下
国际第一单

为小微企业授信5亿

政银携手助企发展

三大运营商提速降费方案先后落地

50元包2GB流量优惠7月推出

包子、馄饨、肉麦饼
⋯⋯说自己的早餐每天
都是“老三样”，很多人深
表认同，但是如果放到互
联网+时代背景下，也许
会有不一样的见解。近
日，有餐厅就推出的几套
营养早餐，与传统早餐大
相径庭。用一句话来表
述印象，就是西式早餐，
微信订制服务到家。”互
联网+时代需要什么不同
的早餐？不妨看看他们
的解读。

食材用餐时
间自选微信订餐包
送到家
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