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端午临近，订购永康淘粽子送员工送客户

粽香情浓 企业展现温情节日关怀

房源信息
求购厂房

3000 平 方 -5000 平 方 ，
联系电话：13868953232

别墅转让
7866 金华蓝湾花园 340
平方带地下室，永康龙洋
潮花园600平方带地下室
13758984068,533399

厂房出租
城西新区（花川区块）占
地 5000 平米，建筑 7500
平 米 ，有 压 铸 车 间
13806772676,660876

未建房转让
8140 堰头村七间未建房
转让13905892194

写字楼出租
8242 海关附近，未装修
1200 平 ， 可 分 割
18969363485,622888

厂房未建房转让
8305 经济开发区银川西
路 88 号 占 地 32000 平
方 ，证 件 齐 全 价 格 面 议
18267059966章

厂房出租
8297 夏溪厂房，宜装配，
办 公 淘 宝 接 单 576401,
15068098428胡

幢房转让
8300 高镇中央街黄金店
面1-4层15088235955

岭张房屋转让
8356 整幢带店面，面积
150 平五层半（步阳旁）
15258982888,728988

厂房转让
8335 城西 5000 平方，建
筑 4000 平方转让付款可
分期15958473335

别墅转让
8357白垤里二区别墅一幢
转让，面积650平，已装修
13868980288,660287

厂房出租
8357 城 郊 300 平 出 租 ，
13758986918,686918

店面出租
8380五金北路230号二间，
13806774371,566280

厂房出租
8387东库后姚畈厂房出租，
300平米13905896368

写字楼店面出租
8398 写字楼在永一医对
面店面在城东路厂房在大
徐15988579979,669995

市区厂房急转
8410,2300平13306796348

王染店幢房急转
8411西山店面15005896327

套房急转
8409宜家时代花园，联系
电话：13868955278

房屋转让
8422 白垤里高层 360 平
米转让13575699719

下里溪厂房出租
8424润德大厦7000平可分
租13967917111,687111

车马河厂房出租
8423双层每层550平有电
梯15858958156,388876

城西厂房出租
8427,800平米18857965498

套房急转
8426 丽州南路 8 号 1 单
元 202 室（小华联商场隔
壁）82平米3室1厅1厨1
卫13738964155王

未建厂房转让
8428 金华十八里立交桥
附近有国有工业用地 21
亩 转 让 ，可 直 接 过 户
13967910877,610877

拆迁房转让
8431 溪心已建拆迁房二
间 半 转 让 价 格 面 议
13626792208,592208

江景套房转让
8435，84 平方三室东棚
头五楼，九铃路三间店面
出租13064614477

更 正
刊登于2015年5月1日第
4版《永康日报》永康市展
图工贸有限公司注销清算
公告中，清算组联系地址
更正为浙江省永康市唐先
镇官山背，落款应更正为
永康市展图工贸有限公司
清算组，特此更正。

声 明
8469蒋展望遗失税务登记
证（正、副本），浙税联字：
3302261983091270327A，
声明作废。

声 明
8466 邓文美遗失再就业
优 惠 证 ，证 号 ：030607，
声明作废。

□记者 田妙联

企业送福利首选粽子
“我们每年都发福利，公司创立 20 年来，

端午节、中秋节、春节三个节日一次都没落
下。”昨天，从永康淘领到粽子后，挺能胜公司
当天就发给了员工。公司负责人应先生说，

“他们平时工作很辛苦，过节了，给他们发点福
利也是应该的，在端午节自然首选粽子。”

跟挺能胜公司一样，花街镇一门企也在永
康淘下单，提前给员工发放福利。“去年端午
节，给员工分发的‘福瑞祥’粽大受欢迎，所以
今年多订了50盒。”公司吴经理说。

“口感比去年更好了，特别是蛋黄粽。”在
永康淘办公室，经济开发区一家企业采购员李
先生细细品尝粽子后，当即要了200盒。

两年前，李先生在农博会上品尝过“福瑞
祥”蛋黄肉粽后，至今念念不忘：“福瑞祥食品
厂有 QS 认证，还是‘浙江老字号’，很规范，品
质有保证。”得知粽子今年在永康淘平台销售
后，李先生主动找上门来订购。

包送粽子已成传统
随着端午节即将到来，裹粽子的热情也再

度被唤醒。这几天，一保温杯生产企业综合管
理部正在积极备料，迎接端午节包粽子比赛活
动的到来。

该公司综合管理部负责人程先生说，该公
司现有员工 700 多名，今年新增了 100 多名职
工，其中 70%是外地人。近 5 年来，公司每年
都组织员工开展包粽子比赛，每个部门选派代
表参加，让来自五湖四海的员工能在互动中感
受节日的快乐，增进感情和团队凝聚力。

“每个人都有一份‘粽子情结’，端午食粽
是传统习俗，所以每年我们还会外购一批粽
子，今年通过永康淘订购了 100 多盒粽子，让
大家庭的所有成员都能享受到企业的温情关
怀。”程先生说，端午节送粽子、包粽子已成为
了公司企业文化的一部分。

企业订单占70%
“许多企业都找我们订粽子，有的是作为

员工福利，有的送给客户当节日礼物。”永康
淘掌柜胡彬说，“端午节是中国传统佳节，许
多企业负责人都认为，不管是关爱员工还是
增进与客户间的合作关系，买些粽子‘示好’
是应该的。”

胡彬向记者透露了一组数据，自开卖以
来，永康淘已发出6000多盒粽子，其中企业订
单占了 70%，如钢海集团订购了 1010 盒⋯⋯
随着端午节临近，永康淘也迎来了粽子销售高
峰期。

近日，王力置业特意为购房客户向永康淘
订购了一批粽子。该公司营销中心工作人员
表示，端午节三天小长假，许多人会来看房，送
份“浙江老字号”粽子给购房客户，希望让他们
享受浓浓节日氛围之余，能带动销售。

同样，华尔门业也订购
了 520 只粽子，该公司负责
人王杭燕说：“老习惯嘛，端
午节要到了，买些粽子分员
工、赠客户，粽子虽小但礼
轻意重。”

“发粽子啦，发福利啦！”15日下
午，浙江挺能胜机械有限公司员工
提早过上了端午节，他们个个笑逐
颜开，人手拎着一盒粽子回家，羡煞
了不少旁人。端午将至，我市不少
企业纷纷通过永康淘抢购了粽子，
给员工发福利、回馈和拜访客户，展
现了温情的节日关怀。端午将至，
你们公司发粽子了吗？

□记者 王导

12 日，全国真空器皿唯一上
市企业浙江哈尔斯真空器皿股份
有限公司与中国国家登山队达成
战略合作关系，又与迪士尼签署授
权许可协议，并同期发布专业户外
和迪士尼系列新品。这标志着该
公司专精尖技术的又一次突破，并
全面进军户外和婴童保温器皿专
业领域市场。

借力登山队
布局户外运动市场

10 时，偌大会场内，当哈尔斯
公司董事长吕强与中国国家登山
队队长王勇峰在附有战略合作协
议书的笔记本纷纷签下名字，并握
紧双手时，现场顿时奏响音乐，掌
声雷动。

这是两个不同领域顶尖人物的
第一次携手亮相。在此后的三年
里，他们将带着保温杯在更多场合
齐现身。因为哈尔斯的户外保温杯
已成为中国国家登山队的专用饮用
水杯，以后该公司将产研登山队系
列制定水杯推向市场，而登山队队
服上也会印上哈尔斯LOGO。

王勇峰说，专业登山运动是户
外运动中高挑战性的运动，要求户外
登山产品要时尚美观，更要实用耐
用。其中，水杯更是队员登山时补充
生命体能的重要装备，要求材质轻
薄，耐摔耐磨，更求保温性能好。

“我们以前都是使用国外品牌
产品，这次与国内品牌合作，就是
看中了哈尔斯的专业户外水杯的
品质。”王勇峰说，哈尔斯杯的材质
选择、功能设计、生产工艺上，都充
分考虑了户外运动者的场景需求，
利用现代科技与创新的设计理念，
研发、制造出户外系列产品。

当天，哈尔斯发布了 11 款户
外系列产品，涵盖运动瓶、子弹头、
广口壶、旅游壶、超轻妙动等品
类。其中登山系列更是哈尔斯专
业户外系列顶级的产品。

“针对户外群体对保温性能、
耐脏耐刮、易携带等方面的需求，
哈尔斯首次使用静电喷塑工艺，油
漆更耐刮耐脏，在妙动产品上还使
用了业内领先的旋薄技术，使杯身
重量比普通杯身轻 30%。”哈尔斯
总工程师翁文武介绍。

吕强认为，哈尔斯杯能成为国
家登山队专用产品，能提升公司品
牌形象和价值，并有力促进公司全
面开拓户外专业领域市场。

牵手迪士尼“大白”
进军婴童领域

当天，11 时，迪士尼公司中国
区消费品部高级事务经理凌怡祯
与哈尔斯公司总经理欧阳波正式
签署了《许可协议》，这也意味着华
特迪士尼（上海）有限公司在近三
年内特许哈尔斯公司在家居用品
类产品上使用相关迪士尼原型和

商标，以及授权该公司在特定的渠
道销售许可产品。

其中，超能陆战队、小公主苏
菲亚、玩具总动员 3、赛车总动员、
赛车总动员 2、海底总动员、海底
总动员 2、头脑特工队、恐龙当家
等动漫人物形象都成为了哈尔斯
公司卡通杯的“形象代言人”。当
天，一排印有当前最火的暖男“大
白”形象的哈尔斯婴童系列水杯以
及其他 25 款迪士尼系列产品便让
在场的经销商眼前一亮。

相比以往成熟稳重的气质，融
合迪士尼卡通元素之后的哈尔斯保
温杯将显得更时尚、年轻和可爱。
而拿下“大白”形象授权的哈尔斯婴
童系列产品在功能设计上也采用了
内塞式杯盖、双锁双控、两指轻压开
启、防烫设计等人性化设计，充分体
现出了“暖男”的特质。

“自此，哈尔斯产品将进一步
覆盖至婴童领域，产业布局更趋
完善。”哈尔斯副总经理陈启令表
示，作为中国保温杯的龙头企业，
哈尔斯公司一直走在行业前列，
目前，产业布局已涵盖了保温杯、
玻璃 PC 杯、户外运动等领域，这
次拿下迪士尼授权无疑将有利于
哈尔斯婴童系列产品的开发和婴
童渠道的拓展，在现有渠道优势
的基础上扩大公司的销售规模和
提升销售业绩。而事实上，在当
天，哈尔斯公司就与经销商现场
签下了 2481.28 万元订单，比去年
翻了一番。

与国家登山队达成战略合作，与迪士尼签署授权许可协议

哈尔斯进军户外婴童保温杯市场

□记者 王导 见习记者 颜悦

近年来，微商成为最普遍的新
一代创业群体。暑期将至，许多准
大学生瞅准了时机准备加入微商
创业。然而，如今的微商创业已不
同于前两年的原始粗放，更讲究推
广技巧，渐渐向专业化发展。因
此，微商培训经济悄然热了起来。

15日，记者在金海胜培训中心
看到，第一期微商培训刚结束，前

来报名参加第二期培训的学员已
络绎不绝。“这几天，打电话来咨询
的有四五十人，以准大学生为主。”
金海胜培训中心负责人应永胜说。

“想在暑假学点技能，以后到
了大学说不定能赚取生活费。”经
济开发区栋拢村黄曾刚考完试就
赶到金海胜培训中心缴纳了学费。

“微营销是新商业模式，孩子
愿意来学，我肯定要积极支持啊。”
在五金城开店的徐美容听说微商

培训后，陪着刚考完试的儿子预约
了微商城运营课程。

应永胜介绍，微商经过前两年
的快速发展，现在正逐步从野战军
向正规部队转变。“曾经在朋友圈
发广告就能赚钱的时代已过去，对
品质、售后服务等监管制度正逐渐
跟上，新晋微商很难像最早一批微
商那样赚到快钱了。”应永胜说，相
比之下，以微商城为载体的新微商
在未来会逐渐兴起。

微商潮带动暑期微商培训热

图为哈尔斯公司与国家登山队签约现场图为哈尔斯公司与国家登山队签约现场。。

扫一扫买粽子


