
房屋信息
未建房转让

2650 堰头小区 6 间未建
房转让13905892194

清溪厂房转让
2673 坐落在清溪工业区
迎宾大道旁厂房转让，占
地 4500 平米，厂房两幢，
电话：13738917766

厂房出租
0732 城西工业区，建筑
8000平方13858917588

房屋转让
2745前仓高速路口五间二
层600平方13955987111

溪心幢房转让
2740北区占地72平方划拨
有地下室15067967783

别墅低价转让
0738金色港湾别墅低价转
让13705894768,550790

市区厂房出租
2737,330国道邻三马路占
地3500平建筑2600平可搭
棚2000平18066212796

厂房出租
0753 花街工业区 330 国
道 边 上 有 货 梯 ，四 层 计
1860 平方，价格面议，电
13506598501,698501

店面房屋急转
2756 金胜路店面房屋一
幢急转13506790987

套房转让
2768 锦绣江南顶楼复式
套房 245 平米带一车库
精装修15705792279

幢房转让
2772 黄金地段高镇中央
街1-4层15088235955

厂房钢棚出租
2815 临溪工业基地 4800
平，钢棚1300平出租。另
承接大型工件电泳加工
15857980333，749507

岭张房屋转让
2816 整幢有店面，面积
150平，5层半（步阳旁边）
15258982888,728988周

黄城里别墅转让
2847电话18057927097

溪中路店面转让
2862 三 层 半 建 筑 面 积
310平方13506799340

复合式房屋转让
2862 香樟名苑建筑面积
320平方13819901790

城西厂房出租
2590排塘加油站附近厂房
办公楼整体出租，总建筑面
积 5500 平，钢棚 1800 平
13906794272,644272

厂房出租
2910世雅有占地1600平
方厂房转让或出租，另古
山 有 3000 平 方 厂 房 出
租，电话：18757982995

转 让
2872 古山厂房转让占地
3000平18105795858

厂房转让
2882 武义泉溪工业区公
路边占地 8000 平方，建
筑 15000 平 方 ，地 段 好
13905891389

房屋转让
2888经济开发区3间9层，
内设电梯15325890079

厂房出租
2898城西现有5000平方
厂房对外出租，适宜装配
生产。水、电设施及设备
齐全13588613631

厂房出租
2911 经济开发区车马何
村 1-3 层 1600 平方出租
13967917016,742972

厂房出租
2923 江南街道白云工业
区 有 厂 房 一 层 2600 平
方，二层三层各 1800 平
方，宿舍 1000 平方出租
13705899062,539062

厂房出租或转让
2924 胡库工业区 500 平
方 出 租 或 转 让, 电 话 ：
13665863898,739488

独栋别墅急转
2928金胜花苑18267994249

复式套房转让
2937明珠新城，带地下室、花
园、车库。15888901088

工业用地转让
2927 城西新区优质工业
用地 3 万平方现转让，可
分 割 ，厂 房 已 在 建 。
15858953456,563456
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日前，大力科技集团有限公司新生产厂区传来阵
阵机器轰鸣声。去年，在房地产低迷，市场萎缩，许多
门企纷纷收缩战线以求自保时，大力集团董事长柴文
胜却一反常态，投入了 1500 万元，引进 4 条自动化流
水线。最近，流水线全面启用，产能翻倍，相当于再造
了一个大力公司。是什么让柴文胜如此任性？“人退我
进，越是低谷越要注重品质，是打品牌的黄金时机。”柴
文胜认为，以质取胜是公司发展最核心的竞争力，围绕
品质做好产品、服务文章，就不怕没有市场。而事实证
明，这位任性的董事长做对了。

随着门博会越来越近，柴文
胜的信心越来越足了。“现在新设
备已投入使用，做好了产能储备，
就等展会开幕，大力拓展市场
了。”柴文胜对门博会寄予厚望。

这几年，大力集团不断通过

设备改造、技术创新，大大提高
了产能，喷塑、淋化、转印、亮油
⋯⋯门生产已经实现了不落地
全自动化。以前生产一樘门下
线要 7 天，现在只要 3 小时。而
最新投入的 4 条流水线，只需要

200 名员工，就能完成以前 400
名员工的产量，而且品质更高更
稳定。

这为柴文胜在门博会准备
大展拳脚奠定了基础。大力集
团申报了 318 平方米的超大型

展位，比去年整整多出近 200 平
方米。“今年，我们会进一步完善
卡 门 系 列 ，在 门 博 会 上 重 点 推
出。”柴文胜说，大力集团会在展
位上举行新品发布会，欢迎客商
前来品鉴。

增本700万，坚持用镀锌板，实现销售额增25%

技工狂奔5000公里，费时34小时，高效服务黏住客户

□记者 王导

今年第一季度，大力集团销
售额同比增长 20%。这份成绩
单让柴文胜颇感满意：“说明我们
坚持以品质取胜的思路是对的。”

大力集团的产品分防盗门、

防火门、钢木门三大系列，其中防
火门的销量占了大半。柴文胜
说，大力集团的防火门卖得火，得
益于其品质好。要保证好品质首
先是要材料好。绝大多数企业采
用的防火门的门面材料是冷轧
板，而大力集团用的是镀锌板。
不过，使用镀锌板不只是板材成
本增加，胶水等配件成本更是要
比之前高出 4 倍。一年下来，每
年增加的成本高达700万元。

前几年，由于产品太高端和成
本过高，大力集团一度亏损。许多

同行曾多次劝他再用冷轧板。但
这位任性的董事长不为所动，顶着
巨大的压力坚持了下来。这一坚
持，就是6年。

近几年，好品质终于撬开了
大市场。大力集团镀锌板防火门
不易腐蚀的优势开始显现，长达
6年不生锈的质量更是在业内遥
遥领先，得到越来越多顾客的认
可。最近 3 年，该集团防火门销
售额都实现了25%以上的增长。

同样的任性还用在了大力集
团新上马的维纳斯卡门系列上。

去年门博会上惊艳亮相的每樘卡
门能卖上万元，是普通钢木门的5
倍。为什么能卖这么贵？“答案依
然是品质好。”柴文胜自豪地说，卡
门的五金配件全部采用进口，品质
好、价格高，锁芯的价格就超过了
一樘普通门的价格，质量当然与本
地产的五金配件不可相提并论。

此外，柴文胜还拼着多出一倍
的转印成本，采用内外门不同风格
的个性化设计，外门面可走庄严
风，里门面又可跟家里装修风格一
致，比较温馨或是其他风格都可。

“要赢得市场，保质只是一

方面，另一方面要靠售后来弥
补。”柴文胜说，大力集团在全国
各地分设了1500多家网点，目的
就是要将售后服务做到极致。

大力集团也的确把售后服务
做到了令经销商叹服的地步。距
我市 5000 多公里的新疆阿克苏
是该集团新拓的一大潜力市场。
今年年初，售后服务部接到当地
经销商的求助电话：“门装不起

来。”得知后，在大力集团做了 15
年的技工徐福昆自告奋勇去现场
查看，并立马预定了次日早上到
乌鲁木齐的飞机票。第二天6时，
徐福昆就赶到杭州，坐上了飞机。

一路颠簸，徐福昆飞到乌鲁木
齐已是 18 时。为了赶时间，他又
连夜坐上火车，终于在次日 16 时
抵达阿克苏。火车上，徐福昆几乎
一夜没睡，脑中不断思索着可能存
在的问题以及解决方案。

徐福昆的出现让经销商十分
惊讶，才过一天，远在几千里之外
的大力集团技工就赶到了，并顾不
上休息，徐福昆便直赴工地查看。

很快，徐福昆找到了根源，由
于工作人员在安装时没有调好尺
寸，造成锁舌伸缩受阻。问题找
到，维修方案给出，徐福昆才一头
倒在宾馆的床上沉沉睡去。

徐福昆的高效和敬业让阿克
苏经销商深深感动。“消费者很满

意，为我们拓展市场率先赢得了好
口碑。”阿克苏经销商心悦诚服地
说，在产品同质化日益严重的今
天，售后服务成了拓市场的重要
因素，大力集团优质的服务让他毫
无后顾之忧。

好服务黏住了客户，稳定了
市场，销售额连年增长，去年大环
境不乐观，但大力集团仍实现了
30%的增长。“今年我们的目标是
50%。”柴文胜信心满满。

318平方米大展位备战门博会，推出系列新品迎客

增本700万保质，狂奔万里售后，实现25%增长

任性董事长以质取胜逆境扩张


